
ВЫ ЧТО ОТ ПУТИНА ЖДЕТЕ?
В своем ежегодном послании Владимир 
Путин может заявить о введении моратория 
на повышение налогов для бизнеса  
и дополнительных условиях государственной 
поддержки сельского хозяйства,  
и именно таких заявлений от него ждут 
представители бизнеса, утверждают 
федеральные СМИ. Однако особый акцент  
в послании, возможно, будет сделан  
на вопросах внешней политики.

В условиях понижения курса рубля наше население несколько 
потеряло в своих накоплениях, но перед ним открывается целый ряд 
новых возможностей. Рост производства почти на 3% за последние 
два месяца говорит о том, что это реальные возможности. Плюс 
программа импортозамещения. Чтобы этот рост был постоянным, и 
не только в крупных корпорациях, а чтобы и малый и средний бизнес 
продемонстрировали устойчивый рост, бизнес-сообщество ждет от 
президента две вещи. Первое - сделать так, чтобы не было ухудшения (а 
лучше, чтобы не было изменения в фискальной и налоговой системах, 
чтобы не увеличивались налоги и сборы). Второе - корректировка курса 
Банка России, который повышает ключевую ставку, делая недоступными 
для малого и крупного бизнеса «длинные» и недорогие деньги. Без таких 
денег реализовать программу импортозамещения невозможно.

Владимир 
Гутенев, 
депутат 
Государственной 
думы РФ

Юрий Тихонов, 
руководитель центра 
сопровождения бизнес-
проектов  
МП «Самарский бизнес-
инкубатор»

Я жду, что президент методично, как 
мы уже и привыкли, без рывков будет 
проводить ту линию, которую мы поч-
ти все поддерживаем. Сейчас положе-
ние в экономике довольно сложное, 
а государству нужны деньги. Чтобы 
не просто объявить, но и продавить 
облегчение налогового бремени для 
бизнеса, нужна смелость, которой он 
в достаточной степени обладает. Тогда 
всем нам будет нужно работать совсем 
по-другому. Налоги, к примеру, снизят, 
а как организовывать жизнь населе-
ния? Поэтому если это и произойдет, 
то он должен еще жестче потребо-
вать режима экономии всех средств 
государства.

Анатолий Волошин, 
председатель 
правления  
ООО «КБ «Эл банк»

Министерство экономики говорит, 
что Россия будет расти в 2017 году. 
Ожидают, что Обама уйдет с горизон-
та, повысится курс нефти, отменят все 
санкции. А что делать стране до 2017 
года, никто не говорит. Один способ 
вырвать Россию - это не давать день-
ги крупным банкам. Они изымают 
ликвидность из страны, и маленькие 
банки, которые в стране держат про-
мышленность, еле стоят. Заводы я кре-
дитую на несчастные 4 млрд рублей. 
Нужно убрать деньги из больших бан-
ков, тогда будет развиваться экономи-
ка. Потому что импортозамещение не 
в Москве происходит, не в Сбербанке, 
не в ВТБ.

Олег Султанов, 
заместитель 
генерального 
директора  
ООО «Резерв»

Я был бы крайне рад, если бы Путин 
в своей речи ввел мораторий на рост 
налогообложения малого и среднего 
бизнеса.

Сергей Григорович, 
председатель 
правления  
НП «Поволжье»

По поводу моратория на повышение 
налогов для бизнеса, конечно, было бы 
хорошо услышать. У нас очень большой 
стабилизационный фонд, и можно дать 
бизнесу вздохнуть немного. Я предпри-
ниматель, и могу сказать, что мне очень 
дорого обходятся работники - я плачу 
большие взносы за них. Хотел перейти 
на форму налогообложения с НДС, а не 
получается. А что касается Украины, то 
самое главное - чтобы войны не было. 
Думаю, президент ее предотвратит.

Алексей Гайдук, 
директор 
инвестиционной 
компании «Эквити-
Инвест» 

Однозначно, ждем повышения лояль-
ности, и предпосылки к тому есть, по-
тому что среднему и малому бизнесу 
тяжело развиваться в текущих услови-
ях. Если лояльность будет повышена, 
то это, конечно,  и бизнесу поможет, и 
рейтинг президента в предпринима-
тельском сообществе повысит. Путин 
и сейчас проводит дальновидную, 
корректную политику, в том числе по 
отношению к Украине. Здесь его спо-
собности действительно показывают, 
что он выдающийся политик.

Александр Хенкин, 
председатель 
совета директоров 
завода приборных 
подшипников

От Путина я жду гарантии стабиль-
ного развития и процветания на-
шей страны. Пусть президент ска-
жет, а потом будем это обсуждать. 
Дело не в налогах, а в их эффектив-
ности - как для бюджета, так и для 
налогоплательщика.

Анатолий Штейнберг, генеральный директор ЗАО «ПЖРТ Промышленного района»:
«Я рассчитываю на этот мораторий. Владимир Путин – человек системный.  

И я жду от него стабильности в нашей стране».
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Антон Клеванский, 
директор центра 
загородной 
недвижимости 
«Теорема» 

Я жду сигналов, направленных на 
приоритетное развитие экономики, на 
поворот государства лицом к бизнесу 
и к предпринимателям. Развитие 
экономики в России жизненно 
необходимо. Жду и смягчения 
антизападной риторики. Это то, что 
хотелось бы получить. А так я готов ко 
всему.

Артем Маслов, 
директор филиала 
«Самарский» ОАО 
«Балтинвестбанк»

Я хотел бы более четкого понимания 
экономической стратегии. Чтобы 
действия людей в этом направлении, 
в том числе в правительстве, в ЦБ, 
укладывались в четкую, адекватную 
и понятную стратегию. Мне это 
позволит с большей уверенностью 
смотреть в завтрашний день, с 
большим пониманием относиться к 
предпринимаемым шагам.

Андрей Крюков, 
генеральный директор 
ОАО «МТК», ОАО «Авиа-
Тренд»

Мораторий для бизнеса - это как на 
рулетке угадывать. Путин может его 
ввести, но, как я понимаю, денежный 
вопрос на сегодняшний день стоит 
очень жестко для бюджета, поэтому 
может и не ввести. В общем, это 
вопрос расклада карт в кремлевском 
пасьянсе, и тут трудно что-либо 
сказать.
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ВИТАЛИЙ 
ДОБРУСИН,
генеральный 
директор 
медиахолдинга 
«Самарские 
судьбы», член 
Академии 
российского 
телевидения.
Родился: 25 ноября 
1957 года.

ГЕРМАН БОЛОТНИКОВ,
генеральный директор ООО «Подряд-
Инвест».
Родился: 25 ноября 1962 года.

ВИКТОР 
САЗОНОВ,
председатель 
Самарской 
губернской думы.
Родился: 26 ноября 
1947 года.

ВЛАДИМИР 
КОМАТОВСКИЙ,
руководитель 
департамента 
управления делами 
губернатора и 
правительства 
Самарской области.
Родился: 28 ноября 
1963 года.

ВЛАДИМИР 
СЕМИН,
первый 
заместитель 
председателя 
правления ЗАО 
«АКБ «Газбанк».
Родился: 28 ноября 
1972 года.

ВЯЧЕСЛАВ 
ЛЕБЕДЕВ,
руководитель 
департамента 
охоты и 
рыболовства 
Самарской области. 
Родился: 28 ноября 
1953 года.

СЕРГЕЙ ТУРУСИН,
депутат Самарской 
губернской думы.
Родился: 30 ноября 
1966 года.

точка зрения

Парковка запрещена везде, 
кроме…

Тема дорожного движения – 
это огромная проблема, реше-
нию которой все крупнейшие 
европейские города уделяют 
максимум внимания. И пробле-
мой из проблем является регла-
ментация парковки. Понятно, 
что нельзя заполонить город 
знаками «Стоянка (остановка) 
запрещена», если изначально 
не предусмотреть достаточного 
количества парковочных мест, 
соответствующего объему до-
рожного движения. На практике 
городские власти в каждом го-
роде должны сказать не только 
«здесь нельзя!», но и «здесь нель-
зя, а там можно!». И там, где со-
вершенно невозможно органи-
зовать достаточного количества 
парковочных мест, особенно в 
центральной части, в истори-
ческих центрах, необходимо 
задействовать больше единиц 
общественного транспорта, что-
бы гражданам туда можно было 
проще добраться.

Автомобильная промышлен-
ность со своим внушительным 
влиянием на экономику любой 
страны является ее неоцени-
мой движущей силой - как по 
части создания новых рабочих 
мест, так и по производству на-
ционального богатства. Поэто-
му нельзя, с одной стороны, по- 
ощрять развитие автомобильно-
го бизнеса, а с другой стороны - 
излишне ущемлять его. 

Итальянские города, а также 
многие другие города Европы 
сильно страдают от тесноты в 
своих исторических центрах, что 
приводит к затруднению дорож-

ного движения. По этой причи-
не проблема парковки в центрах 
стоит особенно остро. 

Какие же меры были приняты 
в этой связи? В сущности, меры 
были немногочисленны, но носи-
ли они точечный характер.

Прежде всего была карди-
нально пересмотрена концепция 
парковки, до этого предусматри-
вавшая, что парковка разрешена 
везде, где отсутствуют запрети-
тельные знаки. Новая концепция 
предписывает: «Парковка запре-
щена везде, кроме определенных 
обозначенных участков». 

Кажется, что это одно и то же, 
но это не так, поскольку необхо-
димо решать проблему «предла-
гающим» способом – на осно-
вании объема движения и от 
целевого назначения определен-
ного района рассчитать, сколько 
парковочных мест необходимо 
(особенно для временной пар-
ковки). Определить это должны 
городские чиновники. 

Парковка у нас практически 
всегда платная, поскольку до-
ходы от нее используются для 
финансирования строительства 
дополнительных паркингов, сто-

янок средней и длительной про-
должительности. Сейчас такие 
паркинги по большей части под-
земные. 

В общем, нужно дать гражда-
нину – владельцу автомобиля, 
который направляется, скажем, 
в центр, уверенность в том, что 
он найдет место для парковки 
своего транспортного средства: 
пусть ему будет известно, что 
парковка там платная, и тог-
да он сам решит, ехать ли ему 
в центр на своей машине или 
воспользоваться общественным 
транспортом. 

Также многие города пору-
чили устанавливать факты на-
рушения правил парковки так 
называемым вспомогательным 
службам дорожного движения, 
они работают совместно с дорож-
ной полицией, но за штатом. В 
их обязанность входит конста-
тировать факт нарушения.

Все это осуществляется без из-
лишних формальностей и очень 
быстро: составляется протокол 
нарушения в двух экземплярах 
(даже в отсутствие водителя), где 
указывается дата, время, место, 
госномер и марка машины. Один 
экземпляр крепится на лобовое 
стекло, второй передается в по-
лицию, и она отправляет по почте 
протокол владельцу транспорт-
ного средства, на которого оно 
официально зарегистрировано. 
Если штраф не будет оплачен в 
течение 60 дней, транспортное 
средство может быть даже изъ-
ято у владельца. 

Что касается выделенных по-
лос для средств общественного 

ДЖАНГУИДО БРЕДДО, 
почетный консул Италии в 
Самарской и Ульяновской областях, 
Республике Татарстан

Если штраф не будет 
оплачен в течение 
60 дней, транспортное 
средство может быть 
даже изъято у владельца.

Уровень автомобилизации населения Самары продолжает расти, мест для парковки становится 
все меньше, что создает проблемы для движения. Идей по этому поводу достаточно –  
от экспериментов с локальными запретами на парковку в ночное время до мегапроектов  
с подземным «городом-паркингом». В социальных сетях уже прямо призывают к организации 
платных паркингов в крупных городах, в том числе и в Самаре, апеллируя к опыту Запада.  
Но всегда ли сторонники таких мер понимают, как именно это происходит в городах Европы?

транспорта и их парковки в ме-
стах «отстоя», как у вас выража-
ются, те же самые полномочия 
по контролю даны проверяюще-
му персоналу автотранспортных 
предприятий (автобусы, трам-
ваи и троллейбусы). Процеду-
ры выписывания штрафов те 
же самые. 

И, наконец, следует заметить, 
что если владелец ТС оспаривает 
выписку штрафа, он может лично 
или через адвоката опротесто-
вать штраф у мирового судьи в 
течение 60 дней со дня получе-
ния протокола. 

Колонка написана специально 
для «СО»
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Новая услуга для корпоратив-
ных клиентов «Интернет для дела» 
от «МегаФона» позволит контроли-
ровать использование мобильного 
Интернета сотрудниками компании. 
Данный сервис ограничивает доступ к 
веб-ресурсам, которые не относятся к 
корпоративным или деловым инстру-
ментам. Постоянно пополняющийся 
список блокируемых ресурсов вклю-
чает потенциально опасные сайты, 
что позволит предотвратить зараже-
ние мобильных устройств вирусами 
и защитит пользователей от утечки 
важных корпоративных данных.

«Интернет для дела» позволяет 
регулировать параметры мобильного 
интернет-доступа, чтобы сотрудни-
ки использовали его исключительно 
в рабочих целях. Новая услуга по-
могает установить единые правила 
безопасности для всех сотрудников и 

ограничить доступ к нежелательным 
с точки зрения работодателя ресур-
сам (сайты знакомств, социальные 
сети, игры и т.д.). Список запрещен-
ных для посещения ресурсов форми-
рует поставщик решения, избавляя 
руководителя компании от работы по 
составлению пакета для блокировки. 

«Мы всегда стараемся предло-
жить бизнес-клиентам удобные и 
эффективные инструменты для ор-
ганизации связи. Чтобы избежать 
больших счетов и нерационального 
использования корпоративной связи, 

совершенно не обязательно полно-
стью исключать мобильный Интернет 
из пакета услуг для сотрудников. Мы 
первыми в России предложили кор-
поративным клиентам универсальное 
решение, позволяющее гибко блоки-
ровать мобильный доступ к сайтам, 
не имеющим отношения к работе», - 
комментирует директор по маркетин-
гу корпоративного бизнеса компании 
«МегаФон» Николай Мазур.

Подключение услуги «Интернет 
для дела» бесплатное, стоимость ис-
пользования – 1 рубль в сутки. Услу-
га может быть подключена клиентом 
самостоятельно через «Личный ка-
бинет» либо путем обращения в кон-
тактный центр. 

«Интернет для дела» от «МегаФона»:  
защита от утечки, вирусов и лени
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Эксперименты по введению сухого закона 
проводились неоднократно в разных стра-
нах мира. Результат этих экспериментов вез-
де одинаков - еще больший рост (!) алкого-
лизма и смертности от потребления сур-
рогатов, а также рост наркомании, а еще 
- сильнейшие социальные потрясения… 
Дело в том, что качественное спиртное яв-
ляется релаксантом. В то же время суррога-
ты и некачественный алкоголь содержат хи-
мические вещества, вызывающие немоти-
вированную агрессию.
Петр I пытался пополнить казну за счет де-
шевой по себестоимости водки, которую на 
государственных спиртзаводах придумали 
гнать из картошки. Результатом стала стре-
мительно накрывшая страну мощная вол-
на убийств. Расследование правительствен-
ной комиссии показало, что вспышки запре-
дельной немотивированной агрессии вызы-
вала именно эта новая «картофельная» вод-
ка, продававшаяся государством в государ-
ственных кабаках. Картофельная водка со-
держала сивушные масла, вызывавшие при-
ступы бешеной злобы у тех, кто ее пил. Гнать 
водку из картошки тут же запретили из сооб-
ражений государственной безопасности. 
Однако известно, что если самогонку гнать из 
обычного сахара, то она тоже повышает уро-
вень агрессии. Сахар в России делают из са-
харной свеклы, а она тоже содержит опреде-
ленные химические вещества, которые при 
перегонке полученной из сахара браги пре-
вращаются в сивушные масла, повышающие 

уровень агрессии (не так сильно, как карто-
фельная водка, но похожим образом).
Сходная ситуация вообще с большинством 
видов «паленой» водки и прочих суррогатов 
алкоголя. При этом есть еще феномен эмо-
ционального заражения, когда люди «зара-
жаются» друг от друга эмоциями. Заражение 
агрессией, злобой - это страшная вещь в мас-
штабах страны.
Об этом писано-переписано. Но депутатов 
это не смущает.
Когда алкоголь стоит на витрине, можно вы-
брать все-таки что-то более ли менее каче-
ственное. Однако когда купить его можно бу-
дет, только ткнув пальцем в бумажный спи-
сок, как хотят депутаты Госдумы, это значит, 
что выбрать качественное спиртное будет 
невозможно. 

LiveJournal, 17 ноября

«Очередная попытка 
поставить следователей 
выше суда и прокура-
туры не прошла. Ну а 
я - еще на один шаг стал 
ближе к поездке в лес им. 
Бастрыкина», - заявляет 
в Twitter депутат Госдумы 
РФ Александр Хинштейн.

Речь идет о законопроекте, ко-
торый сделал бы сотрудников 
Следственного комитета РФ 
фактически неприкосновенны-
ми на дороге, поскольку закон 
предполагает, что все дела по 
КоАП в отношении следовате-
лей рассматриваются только 
районными судами, тогда как в 
отношении судей, прокуроров 
и военных дела сейчас рас-
сматривают различные суды, 
в зависимости от санкции. На 
прошлой неделе эта инициати-
ва была отклонена депутатами 
национального парламен-
та. Между тем Александр 
Хинштейн заявляет: «Если 
следователей приравнивают 
к прокурорам/судьям, то они 
должны быть именно равны, но 
не выше. А в целом - на дороге 
(и не только) все должны быть 
равны!»

«Пришло на память вре-
мя, когда в РФ в догово-
рах компании применя-
ли понятие у.е. (условная 
единица), которая и 
отражала стратегию 
плавающего курса рубля 
отсутствием твердой 
цены. Так вот, расчеты 
проводились в рублях, 
но по курсу $ на день 
платежа», - прогнозирует 
в Facebook генеральный 
директор ЗАО «АИСТ» 
Александр Сергиенко.

По его мнению, уже пришла 
пора вернуться к таким усло-
виям в договорах. Поводом 
для этого стал плавающий курс 
рубля и слова Президента РФ 
Владимира Путина на встрече с 
представителями Объединен-
ного народного фронта: «Чем 
больше Центробанк предпри-
нимает попыток искусственно 
его удерживать или регулиро-
вать курс, тем больше спеку-
лянтов наживается на наших 
золотовалютных резервах». По 
мнению Сергиенко, «вместе со 
свободным плаванием рубля 
начнут свободно плавать и 
цены на все товары».

«Любить свою историю. 
Ну да...», - иронично 
замечает в Facebook по-
литолог, бывший самар-
ский чиновник Андрей 
Колядин.

И далее перечисляет сло-
жившиеся в современном 
общественном мнении образы 
руководителей, среди которых 
и нынешние руководители 
страны, и представители давно 
минувших дней: «Путин у нас 
тиран и самодур. Медведев 
- клоун. Ельцин - алкоголик и 
мужлан. Горбачев развалил 
страну. Черненко умер, не 
начав руководить страной. Ан-
дропов умер, начав... Брежнев - 
застой и нищета. Хрущев - попа 
с ушами. Маленков - кто такой 
Маленков? Сталин - убийца 
миллионов и тиран. Ленин - 
просто убийца миллионов. Ке-
ренский - трус и любитель пе-
реодеваться в женское платье. 
Николай второй - кровавый... И 
так далее... И тому подобное...» 
Вывод политолога: «С такой 
маркетинговой политикой нам 
слона не продать!!! До тех пор, 
пока мы будем видеть позади 
только мрак и кровь, впереди 
тоже будет не марципан...»

Facebook, 21 ноября ПАВЕЛ ЗЕЛЮКОВ, депутат думы г.о. Сызрань: «Россияне станут еще ближе к тому,  
чтобы работать за еду. Уже в 2014 году расходы на питание составят 40%».

АЛЕКСАНДР ХИНШТЕЙН,
депутат Государственной 
думы РФ

Twitter, 19 ноября
Вскрыл масштабную схему хи-
щений квартир в Москве. Под 
видом обманутых дольщиков 
квартиры выдавались подстав-
ным лицам. В общей сложно-
сти мы обнаружили не менее 
116 таких фактов. Квартиры 
строились за счет бюдже-
та Москвы. Размер убытков 
- свыше 1 млрд рублей. Речь 
идет о достройке домов пе-
чально известной фирмы 
«Энергостройкомплект-М» 
(Южное Тушино и др.). 
Хищения происходили с 2012 
года.

МИХАИЛ ВЕРШИНИН,
старший партнер в 
компании «Финмарк»

Facebook, 19 ноября 
(о том, что 
Правительство РФ 
разрешило гражданам 
носить с собой оружие 
в целях самообороны) 
Оружейные лоббисты 
потихоньку двигают 
свою тему. Теперь пе-
рестрелки в пробках, 
очередях и ресторанах 
будут постоянным яв-
лением. Если взять пя-
терых моих знакомых, у 
кого есть «стволы», то я 
бы трем из них оружие, 
как психолог, не выдал...

Павел Евлахов, 
психолог, руководитель самарского 
филиала клуба «КРОСС»

позиция

АЛЕКСАНДР СЕРГИЕНКО,
генеральный директор ЗАО «АИСТ»

Facebook, 21 ноября 
Кудрин, по-моему, оптимистично выразил-
ся: «Восстановить прежние возможности в 
плане внешних инвестиций и доверия к ру-
блю получится только в результате 7-10 лет 
роста нашей экономики. Рубль не станет 
резервной валютой, даже региональной, 
как минимум в ближайшие 20 лет.....» Я счи-
таю, что рубль никогда не станет резервной 
валютой. Почему? Потому что эра сырье-
вых монстров - государств и элит, живущих 
на ископаемой ренте, - находится в закате. 
И рубль, похоже, тоже. Вторая причина - та-
кой валютой станет китайский юань, а зна-
чит, места рублю не будет. В смысле - логи-
ки в этом не будет ни для кого, кроме, воз-
можно, нашего нынешнего премьера, чита-
ющего мантры о финансовом центре в РФ.

МАКСИМ ВАСИЛЬЕВ, 
депутат думы г.о.Тольятти

Twitter, 19 ноября 
Завершен прием граждан. 
Вывод сегодняшнего дня: жите-
ли не очень хотят управлять сво-
ими домами, все ждут «дядю».

ДИАНА СИМКОВИЧ, 
директор центра волонтерского 
движения «Ласточки»

Facebook, 16 ноября
Да-да-да!!! А тут (Самарский государствен-
ный цирк. - Прим. ред.) ничего не измени-
лось со времен моего детства…

ВАЛЕРИЙ ЛАПИЦКИЙ,
заместитель управляющего партнера в 
адвокатском бюро «Яблоков, Лапицкий и 
партнеры»

Facebook, 20 ноября 
Лечу домой, рейс задержали на 4 часа, вряд 
ли успею на рейс из Москвы в Самару, но это 
не самое интересное. В бизнес-зале сахалин-
ского аэропорта (помещение 5 на 3 метра) 
даже стоячих мест нет. Иностранцы в шоке 
от таких VIP-услуг.

ЕВГЕНИЙ СИЛАНТЬЕВ,
экс-генеральный директор 
ОАО «Самарская пригородная 
пассажирская компания»

Facebook, 19 ноября 
Личный рекорд … часов на Почте 
России, побит!!! 1 час 50 минут, и 
плюс хамство неадекватного ста-
жера... Большой привет господи-
ну Игрушкину!!!!! Начальники ме-
няются, тема остается!!!!!

Об антиалкогольных законах  
и вспышках агрессии
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Признали жертвой
Самарская область недополучила миллиарды  

из-за оптимизации налогов крупными корпорациями

КИРИЛЛ БИДЖАНОВ, людмила николаева

Многофакторное влияние КГН на примере Самарской области 
Анализ исчисленной суммы налога на прибыль в новых и старых условиях  
за 2013 г.

Счетная палата РФ включи-
ла Самарскую область в число 
жертв создания системы кон-
солидированных групп налого-
плательщиков и призвала феде-
ральные власти оказать помощь 
региону, который и так не явля-
ется «центром прибыли», а его 
бюджетная обеспеченность ниже 
среднероссийского уровня. В ре-
зультате изменений в системе 
сбора налогов, наложившихся 
на падение прибыльности на-
логоплательщиков, регион по-
терял более 8,311 млрд рублей, 
недополученных от ОАО «НК 
«Роснефть» и ОАО «АК «Транс-
нефть».

Отчет о финансовых итогах 
деятельности консолидирован-
ных групп налогоплательщиков 
(КГН) в России содержится в сен-
тябрьском выпуске «Бюллетеня 
Счетной палаты». Возможность 
создавать такие группы, сумми-
ровать прибыли и убытки входя-
щих в них компаний и платить 
налоги как одно юрлицо хол-
динговые структуры получили с 
2012 года. Первоначально было 
создано и действовало 11 КГН, 
объединявших 197 организаций, 
в 2013 году – уже 15 (313 органи-
заций), в настоящее время – 16 
групп налогоплательщиков (398 
организаций). В их числе – ОАО 
«Газпром», ОАО «ЛУКойл», ОАО 
«НоваТЭК», ОАО «Северсталь», 
ОАО «НК «Роснефть», ОАО «Ме-
чел» и другие, которые имеют 
активы и на территории Самар-
ской области. 

Аудиторы Счетной палаты 
проверяли влияние изменений 
в налоговом законодательстве в 
период 2012-2013 гг. и пришли к 
выводу, что деятельность консо-
лидированных групп оказалась 
убыточной для национального 
бюджета, а некоторым регионам 
и вовсе теперь нужно оказывать 
помощь. В 2012 году картина 
выглядела еще вполне оптими-
стично, – несмотря на создание 
КГН, поступления в консолиди-
рованный бюджет РФ выросли 
на 3,7%. Но за 2013 год было 
перечислено 2,07 трлн рублей 
налога, или всего 88% от уровня 
2012 года. При этом федераль-
ный бюджет получил на 23,6 
млрд меньше, чем годом ранее 
(– 6,3%), а консолидированные 
бюджеты регионов – 260,1 млрд 
рублей (– 13,1%). 

Согласно выводам палаты, 
наиболее значительные поте-
ри от деятельности КГН понес-
ли 20 регионов, среди которых 
оказались не только высокодо-
ходные регионы-доноры (го-
рода федерального значения 
Москва и Санкт-Петербург, а 
также Красноярский край, Тю-
менская область, ХМАО-Югра), 
но и субъекты, уровень бюд-
жетной обеспеченности кото-
рых ниже среднероссийского 
показателя. В числе последних 
– Белгородская, Волгоградская, 
Нижегородская и Самарская 
области, Пермский край и Ре-
спублика Карелия. В связи с 
этим в своем отчете Счетная 
палата указала, что высокодо-
ходные регионы «не нуждаются 
в помощи федерального бюд-

жета в части компенсации вы-
падающих доходов», тогда как 
6 других указанных регионов, 
не являющихся, по выражению 
аудиторов Татьяны Голиковой, 
«центрами прибыли», теперь 
«нуждаются в указанной по-
мощи в связи с влиянием дея-
тельности КГН». 

Решить вопрос о помощи ре-
гионам в условиях деятельно-
сти консолидированных групп 
должна была трехсторонняя ко-
миссия по межбюджетным от-
ношениям при Министерстве 
финансов РФ. Вопрос и в самом 
деле был рассмотрен. Члены ко-
миссии одобрили методику рас-
пределения дотаций в объеме 
20 млрд рублей региональным 
бюджетам, потерявшим нало-
говые поступления от введения 
КГН. Однако Самарской обла-
сти от этой суммы не досталось 
ничего. «Критерием распреде-
ления указанной дотации явля-
ется снижение доходов по на-
логу на прибыль организаций 
в связи с созданием консоли-
дированных групп налогопла-
тельщиков, превышающее 1% 
собственных доходов консоли-
дированных бюджетов субъек-
тов РФ. С учетом того, что доля 
выпадающих доходов по нало-
гу на прибыль организаций за 
2013 год не превысила 1% от 
суммы налоговых и неналого-
вых доходов консолидированно-
го бюджета, Самарская область 
не вошла в перечень получате-
лей указанной дотации», - сооб-
щило областное министерство 
управления финансами на за-
прос «СО». 

В отличие от Самарской области, многие регионы выиграли от введения механизма консолидации налога на 
прибыль. Однако эксперты «СО» все равно сомневаются в его целесообразности, а на федеральном уровне 
уже выдвинута инициатива о запрете на создание новых консолидированных групп налогоплательщиков, а то 
и отмене уже существующих. Как пояснили некоторые инициаторы, институт консолидированных групп – это, 
на самом деле, один из вариантов налоговой оптимизации. Первая редакция этого законопроекта, который 
разрабатывается в Совете Федерации, должна была появиться уже в ноябре. Однако у Правительства РФ нет 
однозначной позиции по этому вопросу. 
В то же время самарские эксперты соглашаются, что КГН не нужны. «Задача, направленная на то, чтобы налог 
платился там, где создается прибыль, была решена. Но таким образом руководители компаний получили воз-
можность манипулировать прибылью – уменьшать налогооблагаемую базу за счет убытков или искусственно 
создавать прибыль в нужных регионах и убыток в других», – говорит руководитель юридического отдела АКГ 
«МЭФ-Аудит» Иван Чемичев. 
«Мне кажется, что все эти искусственные формирования на самом деле не нужны. Они созданы для того, чтобы 
дополнительно оттягивать деньги из бюджета, – соглашается директор консалтинговой компании S.D.A.-Group 
Дмитрий Яровой. – Гораздо более эффективным будет регулирование за счет нормального сбалансированного 
расчета налоговой нагрузки и правильного определения ее вариантов для различных видов предприятий. И не 
надо каждый год менять Налоговый кодекс – это ненормально, что он ежегодно на четверть переписывается. 
Нужна стабильность налоговой системы, которая обеспечит нормальную работоспособность бизнеса».

инициатива

КГН могут уйти

«Счетная палата Российской Федерации считает необходимым предложить 
Правительству Российской Федерации инициировать рассмотрение на 
трехсторонней комиссии по межбюджетным отношениям вопроса о выделении 
Белгородской, Волгоградской, Нижегородской и Самарской областям, 
Пермскому краю и Республике Карелия целевой финансовой помощи в связи 
со значительными потерями доходов от налога на прибыль организаций и 
уровнем бюджетной обеспеченности ниже среднероссийского показателя».

Из отчета Счетной палаты РФ 

Что можно было бы сделать в Самарской области  
за 8,3 млрд рублей (варианты)

Закупить около 6 тысяч квартир для решения проблем граждан, проживающих в ••
ветхом жилье, предоставления нового жилья ветеранам ВОВ, молодым семьям и т.п. 

Отремонтировать половину дорог Самары (на решение этой задачи, по оценкам ••
2014 года, необходимо всего 18 млрд рублей)

Построить новые дороги в продолжение улиц Дачная, Луначарского, Авроры, ••
Ново-Вокзальная, реконструировать Заводское шоссе,  проспект Кирова и др. 

Построить Фрунзенский мост••
Восстановить 40% коммунальных сетей Самары ••
Построить плоскостную магистраль «Центральная» ••
Построить 2 станции метро ••
Реконструировать примерно 10% исторической части Самары••

Субъекты РФ, где в 2013 году наблюдалось наибольшее увеличение 
поступления налога на прибыль организаций в результате 
деятельности КГН

Число действующих КГН

2012 г. – 11 (197 организаций)••
2013 г. – 15 (313 организаций)••
2014 г. – 16 (398 организаций)••

Аудиторы Татьяны Голиковой пришли к выводу, что области в связи с негативными 
результатами функционирования КГН требуется поддержка

Субъекты РФ, где в 2013 году наблюдалось наибольшее снижение 
поступления налога на прибыль организаций в результате 
деятельности КГН

8 610 млн рублей – сумма налога без ••
участия в КГН

7 436 млн рублей – сумма налога при ••
участии в КГН

-1 174 млн рублей – отклонение ••
суммы налога

Анализ поступлений от организаций, ••
вошедших в КГН 

14 065 млн рублей – в 2012 году ••
5 753 млн рублей – в 2013 году••
-8 311 млн рублей – отклонение••
40,9% – темп••

Источник: отчет Счетной палаты РФ

Москва – 34,3 млрд рублей••
Красноярский край – 5,8 млрд рублей••
Белгородская область – 3,9 млрд ••

рублей
Санкт-Петербург – 3,2 млрд рублей••
Тюменская область – 2,9 млрд рублей••

Волгоградская область – 2,9 млрд ••
рублей

Нижегородская область – 2,2 млрд ••
рублей

Пермский край – 2,2 млрд рублей••
Всего – 20 регионов с объемом потерь ••

63,7 млрд рублей

Ленинградская область – 4,1 млрд ••
рублей

Астраханская область – 3,5 млрд ••
рублей

Омская область – 2,7 млрд рублей••

Республика Саха (Якутия) – 2,5 млрд ••
рублей

Липецкая область – 2,5 млрд рублей••
Всего – 62 региона с объемом ••

поступлений 43,7 млрд рублей
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В этом году тренд на сокраще-
ние доходов Самарской области 
от налога на прибыль сохранил-
ся, и улучшения ситуации в бли-
жайшей перспективе эксперты 
не видят. Рассчитывать на феде-
ральный центр и какой-то осо-
бый эффект от «налогового ма-
невра», по их мнению, также не 
стоит. Придется брать кредиты, 
а еще лучше – стимулировать 
развитие бизнеса. 

В своем исследовании ауди-
торы Татьяны Голиковой обра-
щают внимание на «многофак-
торное влияние КГН» и падение 
прибыли по большинству из них. 
Указывается, что по 11 КГН, 
действовавшим в 2012 и 2013 
годах, только у 4 увеличилась 
налоговая база. На примере 
Самарской области аудиторы 
дают следующий вывод: «Если 
от консолидации убытков КГН 
Самарская область в 2013 году 
потеряла 1,2 млрд рублей (14% 
от общего объема снижения по-
ступлений), то в целом снижение 
поступлений составило 8,3 млрд 
рублей, что связано с ухудше-
нием результатов финансово-
хозяйственной деятельности 
отдельных консолидированных 
групп (ОАО «НК «Роснефть», 
ОАО «АК «Транснефть» – рост 
амортизации в 1,3 раза по вновь 
введенным объектам «ВСТО» и 
Балтийский трубопровод)». 

Эксперты указывают, что от-
расли, в которых в основном 
работают КГН, и в самом деле 
с прошлого года переживают не 
самые лучшие времена. «Многие 
производства, которые ранее 
приносили прибыль в большом 
объеме, в 2013 году стагниро-
вали или даже уменьшили свои 

АНДРЕЙ ГИРЕВ, 
директор ООО «Лекс’Ко»

В России единичные регионы могут похвастаться и 
профицитным бюджетом, и устойчивым финансовым 
положением. К сожалению, Самарская область не 
относится к их числу. Выход есть. Самое главное для 
экономики регионов и России в целом – это существенная 
либерализация экономических правил и массовое 
предпринимательство. Если мы не простимулируем малый 
бизнес и не замотивируем людей этим заниматься, наша 
экономика будет терять позиции из года в год. 

ДМИТРИЙ КИПА, 
руководитель аналитического отдела QB Finance

Я полагаю, что, с учетом снижения курса рубля и 
трудностей для крупных банков с фондированием на 
Западе, на полноценную помощь федерального бюджета 
региональные бюджеты вряд ли могут рассчитывать. 
Будет хорошим результатом получить порядка 300-
400 млн рублей помощи. Правительство взяло курс на 
увеличение фискальной нагрузки, и регионы получили 
возможность взимать собственные местные сборы, 
например с малого и среднего бизнеса. Расчет на то, что 
этим способом они смогут частично решить свои трудности 
с финансированием бюджета.

ДМИТРИЙ АБРАМОВ, 
заведующий кафедрой мировой экономики Самарского 
государственного экономического университета

Потенциал развития Самарской области сокращается. 
Если посмотреть на объемы экономики, то лет 5-7 назад 
мы опережали Татарстан в 1,5-2 раза, а сейчас наоборот. 
Совершенно очевидно наметился тренд на снижение 
показателей. Чтобы переломить ситуацию, нужны время 
и усилия. Сейчас мы подошли к такой точке, что либо мы 
будем переламывать, либо все будет только хуже и хуже с 
каждым годом.

перспективы Лишились еще 18%

Потери продолжаются
Закрывать финансовую дыру области придется самостоятельно

показатели. Крупная промыш-
ленность – нефть и нефтепере-
работка, газовая отрасль, хи-
мия, автомобилестроение – в 
2013 году чувствовала себя не 
столь хорошо, как раньше, – го-
ворит директор ООО «Лекс’Ко» 
Андрей Гирев. – Не надо забы-
вать и о том, что рост россий-
ской экономики в 2013 году был 
очень небольшим, близок к нулю, 
поэтому получать положитель-
ную динамику по доходам было 
куда сложнее. Я опасаюсь, что 
эта тенденция продолжится. И 
каждый год латать дыры будет 
все труднее».

22 сентября на заседании бюд-
жетного комитета губернской 
думы представители министер-
ства управления финансами Са-
марской области сообщили, что 
за первое полугодие поступления 
по налогу на прибыль сократи-
лись на 3,5 млрд рублей, или на 
18%. Не ожидается улучшение 
ситуации и в будущем году. 

В то, что федеральные вла-
сти вернутся к вопросу о ком-
пенсации, эксперты не верят. 
«Нам нужно рассчитывать на 
собственные силы и смотреть, 
где мы можем понизить налого-
вое бремя для самарских пред-

принимателей, исходя из тех 
ставок, которые находятся в 
компетенции соответствующих 
органов», – считает управляю-
щий филиалом СБ Банка в Са-
маре Александр Шевяков. 

«Выпадающие доходы должны 
покрываться за счет кредитно-
го ресурса. Другого, собствен-
но говоря, не дано, – полагает 
и генеральный директор ИК 
«Восток-Инвест» Владислав Зо-
тов. – Исходя из соображений вы-
годности и стоимости ресурсов, 
областные власти могут прибег-
нуть к выпуску облигаций либо 
закредитоваться в банках. Как 
правило, облигационные займы 
обходятся дешевле». 

«Закрывать обязательства 
придется какими-то другими 
способами, в том числе заим-
ствованиями, – говорит Андрей 
Гирев. – Нужно бороться не с по-
следствиями в виде дефицита и 
просьб к федеральному центру 
о дотациях, а с причинами. Это 
крайне слабая развитость эко-
номики, прежде всего малого и 
среднего бизнеса. Количество 
людей, которые этим занима-
ются, ничтожно мало, произво-
дят они мало и формируют мало 
налогов и прибыли». 

Оценка влияния создания КГН на сумму налога на прибыль

2012 г. 2013 г. Сумма 
отклонений

без КГН с КГН отклонение без КГН с КГН отклонение

Консолидированный бюджет РФ 493,1 484,3 -8,8 461,7 443,4 -18,3 -27,1

Федеральный бюджет 51,0 50,5 -0,5 48,1 46,2 -1,9 -2,4

Консолидированные бюджеты субъектов РФ 442,1 433,8 -8,3 413,6 397,2 -16,4 -24,7

Динамика поступлений налога, млрд рублей

2011 г. 2012 г. 2013 г.

Консолидированный бюджет РФ 2270,3 2355,4 2071,7

в том числе:
в федеральный бюджет 342,6 375,8 352,2

в консолидированные 
бюджеты субъектов РФ 1927,7  1979,6 1719,5

Ведомству 
Сергея 
Кандеева 
придется решать 
вопрос падения 
поступлений 
налога на 
прибыль без 
дополнительной 
помощи из 
федерального 
центра

С начала этого года в Самарской области упали доходы не только по 
налогу на прибыль, но и по ряду других позиций. Так, согласно дан-
ным, которые прозвучали на одном из заседаний бюджетного комитете 
в губернской думе, помимо налога на прибыль, область недополучила 
средства от акцизов на нефтепродукты – их пришло меньше на 856,1 
млн рублей (- 31%). Также сократились поступления налога на имуще-
ство организаций (- 958,7 млн рублей, или 15%). 
В то же время росли сборы с НДФЛ (+25%), акцизы на алкогольную 
продукцию и пиво (+30%), транспортный налог (+11%), налог на до-
бычу полезных ископаемых (+7%). Тем не менее в целом налоговые и 
неналоговые доходы бюджета Самарской области за первое полугодие 
составили 48,6 млрд рублей и по сравнению с аналогичным периодом 
2013 года сократились на 274,88 млн рублей, или на 1%.

сборы

Падает многое
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На благо России
Опыт Николая Меркушкина будет способствовать решению задач по развитию 
страны

Укрепляют позитивные тенденциифедерация

ЛЕОНИД ОЗЕРОВ, АНИ АЙВАЗЯН
ВЯЧЕСЛАВ ТИМЧЕНКО,
член Совета Федерации

Николай Иванович – очень прогрессивный и талантливый 
руководитель. Я уверен, что, работая в составе 
консультативной комиссии, он свой позитивный опыт, 
накопленный в результате работы и в Республике 
Мордовия, и в Самарской области, постарается 
распространить на все регионы РФ.

ВИКТОР КАЗАКОВ,
депутат Государственной думы

Николай Иванович один из опытных и работоспособных 
губернаторов в РФ. Он очень умело решает многие вопросы 
в управлении областью, в том числе и в привлечении 
финансовых ресурсов, решает кадровые проблемы.

КОНСТАНТИН КАЛАЧЕВ,
руководитель «Политической экспертной группы»

У Николая Меркушкина большой опыт выстраивания 
отношений с федеральным центром. Налицо 
положительная динамика. Глава региона умеет выстраивать 
взаимоотношения с политиками, которые играют первую 
роль в экономической и политической жизни страны. Это 
очень важно для грамотного руководства губернией.

ВИКТОР СОЙФЕР,
председатель Общественной палаты Самарской 
области, президент Самарского государственного 
аэрокосмического университета

Николай Меркушкин использует любую возможность 
для общения с руководством страны, чтобы продвигать 
проекты Самарской области, наращивать экономический 
потенциал региона и решать социальные вопросы.

Включение губернатора Са-
марской области в консульта-
тивную комиссию Госсовета РФ 
будет способствовать решению 
проблем как региона, так и всей 
страны, считают эксперты. Они 
обращают внимание на боль-
шой опыт руководства Нико-
лая Меркушкина в регионах и 
успехи, достигнутые Самарской 
областью за сравнительно не-
большой срок.

Распоряжение о включении 
самарского губернатора и еще 
нескольких глав регионов в со-
став комиссии Президент РФ 
Владимир Путин подписал 4 ноя-
бря, официально об этом объя-
вили в минувший понедельник. 
Впервые такая комиссия была 
создана семь лет назад для ока-
зания консультативной помощи 
членам Госсовета и президиума 
Государственного совета. Новый 
статус позволяет им напрямую 
информировать руководство 
страны о проблемах регионов, 
обсуждать перспективные про-
екты, инициировать рассмотре-
ние вопросов в Госсовете.

Оценивая решение прези-
дента включить в этом году в 
состав комиссии самарского 
губернатора, эксперты обра-
тили внимание на рекордный 
результат Николая Меркушки-
на на сентябрьских выборах. 
«Николай Меркушкин имеет 
серьезную поддержку, и ее уро-
вень – один из самых высоких 
в стране, – говорит руководи-

тель управления политических 
исследований ВЦИОМ Степан 
Львов. - Рейтинг губернатора 
Самарской области достаточ-
но высок». «Большая поддерж-
ка населения говорит о том, что 
он хорошо понимает проблемы 

сегодняшнего дня», – добавля-
ет председатель Общественной 
палаты Самарской области Вик-
тор Сойфер.

На решение Владимира Пути-
на, очевидно, повлиял и большой 
управленческий опыт Николая 

Меркушкина, в том числе в ча-
сти выстраивания отношений с 
федеральным центром, положи-
тельные тенденции в управле-
нии Самарской областью за два 
с половиной года его нахожде-
ния во главе региона. «Николай 
Иванович заслужил этот вы-
бор президента многолетним 
плодотворным трудом на бла-
го России», – говорит депутат 
Государственной думы Виктор 
Казаков.

Руководитель «Политической 
экспертной группы» Констан-
тин Калачев привел пример  
АвтоВАЗа: «Сейчас происходит 
обновление модельного ряда, 
продукция АвтоВАЗа занимает 
первые места в общефедераль-
ных рейтингах, обходя иномар-
ки». Позитивные тенденции 
складываются и в вопросах выде-
ления региону средств в рамках 
федеральных программ, инве-
стиционной привлекательности. 
«Можно сказать, что регион на-
ходится на достойном уровне. 

Это неудивительно, если учи-
тывать то внимание, с которым 
относится федеральный центр 
к Самарской области», – пола-
гает г-н Калачев.

По мнению Виктора Сойфера, 
Николай Меркушкин обладает 
огромным опытом руководства 
регионами, умеет общаться 
с руководством страны и де-
лать так, чтобы его услышали. 
В частности, по мнению главы 
палаты, самарский губернатор 
может быть полезен в вопро-
сах определения приоритетов 
импортозамещения, так как 
здесь у Николая Меркушкина 
большой опыт – начиная со 
сферы сельского хозяйства и 
заканчивая радиоэлектронной 
тематикой. Сенатор Вячеслав 
Тимченко полагает, что в со-
ставе консультативной группы 
Николай Меркушкин позитив-
ный опыт своей работы сразу 
в двух регионах страны поста-
рается распространить на всю 
Россию. 

С начала года районные суды 
Самары вынесли 45 судебных 
решений в отношении госслу-
жащих, которые не в полном 
объеме раскрыли данные о сво-
их доходах и имуществе. Как 
показала судебная практика, 
ошибки при заполнении декла-
раций допускают чиновники 
разных уровней – от простых 
служащих до руководящего со-
става. Но отделываются почти 
все лишь символическим штра-
фом в 300-500 рублей.

В суды Самары чаще всего пе-
редавались дела служащих феде-
ральных структур, расположен-
ных на территории областного 
центра. Так, «СО» насчитало 9 
судебных актов в отношении ра-
ботников Средне-Поволжского 
управления Ростехнадзора, по 
5 – областных управлений Гос-
автодорнадзора и Пенсионного 
фонда РФ в Кировском и Про-
мышленном районах, 3 – госар-
хива, 2 – Россельхознадзора, 1 – 
налоговой службы. 7 решений 
пришлось на областные мини-

ВАЛЕРИЙ МАНТРОВ

санкции Отделываются штрафами

Чиновников наказывают символически
Заполняя декларации, госслужащие многое забывают, но это им почти ничем не грозит

Чаще чиновники забывают 
указать в декларациях не вкла-
ды, а различное имущество и 
доходы от его продажи. Госин-
спектор сызранского отдела Рос-
технадзора г-н Руденко, напри-
мер, не указал, что владеет долей 
в уставном капитале ООО «БИ-
НОМ». За аналогичное наруше-
ние наложен штраф и на главного 
специалиста управления монито-
ринга социально-трудовой поли-
тики Самарской области (ФИО и 
название организации не раскры-
то). Главный специалист-эксперт 
отдела по кадрам и делопроиз-
водству и отдела автоматизации 
управления ПФР (ФИО не рас-
крыты) не указал в декларации 
доход от продажи автомобилей 
ГАЗ-322132 и Renault, а его кол-
лега – Ford Focus (за 298 тысяч 
рублей). 

В Ростехнадзоре госинспектор 
Светлана Демина не включила 
в декларацию доход от продажи 
земельного участка, а ее кол-
лега из отдела госстройнадзо-
ра, котлонадзора и надзора за 
подъемными сооружениями г-н 
Горбунов – доход от продажи 
квартиры. 

стерства, 1 – на губдуму. В 12 
случаях суды не раскрыли дан-
ные, благодаря которым можно 
было бы понять места работы 
провинившихся. 

Заместитель руководителя 
управления государственной 
архивной службы Раиса Пан-
тюхина в своей декларации за 
2013 год не указала, что на ее 
счете в Сбербанке России раз-
мещено 903,88 тысячи рублей, а 
в разделе доход от вклада – сум-

му в 3 883,56 рубля. В справке 
о доходах своего супруга она не 
указала еще более 100 тысяч ру-
блей, а также доход от вклада в 
8 623,06 рубля. В связи с этим 
5 ноября мировой судья участка 
№30 Ленинского района наложил 
на архивариуса штраф в 300 руб- 
лей. При этом стоит отметить, 
что г-жа Пантюхина свою вину 
признала сразу и согласилась, 
чтобы дело в суде было рассмо-
трено в ее отсутствие.

АНДРЕЙ СУЧКОВ,
вице-президент Палаты 
адвокатов Самарской области

Я не стал бы говорить, что ад-
министративное наказание – 
это реальный инструментарий. 
Гораздо более действенными 
здесь являются дисциплинарные 
санкции со стороны руководства. 
В каждом трудовом контракте в 
качестве обязательных условий 
прописано соблюдение закона 
РФ о государственной и муници-
пальной службе. Неполное же 
декларирование доходов явля-
ется нарушением этого закона и, 
следовательно, несоблюдением 
условий контракта.

ВИТАЛИЙ МИНЧУК,
депутат Самарской губернской 
думы, член комитета  
по депутатской этике

Прецеденты, связанные с непол-
ным раскрытием данных чинов-
ников о собственных доходах, 
безусловно, подрывают доверие 
людей к исполнительной власти. 
Думаю, будет правильно, если 
руководители государственных 
ведомств начнут реагировать 
в подобных ситуациях строго и 
жестко – вплоть до снятия фи-
гурантов таких инцидентов с 
должностей.

903,88
тысячи рублей

личных 
сбережений 
забыла указать 
в своей 
декларации 
замглавы 
областной 
архивной 
службы Раиса 
Пантюхина
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Конфликт между НО «Фонд 
капитального ремонта» Самар-
ской области и его бывшим со-
трудником, депутатом гордумы 
Максимом Федоровым, как и 
прогнозировало «СО», начал 
вовлекать в свою орбиту но-
вые структуры. Работу для себя 
в ноябре здесь нашел област-
ной департамент по вопросам 
правопорядка и противодей-
ствия коррупции, возглавляе-
мый вице-губернатором Вале-
рием Юртайкиным. 

Запрос по поводу действий 
фонда и его сотрудников на-
правил в департамент депутат 
губдумы Михаил Матвеев, чьим 
протеже является Максим Федо-
ров, уволенный в начале июля 
с поста заместителя гендирек-
тора фонда по статье Трудового 
кодекса «в связи с неоднократ-
ным неисполнением работни-
ком без уважительных причин 
своих трудовых обязанностей, 
имеющим дисциплинарное взы-
скание». Различные запросы и 
заявления в связи с деятель-
ностью фонда Матвеев начал 
рассылать незадолго до вы-
нужденной отставки Федорова 
(которого, впрочем, 19 ноября 
суд восстановил в должности). 
И, похоже, это противостояние 
будет длиться еще долго. 

Согласно ответу от 17 ноя-
бря, который Михаил Матвеев 
получил из департамента за под-
писью и.о. руководителя Алек-
сандра Ефремова, заместитель 
генерального директора фонда 
Ирина Гагарина была уличена в 
предоставлении недостоверной 
информации в отношении Мак-
сима Федорова. Тогда как под-
тверждений тому, что Федоров 
не допускался на совещания, 
департамент не нашел.

В то же время, по информации 
депутата, областной департамент 
тщательно разобрал ситуацию 

К Чибисову заглянул 
Юртайкин
В конфликте вокруг фонда капремонта появилась третья сила

нашли нарушенияЖКХ

ВАЛЕРИЙ МАНТРОВ, Людмила Николаева

с капитальным ремонтом само-
го протяженного дома в Самар-
ской области, расположенного 
в Тольятти на ул. Революцион-
ной, 56, поскольку его смета, 
техническая документация и в 
целом условия договора с фон-
дом капремонта априори сде-
лали невозможным качествен-
ное проведение работ (см. блок 
«Многое забыли»). «В целях не-
допущения злоупотреблений, 
усиления контроля за деятельно-
стью фонда» департамент напра-
вил в министерство энергетики 
и ЖКХ требование разработать 
до 25 декабря локальный норма-
тивный акт, содержащий требо-
вания к подготовке технической 
документации. Кроме того, от 
министра Сергея Крайнева по-
требовали «исключить из прак-
тики факты нарушения законо-
дательства со стороны фонда в 
части оформления документа-
ции при проведении капиталь-
ных ремонтов многоквартир-
ных домов». 

Также Александр Ефремов 
информировал Михаила Мат-
веева о планах проведения про-
верки по фактам, изложенным 
в публикации «Тайны учета» 
в «СО» (см. №67 от 2 октября 
2014 года). 

Однако, несмотря на вмеша-
тельство «третьей силы» и полу-
ченные ответы, Михаил Матвеев 

не выразил уверенности в том, 
что новые проверки отразятся 
серьезно на судьбе гендирек-
тора фонда Андрея Чибисова, 
даже если по их итогам будут 
выявлены нарушения. «Скорее 
всего, со стороны руководства 
фонда будут предприняты очень 
большие усилия, чтобы списать 
все провалы и ошибки в своей 
работе на действие не завися-
щих от них обстоятельств. По 
большому счету, ошибки, допу-
щенные Чибисовым на сегод-
няшний день, многим другим 
руководителям уже могли бы 
стоить собственного кресла - 
однако в данном случае его от 
такого сценария страхует на-
личие покровителей», - заявил 
«СО» г-н Матвеев. В то же вре-
мя он выразил надежду, что 
«рано или поздно власти региона 
должны прийти к пониманию 
того, что провал программы 
капремонта является прямой 
репутационной угрозой для 
правительства, и в этой сфере 
необходимы кадровые переме-
ны». «Факты нарушений, уже 
выявленных на сегодняшний 
день, не повлекли за собой ни-
каких последствий ни для кого 
из руководства фонда», - гово-
рит и Максим Федоров.

В свою очередь, председатель 
комитета по развитию город-
ской инфраструктуры и ЖКХ 

думы г.о. Самара Николай Ско-
беев заявляет, что «подходить 
к данному вопросу исходя из 
презумпции виновности руко-
водителей НО «ФКР» нельзя». 
«У фонда, безусловно, за все 
время работы было множество 
проблем. Это и недофинансиро-
вание, и проблемы, связанные 
с вопросами организации тор-
гов, и недостаточная информа-
ционная работа с населением. 
Первоочередной задачей должно 

быть исправление недочетов в 
работе программы», - отмеча-
ет Скобеев.

Иначе думает адвокат Алек-
сандр Шаронин. «Вполне допу-
скаю, что в дальнейшем в дея-
тельности фонда будут выявлены 
те или иные нарушения. Усло-
вия, в которых осуществляется 
деятельность фонда, являют-
ся очень благоприятными для 
реализации различных схем», 
- подчеркивает он. 

В ходе проверки департамент Валерия Юртайкина выяснил, что «на 
конкурс по капитальному ремонту дома №56 на ул. Революционной в 
городе Тольятти были предоставлены некачественно подготовленная 
смета на 29,07 млн рублей и дефектная ведомость» (цитируется по отве-
ту департамента в ответ на обращения Михаила Матвеева). Стоит отме-
тить, что речь идет о самом большом многоквартирном доме в губернии 
(протяженность - 1 км, высота - 12 этажей, число квартир - 960). 
Проверяющие из департамента обратили внимание, что для такого 
дома составители конкурсной документации указали стояки, пригод-
ные только для малоэтажной застройки, а для горячего водоснабжения 
и вовсе не предусмотрели усиление труб армированным стекловолок-
ном. Кроме того, в смете отсутствовали фитинги (соединительные дета-
ли трубопроводов), запорная арматура, пожарные стояки, работы по 
ремонту ливневой канализации. О том, что помимо 12 этажей в доме 
есть подвалы и технический этаж, по которым проходит вся инженер-
ная система, составители документации также забыли. 
Поскольку объем неучтенных работ оказался значительным, выпол-
нить работы качественно в его рамках подрядчик не смог бы. В этой 
ситуации, резюмирует департамент, требовалось расторгнуть договор 
и провести договор на новую сумму, по выверенной смете. Вместо это-
го подрядчик, ООО «ЖСК-286», выполнил работы за свой счет, и уже 
после этого с ним был заключен новый договор от 18.09.2014 - еще на 
25,966 млн рублей. 
В итоге ремонт в доме вылился в 55,04 млн рублей, тогда как сметная 
документация прошла экспертизу в объеме 49,06 млн. 
Однако будет ли кто-то наказан за такую подготовку документации и про-
ведение работ в отсутствие торгов, из ответа департамента неясно.

детали

Многое забыли

Андрея 
Чибисова  

(на фото справа) 
ждут новые 

проверки, теперь 
- со стороны 

ведомства Валерия 
Юртайкина
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20 ноября состоялся коми-
тет по бюджету и налогам думы 
г.о. Самара, по итогам которого 
проект городского бюджета на 
2015-й и плановый период 2016 
и 2017 годов был рекомендован 
к принятию во втором, оконча-
тельном чтении. К тому же в 
рамках этого же заседания были 
определены ставки и льготы по 
налогу на имущество физиче-
ских лиц, который с 2015 года 
в Самарской области будут ис-
числять, исходя из кадастровой 
стоимости объекта.

В связи с поправками в На-
логовый кодекс РФ, которые 
были приняты в прошлом ме-
сяце, налог на имущество фи-
зических лиц с 1 января 2015 
года в Самарской области бу-
дут исчислять, исходя не из 
инвентаризационной, а из ка-
дастровой стоимости объектов 
недвижимости. По рекоменда-
ции регионального министер-
ства экономического развития 
в Самаре планируется устано-
вить ставку налога на уровне 
0,3% для жилых домов и поме-
щений, единых недвижимых 
комплексов, в состав которых 
входит хотя бы одно жилое по-
мещение, гаражей и машино-
мест, хозпостроек площадью не 
более 50 кв. м, расположенных 
на дачных, садовых участках 
или участках под ИЖС. 

Фиксированная ставка налога 
в размере 2% устанавливается в 
отношении административно-
деловых центров, торговых ком-

Готовы принимать
В Самаре завершается работа над бюджетом на следующие три года

Определились со ставкамигород

ЕЛЕНА ДЕРГУНОВА

В Самаре готовятся установить ставку по налогу на имущество физических лиц 
на уровне 0,3% от кадастровой стоимости квартир и домов

жения, которые необходимо 
учесть, по мнению депутатов, 
в конечном варианте бюджета. 
В частности, речь идет о кор-
ректировке расходов бюджета 
по таким направлениям, как 
субсидии на капитальный ре-
монт жилищного фонда до 95 
млн рублей, расходы на благо-
устройство в районах, в общей 
сложности они составят 24,43 
млн рублей, и субсидии на ка-
питальный ремонт инженерной 
инфраструктуры, устранение 
аварийных ситуаций на бес-
хозяйных сетях, в том числе в 
период проведении работ по 
запуску отопления, - 74,28 млн 
рублей. Кроме того, дополни-
тельно учитываются расходы 
по организации работы Много-
функционального центра ока-
зания услуг с учетом открытия 
дополнительных окон (24 млн 
рублей), реконструкции парка 
Победы (11 млн рублей), вы-
полнению федеральных стан-
дартов в сфере физкультуры и 
спорта (25 млн рублей) и капи-
тальному ремонту учреждений 
физической культуры (20 млн 
рублей). 

В «лист ожидания», меро-
приятия которого будут реали-
зовываться в ходе исполнения 

бюджета, вошли дополнитель-
ные расходы на МФЦ в сумме 30 
млн рублей, 165 млн рублей на 
капитальный ремонт образова-
тельных учреждений, 63,9 млн 
рублей на капитальный ремонт 
котельных и инженерных сетей, 
150 млн рублей на ремонт ав-
томобильных дорог. Также до-
полнительные 166 млн рублей 
потребуются в случае увеличе-
ния ставки привлечения кре-
дитных ресурсов для обслужи-
вания муниципального долга, 
и еще 200 млн рублей заклады-
ваются на случай поступления 
средств из вышестоящих бюд-
жетов на софинансирование 
расходов. «Полным ходом идет 
подготовка проекта бюджета к 
его окончательному принятию 
во втором чтении. В связи с из-
менениями в федеральном за-
конодательстве город потерял 
часть дохода. Мы совместно с 
администрацией нашли ком-
промиссное решение при рас-
пределении бюджетных средств 
по конкретным направлениям, 
- отметил председатель комите-
та по бюджету и налогам Миха-
ил Куцев. - В целом комитет по 
бюджету рекомендовал проект 
бюджета к рассмотрению во 
втором чтении». 

МИХАИЛ КУЦЕВ,
председатель комитета по бюджету и налогам думы 
г.о. Самара

Были изысканы дополнительные средства на капитальный 
ремонт жилищного фонда, также была просьба увеличить 
и довести до объема 2014 года средства на благоустрой-
ство, выделяемые в распоряжение глав районов. Как пока-
зала практика, это себя оправдывает. Поэтому хорошо, что 
администрация пошла навстречу в этом вопросе. И плюс 
было принято решение увеличить ассигнования на ре-
монт инженерных сетей, которые находятся в критическом 
состоянии. 

плексов и пр., а также в отно-
шении объектов стоимостью не 
более 300 млн рублей. Со всех 
остальных объектов налог будет 
взиматься в размере 0,5%. «Сле-
дует отметить, что кадастровая 
стоимость объектов налогообло-
жения максимально приближе-
на к рыночной цене. На граж-
дан, имеющих в собственности 
элитное жилье или несколько 
объектов недвижимости, нало-
говая нагрузка увеличится. Так-
же налог возрастет для жителей 
старого жилого фонда, но в де-
нежном выражении его размер 
будет приемлемым», - подчер-
кнул руководитель городского 
департамента экономического 
развития Дмитрий Колмыков, 
отметив при этом, что Налого-
вым кодексом предусмотрен и 
обширный перечень льгот. 

В Самаре его дополнят еще 
одной – для многодетных се-
мей, имеющих на иждивении 
троих и более детей в возрасте 
до 18 лет. В настоящее время в 
областном центре проживают 
643 таких семьи. Налоговое по-
слабление будет действовать в 
отношении одного объекта на-
логообложения каждого вида по 
выбору плательщика вне зави-
симости от количества основа-
ний для применения льгот. 

В этот же день обсуждался 
проект бюджета Самары на 
2015, 2016 и 2017 годы. 17 но-
ября документ был принят ду-
мой в первом чтении, в части 
утверждения его основных ха-
рактеристик. После рассмо-
трения документа всеми про-
фильными комитетами думы 
были сформированы предло-

Александр Фетисов,
председатель думы г.о. Самара

Работа над финансовым документом города шла планомер-
но. Депутаты городской думы приняли непосредственное 
участие и в формировании основных параметров бюджета, 
и в распределении средств на целевые программы. Но бюд-
жет - «живой» документ, поэтому мы сможем вносить кор-
ректировки по мере поступления вопросов.

Обвиняемый в мошенниче-
стве с муниципальным иму-
ществом бывший заместитель 
руководителя самарского де-
партамента управления иму-
ществом Вадим Кужилин пред-
принял неудачную попытку 
восстановиться в должности 
через суд. Однако к моменту, 
когда дело было подготовле-
но к рассмотрению, эта ини-
циатива явственно потеряла 
смысл. А представители экс-
чиновника перестали участво-
вать в процессе. 

Иск от Вадима Кужилина 
с требованием о восстанов-
лении в должности поступил 
в Ленинский районный суд 
Самары 14 апреля 2014 года. 
Рассмотрение дела несколько 
раз откладывалось по разным 
причинам, и только 16 октября 
суд возобновил производство. 
Однако ни на ближайшее за-
седание суда 30 октября, ни 
на следующее сторона Вади-
ма Кужилина (его представ-
ляла супруга Кристина) в суд 

ЕЛЕНА ДЕРГУНОВА

нонсенс Ждет приговора

Кужилин остался безработным
Подследственный экс-чиновник мэрии Самары отказался от попыток восстановиться в должности

«СО» данный процесс, сказав, 
что должна посоветоваться, и 
попросила перезвонить ей в по-
недельник. Отказался общаться 
с «СО» и адвокат экс-чиновника 
Вениамин Егоров. 

Между тем эксперты пола-
гают, что этот процесс изна-
чально был обречен на не-
удачу. Управляющий партнер 
адвокатского бюро «Яблоков, 
Лапицкий и партнеры» Вале-
рий Лапицкий подчеркива-
ет: последовательная неявка 
представителей Кужилина в 
суд свидетельствует о том, что 
это мероприятие потеряло ак-
туальность для Кужилина и его 
защиты. «Если Кужилин подал 
иск еще на стадии расследова-
ния уголовного дела, то он, ско-
рее всего, хотел восстановиться 
на работе, чтобы в случае бла-
гоприятного исхода спокойно 
сесть обратно в свое кресло. А 
когда расследование было за-
кончено и прокурор попросил 
для Кужилина реальный срок 
лишения свободы, то этот иск 
о восстановлении на работе 
просто потерял свой смысл», 
- полагает эксперт. 

Вадим 
Кужилин  

не стал доводить 
до конца попытку 

восстановиться 
в должности 
заместителя 

руководителя 
департамента 

управления 
имуществом 

Самары

не явилась. В итоге 10 ноября 
судья Любовь Морозова ре-
шила оставить иск Кужилина 
без рассмотрения, уточнив, 
что данное определение мо-
жет быть отменено судом по 
ходатайству сторон. Для этого 
необходимо представить дока-
зательства, подтверждающие 
«уважительность причин от-
сутствия в судебном заседании 
и невозможность сообщения о 
них суду», говорится в реше-
нии. Кристина Кужилина от-
казалась прокомментировать 

Вадим Кужилин в составе груп-
пы сотрудников департамен-
та управления имуществом 
Самары попал в эпицентр вни-
мания правоохранителей в 2013 
году по подозрению в много-
численных случаях мошенниче-
ства с муниципальным жилым 
фондом. Всего было задержано 
8 человек, при этом главой груп-
пы называют именно Кужилина. 
Общий ущерб был оценен бо-
лее чем в 90 млн рублей, часть 
из которых удалось вернуть. На 
прошлой неделе было оглаше-
но обвинение – прокурор по-
требовал для Кужилина 11 лет 
лишения свободы в колонии 
общего режима за совершение 
преступлений по 51 эпизоду. 
Ранее адвокат Вадима Кужилина 
выступил с ходатайством о пре-
кращении уголовного пресле-
дования своего подзащитного, 
однако 20 ноября оно было 
отклонено.

дело

Грозит 11 лет

ВАЛЕРИЙ 
ЛАПИЦКИЙ, 
заместитель 
управляющего 
партнера 
КА «Яблоков, 
Лапицкий и 
партнеры»

По уголовному делу наверняка будет 
обвинительный приговор, в том чис-
ле Кужилину запретят занимать долж-
ности муниципальной и государствен-
ной службы на определенное количе-
ство лет. С учетом этого иск о восста-
новлении на работе сейчас вообще не 
имеет смысла. 
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Самара может так и не полу-
чить права распоряжаться тер-
риториями города, государствен-
ная собственность на которые 
не разграничена. Механизм, 
позволяющий сохранить эти 
полномочия за региональной 
властью, нашли и реализова-
ли в городе Екатеринбурге, об-
ластном центре Свердловской 
области. Такого варианта раз-
вития событий не исключают и 
в министерстве имущественных 
отношений Самарской области, 
под контролем которого сейчас 
находятся неразграниченные 
земли областного центра. 

С 1 марта 2015 года вступа-
ет в силу ФЗ «О внесении изме-
нений в Земельный кодекс РФ 
и отдельные законодательные 
акты РФ», который делегирует 
органам местного самоуправ-
ления полномочия по распоря-
жению земельными участками, 
государственная собственность 
на которые не разграничена. 
Как уже сообщало «СО» (см. пу-
бликацию «Забирают ключи» в 
№34 от 2 июля 2014 года), этот 
закон должен вернуть Самаре 
право распоряжения свободны-
ми землями в границах города. 
Однако еще на этапе обсужде-
ния указанного законопроекта 
в самарском минимуществе за-
думались о том, как сохранить 
существующие правила игры. 
На прошлой неделе пример им 
в этом подали власти Свердлов-
ской области. 

18 ноября Свердловское зако-
нодательное собрание приняло 
в первом чтении законопроект, 
передающий управление нераз-
граниченными землями в Ека-
теринбурге областной власти 
сразу на пять лет. (По данным 
местных СМИ, речь идет пример-
но о 40% всех земель города, ко-
торые и прежде находились под 
контролем области.) Решение 
заксобрания вызвало скандал в 
регионе, где уже несколько дней 
обсуждают вероятность роспуска 
парламента, принявшего закон, 
противоречащий федеральному 
праву. Сам законопроект счита-

Степновой показали путь
В Екатеринбурге придумали, как не отдавать городу землю

прорабатывают вариантыпрецедент

комментарии
ЕЛЕНА ДЕРГУНОВА

Александр Фетисов,
председатель думы г.о. Самара

Есть, конечно (и мы этим вопросом тоже занимаемся), 
субъекты, где распоряжение землей находится в ведении 
властей субъекта. Поэтому это вопрос дальнейшего 
рассмотрения, договоренностей, но моя точка зрения 
состоит в том, что на сегодняшний день муниципальная 
власть в Самаре способна выстроить эффективный 
контроль и распоряжение теми ресурсами, которые  
с 1 марта нам потенциально могут отойти.

Константин Титов,
заместитель председателя Общественной палаты 
Самарской области

Сейчас не то время, чтобы разрушать наработанные 
схемы, а потом их восстанавливать. Постоянные 
изменения сказываются на эффективности развития, бьют 
по производственной сфере, строительству. Как есть, 
так и должно остаться. Схема отлажена и отработана, 
поэтому смысла метаться нет. А то у нас постоянно что-то 
меняется… Надо уже какую-то одну схему выбрать и с ней 
работать. Пока все нормально складывается. 

Вряд ли ситуацию изменит приход к власти согласованного с губерна-
тором сити-менеджера. Даже когда сыну своему передают возможность 
влиять на какие-то вопросы, и то нет гарантии, что он будет влиять в 
твою пользу. Поэтому какой бы ни был согласованный сити-менеджер, 
в любом случае, когда появится доступ к финансовым ресурсам, у него 
вместе с тем появится и искушение, и вовсе не факт, что отношения 
продлятся так же безоблачно, как в момент назначения. Проще ресур-
сы не отдавать, чем за них потом опасаться. Поэтому я больше склоня-
юсь к тому, что если будет хоть малейшая возможность оставить право 
распоряжения самарскими неразграниченными территориями за об-
ластью, это случится. Причем это можно сказать, даже не разбираясь 
в теме, а просто исходя из здравого смысла. 

мнение

Право на землю регион оставит 
себе при малейшей  
на то возможности

АНДРЕЙ КОЛЯДИН, 
в 2005-2007 гг. 
- руководитель 
департамента по 
информационной политике 
правительства Самарской 
области, в 2012-2013 гг. - 
заместитель полномочного 
представителя Президента 
РФ в УрФО

ют принятым в пику главе Ека-
теринбурга, оппозиционному 
политику Евгению Ройзману, 
который теперь выступает его 
главным противником. 

Очевидно, в Самарской об-
ласти такой сценарий малове-
роятен (для этого здесь нужен 
хотя бы свой Евгений Ройзман). 
Однако варианты сохранения 
контроля со стороны области 
обсуждаются. В министерстве 
имущественных отношений  в 
ответ на вопрос о возможности 
повторения в Самарской обла-
сти свердловского сценария не 
стали это отрицать, заметив, 
что «вопрос в проработке», и 
поэтому «рано пока что-либо 
говорить». 

В свою очередь, председатель 
думы городского округа Алек-
сандр Фетисов сообщил, что дума 
в курсе ситуации в Екатерин-
бурге и «сейчас этим вопросом 
тоже занимается». «Это вопрос 
дальнейшего рассмотрения, до-
говоренностей», - отметил он. 
При этом г-н Фетисов выразил 
уверенность в том, что «на ны-
нешнем этапе степень зрелости 
и ответственности городской 
власти, степень коммуникации 
и понимания тех задач, которые 
ставит губернатор, позволяют 
городу ответственно и грамот-
но распоряжаться землей. И в 
этом случае может повыситься и 
качество администрирования». 
В мэрии Самары оставили тему 
без комментариев.

Тем временем эксперты рас-
ходятся в оценках шансов Сама-
ры получить свободные земли, 
потерянные в 2006 году. В част-
ности, депутат гордумы Сергей 
Арсентьев полагает, что у об-
ласти нет особых причин пре-
пятствовать передаче городу 
новых полномочий. «Я уверен, 
что неразграниченные земли Са-
мары перейдут под управление 
муниципалитетом. Потому что 
кандидатура сити-менеджера 
будет определяться комиссией 
во главе с губернатором Самар-
ской области. Такому человеку 
будет больше доверия со сторо-
ны «Белого дома», что является 
основанием для передачи прав 
на городскую землю», - поясня-
ет депутат. 

В то же время депутат губерн-
ской думы Александр Живайкин 
уверен: «На сегодняшний день 
уже сложились взаимоотноше-
ния и порядок оформления до-
кументов в условиях, когда зем-
лей распоряжается регион. И в 
любом случае перенастройка 
этого механизма потребует вре-
мени и повлечет за собой ряд 
проблем». Он также обращает 
внимание на то, что если Сама-
ра будет проходить процедуру 
внутригородского деления, то 
передача функций по распре-
делению может окончательно 
запутать ситуацию. «Поэтому 
пока следовало бы воздержать-
ся от передачи полномочий», - 
говорит депутат. 

Самара 
по примеру 

Екатеринбурга 
может не 

получить права 
распоряжения 

земельными 
участками города, 

собственность 
на которые не 
разграничена
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При губернаторе Самарской 
области в ближайшее время мо-
жет быть создан совет потреби-
телей по вопросам деятельно-
сти естественных монополий. 
Проект соответствующего по-
становления был опубликован 
18 ноября на официальном сайте 
министерства экономического 
развития, инвестиций и торгов-
ли Самарской области. Как го-
ворится в документе, основной 
целью деятельности совета пред-
полагается сделать доведение 
до сведения органов власти и 
субъектов естественных моно-
полий позиции потребителей. 
Таким образом, совет сможет 
оказывать косвенное влияние 
на решения об установлении 

размеров коммунальных та-
рифов, а также участвовать в 
формировании перечня объек-
тов компаний-монополистов, 
подлежащих включению в их 
инвестиционные программы. 
В состав совета войдут гла-
ва Тольятти Сергей Андреев, 

бизнес-омбудсмен Евгений Бо-
рисов, генеральный директор 
ОАО «КуйбышевАзот» Виктор 
Герасименко, президент ЗАО 
«Новокуйбышевская нефте-
химическая компания» Игорь 
Соглаев и ректор СГЭУ Габи-
булла Хасаев.

В Приволжском федеральном 
округе подвели итоги деятель-
ности территориальных органов 
Росприроднадзора за 9 месяцев. 
По словам начальника депар-
тамента Росприроднадзора по 
Приволжскому федеральному 
округу Анатолия Шаталова, 
экологическая ситуация в По-
волжье остается довольно на-
пряженной. В частности, наблю-
дался небольшой рост объемов 
выбросов вредных веществ в 
атмосферный воздух (в сравне-
нии с 2012 годом около 0,6%). 
Наибольшие объемы выбросов 
зафиксированы в Республике 
Башкортостан (783,6 тысячи 
тонн), Оренбургской области 
(759,4 тысячи тонн), Пермском 
крае (636,2 тысячи тонн), а 

также в Республике Татарстан 
(604,6 тысячи тонн). Кроме 
того, по данным Росстата, в 
ряде городов зафиксирован вы-
сокий и очень высокий уровень 
загрязнения атмосферного воз-
духа. Самара входит в перечень 
городов с высоким уровнем 
загрязнения воздуха. Вместе с 
ней в списке фигурируют Уфа, 
Казань, Саранск, Ижевск, Пермь, 
Чебоксары, Пенза.

ВАЛЕРИЙ МАНТРОВ

экология

Дышать по-прежнему нечем
проект

Монополистам приготовили совет

ВАЛЕРИЙ МАНТРОВ

статистика

Безработица растет 
понемногу

Согласно данным мониторинга рынка труда, 
опубликованного на сайте регионального ми-
нистерства труда и занятости, в период с 12 по 
18 ноября численность безработных в целом по 
области увеличилась на 201 человека и на 19 но-
ября 2014 года составляет 16,4 тысячи человек. 
По официальным данным, в городах число без-
работных увеличилось на 5 человек (на 0,05%), 
в районах - на 196 человек (на 3,7%). Зафикси-
рованный уровень безработицы составил поряд-
ка 0,9%. В связи с ликвидацией организации-
работодателя либо сокращением численности 
или штата работников за обозначенный период 
было уволено 66 человек. 

В то же время наряду с небольшим ростом 
безработицы данные мониторинга говорят о 
серьезном понижении спроса на новые кадры: 
за вышеуказанный период заявки организаций 
на сотрудников в службу занятости сократились 
на 1652.

Официальный 
уровень 
безработицы 
составил всего 
0,9%

АННА ТУРОВАУполномочен-
ному по правам 
предпринимателей 
Евгению Борисову 
предложено 
выступать от лица 
потребителей 
в совете по 
вопросам 
деятельности 
естественных 
монополий

Самарский минтранс проиграл второй из че-
тырех исков, предъявленных Федеральной 
антимонопольной службе в связи с торгами на 
реконструкцию проспекта Кирова в Самаре. 
18 ноября Арбитражный суд города Москвы 
отказал ведомству Ивана Пивкина в удовлет-
ворении заявления о признании недействи-
тельным решения ФАС от 29.04.2014 по жало-
бе саратовской компании «Волгомост». Ранее 
аналогичную позицию суд занял по делу, в 
котором опротестовывалось предписание 

ФАС по жалобе ООО «Производственно-
техническая база - СДС». На конец минув-
шей недели по обоим делам оставались 
обнародованы только резолютивные части 
решений московского арбитража, в связи 
с чем пока не ясна мотивировка служите-
лей Фемиды. 
Во всех четырех исках министерство транс-
порта и автомобильных дорог Самарской 
области доказывало неправомочность по-
зиции антимонопольной службы, которая 
обязала комиссию по проведению торгов на 
реконструкцию проспекта Кирова (в состав 
входили представители минтранса) отменить 

их итоги и вернуть аукцион на этап подачи 
заявок. Процедура повторялась несколько 
раз, при этом трижды с торгов снималось 
ОАО «Волгомост». В то же время во всех 
случаях комиссия постановляла подписать 
контракт по полной стоимости (4,45 млрд 
рублей) с единственным оставшимся участ-
ником - ЗАО «Волгоспецстрой». 
Между тем сам проект за время разбира-
тельства оказался под вопросом. Сначала 
минтранс сократил его стоимость в два раза, 
а на прошлой неделе его представители и 
вовсе сообщили депутатам губдумы, что не 
будут финансировать его в 2015 году. 

Пивкин опять проиграл ФАС 

С нового моста автомобилисты Самары еще долго будут попадать на улицу со странным названием «проспект»

ЛЮДМИЛА НИКОЛАЕВА 
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Верхний предел муниципаль-
ного долга Тольятти в 2015 
году может возрасти до 85% 
от собственных доходов. Такая 
информация прозвучала на за-
седании думы г.о. Тольятти на 
прошлой неделе в ходе рассмо-
трения основных направлений 
бюджетной и налоговой поли-
тики городского округа на 2015 
год и плановый период 2016 и 
2017 годов. «По сравнению с 
другими муниципальными об-
разованиями региона именно у 
Тольятти отмечена самая боль-
шая долговая нагрузка», - ци-
тирует слова спикера Дмитрия 
Микеля пресс-служба думы. Так, 
в 2010 году верхний предел му-
ниципального долга составлял 
30% от собственных доходов 
бюджета, или порядка 1,6 млрд 
рублей, в 2013-м - 54%. По про-
гнозам на конец 2014 года этот 
показатель достигнет 65,3%, а 
в 2015 году - 85%. «При таком 
соотношении муниципалитет 
теряет право заимствовать сред-
ства», - говорится в сообщении 
пресс-службы.

Депутаты раскритиковали 
работу мэрии в части обеспе-
чения необходимого уровня 

собственных доходов бюджета, 
что позволило бы решить про-
блему муниципального долга. 
«Мы предлагаем мэрии посмо-
треть на разработку этого до-
кумента, не просто отталкива-
ясь от свершившегося факта, а 
прогнозировать процессы. Это 
помогло бы нам выправить си-
туацию», - отметил председатель 
комиссии по бюджету Сергей 
Колмыков.

Андреев копит долги
Министерство строительства 

Самарской области через суд 
обязало ООО «Радамира» демон-
тировать бетонные ограждения, 
установленные на земельном 
участке рядом с домом №171 на 
пр. Карла Маркса, в границах 
улиц Митерева и Революцион-
ной в Октябрьском районе. Не-
законный забор обществу при-
дется снести своими силами и 
за счет собственных средств в 
течение месяца. 

Как следует из материалов 
дела, в 2009 году «Радамира» 
заключила с главой Самары 
договор №125 «О развитии за-
строенной территории в гра-
ницах улиц Г. Митерева, Рево-
люционной, пр. Карла Маркса 
в г.о. Самара». Однако когда в 
2012 году общество обратилось 
в региональный минстрой с 
заявлением о заключении до-

говора аренды, ему было от-
казано со ссылкой на то, что 
на земельном участке распо-
ложен многоквартирный дом, 
отселение граждан из которо-
го в соответствии с договором 
компания не осуществила. ООО 
«Радамира» попыталось оспо-

рить позицию ведомства в суде, 
но проиграло. 14 ноября уже по 
иску министерства самарский 
арбитраж обязал компанию де-
монтировать установленные 
ограждения, аргументировав 
свое решение отсутствием у 
«Радамиры» прав на землю.

муниципаЛЬНЫЕ НОВОСТИ

ЕЛЕНА ДЕРГУНОВА, АНИ АЙВАЗЯН

спор

Развитие откладывается

аукцион

Накупят фотоаппаратов  
на сувениры

ГКУ Самарской области «Служба эксплуата-
ции зданий и сооружений» объявило торги на 
поставку сувенирной продукции в виде фототех-
ники. Победитель аукциона, которого определят 
8 декабря, должен поставить 100 фотоаппаратов 
общей стоимостью 2,99 млн рублей спустя че-
тыре дня после подписания контракта. Судя по 
условиям технического задания, конкретная мо-
дель заказчиками уже присмотрена, поскольку 
ТЗ изобилует не только техническими характе-
ристиками нужного товара, но и его внешнего 
вида. Так, цвет корпуса фотоаппаратов должен 
быть черным, а верхняя и нижние части - сере-
бристого цвета, размер - не более 118,7x71 мм, 
с фиксированным и устанавливаемым режимом 
съемки. Фотоаппараты приобретаются на сред-
ства из областного бюджета.

100 недорогих 
аппаратов 
заказала 
Самарская область

ЕЛЕНА ДЕРГУНОВА

АННА ТУРОВА

ООО 
«Радамира»  

не сможет 
выполнить 
договор о 
развитии 

застроенной 
территории в 

границах улиц 
Митерева, 

Революционной и 
пр. Карла Маркса  

в Самаре

выборы

Быкову добавили 5 лет

Ректором Самарского государственного тех-
нического университета остался Дмитрий Быков. 
Выборы в вузе состоялись 21 ноября. За пост гла-
вы также боролся проректор по научной работе 
Максим Ненашев, однако большинство голосов 
участников выборной конференции было отдано 
действующему руководителю университета. 

Дмитрий Быков впервые был избран ректо-
ром СамГТУ в 2009 году. Место во главе вуза ему 
уступил Владимир Калашников, который больше 
не мог переизбраться на новый срок, поскольку 
достиг предельного возраста - 65 лет. До избра-
ния ректором Дмитрий Быков (с 2006 года) рабо-
тал деканом нефтетехнологического факультета  
СамГТУ, а до этого заведовал кафедрой химиче-
ской технологии и промышленной экологии.

Ректор СамГТУ является самым высокоопла-
чиваемым руководителем вуза в Самарской обла-
сти. Так, за 2013 год он задекларировал 10,8 млн 
рублей, а по итогам 2012-го его доход достигал 
15,4 млн.

ЕЛЕНА ДЕРГУНОВА

Победу  
в выборах 
ректора СамГТУ 
одержал 
действующий 
глава вуза

Арбитражный суд Самарской 
области обязал ООО «Газстрой» 
восстановить асфальтобетонное 
покрытие дороги, разрушенное 
при проведении земляных ра-
бот по прокладке наружных га-
зовых сетей к котельной в Сыз-

рани. Речь идет о пересечении 
улиц Шигонской и Авиационной 
(нуждающаяся в восстановлении 
площадь - 60 кв. м), а также о 
территории площадью 160 кв. м 
перед автошколой «Альянс» на 
ул. Авиационной.

Департамент строительства 
и архитектуры администрации 
г.о. Самара разместил заказ 
на разработку проектной до-
кументации по объекту «Про-
ектирование и строительство 
дублирующего участка кол-
лектора Волжского склона и 
частичная реконструкция су-
ществующего коллектора от 
Барбошина оврага до камеры 
в районе улиц Осипенко и Лес-
ной». Цена контракта не может 
превышать 58,66 млн рублей. 
В проекте должно быть преду-

смотрено строительство кол-
лектора диаметром 1000 мм и 
протяженностью 12 км. Также 
запланированы строительство 
промежуточных смотровых 
и перепадных колодцев и ре-
конструкция существующего. 
Необходимо предусмотреть и 
выведение из эксплуатации со-
оружений, попадающих в зону 
строительства, и при необхо-
димости провести историко-
культурную экспертизу участка. 
Работы должны быть окончены 
в течение 10 месяцев.

«Газстрой» отстроит асфальт

Запроектируют коллектор

Тольятти в следующем году 
может потерять возможность привлекать 
заемные средства
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компании& 
рынки

тема&
главное

Агентство по страхованию 
вкладов (АСВ) может заста-
вить многих заемщиков обан-
кроченных самарских банков 
дважды оплатить имевшуюся 
у них задолженность. Струк-
тура Вячеслава Буракова ини-
циировала несколько десятков 
судебных процессов, главная 
цель которых - признать недей-
ствительным гашение креди-
тов, проводимое заемщиками в 
последние дни существования 
банков с собственных счетов в 
них. В АСВ уверены, что такие 
сделки наносили ущерб другим 
кредиторам рухнувших банков. 
Самарские банкиры подозрева-
ют, что данные операции были 
следствием различных схем  вы-
вода клиентами своих средств из 
тонущих банков, и не исключа-
ют, что в итоге участвовавшим 
в них лицам действительно при-
дется платить повторно.

Агентство по страхованию 
вкладов, выступающее конкурс-
ным управляющим в процессе 
банкротства Волжского соци-
ального банка, Волго-Камского 
банка, а теперь и «Приоритета», 
добралось до самарских заем-
щиков кредитных организаций, 
гасивших в последние дни су-
ществования банков взятые там 
кредиты. Только в ВСБ  нашлось 
более 30 компаний, решивших 
провести сомнительную с точки 
зрения АСВ сделку. Суть данной 
схемы проста. Заемщик, распо-
лагавший на собственном сче-
те в уже прекратившем расчеты 
банке определенной суммой, 
направлял ее на погашение взя-
того там же кредита досрочно. 
В результате взаимные обяза-
тельства банка и его клиента 
гасились. Самарские банкиры 
предполагают, что острое же-
лание заемщиков экстренно 
погасить свои кредиты могло 
быть обусловлено несколькими 
причинами. Самой распростра-
ненной из них является участие 
в схемах, которыми заемщи-
ки и клиенты банка помогают 
друг другу решить возникшие 
финансовые проблемы. «Вклад-
чик переводит зависшие в бан-
ке средства на счет заемщика, 
а тот, в свою очередь, со свое-
го счета гасит взятый кредит. 
Учитывая, что живых денег в 
данной схеме нет, уже не ра-
ботающий банк осуществляет 

все эти сделки внутренней про-
водкой. После чего заемщик с 
дисконтом выплачивает вклад-
чику переведенную ему на счет 
сумму. На мой взгляд, в этих 
сделках нет ничего предосуди-
тельного. Это входит в рамки 
обычной деятельности», - от-
мечает председатель правления 
Тольяттихимбанка Александр 
Попов. Еще одним вариантом 
банкиры считают не всегда бес-
корыстное желание ряда заем-
щиков спасти тонущий банк. 
«Нередко менеджмент и бене-
фициары банка, понимая, что 
тот находится на грани краха, 
просят своих клиентов пога-
сить хотя бы часть долгов, что-
бы закрыть свои обязательства 
перед вкладчиками, обещая им 
за это различные послабления 
и бонусы. И клиенты могли со-
гласиться на предложение бан-
ка, внести деньги на счет кре-
дитной организации и за счет 
этого погасить кредит», - пояс-
няет управляющий самарским 
филиалом Невского банка Вла-
димир Мариничев. Существует 
еще и третий вариант - стрем-
ление высвободить залоги. «Как 
правило, клиенты занимают у 
региональных банков, с учетом 
относительной дороговизны их 
ресурсов, деньги на короткий 
срок, например на покрытие 
кассового разрыва. При этом 
в залог банку оставляется не-
обходимое оборудование или 
товар, стоимость которого на-
много превышает сумму займа. 
Неразбериха при банкротстве 
банков может затруднить изъ-
ятие у них залогов, которые 
необходимы заемщикам в их 
профильной деятельности. Поэ-
тому клиенты могут экстренно 
загасить кредит, чтобы снять 

НАДЕЖДА ГАЛИМУЛЛИНА

Банки-банкроты тянут спасшихся вкладчиков и клиентов в суды 

Плохое еще  
не закончилось

обременения», - говорит один 
из самарских банкиров.

Независимо от реальных при-
чин сделок, АСВ сочло их сомни-
тельными. По оценкам предста-
вителей ведомства Вячеслава 
Буракова, кредит является ак-
тивом банка, который можно 
в ходе конкурсного производ-
ства продать, а вырученные 
средства пустить на расчеты со 
всеми кредиторами согласно их 
очередности, в то время как в 
результате проведенных опера-
ций данные деньги шли на удо-
влетворение претензий только 
одного клиента. Таким образом, 
АСВ сочло данные сделки нару-
шающими права кредиторов. 
Заемщиков, у которых в бан-
ке имелись остатки на счетах,  

Контрагенты 
рухнувших 
банков, 
успевшие закрыть 
в последний 
момент свои 
кредиты, недолго 
радовались - 
рука покойников 
потянулась к ним 
из могилы

Александр 
Попов,
председатель 
правления 
АКБ «Тольят-
тихимбанк»

Желание АСВ получить больше средств в конкурсную массу понятно. Но и сделки 
между двумя юрлицами, когда одна компания гасит долг другой, на мой взгляд, 
вполне законны. Если же говорить о компаниях, гасящих свой собственный кредит 
со своего счета, то здесь возникает очень много вопросов. Например, откуда у них 
вообще взялись эти деньги для расчета с банком? Зачем им был нужен кредит, если 
они и так платежеспособны? Думаю, здесь нужно разбираться в каждом случае 
отдельно.   

Попытки провести операции взаимозачета по счетам и кредитам одного и того же юридического лица в Волжском 
социальном банке, доживавшем свои последние дни, оказались обычной практикой. На данный момент в ар-
битражном суде рассматривается более 25 подобных дел. Причем основная часть сделок была произведена 
29 ноября 2013 года либо незадолго до этой даты. Решений по большинству исков пока нет. Как и нет понима-
ния, откуда на счетах организаций взялись деньги, достаточные для погашения, как правило, немалого остатка 
долга по кредиту. Крупнейшими сделками стали платежи ООО «Стеклоиндустрия» (на 80,5 млн рублей), ООО 
«Управление активами» (72 млн) и ООО «Выгода» (62,5 млн). Крупнейшие заемщики-кредиторы банка Валерия 
Кучканова близки бенефициарам самой кредитной организации. 
Гасили свои долги и сторонние клиенты ВСБ. В настоящее время удалось выявить около десяти таких сделок. 
Причем, как правило, компания со своего счета гасила как собственный кредит, так и личную задолженность 
руководителя или собственника. Подобные сделки проводили, в частности, ООО «Спецремстрой», погасившее 
долг учредителя Магомеда Халикова; ООО «ТольяттиТрубоТорг», которое помимо собственного долга запла-
тило и за директора Александра Лебедева; ООО «Лучший крепеж», помогшее своему учредителю Александру 
Маркову. Лица и компании, близкие  Волжскому социальному банку, не остались в стороне от массового исхо-
да заемщиков из рушащейся кредитной организации. Фирмы, входящие в орбиту холдинга Кучканова, щедро 
расплачивались как со своими собственными кредитами, так и по займам своих сотрудников или иных лиц. Так, 
один из крупнейших должников ВСБ - АНО «Самарский центр поддержки малого и среднего предприниматель-
ства» - выплатил займ собственного руководителя Григория Степурова. ООО «Директ эстейт» заплатило долг 
Ириады Афониной, а ООО «Управление активами» расплатилось с Юлией Колпаковой. Самым щедрым оказа-
лось ООО «Базовый капитал», заплатившее по долгам Елены Гошевой, Игоря Иванова и Олега Козлова.

тенденции 

Ставят на поток
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агентство предлагало наравне 
с прочими вставить в реестр  
кредиторов и ждать возврата 
средств от продажи активов.

Несмотря на спорность такой 
позиции, пока в разбиратель-
ствах по тематике Волжского 
социального банка агентство 
берет верх.  

В начале прошлой недели 
АСВ смогло выиграть сразу два 
иска - к ООО «Инсайт» и ООО 
«АЗР МОТОРС Самара». Обе 
компании имели кредитную 
задолженность перед банком 
Валерия Кучканова. В послед-
ние дни существования ВСБ они 
предприняли попытки закрыть 
свои обязательства. По данным 
Арбитражного суда Самарской 
области, ООО «Инсайт» откры-
ло кредитную линию в банке в 
2012 году. Срок кредита истекал 
в 2014-м. Однако за несколько 
дней до краха ВСБ заемщик ре-
шил форсировать процесс пога-
шения собственной задолжен-
ности и перечислил со своего 
счета остаток в размере 30 млн 
рублей. По данным «СПАРК-
Интерфакса», руководителем и 
владельцем компании является 
Юлия Машьянова, а занимается 
фирма «производством и обра-
боткой прочих стеклянных из-
делий». В залоге в ВСБ остались 
товары в обороте компании: ар-
матура, трубы и стекло. У ООО 
«АЗР МОТОРС Самара» оказа-
лись аналогичные проблемы. 
Компания является официаль-
ным дилером Renault в Сама-
ре и принадлежит известному 
игроку самарского авторын-
ка Владимиру Колинченко. Он 
владеет еще одной профильной 
фирмой - ООО «Колис», которое 
раньше продавало Hyundai, но 
затем утратило дилерский ста-
тус. В 2013 году компания Колин-
ченко активно кредитовалась в 
ВСБ, а сумма ее задолженности 
составляла около 44 млн рублей. 
29 ноября 2013 года, по данным 
судебных материалов, ООО «АЗС 
МОТОРС Самара» через свой 

расчетный счет в ВСБ погаси-
ло имеющуюся задолженность. 
В залоге у банка «застряло» 28 
автомобилей Renault. 

Агентство по страхованию 
вкладов сочло, что операции 
по погашению задолженностей 
ООО «Инсайт» и ООО «АЗС МО-
ТОРС Самара» «привели к ока-
занию предпочтения отдель-
ному кредитору в отношении 
удовлетворения требований, 
существовавших до совершения 
оспариваемых сделок». Суд пер-
вой инстанции встал на сторону 
заемщиков и счел, что «оспари-
ваемые банковские операции 
осуществлялись в результате 
обычной хозяйственной дея-
тельности кредитной органи-
зации». В апелляции по двум 
судам АСВ в ноябре текущего 
года смогло убедить суд в пря-
мо противоположном.

Сами пострадавшие заемщики 
неохотно комментируют причи-
ны, по которым они неожидан-
но решили погасить кредиты в 
тонущем банке. Не исключено, 
что они просто не хотят при-
знавать, что участвовали в со-
мнительных с точки зрения АСВ 
операциях. Директор автосало-
на «АЗР Моторс» Владимир 
Колинченко пояснил, что его 
компания давно работала с ВСБ, 
и операция по погашению кре-
дита, которую оспаривает АСВ, 
носила рядовой характер. «Мы 
всегда так делали. Появились 
деньги - сразу гасили долг. Это 
обычная работа, сложившаяся 
практика, никак не связанная 
с процессами, происходивши-
ми в ВСБ. Звонков с просьбами 
о досрочном погашении долга 
к нам не поступало», - заверил 
«СО» Колинченко. По его сло-
вам, решение апелляционной 
инстанции «АЗР МОТОРС» будет 
оспаривать. «Если бы мы были не 
правы, суд первой инстанции не 
поддержал бы нашу позицию», - 
подчеркнул Колинченко. 

Связаться с ООО «Инсайт» 
не удалось.

Эксперты считают, что мно-
гим клиентам рухнувших бан-
ков в итоге придется платить 
повторно.  «Вероятней всего, 
окажется, что фирмы заплатят 
по кредиту дважды: первый раз 
в ноябре 2013 года, второй - по 
решению суда», - считает Вла-
димир Мариничев. «В этих су-
дах много неясностей. Видимо, 
здесь имеют место обстоятель-
ства, о которых мы не знаем», 
- предполагает Александр По-
пов. «Если расчеты производи-
лись между двумя юрлицами, 
то фактического ущерба АСВ не 
наносится, и непонятно, исходя 
из каких соображений такую 
сделку можно оспорить», -  со-
мневается глава Тольяттихим-
банка. Владимир Мариничев 
отмечает, что до 2012 года по-
добные сделки между юридиче-
скими лицами были чрезвычай-
но распространены, и судебная 
практика складывалась в пользу 
компаний. «Однако затем ситу-
ация переменилась. Сейчас та-
кие сделки действительно стали 
признаваться как сделки с пред-
почтительным удовлетворением 
кредиторов. Впрочем, каждый 
случай должен рассматриваться 
отдельно, поскольку могут быть 
обстоятельства и в пользу заем-
щика - например, если компания 
действительно внесла деньги на 
счет по просьбе банка», - ком-
ментирует банкир. 

Не совсем понятно, как в даль-
нейшем будет развиваться ситу-
ация в случае, если суд оконча-
тельно встанет на сторону АСВ. 
Учитывая негласный характер 
проведенных сделок, переадре-
совать претензии агентства в 
судебном порядке истинным 
авторам подобных схем заем-
щики вряд ли смогут. Фактиче-
ски у них остается только один 
путь - пытаться решить данный 
спор неформальным способом, 
со всеми вытекающими отсюда 
рисками. 

СЕРГЕЙ 
ЗУДИН,
председатель 
правления 
ЗАО «АКБ 
«Земский 
банк»

На мой взгляд, безусловно, такие платежи являются правомерными. Всякий платеж 
(в том числе и направленный на погашение кредита) совершается клиентом банка по 
договору банковского счета, всякий платеж объективно влечет уменьшение остатка по 
банковскому счету. Не может быть признана нормальной ситуация, когда все безналичные 
платежи, совершенные клиентами кредитной организации, априори считаются сделками 
с предпочтением, и лишь от произвольного выбора конкурсного управляющего 
зависит, какую конкретную операцию (безналичный платеж) он пожелает оспорить. 
Неправомерными должны признаваться лишь те операции, которые были совершены 
после отзыва у кредитной организации лицензии.

786,1 
млн рублей 

составил объем сделок клиентов 
ВСБ с самими собой и с близкими 
лицами и структурами

На стр.  14 >
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Конкурсный управляющий 
банкротством Волжского соци-
ального банка может заставить 
самарские инвестиционные 
компании своими деньгами 
закрывать дыры в конкурсной 
массе Волжского социального 
банка. Иски об оспаривании 
операций с ценными бумага-
ми общим объемом порядка 
200 млн рублей, в которых уча-
ствовали ИК «Газинвест» и ИК 
«Восток-Инвест», поступили 
в арбитражный суд в рамках 
дела о банкротстве банка. По 
мнению самих инвестицион-
щиков, фигурирующих в иске, 
речь идет об ошибке и непони-
мании АСВ сути проведенных 
операций. 

Согласно судебным мате-
риалам, ЗАО «Инвестицион-
ная компания «Газинвест» в 
период с 18 по 29 ноября 2013 
года провело ряд операций по 
списанию денежных средств со 
счета компании на счет банка. 
Назначением платежей указы-
вался «вывод денежных средств 
по договору на комплексное 
обслуживание на рынке цен-
ных бумаг». Общая сумма опе-
раций составила 155,3 млн ру-
блей. ООО «Инвестиционная 
компания «Восток-Инвест» в те 
же сроки перечислило со сво-
его счета в банке на счет ВСБ 
75 млн рублей. Назначениями 
платежей значатся «оплата по 
договору комиссии на брокер-
ское обслуживание» и «списа-
ние требований по оплате ак-
ций». Требования Агентства по 
страхованию вкладов (АСВ) к 
компаниям Андрея Салова и 
Владислава Зотова идентичны. 
Управляющий добивается при-
знания сделок недействитель-
ными, восстановления остатка 
денежных средств на первона-
чальных счетах инвестицион-
щиков, их задолженности перед 
банком, а также взыскания с 
них указанных сумм. Сами от-
ветчики считают, что никакой 
задолженности не было, а пре-
тензии АСВ, обращенные к ним, 
направлены не по адресу. По их 

версии, обе компании в каче-
стве брокеров выполняли для 
Волжского социального банка 
биржевые операции, и указан-
ные сделки проводились в рам-
ках этого сотрудничества. Обе 
компании в последний месяц 
существования банка получи-
ли распоряжение от своих кли-
ентов вывести средства с бирж 
и перевести на счет кредитной 
организации. По сути, со слов 
брокеров, речь идет о посред-
нической деятельности и ма-
нипуляциях исключительно с 
деньгами банка и по указанию 
представителей ВСБ, а не с соб-
ственными средствами. Как по-
ясняет генеральный директор 
ИК «Восток-Инвест» Владислав 
Зотов,  в исках речь идет о бро-
керских операциях. «Незадол-
го до банкротства банк решил 
вывести деньги, которые раз-
мещались на бирже с нашим 
посредничеством. Мы испол-
нили требование клиента и 
перевели деньги на счет банка. 
Наша компания в данном слу-
чае исполняла волю клиента и 
оперировала исключительно 
его деньгами. Согласно закону, 
регулирующему нашу деятель-
ность, мы не можем отказать 
клиенту в проведении любых 
операций, которые он хочет со-
вершить со своими деньгами. 
Что касается требуемых  сумм, 
то в течение нашего сотрудни-
чества, начавшегося в 2004 году, 
были операции и с более круп-
ными объемами. Естественно, в 
суде мы будем доказывать свою 

правоту», - говорит Владислав 
Зотов. Аналогичную картину 
описывает и генеральный ди-
ректор ИК «Газинвест» Андрей 
Салов. По логике инвестици-
онщиков, АСВ добивается воз-
врата в конкурсную массу бо-
лее 230 млн рублей от тех, кто 
технически обеспечивал работу 
банка на рынке ценных бумаг 
и к деньгам ВСБ имел исклю-
чительно формальное отно-
шение. По мнению аналитика 
ИХ «Финам» Антона Сороко, 
если дело обстоит именно так, 
компании легко докажут свою 
правоту. «Если они представят 
документы, подтверждающие 
именно такой характер сделок, 
суд встанет на их сторону», - 
считает Сороко. 

не повезло с клиентом

АСВ трясет деньги с самарских брокеров

инвестиции

Добрались до посредников

Клиентам банкротящегося ВККБ также оказалось не чуждо желание 
срочно погасить свои долги накануне краха кредитного учреждения. 
Правда, в банке Владимира Чекмарева этот процесс носил менее мас-
совый характер, и в соответствующих разбирательствах АСВ выигрыва-
ет не всегда. Суд первой инстанции по последнему рассматриваемому 
процессу проиграла ответчица. Алла Моргунова хотела закрыть перед 
ВККБ задолженность в размере 3,5 млн рублей с помощью средств 
на своем расчетном счете. Суд признал сделку недействительной. 
Похожий иск к ООО «Финансовая компания «Капитал» и ЗАО «Капитал 
РМ» Агентство по страхованию вкладов проиграло.

банкротство 

Волго-Камский банк тоже в тренде

Погашение долгов за счет вкладов другого лица, оспариваемое АСВ

Источник: http://kad.arbitr.ru 

Должник Плательщик Сумма
Гоги Беридзе Дмитрий Арефьев 9,35 млн руб.
Магомед Халиков ООО «Спецремстрой» 1,28 млн руб.
ООО «Регионспецстрой» ОО «АрхСтройРесурс» 33 млн руб. 
Александр Лебедев ООО «ТольяттиТрубоТорг» 1,6 млн руб.
ООО «Лучший крепеж» ООО СК «СтройИнвест» 3,4 млн руб. 
Александр Марков ООО «Лучший крепеж» 264 тыс.
Александр Марков ИП Александр Марков 2,2 млн руб.
ООО «Базовый капитал» ООО «Директ эстейт» 17,7 млн руб.
Ириада Афонина ООО «Директ эстейт» 1,6 млн руб.
Юлия Колпакова ООО «Управление активами» 2,6 млн руб. 
Григорий Степуров АНО «СЦПП» 420 тыс. руб. 
Елена Гошева ООО «Базовый капитал» 5 млн руб.
Игорь Иванов ООО «Базовый капитал» 1,56 млн руб.
Олег Козлов ООО «Базовый капитал» 1,8 млн руб. 

Погашение долгов с собственного счета

Источник: http://kad.arbitr.ru 

Должник Сумма
ООО «Стеклоиндустрия» 80,5 млн руб.
ООО «Управление активами» 72 млн руб.
ООО «Выгода» 62,5 млн руб.
ООО «Константъ» 62,4 млн руб. 
ООО «Элит» 54,4 млн руб. 
ООО «ВСБ Лизинг» 47,4 млн руб
ООО «ЭКОЛОС-СТРОЙПРОЕКТ» 47 млн руб. 
ООО «ФИНВЕСТ-ЛИЗИНГ» 46,3 млн руб.
ООО «Базовый капитал» 45 млн руб.
ООО «АЗР МОТОРС Самара» 44 млн руб.
ООО «Лизинговая компания «Импульс» 43,58 млн руб.
ЗАО «ВТС-9» 32,25 млн руб.
ООО «Инсайт» 30 млн руб.
ООО «СО. Оптикал Трейд Ко. ЛТД» 22,1 млн руб.
ООО «Директ эстейт» 21,6 млн руб.
ООО «Амега» 11,6 млн руб. 
ИП Грагат Абрамян 11,3 млн руб.
ООО «ТольяттиТрубоТорг» 10,8 млн руб.
ООО «Астра-1» 10,1 млн руб.
ЗАО «Строительно-монтажный поезд №854» 10 млн руб.
АНО «Самарский центр поддержки малого и среднего 
предпринимательства» 

9,68 млн руб. 

ООО «Экспресс-Авто» 5 млн руб.
ООО «Гидроспецсервис» 4,1 млн руб. 
ООО «РСУ Вектор» 2,4 млн руб.
ЗАО «Астроликс» 81,4 тыс. руб.

Андрей Салов,
генеральный 
директор  
ИК «Газинвест» 

Мы с 2004 года занимались 
брокерским обслуживанием 
Волжского социального банка, и 
операции, которые сейчас оспаривает 
АСВ, производились в рамках 
соответствующего договора. ВСБ 
захотел вывести деньги с биржи, где 
с нашей помощью они размещались, 
и перевести их на свои счета. Мы 
эти операции провели. «Газинвест» 
к данным средствам отношения 
не имеет, это деньги банка. На мой 
взгляд, имеет место недоразумение, 
ситуация разрешится, и все претензии 
к нашей компании будут сняты.

ИК «Восток-
Инвест», 
возможно, 

придется 
заплатить  
за своего  
партнера

< На стр.  12
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Новое руководство ОАО «ПК 
«Автокомпонент Сызрань» пыта-
ется оспорить в судебном поряд-
ке постановления федеральной 
инспекции труда, привлекшей 
его к административной ответ-
ственности на основании мно-
жества выявленных нарушений. 
По оценкам юристов, уйти от 
наказания управляющему сыз-
ранским заводом Евгению Юри-
щеву вряд ли удастся. 

Нижегородская ГК «Автоком-
понент» получила контроль над 
сызранским заводом «Пластик» 
(переименован в ОАО «ПК «Ав-
токомпонент Сызрань») в конце 
прошлого года. 24 сентября 2014 
года областная организация 
Росхимпрофсоюза обратилась 
в Государственную инспекцию 
труда с сообщением о наруше-
ниях новым руководством заво-
да трудового законодательства. 
Роструд провел внеплановую 
проверку компании, в ходе ко-
торой обнаружил там целый бу-
кет нарушений. Как сообщили 
«СО» на прошлой неделе в фе-
деральной инспекции труда, 
«был нарушен трехмесячный 
срок подписания коллективного 
договора, в связи с чем испол-

нительный директор предпри-
ятия привлечен к администра-
тивной ответственности в виде 
штрафа. Исполнительный ди-
ректор предприятия также не 
мог не знать о сложившихся на-
пряженных отношениях между 
профсоюзом и работодателем. 
Таким образом, вина в его дей-
ствиях присутствовала и при-
влечение к ответственности 
имеет объективный характер», 
- сообщили в Роструде. Кроме 
того, проверяющий орган под-
верг сомнению изданный но-
вым руководством предприя-
тия приказ «Об отмене льгот и 
компенсаций работникам», со-
гласно которому прекращалась 
выдача сотрудникам молока, 
лечебно-профилактического 
питания и льгот. За это нару-
шение, по мнению инспекции, 
исполнительный директор так-
же должен подвергнуться адми-
нистративному штрафу. Было 
также выявлено, что на заводе 
задерживается заработная пла-
та: предприятие задолжало со-
трудникам 7 млн рублей и еще 
более 60 млн рублей – системам 
обязательного социального и 
пенсионного страхования. 28 
октября за задержку заработ-
ной платы ОАО «ПК «Автоком-
понент Сызрань» привлекли к 

административной ответствен-
ности. «В настоящее время на-
значено проведение еще одной 
проверки в связи с получением 
информации о новых задерж-
ках по зарплате», - сообщили 
«СО» в инспекции труда. В ве-
домстве также пояснили, что 
«в настоящий момент ОАО «ПК 
«Автокомпонент Сызрань» и его 
исполнительный директор, не 
согласившись с вынесенными 
постановлениями по первым 
двум упомянутым правонару-
шениям, обжалуют их в Сызран-
ском городском суде». Судя по 
всему, претензии управляющего 
органа адресованы управляюще-
му директору Евгению Юрище-
ву. Как пояснили в пресс-службе 
«Автокомпонента», должности 
«исполнительный директор» 
на предприятии не существу-
ет. Сам Евгений Юрищев ком-
ментировать ситуацию отка-
зался. По мнению экспертов, 
руководству предприятия не 
удастся избежать ответственно-
сти. «Как показывает судебная 
практика, чаще всего судебные 
решения в подобных спорах вы-
носятся в пользу работников, 
чьи права были ущемлены», - 
считает управляющий партнер 
компании RBL Дмитрий Сами-
гуллин. 

Генеральным директором 
ОАО «Завод имени А.М. Тара-
сова» (ЗиТ) назначен сын бене-
фициара предприятия Николая 
Шутова - Александр Шутов. Ско-
рее всего, новый руководитель 
завода, из года в год сокраща-
ющего объемы производства 
и персонал, будет курировать 
реализацию на его площадке 
девелоперского проекта. 

ОАО «Завод имени А.М. Тара-
сова» зарегистрировано 8 июля 
1993 года и занимается произ-
водством автомобильных гене-
раторов и стартеров. Бенефи-
циаром предприятия участники 
рынка называют главу холдинга 
«Тадем», председателя Федера-
ции синхронного плавания РФ 
Николая Шутова.

До недавнего времени ЗиТ яв-
лялся одним из крупнейших по-
ставщиков ОАО «АвтоВАЗ». Его 
выручка в 2010 году составила 
3,139 млрд рублей. Однако в по-
следние несколько лет АвтоВАЗ 
предпочитает закупать стартеры 
и генераторы импортного про-
изводства, вследствие чего объ-
ем производства на ЗиТе резко 
сокращается. По итогам рабо-
ты за 9 месяцев текущего года 
предприятие получило всего  
1 млрд рублей выручки. Убыток 
ЗиТа в третьем квартале соста-
вил 78,515 млн рублей. 

Не помогла заводу и неодно-
кратная смена руководителей, 
которые происходили с завид-
ной регулярностью на протя-
жении последнего времени. В 
конце 2012 года в отставку был 
отправлен Александр Титов, а 
его место занял Александр Фе-
дулов. В конце мая 2014 года 
снова произошла смена руко-
водства - вместо Федулова ди-
ректором предприятия стала 
Мария Царева. В этой долж-
ности менеджер продержалась 
около полугода. 

18 ноября на заседании со-
вета директоров предприятия 
принято решение о досрочном 
прекращении полномочий Ма-
рии Царевой и назначении ге-

неральным директором Алек-
сандра Шутова, сына Николая 
Шутова. Он также является гене-
ральным директором ООО «ГК 
«Тадем» и генеральным дирек-
тором АО «МЗАТЭ-2». Получить 
комментарии на самом ЗиТе не 
удалось - в приемной сообщили, 
что Александр Шутов находился 
в Москве. «Позвоните попозже, 
когда новый директор освоит-
ся на предприятии. Это новый 
вид деятельности для него, все 
произошло неожиданно», -  по-
яснили на самом заводе. 

«Конечно же, можно пред-
положить, что такая кадровая 
перестановка указывает на не-
которое недоверие собственни-
ка к наемному менеджменту, 
но, тем не менее, можно также 
допустить, что новый руково-
дитель, несмотря на прямые 
родственные связи, достаточно 
профессионален для того, что-
бы руководить предприятием 
в непростое для него время», 
- говорит генеральный дирек-
тор ИК «Восток-Инвест» Вла-
дислав Зотов. 

Не исключено, что Шутов-
младший пришел на ЗиТ не 
реанимировать производство, 
а курировать реализацию де-
велоперского проекта на его 
площадке. Предприятие уже 
обратилось в администрацию 
города за предоставлением раз-
решения на строительство мно-
гоэтажных жилых домов на сво-
ей территории. 

ОЛЬГА ЛАШИНА

ОЛЬГА ЛАШИНА

меняет менеджмент

Не согласны с ревизорами

Николай Шутов доверил завершение трансформации 
ЗиТа сыну

Руководитель «Автокомпонент Сызрань» опротестовывает 
санкции трудинспекции

отставка

конфликт

Все лучшее – детям

Юрищев чиститсяНиколай Шутов предпочел  
не доверять застройку ЗиТа сторонним 
менеджерам

Менеджмент 
«Автокомпо-
нент Сызрань» 
пытается избежать 
санкций  
за нарушение  
трудового  
законодательства 
и прав своих  
работников
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мнение Павел Карпухов

Смена руководства не означает отказа от прежнего курса

Новый директор ООО «Винзавод «Тольяттинский» рассказал о приоритетах 
в развитии компании

ОЛЕСЯ СИМАНЕНКО

На винзаводе «Тольяттинский» 
– уже во второй раз за 2014 год 
– сменился топ-менеджмент. 
Место долгие годы возглавляв-
шего завод Петра Пака в апре-
ле заняла Светлана Ермакова. 
В ноябре же новым руководи-
телем предприятия стал Павел 
Карпухов. Как кадровые пере-
становки сказываются на раз-
витии завода? Что изменится 
в политике компании? Какие 
направления станут приори-
тетными? Какую нишу займет 
предприятие в условиях торго-
вой войны России со странами 
Запада? Об этом и многом дру-
гом в своем первом интервью 
рассказывает директор ООО 
«Винзавод «Тольяттинский» Па-
вел Карпухов.

- Чем можно объяснить 
столь частую смену менед-
жмента на предприятии? 
Какие должности занимают 
прежние директора?

- Если коротко выразиться, 
предприятие должно быть эф-
фективным. Сейчас не время 
медлить, очень многое зави-
сит от директора. Собствен-
ники винзавода взяли курс на 
непрерывные улучшения, а для 
этого необходима была сме-
на руководства. Петр Пак на-
значен моим заместителем по 
развитию. Светлана Ермакова 
уже не является сотрудником 
завода.

- Есть ли у вас опыт руково-
дящей работы и деятельности 
на таком предприятии?

- Я не управлял именно таким 
предприятием, но это само по 

себе ничего не означает. У меня 
очень большой опыт в бизнесе, 
связанный с управлением и кол-
лективами, и рисками. Руковод-
ство предприятием основыва-
ется на кросс-функциональной 
системе управления, когда воз-
никающие задачи решаются си-
стемно или в некоторых случаях 
аврально, но при этом руково-
дители подразделений имеют 
полную самостоятельность в 
принятии решений.

- То есть в вашем случае каж-
дый руководитель подразделе-
ния не зависит от другого?

- Да, каждый самостоятельно 
руководит группой специалистов 
по эффективному решению те-
кущей задачи. Получается так, 
что в арбитражных спорах глав-
ный - начальник юротдела, а в 
выполнении плана по разливу 
главный - начальник цеха раз-

лива. У нас пять крупных по-
стоянных задач. Эти проблемы 
решаются оперативными и по-
стоянными группами специали-
стов, что дает гибкость, опера-
тивность и эффективность. В 
общем, необходимо работать под 
проблему, под задачу. Постоян-
ный процесс улучшений имеет 
определяющее значение.

- Планируете ли вы менять 
команду?

- На заводе работает 192 че-
ловека. Ведущие специалисты 
трудятся на предприятии мно-
гие годы. Они преданы своему 
делу, и я им доверяю. Наши люди 
всегда в процессе улучшения - 
своего образования, навыков, 
управленческих решений, струк-
туры предприятия. Поэтому я 
считаю состав команды опти-
мальным для решения стоящих 
перед нами задач.

- Как вы оцениваете фи-
нансовую устойчивость пред-
приятия?

- Состояние предприятия с 
каждым днем улучшается. Вин-
завод находился в вынужден-
ном двухлетнем простое из-за 
непродления лицензий Росал-
когольрегулированием. Через 
суд мы оспорили действия го-
соргана и возобновили свою 
деятельность. Но, как итог, у 
предприятия осложнилась фи-
нансовая ситуация, появились 
долги. В настоящее время за-
долженность своевременно по-
гашается, выполняется план 
реструктуризации по займам 
Сбербанка и Россельхозбанка. 
Предприятие увеличило выпуск 
фруктовых вин и реализует про-
дукцию в 10 регионах РФ.

- Как распределяется сбыт 
с точки зрения регионов реа-
лизации, и где продукции про-
дается больше всего?

- Достаточно большим спро-
сом наш продукт пользуется в 
Удмуртии – более 8 машин в 20 
тонн в месяц, Сибирь выбира-
ет порядка 25-30 фур, Самар-
ская область более 20 машин. 
И это не предел. Стратегиче-
ским партнером по нашей об-
ласти является ООО «Регион 
63». Долгосрочно и продуктивно 
работаем с ЗАО «Тандер» в Тве-
ри, Энгельсе, Челябинске, Ом-
ске, Самаре и Тольятти. Многие 
федеральные сети на местном 
уровне и локальные сети выра-
жают желание работать с нами. 
Мы не стоим на месте, и после 
увеличения мощностей мы го-
товы будем реализовывать свою 
продукцию и им.

- Какую продукцию выпуска-
ете кроме фруктовых вин?

- В ноябре возобновили вы-
пуск настоек «Долгожитель», ко-
ньяков. С нового года запустим 
новинки – вина натуральные 
«Орловское» и «Осенний сад». 
В разработке находятся еще два 
новых проекта по виноградным 
винам, но подробности сооб-
щать пока не буду.

- Как отражается на работе 
винзавода политическая си-
туация в стране и мире?

- Наше предприятие и на-
звания наших торговых марок 
исходят из того, что наше, рос-
сийское, - самое лучшее и каче-
ственное. Причина проста - про-
изводство рядом. И общество, 
государственные службы мо-
гут его лучше контролировать. 
Внутриполитический курс и 
внешняя политика государства 
теперь помогают и поддержива-
ют местную продукцию, пусть 
пока лишь на словах, но даже 
это хорошо!

- В конце 2013 года ваш 
предшественник Петр Пак 
рассказывал о том, что вин-
завод развивает международ-
ное сотрудничество: закупа-
ет виноматериал за рубежом, 
собирается реализовывать 
продукцию в странах Азии. 
Вы будете поддерживать эти 
планы?

- Преемственность и история 
очень важны. Страна должна 
помнить свою историю, а пред-
приятие - использовать соб-
ственный драгоценный опыт. 
Поэтому те направления разви-
тия, которые были обозначены 
ранее, будут реализовываться. 
С учетом изменений внешнепо-
литической и экономической 
ситуации мы все равно будем 
работать над ними. 

Сейчас не время медлить, очень многое 
зависит от директора. Собственники 
винзавода взяли курс на непрерывные 
улучшения, а для этого необходима была 
смена руководства.

13 ноября в  кинотеатре «Художествен-
ный» в рамках VI Международного фести-
валя спортивного кино и телевидения со-
стоялся показ фильма о том, как снимался 
сериал «Молодежка». По окончании пока-
за зрителей ждала встреча с создателями 
сериала: актрисой Юлией Маргулис (Ма-
рина, капитан команды чирлидеров), акте-
ром Игорем Огурцовым (вратарь команды 
«Медведи» Семен Бакин) и его отцом, ак-
тером Алексеем Огурцовым (сыгравшим 
во втором сезоне  «Молодежки»), а также 
продюсером сериала Дмитрием Табарчу-
ком. Поклонники сериала смогли задать 
вопросы именитым гостям и получить ав-
тограф на память. Встреча состоялась 
как раз накануне старта второго сезона 
сериала. 

Первый сезон «Молодежки» объединил 
фанатов спорта и любителей сериалов. 
Перед Олимпиадой в Сочи они вместе 
переживали за судьбу команды «Медве-
ди». Молодые хоккеисты учились дружить 
и любить, проигрывать и побеждать, на-
ходить общий язык с тренером и родите-
лями. В новом сезоне хоккей вернется на 
СТС. Спортивная драма продолжит стал-
кивать непримиримых соперников как на 
льду, так и в жизни!

Наставника «Медведей» Сергея Ма-
кеева (Денис Никифоров) ждет встреча 
с соперником из прошлой жизни (Андрей 
Мерзликин). Когда-то он пустил под откос 
карьеру Макеева, а теперь занял место 
на тренерской скамье главных конкурен-
тов «Медведей». Но жаркие схватки пред-
стоят не только на льду – в  новых сериях 
само существование команды окажется 
под вопросом…

В составе «Медведей» появятся новые 
игроки, в руководстве – новый спортив-
ный директор (Анатолий Кот), а в сериале 
вновь в роли самого себя выступит Вячес-
лав Фетисов.

По итогам VI Международного фести-
валя спортивного кино и телевидения се-
риал «Молодежка» получил «Специаль-
ный приз фестиваля». 

Второй сезон «Молодежки» можно смо-
треть на канале СТС ежедневно, по буд-
ням в 21:00. Поклонников ждут новые 40 
серий, в которых появятся новые персона-
жи, новые интриги и любовные линии. Что 
точно останется неизменным – динамич-
ные съемки на льду, высокие скорости, 
адреналин, новые победы и поражения. 
Второй сезон «Молодежки» – хоккей, как 
он есть: без прикрас и глянца. 

Актеры «Молодежки» встретились  
с самарскими зрителями
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Земли ГУП «Племзавод «Ка-
менный брод» обрели опера-
тора в лице жителя Мордовии 
Андрея Сонина. При началь-
ной цене права аренды земли  
33,33 млн рублей Сонин поднял 
цену почти до 180 млн. С точки 
зрения участников рынка, целью 
покупателя было сорвать торги 
и не дать им возможности на-
чать работу на этих землях.

ГУП «Племзавод «Каменный 
брод» («КБ») ранее занималось 
растениеводством и выращи-
ванием КРС и свиней. В 2006 
году его признали банкротом. 
Объем требований кредито-
ров «Каменного брода» состав-
ляет 20 млн рублей. Крупней-
шим кредитором предприятия 
являются налоговики. Основ-
ным активом компании чис-
лятся арендуемые ею 47 земель-
ных участков общей площадью  
9 тыс. га в Челно-Вершинском 
районе. Владелец земли - Рос
имущество - право аренды 
земельных участков «КБ» на  
49 лет оценил в 300 млн рублей. 
Такая высокая цена объяснялась 
наличием на них нефтеносных 
участков. 

В 2013 году конкурсный 
управляющий Дмитрий Короб-
ков подыскал землям инвесто-
ра в лице безенчукского ООО 
«Везуйское». Владельцем ком-
пании выступает питерский 
бизнесмен Станислав Орлов. 
По словам Коробкова, «Везуй-
ское» работало на этих землях. 
В текущем году стартовали тор-
ги по продаже права аренды 
участков по начальной цене  
33,33 млн рублей. Однако они 
не заинтересовали потенциаль-
ных инвесторов. К повторным 
торгам были допущены четы-
ре участника: ООО «Компания 

«Био-Тон», ООО «Борская нива», 
ООО «Парадигма» и житель Мор-
довии Андрей Сонин. Впослед-
ствии «Парадигма» отказалась 
от участия в конкурсе. Заяв-
ки от троих оставшихся участ-
ников поступили 12 ноября. 
«Био-Тон» предложил за актив 
38,329 млн рублей, а близкая ему 
«Борская нива» - 178,315 млн. 
Сонин предложил еще более 
высокую цену - 179,982 млн ру-
блей. Согласно данным системы 
«СПАРК-Интерфакс», Андрей 
Сонин является совладельцем 
мордовского СПССК «Огарев-

ОЛЕСЯ СИМАНЕНКО

Подвинули «Био-Тон»

Арендатором земель ГУПа может стать житель Мордовии

сделка

Сонин залез  
в «Каменный брод» 

Не исключен вариант, при котором земли «Каменного 
брода» не достанутся ни Сонину, ни «Био-Тону». 
По словам Коробкова, в ближайшее время он на-
мерен предложить аграриям с близлежащих тер-
риторий воспользоваться преимущественным 
правом выкупа земель. К их числу относится пре-
жде всего «Везуйское», которое сейчас арендует 
земли «КБ» и владеет рядом соседних участков. По 
словам Коробкова, приоритетным правом выкупа 
за те же 180 млн рублей могут воспользоваться 
не менее пяти владельцев соседних земель. При 
этом земли «Био-Тона» непосредственно с участ-
ками «Каменного брода» не соседствуют, поэто-
му холдинг лишен возможности воспользоваться 
такой схемой. 
С использованием данного механизма «Био-Тон» не-
давно забрал себе участки другого ГУПа - «Красный 
строитель». Победителем торгов тогда было при-
знано ОАО «Синко», однако желанных земель ком-
пания Эдуарда Мнацаканяна так и не получила. 
Соседствующий с землями «Красного строителя» 
«Био-Тон» воспользовался преимущественным 
правом выкупа данных участков. 
Получить комментарии в «Везуйском» «СО» не 
удалось. 

схемы 

Ждут третью силу

ский», занимающегося живот-
новодством.

В самом «Био-Тоне» заявля-
ют, что Сонин предложил за 
земли «КБ» завышенную цену, 
и сомневаются, что он захочет 
исполнять взятые на себя обя-
зательства. «Судя по итоговому 
протоколу, стоимость аренды 
гектара земли на 49 лет соста-
вила 20 тыс. рублей, что в два 
раза превышает рыночную сто-
имость и приблизительно рав-
няется кадастровой. На наш 
взгляд, цель этого покупателя - 
сорвать торги. Вероятно, сумма 
сделки так и не будет погашена, 
и договор не будет заключен. В 
этом случае на полгода или даже 
год затянется процесс органи-
зации новых торгов», - гово-
рит источник в «Био-Тоне». Ис-
точник отметил, что «Био-Тон» 
по-прежнему заинтересован в 
приобретении этих земель, по-
скольку холдинг владеет участ-
ками по соседству.

«Рыночная стоимость права 
аренды этого участка на год со-
ставляет 7 млн рублей, - считает 
генеральный директор Институ-
та независимой оценки и аудита 
Алексей Гурьянов. Таким обра-
зом, за 49 лет за земли «КБ» арен-
датор должен заплатить более  
300 млн рублей. 

Дмитрий Коробков не смог 
уточнить, чьи интересы пред-
ставляет Сонин, так же как и 
затруднился предоставить его 
координаты. 

Земли областного ГУПа могут достаться выходцам  
из Мордовии

ГУП «Племпредприятие  
«Каменный брод» 

Финпоказатели за 2012 год:••
выручка – 5 тысяч рублей
убыток – 3 млн рублей

Кредиторская задолженность –  ••
28 млн рублей

С 6 июня 2013 года находится  ••
в стадии ликвидации

Дмитрий 
Коробков,
управляющий 
«Каменного 
брода»

В ближайшее время  
я намерен предложить 
аграриям с близлежащих 
территорий 
воспользоваться 
преимущественным 
правом выкупа земель 
племпредприятия.  
«Био-Тон» к этой 
категории не относится.

~180 
млн рублей 

составила 
стоимость права 
аренды земель 
«Каменного брода»
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На VI Международном фестивале 
спортивного кино и телевидения луч-
шей передачей о спорте стала про-
грамма ТРК «ГУБЕРНИЯ» «Мир увле-
чений» Виталия Рылеева. 

Второй год подряд фестиваль прохо-
дит в Самаре. В этот раз он побил все ре-
корды по количеству желающих принять 
в нем участие. Свои творения представи-
ли режиссеры из России, Азербайджана, 
Бельгии, Бразилии, Польши, США, Япо-
нии и Франции. Всего на конкурс было 
заявлено более 300 работ. Из них члены 
жюри отобрали только 40. Причем в этом 
году участники снимали такие нетради-

ционные виды спорта, как зимний сер-
финг, летний сноуборд,  катание на соба-
чьих упряжках и др.

За четыре конкурсных дня самарские 
зрители не только увидели лучшие ху-
дожественные и документальные филь-
мы о спорте, но и лично познакомились 
с создателями самых известных кино-
картин. 

Львиную долю конкурсных наград за-
воевали российские кинематографисты. 
Победители представят Россию в Мила-
не на итоговом фестивале спортивного 
кино. Среди  них — Виталий Рылеев с 
телепроектом «Мир увлечений». Веду-
щий телеканала «ГУБЕРНИЯ» подчер-

кнул, что гонки на собачьих упряжках 
— довольно свежая тематика для оте-
чественного телевидения. «Несколько 
передач из цикла были посвящены ез-
довому спорту. Возможно, именно нео-
бычная тема заинтересовала жюри, поэ-
тому «Мир увлечений» и получил награду 
на фестивале столь высокого уровня», - 
отметил Виталий. 

Официальная церемония закрытия 
состоялась в «МТЛ Арене». Победителей 
конкурса поздравили министр спорта Са-
марской области Дмитрий Шляхтин, пре-
зидент Федерации тенниса России, член 
Международного Олимпийского комите-
та Шамиль Тарпищев. 

«Мир увлечений» 
ТРК «ГУБЕРНИЯ» увидят в Милане
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Структуры, близкие председа-
телю правления Эл банка, вош-
ли в состав учредителей ООО 
«Растительные белки» («РБ»), 
специализирующегося на про-
изводстве кормов. Компания 
владеет двумя площадками - в 
Елховском районе Самарской 
области и Димитровграде.

30 сентября текущего года в 
Мелекесском районе Ульянов-
ской области было создано ООО 
«Растительные белки». В число 
совладельцев фирмы с долей 19% 
вошло ООО «ТЛТ Траст Менед-
жмент». Единоличным владель-
цем компании выступает сын 
председателя правления Эл бан-
ка Анатолия Волошина - Игорь 
Волошин. Партнерами тольят-
тинского банкира по «РБ» вы-
ступают Евгений Каргин (31%), 
Артем Матвеев (30%), Александр 
Козлов (10%), Андрей Кузнецов 
(5%) и Алексей Юрин (5%). Как 
пояснил «СО» Анатолий Воло-
шин, его партнеры являются 
инициаторами и основной дви-
жущей силой в новой компании. 
Сам банкир, по всей видимости, 
взял на себя роль основного фи-
нансиста АПК-компании.

«Растительные белки» бу-
дут заниматься производством 
белковых кормов для крупного 
рогатого скота, свиней и даже 
рыб. Мощность предприятия 
составит 12 тыс. тонн продук-
ции в год. Основная площад-
ка завода будет располагаться 
в Димитровграде Ульяновской 
области», - пояснил Волошин. 
Банкир не стал называть объ-
ем инвестиций, необходимых 
для запуска проекта. Извест-
но лишь, что мощности в Улья-
новской области компания Во-
лошина взяла в аренду у лиц, 
ранее занимавшихся там же вы-
пуском белкового комбикорма. 
Площадка в Димитровграде - не 
единственная, где будет вести 
производственную деятельность 
«РБ». «В Елховском районе с не-
давних пор у нас уже работает 
схожее предприятие. Там мы 

установили комплекс по про-
изводству кормов: закупили 
экструдеры, смешивающие мо-
крую пшеницу, гречиху, и вло-
жили порядка 20 млн рублей. 
Производительность этого ком-
плекса небольшая - всего 4 тон-
ны в час. Кроме того, там стоит 
линия по производству травя-
ной муки. Димитровградскую 
площадку мы пока восстанав-
ливаем и готовимся уже через 
месяц начать поставки кормов 
для свинокомплексов», - заявил 
«СО» Волошин. 

Скорее всего, «Растительные 
белки» станут не единственным 
совместным проектом Воло-
шина с ульяновскими бизнес-
менами. В сентябре ООО «ТЛТ 
Траст Менеджмент» выступило 
учредителем ООО «Самарский 
осетр», в число совладельцев 
которого вошли часть учреди-
телей «РБ». Никакой деятель-
ности компания пока не ведет. 
«Компания Самарский осетр» 
должна заняться разведением 
осетра на 20 тыс. кв. м водной 
глади. Однако ситуация с суб-
сидированием такого проекта 
пока нас не устраивает», - по-
яснил банкир.

Для Волошина «РБ» - дале-
ко не первый АПК-проект. В 
частности, структуры банкира 
контролируют хозяйство «Ово-
щевод» Ставропольского райо-
на и ряд компаний, ранее под-
контрольных бизнесмену Петру 
Фомичеву.  

Федеральная антимонополь-
ная служба (ФАС) России на 
минувшей неделе одобрила хо-
датайство ОАО «ВымпелКом» о 
покупке 100% ЗАО «Ярославль-
GSM», принадлежащего ОАО 
«СМАРТС». Незадолго до этого 
аналогичное решение ФАС вынес-
ла в отношении двух других «до-
чек» компании Геннадия Кирю-
шина - ЗАО «СМАРТС-Чебоксары» 
и ЗАО «Астрахань-GSM». 

П о  д а н н ы м  « С П А Р К -
Интерфакса», ОАО «СМАРТС» 
к о н т р о л и р у е т  10 0 %  ЗАО 
«Ярославль-GSM». Согласно 
отчетности, выручка компании 
в 2013 году составила около 
175 млн рублей. В ближайшее 
время у ЗАО может смениться 
владелец. 19 ноября Федераль-
ная антимонопольная служба 
одобрила заявку ОАО «Вым-
пелКом» на приобретение па-
кета СМАРТСа в ярославском 
телеком-операторе. Оператора 
«Билайна» интересует не толь-
ко этот актив Геннадия Кирю-
шина. В ноябре ФАС одобрила 
«ВымпелКому» покупку еще двух 
дочерних компаний СМАРТСа 
- ЗАО «СМАРТС-Чебоксары» и 
ЗАО «Астрахань-GSM». 

Данные сделки укладывают-
ся в курс Геннадия Кирюшина 
на распродажу выстроенной им 
телекоммуникационной груп-
пы по частям. Если изначаль-

но бенефициар СМАРТСа искал 
покупателей на всю компанию, 
то в последнее время активно 
расстается с региональными 
«дочками» по отдельности. В 
2011 году ОАО «СМАРТС» про-
дало «Ростелекому» 50% ЗАО 
«Волгоград-GSM» за 2,3 млрд 
рублей и 49% ЗАО «Оренбург-
GSM» за $4 млн. В 2013 году «Тат-
телеком» приобрел казанскую 
«дочку» СМАРТСа, стоимость 
которой аналитики оценивали в 
$15-22 млн. А уже в текущем году 
принадлежавший поволжскому 
холдингу «СМАРТС-Волгоград» 
отошел «МегаФону» за 46 млн 
рублей. Отраслевые эксперты 

оценивают «Ярославль-GSM» 
как небольшой актив, покуп-
ка которого целесообразна в 
связи с расширением частот-
ного ресурса оператора. Сумма 
потенциальной сделки в мате-
риалах ФАС не раскрывается, 
однако аналитик УК «Финнам 
Менеджмент» Максим Клягин 
оценивает дочерних операто-
ров СМАРТСа в сумму более 
100 млн рублей. 

Председатель совета дирек-
торов ОАО «СМАРТС» Геннадий 
Кирюшин подтвердил планы 
продажи региональных ком-
паний. Бизнесмен такие шаги 
объясняет необходимостью вы-
свобождения средств для реали-
зации нового проекта - проклад-
ки магистральных ВОЛС возле 
автомобильных дорог. «Сделку 
надеемся завершить до конца 
года. Мы открыты для инве-
сторов и всегда рассматриваем 
предложения как о полной, так 
и о частичной продаже акций 
дочерних компаний», - коммен-
тирует Кирюшин.

П о  д а н н ы м  с а й т а  ОАО 
«СМАРТС», зона присутствия 
оператора до недавнего вре-
мени составляла 12 регионов. 
После продажи трех «дочек» у 
самарской компании останет-
ся 9 филиалов: в Самарской, 
Ивановской, Пензенской, Са-
ратовской, Ульяновской об-
ластях, а также в республиках 
Башкирия, Калмыкия, Марий 
Эл и Мордовия. 

АЛЕНА КИЖАПОВА

сбрасывают ступени

СМАРТС продает очередную дочернюю компанию

сделка

Кирюшин уходит из Ярославля

СМАРТСа 
становится  
все меньше

Максим Клягин,
аналитик 
УК «Финам 
Менеджмент»

В целом подобная сделка M&A выгля-
дит логично. Укрепление рыночных 
позиций в регионах за счет покупки 
сильных местных игроков, интеграция 
которых позволит получить заметный 
синергетический эффект, остается 
сейчас одним из приоритетных стра-
тегических направлений для крупней-
ших операторов связи. К тому же эта 
покупка, учитывая наличие у локаль-
ных дочек СМАРТСа лицензии на диа-
пазон 1800 МГц (что, судя по всему, 
в значительной степени и формиру-
ет их основную ценность), позволит 
«ВымпелКому» расширить долю рын-
ка в перспективном сегменте высоко-
скоростной передачи данных.

Выручка, млн рублей

2011 год 207,62

2012 год 190,75

2013 год 174,76

Чистая прибыль, млн рублей

2011 год -7,97

2012 год -6,89

2013 год -6,55 ОЛЕСЯ СИМАНЕНКО

Увлекся АПК

Банкир организует производство кормов  
для животных

планы

Волошин вложился  
в «Растительные белки»

Анатолий Волошин ушел с головой  
в сельское хозяйство

ЗАО «Ярославль-GSM» 

Источник: «СПАРК-Интерфакс»
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мнение Василий Козлов

Банковская карта заменит кошелек
Заместитель председателя Поволжского банка ОАО «Сбербанк России» -  
о безналичных расчетах

Доля безналичных платежей 
в розничном товарообороте 
развитых стран мира достигает 
90%, тогда как в России - всего 
15%. О том, кто развивает эк-
вайринг, и как обстоят дела на 
региональном рынке, «СО» рас-
сказал заместитель председателя 
Поволжского банка Сбербанка 
России Василий Козлов.

- Как вы оцениваете состо-
яние регионального рынка 
эквайринга? 

- По нашим данным, в Са-
марской и соседних областях 
количество банковских карт 
уже давно превышает числен-
ность населения. Только Сбер-
банк эмитировал более 1,2 млн 
карт на территории Поволжья. 
На этом фоне ключевым стано-
вится вопрос, как сделать бан-
ковскую карту эффективным 
финансовым инструментом для 
повседневного использования, 
ведь многие с ее помощью про-
сто снимают деньги в банкома-
тах. Занимая половину рынка 
эквайринга в регионе, Сбербанк 
развивает инфраструктуру для 
удобства использования банков-
ских карт, проводит масштабные 
кампании, благодаря которым 
клиенты могут оценить преиму-
щества безналичных платежей, 
и, как результат, мы объектив-
но наблюдаем значительный 
рост показателей по данному 
направлению. 

- Как развивается эквай-
ринговая сеть Сбербанка в 

Поволжье, и какова динами-
ка денежного оборота?

- Если раньше инициатива в 
большей степени исходила от 
банков, то сегодня мы наблюдаем 
высокую заинтересованность со 
стороны бизнеса в увеличении 
доли безналичных платежей. За 
десять месяцев 2014 года объ-
ем денежного оборота через 
эквайринговую сеть Сбербанка 
в регионе по сравнению с ана-
логичным периодом прошлого 
года увеличился в два раза и 
превысил 70 млрд рублей. С на-
чала года мы увеличили число 
терминалов в розничных сетях 
на 50%. Если  в 2012 году банк 
поставлял услугу эквайринга 
в 8,5 тыс. точек, то сегодня их 
количество увеличилось втрое 
и приблизилось к 25 000.

- Для потребителей пре-
имущества эквайринга ка-
жутся более очевидными, 
чем для поставщиков това-
ров и услуг.

- На мой взгляд, бизнес вы-
игрывает, переходя на безна-
личный расчет с клиентами. 
Компании с многолетним опы-
том использования эквайринга 
пришли к выводу, что клиент, 
который платит картой, тратит 

больше, а значит, увеличивают-
ся и товарооборот, и прибыль. 
Кроме того, бизнес несет рас-
ходы на инкассацию, хранение 
наличности, не последнюю роль 
играет человеческий фактор в 
точности расчетов. С эквайрин-
гом это уходит в прошлое. На 
смену приходят современные 
технологии, безопасность, рост 
клиентской базы и новые воз-
можности развития бизнеса. 

- Расскажите подробнее, 
о каких технологиях идет 
речь. 

- То, что сегодня воспринима-
ется как инновация, завтра бу-
дет трансформировано в новые, 
более технологичные сервисы. 
Не так давно мы внедрили услу-
гу мобильного эквайринга - те-
перь клиент может принимать 
платежи, имея под рукой план-
шет и считывающее устройство.  

И таких технологий много, они 
активно развиваются и, я уверен, 
в ближайшем будущем прочно 
войдут в нашу жизнь.

- Как вы считаете, банков-
ские карты смогут заменить 
кошелек?

- Это мировой тренд, и мы к 
этому неизбежно придем. Во-
прос времени. Для меня лично 
оплата товаров и услуг по кар-
те - это определенная степень 
свободы, открытость и про-
зрачность. По каждой финан-
совой операции я моментально 
получаю отчет на мобильный 
телефон и точно знаю, что мои 
интересы под надежной защи-
той. К сожалению, процент по-
требителей, делающих выбор в 
пользу наличности, в регионе 
еще довольно высок. Часто это 
связано с нашим российским 
менталитетом: деньги должны 
лежать дома, под контролем. 
Чтобы продемонстрировать 
преимущества безналичных 
расчетов, мы проводим уро-
ки финансовой грамотности 
и поощряем клиентов - участ-
ников программы лояльности 
«Спасибо от Сбербанка», начис-
ляя бонусы за каждую покупку 
по карте. Накопленные баллы 
клиент может использовать как 
скидку или оплатить товары и 
услуги компаний-партнеров. 
Их список, как и количество 
компаний, которые переходят 
на эквайринг, увеличивается. 
Терминалы появляются и в так-
си, и в небольших магазинах, и 
в курьерских службах. Уверен, 
в будущем банковская карта за-
менит кошелек. 

Если раньше инициатива  
в большей степени 
исходила от банков, 
то сегодня мы 
наблюдаем высокую 
заинтересованность 
со стороны бизнеса 
в увеличении доли 
безналичных платежей.

Екатерина Малон

Крупнейший туроператор губернии «Спутник-Гермес» подводит итоги 15-летней работы

ДАРЬЯ СИНИЦИНА

Тур исти ческ ая  комп ания 
«Спутник-Гермес», являющаяся 
лидером туризма в Самарской об-
ласти, празднует 15 лет успешной 
работы на рынке. Помимо передо-
вых позиций в качестве крупней-
шего регионального туроператора, 
«Спутник-Гермес» активно разви-
вает направление VIP-сервиса.

За 15 лет активной работы в ту-
ристическом бизнесе «Спутник-
Гермес» добился статуса самого 
крупного туроператора в Самарской 
области по зарубежному направле-
нию и речным круизам. Представи-
тельства компании успешно рабо-
тают в Самаре, Тольятти. Основу 
деятельности компании составляют 
круизы по Волге и туры за рубеж с 
вылетом из Самары и других горо-
дов, а также организация отдыха в 
России и ближнем зарубежье, MICE 
(корпоративное обслуживание), про-
дажа авиа- и железнодорожных би-
летов, оформление загранпаспортов 
и виз. В 2012 году в компании было 
открыто направление VIP-сервиса, 
позволяющее расширить рамки воз-
можных услуг, предоставляемых ту-
ристам. Так, популярной VIP-услугой 
«Спутник-Гермеса» для искушенных 

туристов является прогулка на яхте 
по водам Италии. На операторских 
зарубежных направлениях есть раз-
нообразные программы с вылетом 
из Самары в Чехию, Францию, ОАЭ, 
Хорватию, Черногорию, Словению. 
В 2012 году открыты вылеты из Са-
мары на Шри-Ланку, а в 2013-м - на 
Мальдивы.

Большое внимание в компании 
уделяется отдыху в России и ближ-
нем зарубежье: широкий спектр баз 
отдыха и санаториев на Черномор-
ском побережье, на Кавказе, а также 
в Крыму. Богатый выбор экскурсион-
ных туров по всей России на любой 
вкус и кошелек. Активно развивает-
ся направление по приему и экскур-
сионному обслуживанию в Самаре, 
Самарской области и Казани индиви-
дуальных туристов и групп иностран-
ных и российских граждан. Для лю-
бителей отдыха на родных просторах 
в любое время года большой выбор 
баз отдыха и санаториев в Самаре 
и области.

«Спутник-Гермес» является упол-
номоченным агентством операторов 
Coral travel и Natalie tours. Компания 
входит в сеть ТБГ («Туристические 
бренды») и не первый год является ее 
лидером продаж. В 2012 году компа-
ния получила статус «Лучший круиз-
ный оператор Самарской области».

В настоящее время в собствен-
ности компании находится теплоход-
пансионат «Валерий Чкалов», в 
оперативном управлении - тепло-
ход «Хирург Разумовский». С 2012 
года компания «Спутник-Гермес» ра-
ботает с комфортабельным тепло-
ходом «Федор Достоевский», а в 
навигацию 2013 года флотилия по-
полнилась теплоходом «Ф.И. Панфе-
ров». «Спутник-Гермес» предлага-
ет разнообразные по направлению 
и длительности туры - от маршру-
тов выходного дня до эксклюзивных, 
продолжительных туров. На всех те-
плоходах функционирует надежная 
система охраны и служба безопас-
ности. Для туристов организуются те-
матические рейсы с разнообразной 
культурной программой, на теплохо-
дах можно воспользоваться услугами 
терминалов оплаты сотовой связи, 
медицинскими услугами с лечебно-
профилактическими мероприятия-
ми. Особое внимание уделяется пи-
танию отдыхающих: присутствуют в 
меню элементы кухни «халяль», лег-
кие и диетические блюда, детское 
меню. Многолетний опыт работы по 
организации круизного отдыха по-
зволяет тонко чувствовать потреб-
ности отдыхающих и четко выпол-
нять пожелания клиентов. Слаженная 
работа коллективов теплоходов по-

зволяет обеспечить высокий уровень 
комфорта отдыха туристов. «Спутник-
Гермес» имеет огромный опыт прове-
дения на базе теплоходов презента-
ций, международных конференций, 
корпоративных мероприятий, которые 
для многих предприятий и организа-
ций стали традиционными. Грядущий 
чемпионат мира по футболу-2018 по-
зволит гостям мундиаля насладиться 
красотами русской природы и Волги, 
путешествуя на теплоходах «Спутник-
Гермеса».

«Спутник-Гермес» - это имя, из-
вестное далеко за пределами Са-
марской области. За ним - репута-
ция, которая создавалась годами 
не одним поколением людей, увле-
ченных, болеющих туризмом. По-
этому «Спутник-Гермес» неизмен-
но ассоциируется с порядочностью, 
надежностью и отличной организа-
цией любого вида отдыха. Команда 
«Спутник-Гермеса» - это дружный 
коллектив профессионалов, которые 
дарят людям счастье, эмоции. Ком-
пания постоянно движется вперед, не 
стоит на месте и растет в профессио-
нальном плане. 

г. Самара, ул. Ленинская, 166
Тел.: 8-800-700-25-88  
(звонок бесплатный),  

(846) 270-40-40 (многоканальный)

Отмечают юбилей
на

 пр
а
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х 

ре
кл
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ы

Туристическая фирма «Спутник-
Гермес» образовалась 26 ноября 
1999 года под руководством бес-
сменного директора Натальи 
Денисовой. Богатый опыт, креп-
кие традиции, профессиональный 
подход в работе и современные 
технологии позволяют компании 
«Спутник-Гермес» оставаться 
лидером туризма в Самарском 
регионе. ТК «Спутник-Гермес» 
отмечена высокими наградами: 
дипломом Российского комитета 
по туризму «Профи российского 
туризма», дипломом администра-
ции Самарской области «За луч-
шую организацию речного круиза 
по Волге», Всероссийской еже-
годной премией «Хрустальный 
глобус», наградой департамен-
та промышленности и торговли 
Самарской области «Серебряная 
чайка» в номинациях «Лучший 
волжский круиз» и «Лучший тур
агент», наградой департамента 
по туризму Самарской области 
«Лучший круизный оператор 
Самарской области».

справка

О компании
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Владельцем 100% долей ООО 
«Волжский машиностроитель-
ный завод» вновь стало ОАО 
«АвтоВАЗ». Данная информация 
раскрыта в системе «СПАРК-
Интерфакс». Изменения в соста-
ве собственников предприятия 
датированы 11 ноября 2014 
года. До осени 2013 года ВМЗ 
принадлежал ВАЗу, однако в 
итоге был передан госкорпора-
ции «Ростех», в счет погашения 
долга автозавода перед хол-
дингом. Сделку тогда эксперты 
оценивали в сумму порядка 5 
млрд рублей. В дальнейшем, 
судя по всему, стороны решили 
отыграть соглашение назад. О 
возвращении ВМЗ под контроль 
ВАЗа участники рынка производ-
ства автокомпонентов заявляли 
еще несколько месяцев назад. В 
сентябре 2014 года пост дирек-
тора ВМЗ занял представитель 
АвтоВАЗа – Сергей Спирин. Факт 
завершения процесса возврата 
ВМЗ готовится подтвердить и 
АвтоВАЗ. Согласно сообщению 
АвтоВАЗа, 24 ноября его пре-

зидент Бу Андерссон планирует 
сделать заявление о том, что 
ООО «ВМЗ» становится 100-
процентным дочерним пред-
приятием тольяттинского ав-
тозавода.

ООО «Волжский машино-
строительный завод» (ВМЗ) 
создано на базе производства 
технологического оборудования 
АвтоВАЗа 1 октября 2011 года. 
ВМЗ занимается производством 
оборудования и автокомпо-
нентов для ВАЗа. За 2013 год 
выручка предприятия составила 
3,1 млрд рублей, убыток - 822 
млн рублей. 

ОАО «РКЦ «Прогресс» получи-
ло контракт с Роскосмосом стои-
мостью 2,725 млрд рублей. До-
говор на выполнение составной 
части опытно-конструкторской 
работы «Создание космического 
ракетного комплекса «Союз-2» 
на космодроме Восточный» был 
заключен 31 октября. Пред-
метом договора являются из-
готовление и транспортировка 
средств выведения, проведение 
работ в обеспечение перво-
го пуска РН на этапе летных 
испытаний КРК «Союз-2» на 
космодроме Восточный. Как сле-
дует из раскрытой на «СПАРК-
Интерфаксе» информации о 
заказе, он размещался на осно-
вании открытого конкурса, 
но заявок других участников, 
кроме РКЦ «Прогресс», не было, 
и контракт отдали предприятию 
по начальной цене в 2 724,696 

млн рублей. ОАО «РКЦ «Про-
гресс» на 100% контролируется 
государством. Акционерным 
обществом предприятие стало 
только летом 2014 года. 

Собственность

сотрудничество

АвтоВАЗ вернул ВМЗ

«Прогресс» законтрактовался 

ВМЗ снова стал дочерним предприятием 
ВАЗа 

Предприятие Александра Кирилина 
получило очередной крупный господряд

РОМАН АВРУСИН

ЕЛЕНА АЛЕКСАНДРОВА

Директор Поволжского фи-
лиала ОАО «МегаФон» Алек-
сандр Григорьев покидает свой 
пост. В самой компании отстав-
ку менеджера объясняют его 
личным желанием. Участники 
рынка предполагают, что Гри-
горьев стал жертвой зачистки 
«МегаФона» от членов команды 
бывшего первого заместителя 
генерального директора сото-
вого оператора Валерия Ерма-
кова. И.о. директора филиала 
временно назначен директор 
Центрального филиала ОАО 
«МегаФон» Павел Корчагин.

Об отставке Александра Гри-
горьева стало известно на про-
шлой неделе. Источник «СО» в 
«МегаФоне» сообщил, что, по 
сути, Григорьева просто уведо-
мили об увольнении в головной 
компании в Москве. Никаких 
подробностей кадровых пере-
становок источник не сообщил, 
отметив лишь, что для всех эта 
новость стала неожиданностью. 
Согласно официальной версии 
пресс-службы компании, топ-
менеджер ушел сам. «Александр 
Григорьев принял решение за-
вершить работу в компании по 
личным причинам», - проком-
ментировала «СО» директор по 
связям с общественностью По-
волжского филиала ОАО «Мега-
Фон» Елена Харитонова. 

Неожиданной отставка Гри-
горьева стала и для участников 
самарского телеком-рынка. «Я 
слышал информацию об уходе 
Александра Сергеевича, - рас-
сказал «СО» директор одного из 
телеком-операторов. - Ничего 
не могу сказать о причинах, но, 
скорее всего, Москва присту-
пила к зачистке региональных 
менеджеров, и Григорьев стал 
одним из первых». «Григорьев 
- ставленник Валерия Ермако-
ва, экс-главы «МСС-Поволжье», 
который был в старой коман-
де, видимо, с этим и связана 
отставка», - предполагает дру-
гой источник «СО». 

Александр Григорьев воз-
главил Поволжский филиал 
ОАО «МегаФон» 1 февраля 2011 
года, сменив на этом посту Ан-
дрея Курданова, который, в 
свою очередь, был приглашен 
в Москву на должность дирек-
тора столичного филиала опе-
ратора. Последний же пришел 
в «МегаФон» на пост, который 
ранее занимал Валерий Ер-
маков. Ермаков же получил 
должность первого заместите-
ля генерального директора со-
товой компании по операцион-
ной деятельности, став одним 
из ключевых топ-менеджеров 
компании. Благодаря Ермако-
ву серьезных кадровых успехов 
в «МегаФоне» удалось достиг-
нуть целому ряду самарских 
менеджеров, работавших под 
его началом. 

В конце прошлого года Ер-
маков покинул «МегаФон», воз-
главив консалтинговую компа-
нию из Санкт-Петербурга ООО 
«Группа «Транзас». Ряд феде-
ральных СМИ отставку Ерма-
кова связывали со сменой руко-
водства «МегаФона», который 
возглавил Иван Таврин. Вслед 
за Ермаковым «МегаФон» актив-
но стали покидать и его самар-
ские протеже. Курданов сейчас 
возглавляет уральский филиал 
«Tele-2». Видимо, в орбиту это-
го процесса попал и Григорьев. 
Как сообщил «СО» источник, 

знакомый с ситуацией, если 
ранее около половины топ-
менеджеров «МегаФона» име-
ли опыт работы на самарской 
площадке, то на сегодняшний 
момент их осталось только чет-
веро - директор Дальневосточ-
ного филиала Андрей Левыкин, 
директор по отчетности/глав-
ный бухгалтер Любовь Стрелки-
на, директор Северо-Западного 
филиала Алексей Семенов и 
директор Сибирского филиа-
ла Алексей Тютин. 

Согласно официальным дан-
ным «МегаФона», временно ис-
полнять обязанности директо-
ра Поволжского филиала будет 
директор Центрального фи-
лиала «МегаФона» Павел Кор-
чагин. 

ТАТЬЯНА АНЗОНГЕР

Зачищают команду

Главу Поволжского филиала сотовой компании отправили в отставку

кадры

Григорьева отключили
от «МегаФона»

Александр 
Григорьев 
прощается  
с Поволжским 
филиалом 
«МегаФона»

Александр Григорьев 
Родился 1 июня 1977 года  ••

в Ульяновске.
Свой путь в «МегаФоне» начал ••

в апреле 2003 года в Ульяновском 
региональном отделении с должности 
руководителя группы IT. 

С сентября 2005 года работал  ••
в Самаре - заместителем начальника 
департамента IT, директором депар-
тамента IT и первым заместителем 
директора Поволжского филиала 
компании. 

1 февраля 2011 года назначен  ••
на должность директора Поволжского 
филиала компании «МегаФон».

В ноябре 2014 года покидает ••
«МегаФон».
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Страховая компания ВСК 
через суд оспаривает реше-
ние Управления Федеральной 
антимонопольной службы по 
Самарской области, посчитав-
шего ее нарушителем закона. В 
самарский арбитраж поступил 
иск от страховой компании «о 
признании незаконным реше-
ния административного органа 
о привлечении к администра-
тивной ответственности». Раз-
бирательство между страхов-
щиком и антимонопольным 
ведомством началось с подачи 
«Росгосстраха», обратившегося 
в УФАС с соответствующей жа-
лобой. По результатам ее рас-
смотрения ВСК получила штраф 
от самарской антимонопольной 
службы за то, что при участии 
в конкурсе на страхование по 
ОСАГО федеральных бюджет-

ных учреждений в регионе не-
верно указала число договоров 
страхования автогражданской 
ответственности в своем порт-
феле. Так, согласно переданным 
в процессе конкурса данным, 
компания в течение 2013 года 
заключила 20,3 млн договоров, 
в то время как из информации 

ЦБ и отчетности страховщика 
следует, что таковых оказалось 
только 2,6 млн. УФАС посчи-
тало ВСК нарушителем зако-
на и наложило на компанию 
штраф. Однако страховщик с 
этим не согласился и оспорил 
решение антимонополистов в 
арбитраже. 

Отставки и назначения

ОЛЕСЯ СИМАНЕНКО, НАДЕЖДА ГАЛИМУЛЛИНА

претензии

ВСК поборется с Паком

активы

«Агроторгу» добавили 
банкротов

Россельхозбанк передал своей дочерней ком-
пании управление банкротящимися активами. 
Обособленное подразделение ООО «ТД «Агро-
торг» в Самарской области управляет имуще-
ством нескольких ликвидируемых компаний, 
где Россельхозбанк является крупнейшим и 
залоговым кредитором. К ним относятся пло-
щадка свинокомплекса ЗАО «СВ-Поволжское» и 
ОАО «Птицефабрика «Волжская». К этому чис-
лу недавно добавились активы банкротящихся 
обществ, а также имущество, на которое банк 
обратил взыскание (как АПК-компаний, так и 
не относящихся к теме сельхозбизнеса). В част-
ности, речь идет о безенчукском ООО «Ардо», 
ООО «АгроСервис», ООО «СамараАгроПроект», 
ООО «Клондайк», ОАО «Красноярскагрохимсер-
вис», ООО «СХП «Совхоз Рабочий», ООО «Эле-
фант», СПК «Луч», ООО «ПТП «Агро-Мастер», 
ООО «Фирт», ООО «АПК «Красный ключ». Долг 
последней компании перед «Агроторгом» недав-
но был продан Игорю Бабашинскому.

РСХБ передал 
«Агроторгу» 
управление 
непрофильными 
компаниями-
банкротами

НАДЕЖДА ГАЛИМУЛЛИНА

ОЛЕСЯ СИМАНЕНКО

ВСК  
не согласилась 
с мнением 
ведомства 
Леонида Пака 
о нарушении 
страховщиком 
закона

расходы

ВСБ  
обойдется дороже

Агентство по страхованию 
вкладов (АСВ), являющееся 
конкурсным управляющим 
Волжского социального банка, 
увеличило смету расходов в 
четвертом квартале 2014 года. 
Ранее АСВ рассчитывало, что 
уложится в 16,868 млн рублей, 
однако этой суммы оказалось 
недостаточно. Организации 
потребовалась большая сум-
ма до конца года, и финанси-
рование было увеличено на  
937 тыс. рублей. Как поясня-
ется в сообщении АСВ, расши-
рение бюджета потребовалось 
«в части административно-
хозяйственных расходов, свя-
занных в основном с про-
ведением судебно-исковой 
работы». На данный момент 
агентство ведет обширную 
деятельность по оспариванию 
сделок с предпочтительным 
удовлетворением требований 
кредиторов. В Арбитражном 
суде Самарской области рас-
сматривается несколько де-
сятков таких исков от управ-
ляющего. 

НАДЕЖДА ГАЛИМУЛЛИНА

АСВ расширило 
бюджет  
на судебные тяжбы 
с кредиторами ВСБ 

В ООО «Яр-Ойл-Самара» на-
значен новый директор. Компа-
ния «Яр-Ойл Самара» («ЯОС») 
создана в октябре 2011 года. В 
качестве сферы ее деятельности 
указывается производство не-
фтепродуктов. НПЗ «ЯОС» распо-
ложен в районе поселка Строми-
лово. Учредителем организации 
выступал Равиль Ягудин. Он и 
его родственник, экс-депутат 
Самарской губернской думы 
Ринат Ягудин, владеют также 

другими компаниями – ООО 
«Мираж» и ООО «Рассвет», за-
регистрированными по одному 
адресу с ООО «ЯОС». В третьем 
квартале в «Яр-Ойле» сменился 
директор. Новым руководите-
лем ООО стал Роман Иванов. 
В текущем году это уже вторая 
смена директора. Возглавляв-
ший «ЯОС» с 2013 года Рустем 
Яруллов в августе был заменен 
на Игоря Воронцова, которого 
затем сменил Иванов.

Ликвидатором ООО «Колос 
Поволжья» назначена Алексан-
дра Соловьева. Сельскохозяй-
ственная компания запустила 
процесс самобанкротства в на-
чале сентября. Потребность 
самоустраниться с рынка по-
явилась после того как орга-
низация перестала платить по 
кредитам в ряде банков, рабо-
тавших в Самарской области 
и предоставлявших компании 

займы. В течение года «Колос 
Поволжья» также проиграл 
ряд судов о взыскании задол-
женностей, инициированных 
этими кредитными организа-
циями. Суд принял заявление 
ООО о банкротстве, однако 
пока компания банкротом не 
признана. О признании «Ко-
лоса Поволжья» банкротом 
также ходатайствовал Рос-
сельхозбанк.  

Иванов возглавил «Яр-Ойл»

Соловьева проверит
«Колос Поволжья» 

НПЗ в Стромилово 
подобрали нового 
руководителя

Александра 
Соловьева стала 
ликвидатором 
«Колоса 
Поволжья»
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участники

Александр 
Григорьев, 
директор 
Поволжского 
филиала ОАО 
«МегаФон»

Константин 
Хлобостов, 
директор 
самарского 
представительства 
«КРОК Поволжье»

Дмитрий 
Альберт, 
директор  
по развитию ООО 
«НПК «Маджента 
Девелопмент»

Денис Москвин, 
заместитель 
директора 
филиала, директор 
по b2b «Дом.ru 
Бизнес» в Самаре

Александр Григорьев:
- Уверен, у нас сегодня полу-

чится живая дискуссия, и пред-
лагаю сразу четко терминоло-
гически определить, о чем мы 
будем говорить. Коллеги согла-
сятся, что под «облаками» се-
годня подразумевается столько 
разных вещей, что если не дать 
четкого определения, то можно 
попросту говорить о разном. 
Если взять в целом направле-
ние клаудов (облака, перевод 
с англ. – Прим. ред.), то слож-
но ответить на вопрос, есть ли 
региональный рынок или нет. 
Объясню почему. Все, что связа-
но с Интернетом, не имеет гра-
ниц. Сейчас многие компании 
используют облачную инфра-
структуру разных поставщиков, 
и зачастую сразу нескольких. 
Поэтому, на мой взгляд, су-
ществование регионального 
рынка облачных технологий в 
принципе невозможно. 

Существует так называемый 
гиперцикл Gartner, который 
переживает любая новая тех-
нология. Сначала она является 
инновационным триггером – к 
технологии прикован интерес, 

возникает много ожиданий, свя-
занных с ее использованием. В 
какой-то момент эти ожидания 
достигают пика. Однако лю-
бая технология требует време-
ни для доработки и массового 
внедрения, в течение которого 
интерес начинает угасать, на-
ступает период неоправданных 
ожиданий и даже разочарова-
ний. Затем технология выхо-
дит на продуктивное плато, и 
мы наблюдаем ее постепенное 
внедрение в массовые услуги и 
сервисы. Пик ожиданий у облач-
ных технологий был несколько 
лет назад, и сегодня мы как раз 
видим выход на продуктивное 
плато – начало массового ис-
пользования технологии. Про-
фессионалы и корпоративный 
рынок, как правило, идут впе-
реди, но сегодня уже существу-
ет большое число облачных 
сервисов для массового поль-
зователя.

Татьяна Анзонгер:
- Наблюдаете ли вы это на 

практике?
- Чтобы ответить на этот во-

прос, предлагаю определить, о 
чем мы говорим. В целом, на 
мой взгляд, облачные техноло-
гии пришли. Наш опыт работы 
с бизнесом показывает, что че-

рез 2-3 года мы увидим в кор-
поративном сегменте еще бо-
лее массовое проникновение. 
Почему? Потому что, с одной 
стороны, пока еще сильны ло-
кальные айтишники, особенно 
в крупных компаниях, которым 
проще поддерживать собствен-
ную инфраструктуру, неже-
ли использовать что-то новое, 
заимствованное. А во-вторых, 
есть вопрос доверия к защите 
данных в «облаках». Но такие 
барьеры есть у любой новой 
технологии, и через какое-то 
время всегда находится здра-
вый баланс. Когда-то мы и не 
мыслили опубликовать где-то 
свою личную фотографию. А 
на сегодняшний день моло-
дежь хранит все в Instagram 
и не сильно беспокоится по 
этому поводу. Со временем 
такие преграды стираются. В 
массовом сегменте на уровне 
простых файловых хранилищ 
проникновение уже довольно 
высокое. Сегодня, например, 
сложно найти человека, кото-
рый бы не хранил свои фото-
графии или другую информа-
цию в Google Drive, Sky Drive и 
т.д. Поэтому если мы возьмем 
всех пользователей мобиль-
ных устройств, компьютеров 

и других гаджетов, то среди 
них процент тех, кто исполь-
зует клауды в том или ином 
виде, будет очень высоким. В 
корпоративном же сегменте, 
повторюсь, заметный рост мы 
увидим в перспективе 2-3 лет, 
когда все обозначенные выше 
вопросы начнут решаться. Еще 
один тезис, который, на мой 
взгляд, будет точно работать на 
усиление этого тренда, - заинте-
ресованность производителей 
крупного программного обеспе-
чения. Когда все приложения, 
которые более-менее имеют за 
собой интеллектуальную соб-
ственность, будут находиться 
в «облаках», их станет невоз-
можно украсть. У тебя либо 
есть подписка, либо нет. Что-

бы опять же это стало массо-
вой историей, нужно высокое 
проникновение качественного 
доступа к Интернету. И по се-
годняшним трендам мы близки 
к тому, чтобы средняя скорость 
доступа к Интернету была выше 
10 мегабит в секунду. Это тоже 
определенный «спусковой мо-
мент», после которого преграды 
комфортному использованию 
облачных продуктов практиче-
ски не будет. 

Татьяна Анзонгер:
- Константин, как вы оце-

ниваете ситуацию с облачны-
ми технологиями в губернии? 
Почему КРОК сегодня работа-
ет в основном над созданием 
частных «облаков»?

Константин Хлобостов:
- В последние 3-4 года про-

ектов по возведению частных 
«облаков» появляется все боль-
ше, что позволяет сказать о ста-
бильном росте. Это связано с 
изменением принципов рабо-
ты. Современному человеку 
необходим доступ к сервисам 
и ресурсам не только на рабо-
чем месте. Особенно это каса-
ется использования мобильных 
устройств. Поддержу и расту-
щий тренд на сервисы внеш-
него хранения данных, когда 

- Мы рады приветствовать 
участников круглого стола*, 
посвященного развитию рынка 
облачных технологий. Надеюсь, 
что наш сегодняшний диа-
лог будет интересным и по-
лезным. Рынок подталкивает 
операторов, интеграторов и 
собственно бизнес к новым 
технологиям. Отраслевые экс-
перты оценивают рост об-
лачных технологий в 30-50% 
в Европе и Америке. Объем 
российского рынка пока не-
велик, но направление раз-
вития полностью совпадает 
с общемировыми трендами. 
В связи с этим темы, которые 
сегодня предложены к обсуж-
дению, – это масштаб и спец-
ифика регионального рынка 
облачных технологий, риски 
перевода ИТ-инфраструктуры 
в «облака», загруженность 
местных дата-центров и про-
гнозы по развитию «облаков» 
в губернии. 

* круглый стол проводился  
20 октября 2014

Модератор 
Татьяна Анзонгер,
руководитель отдела 
спецпроектов

«Облака» сгущаются  
над Самарой

АЛЕНА КИЖАПОВА

Среди лидеров рынка 
разработки программного 
обеспечения конкуренция 
за клиента уже идет, 
прежде всего в «облаках».
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участники

Сергей Поляков, 
директор  
по развитию 
системного 
интегратора 
«Вебзавод»

Сергей Филин, 
директор  
по продажам  
IT Universe

Андрей Иванов, 
руководитель 
филиала Mango 
Office в Самаре

Олег Макаров, 
директор 
регионального 
офиса «Поволжье» 
ALP Group

Рынок облачных 
технологий к 2016 году  
станет одним  
из быстрорастущих 
в регионе, сменив 
на этой позиции 
телекоммуникационные 
технологии

почты, фотографий и т.д.). Все 
этим пользуются и понимают, 
что компании, которые предо-
ставляют облачные технологии, 
очень серьезно подходят к защи-
те информации. Поэтому сейчас 
многие начинают осознавать, 
что удобство использования 
значительно компенсирует по-
тенциальные риски.

Татьяна Анзонгер:
- Насколько сложнее в Рос-

сии продвигать ваши услу-
ги?

Дмитрий Альберт:
- В России это происходит 

несколько сложнее, поскольку 
в Европе сомнений, связанных 
с хранением данных в «обла-
ках», гораздо меньше. Но в це-
лом динамика продаж в России 
нас радует.

Денис Москвин:
- В России бизнес действи-

тельно осторожен в плане но-
вых технологий, особенно это 
касается крупных компаний. 
Сегодня «Дом.ru Бизнес» разви-
вает облачную АТС и видеона-
блюдение. Продукты настрое-
ны на продажу именно малому 
и среднему бизнесу (СМБ), так 
как крупные предприятия на 
данный момент все еще не го-
товы пользоваться облачными 
технологиями. Основные риски 
связаны с недоверием. МСБ тоже 
сомневается, но готов рискнуть 
в силу ощутимой уже на перво-
начальном этапе оптимизации 
затрат. Клиенту не нужно поку-
пать дополнительное «железо». 
Облачные технологии изначаль-
но предполагают решения для 
клиента и не требуют никаких 
капитальных затрат. Плюс ко 
всему существует риск по по-
воду скорости Интернета. На 
данный момент это критично, и 
мы все еще зависимы от канала 
даже при предложении облач-
ных технологий. 10 Мбит – вот 
к чему все стремятся.

Сергей Поляков:
- Развитие «облаков» сегод-

ня уже не остановишь. Сре-
ди лидеров рынка разработки 
программного обеспечения 
борьба за клиента уже идет, пре-
жде всего, в «облаках», борьба 
за пользователей персональ-
ных компьютеров в прошлом. 
«Вебзавод», будучи, по сути, 
облачным интегратором, для 
себя рассматривает два пер-
спективных направления. Во-
первых, инженерные работы по 
построению частных и публич-
ных «облаков». Мы прекрасно 
понимаем перспективность 
этого направления, особенно 
в контексте непростой полити-
ческой ситуации, когда важно 
хранение персональных данных 
на территории страны, - мы по-
нимаем, что востребованность 
российских облачных сервисов 
будет расти. Например, публич-
ное «облако» одного из операто-
ров связи (входящего в большую 
тройку) было спроектировано 
специалистами «Вебзавода». 
В 2012 году решение получило 
главный приз в конкурсе пар-
тнерских решений Microsoft в 
номинации Privateand Hosted 
Cloud. Во-вторых, «Вебзавод» 
занимается разработкой бизнес-

приложений. Если до недавнего 
времени подход был одинаков 
– решение разрабатывалось и 
внедрялось в инфраструктуру 
заказчика, то с использовани-
ем облачных технологий мож-
но подключаться к существую-
щим сервисам и настраивать 
их под нужды заказчика, но 
приходится укладываться в те 
рамки, которыми сервис огра-
ничен. Однако и при этом под-
ходе можно решать сложные 
задачи. В частности, компа-
ния «Волгатрансстрой» имеет 
возможность контролировать 
ход строительства объектов с 
помощью облачных сервисов, 
которые были настроены «Веб-
заводом» под специфические за-
дачи заказчика. Т.е. крупный са-
марский бизнес уже использует 
облачные сервисы для ведения 
ключевых процессов. Другим 
примером является облачное 
комплексное решение для об-
разовательных учреждений – 
«Школа цифрового века», - кото-
рое позволяет ученику следить 
за своим расписанием, работать 
над школьными заданиями с 
любых устройств. Отмечу, что 
для интегратора уверенно чув-
ствовать себя в «облаке» можно, 
лишь начав его использовать 
для себя. Уже более года назад 
мы перенесли практически всю 
нашу инфраструктуру в «обла-
ко» - почта, документы, прило-
жения, отчеты, заявки работают 
в «облаке» и больше не требуют 
дополнительного сопровожде-
ния и поддержки.

Татьяна Анзонгер:
- Сергей, многие самарские 

компании, и «Вебзавод» в том 
числе, ведут активную ино-
региональную экспансию. 
Чем это можно объяснить? В 
других регионах нет сильных 
интеграторов? Насколько во-
обще высока конкуренция в 
этом сегменте?

Сергей Поляков:
- Везде есть необходимость 

в интеграторах с глубокой экс-
пертизой. Мы с удовольствием 
работаем на Урале, в Сибири и 
на Дальнем Востоке. В Самаре 
конкуренция выше.

Сергей Филин:
- В дополнение к вышеска-

занному добавлю: есть два 
основных тренда, с которыми 
IT Universe столкнулась непо-
средственно. Если вернуться 
от крупных зарубежных произ-
водителей к мелким самарским 
компаниям, есть как бы подраз-
новидность облачной услуги – 
Colocation, когда люди разме-
щают свои резервные частные 
серверы где-то на стороне, на 
случай выхода из строя основ-
ных серверов. В основном этим 
пользуется малый бизнес, ког-
да сталкивается с переездом 
во вновь отстроенное офисное 
здание. Если смотреть на более 
крупные компании, то опять же 
их офисы с приватным «обла-
ком» могут быть распределены 
в достаточно маленьких посе-
лениях где-нибудь на окраине 
области. Сам факт, что в глухих 
деревнях из Интернета есть в 
лучшем случае 3G-модем, по-
зволяет намного проще орга-

низовывать деятельность, рабо-
тая в частном «облаке». Вот эти 
два основных тренда, которые 
явно бросаются в глаза именно 
в Самарской области.

Андрей Иванов:
- Сегодня много говорили 

про телекомовскую специфи-
ку рынка. Но не нужно забы-
вать, что основная связка все-
таки должна быть с бизнесом. 
Надо понимать, что «облака» 
существуют не потому, что это 
современно и круто, а потому 
что они должны повышать эф-
фективность бизнес-процессов. 
А тем, кто их использует, соот-
ветственно, повышать доходы 
и снижать затраты. «Облака» 
отличаются от стационарных 
решений в первую очередь тем, 
что капитальные вложения при 
построении IT-инфраструктуры 
с традиционной железной АТС 
очень внушительные. Неподъ-
емные для среднего и малого 
бизнеса. При использовании 
«облаков» затраты на порядки 
меньше, при этом клиент сам 
выбирает и оплачивает только 
те функции, которые ему необ-
ходимы. Кроме того, решения 
легко масштабируются. Захотел 
клиент сменить офис, переехать 
в другой город или нанять новых 
сотрудников – сервис расширя-
ется в один клик и легко перево- 

зится с собой. На фоне неста-
бильной экономической ситу-
ации, я думаю, рост облачных 
сервисов только ускорится за 
счет минимизации капзатрат. 
Соглашусь также с мнением 
коллег, что возможность биз-
неса использовать облачные 
технологии размывает грани-
цы. В рамках экспансии в ре-
гионы это серьезно упрощает 
работу, в частности, у Mango 
Office сейчас работает 13 фи-
лиалов, со следующего года их 
будет еще больше. Безусловно, 
облачные технологии - перспек-
тивное направление. И, согласно 
оценкам экспертов, показывают 
даже больший рост, чем вы обо-
значили (20-30%). Некоторые 
считают, что это и 40-50%. Мы 
как компания растем больше 
чем на 40% ежегодно уже чет-
вертый год подряд. Понятно, 
что где-то впереди будет насы-
щение, но пока мы объясняем 
это экспансией и растущей по-
пулярностью «облаков» прежде 
всего в регионах. На данный 
момент мы наблюдаем еще не-
насыщенный рынок.

Олег Макаров:
- Компания ALP Group в основ-

ном работает с крупным и сред-
ним бизнесом. По поводу облач-
ных технологий страхи пока, на 
мой взгляд, все-таки перевеши-
вают все ожидания. Никакие 
особо важные для компании 
сервисы, по-моему, в публич-
ное «облако» вообще никогда 
не будут выводиться. Наверное, 
поэтому все и смотрят в сторо-
ну частных. Кстати, стоимость 
«облаков» не такая уж и малень-
кая на сегодняшний день. Мне 
кажется, что эти два параме-
тра – страхи и цены – должны 
немного сбалансироваться. И 
тогда будет более массовый 
прорыв в «облака».  

аудитория

Ориентир на малый 
и средний бизнес

Татьяна Анзонгер:
- Кто сегодня представля-

ет целевую аудиторию «об-
лаков»? 

Константин Хлобостов:
- Если сегментировать заказ-

чика, то вопрос с продажами 
облачных решений для мелкого 
и, возможно, среднего бизнеса 
- это очень приличный вариант. 
Для крупных компаний пока 
облачные технологии заключа-
ются в рамках своего частного 
«облака». Форматные решения 
здесь не подходят.

Андрей Иванов:
- Где границы в вашем биз-

несе между малым, средним и 
крупным?

- Константин Хлобостов:
- Здесь для начала нужно по-

нять, что является малым бизне-
сом, а что крупным. Производи-
тели оборудования, например, 
имеют свои критерии, софта - 
тоже свои. Где-то говорят, что 
до тысячи сотрудников это во-
обще малый бизнес. А по мер-

кам Самары это уже достаточно 
крупное предприятие.

Сергей Поляков:
- Основной интерес прояв-

ляют компании от 20 до 200 
человек. То есть это малый и 
средний бизнес. При этом в 
компании, где 200 человек, мы 
общаемся по большей части с 
продвинутыми современными 
IT-директорами, которые ре-
ально хотят помочь бизнесу и 
решить традиционную задачу 
без лишних инвестиций в «же-
лезо» и ПО. Если говорить про 
компании в 20-30 человек, то, 
как правило, мы общаемся на-
прямую с владельцами бизнеса, 
которые как раз сильно заинте-
ресованы в том, как, минуя не-
обходимые инвестиции в «желе-
зо» и закупку ПО, быстро начать 
получать сервис. Основная ниша 
в облачном направлении для 
нас сейчас не крупный бизнес, 
в котором мы продолжаем ра-
ботать по классической схеме, 
а средний и малый.

Надо понимать, что «облака» 
существуют не потому, что 
это современно и круто, 
а потому что они должны 
повышать эффективность 
бизнес-процессов.

нужно быстро организовать 
какое-то хранилище файлов, 
может быть, даже не совсем 
значимых с точки зрения кон-
фиденциальности данных.

Татьяна Анзонгер:
- Дмитрий, у компании 

Magenta Technology ес ть 
опыт работы и за рубежом, 
и в России. Вы можете дать 
какую-то сравнительную ха-
рактеристику и ваше видение 
ситуации?

Дмитрий Альберт:
-  Да,  конечно.  Magenta 

Technology разрабатывает узко-
специализированный продукт 
для организации и оптимиза-
ции транспортной логистики, 
грузоперевозок и т.д. В России 
мы начали его продавать толь-
ко в начале этого года. Продукт 
работает именно в «облаке». В 
Европе поддержка и развитие 
облачных технологий происхо-
дит давно и успешно. В России 
все еще сохраняются те страхи, 
о которых говорили коллеги. 
Это и отсутствие порой быстро-
го Интернета, и сохранность 
конфиденциальных данных. 
Что касается защиты данных, 
то здесь развеять страхи помо-
гает проникновение облачных 
технологий в массы (хранилище 
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cтандарты

прессинг

Лебедь, рак и щука

Доверяй,
но проверяй

Татьяна Анзонгер:
- Сегодня складывается та-

кое впечатление, что «облака» 
неизбежны и развитие рын-
ка движется именно в этом 
направлении, но не столько 
благодаря спросу, сколько из-
за давления со стороны миро-
вых производителей «железа», 
технологий, услуг, которые, 
по сути, сейчас воздействуют 
на пользователя своими раз-
работками, кричат везде, что 
это инновационно, что это 
прорыв, сверхэффективность 
и экономия затрат. А на деле 
все не так уж красочно… Но, 
наверное, когда-то мы все 
равно к этому придем. Век-
тор обозначен крупнейши-
ми мировыми компаниями. 
Нас к этому толкают Евро-
па, Америка. По сути, за по-
требителя уже все решено, и 
сейчас все ждут, когда он, в 
конце концов, созреет. Или 
это не так?

Сергей Поляков:
- Андрей Иванов совершенно 

верно заметил, «облака» - это 
все же не технологическая по-
требность или уловки вендоров, 
это требование бизнеса. Дей-
ствительно, намного выгоднее 
не строить свой дата-центр, а 
просто подключиться к готовому 
сервису и пользоваться им по 
мере необходимости. Подходы 
у собственников и специали-
стов разные. Разговариваешь с 
собственником, который счи-
тает свои статьи расходов, и он 
понимает ценность предложе-
ния, благодаря которому ему не 
нужно будет платить зарплату 
дополнительному администра-
тору, не нужно беспокоиться о 
закупке «железа», думать про 
обновление ПО и т.д. и т.п. Если 
у него есть страхи - он начина-
ет задавать вопросы и на них 
находятся ответы. 

Андрей Иванов:
- На сегодняшний день было 

очень мало взломов общедоступ-
ного «облака» - в основном они 
по-прежнему нацелены на вну-
тренние корпоративные ЦОДы. 
Есть мнение, что в России гораз-
до выше вероятность, что люди 
в масках вынесут компьютеры 
из офиса, нежели что-то утечет 
из «облаков». А компьютер, вы-
несенный из офиса, это оста-
новка деятельности компании, 
которая попросту умрет из-за 
этой самой остановки.

Константин Хлобостов:
- На самом деле, если поддер-

живать тренд компьютеров, вы-
несенных из офиса, есть и дру-
гой страх. «Я еще не знаю, а ко 
мне уже пришли». Это к разме-
щению в «облаке»... Тоже вызы-
вает определенный страх.

Андрей Иванов:
- Физически в офис можно 

прийти без решения суда. В 
ЦОД сложнее прийти без это-
го решения.

Александр Григорьев:
- Это, наверное, какой-то ис-

ключительный пример. Я бы хо-
тел вернуться к теме прессинга 
на пользователя. Мой личный 
опыт подсказывает, что очень 
часто, когда клиент сам с нуля 

создает для себя инфраструк-
туру, он готов к определенным 
допущениям, например, может 
выбрать оборудование поде-
шевле, сам решает, каким бу-
дет его помещение и т.д. В этом 
случае он готов идти на ком-
промиссы. Крупные и профиль-
ные компании, конечно, созда-
ют основательную, серьезную 
инфраструктуру. А когда кли-
ент покупает готовый сервис, 
как правило, он уже не хочет 
идти на уступки, требуя, что-
бы все было качественно и по 
максимуму. Тут уже возникает 
совсем другой ценник. Нужно 
просто понимать, что мы срав-
ниваем несравнимое. Это часто 
ускользает из диалога, и поэто-
му говорят, что «облака» невы-
годны экономически. Вот такой 
дисбаланс на российском рын-
ке точно есть. Этот тренд еще 
поддерживает, на мой взгляд, 
местный штат айтишников, пу-
гающих бизнес, что «мы тогда 
ни за что не отвечаем, ничего 
не гарантируем». Это как раз те 
вопросы, которые удерживают 
и останавливают использова-
ние облачных решений в кор-
поративном сегменте.

Татьяна Анзонгер:
- Что может разрешить 

их?
Александр Григорьев:
- Прорыв технологий про-

изойдет со сменой поколения 
лиц, принимающих решения, 
если мы говорим про бизнес. 
Сейчас растет новое поколение 
людей, которые родились, когда 
уже был Интернет и клауды. У 
ребенка еще в школе появился 
мобильный телефон, и он там 
«инстаграмит». Когда он вырас-
тет и станет руководителем, у 
него не будет страхов по пово-
ду хранения данных в «обла-
ке». Для него это уже норма. И 
вот тогда это будет абсолютно 
массовая история. Сейчас для 
заполнения пробелов нужно 
заниматься просветительской 
работой, в том числе и с руко-
водителями бизнеса. А в том, 
что есть некий прессинг и не 
оставляют выбора, я думаю, 
тоже есть доля правды. Напри-
мер, выпускают новую версию 
какого-то приложения исклю-
чительно в «облаке». И я пони-
маю, почему производители 
профессионального софта так 
сделали: для них большая беда – 
пиратство. Если все правильно 
посчитать, по-честному, каче-
ственные «облака» будут дей-
ствительно выгодными. Хотя 
бы потому, что не надо посто-
янно вкладываться в «железо», 
которое достаточно быстро 
устаревает. 

Татьяна Анзонгер:
- Есть еще одна страшилка – 

это различные стандарты ин-
теграции облачных техноло-
гий. Насколько это актуально 
для Самарской области? Есть 
ли такая проблема? Или, по 
сути, все решения взаимоза-
меняемы? 

Денис Москвин:
- Если рассматривать на кон-

кретной услуге, например на 
той же облачной телефонии, 
то это грозит максимум сме-
ной нумерации. Если вы меняе-
те оператора, соответственно, 
вы меняете номера телефонов, 
потому что на данный момент 
нумерация стационарных теле-
фонов привязана к конкретному 
оператору и ее нельзя перенести 
к другому. Но опять же вы мо-
жете сделать переадресацию и 
какое-то время пользоваться и 
тем и тем номером. Но при этом 
вам не нужно покупать другое 
оборудование. Если вы купили 
IP-телефоны, то 99% вероятно-
сти, что они подойдут и к дру-
гой сети. Таким образом, смена 
оператора в этом плане будет 
намного проще и легче. 

Татьяна Анзонгер:
- А на примере крупного 

бизнеса?
Константин Хлобостов:
- Пример из реальной жиз-

ни. Компании нужно было ор-
ганизовать сервис по управле-
нию проектами. Для того чтобы 
выбрать, ребята попробовали 
несколько облачных сервисов, 
сравнивали по финансовым, 
функциональным показателям 
и т.д. Проработали на одном 
решении два месяца, вывели 
какие-то свои плюсы-минусы, 
перешли к другому решению. 
Практически нигде между про-
дуктами, за исключением, мо-
жет быть, каких-то базовых дан-
ных, даже мигрировать было 
нельзя. Здесь даже нет каких-то 
стандартов. «Мегаплан» писал 
свой продукт под собственную 
базу данных. Второй продукт 
делался по другим принципам, 
и, соответственно, стыковки 
никакой. В случае, например, с 
IP-телефонией есть стандарты и 
они достаточно жесткие. Не со 
всеми сервисами возможен пе-
реход. В системе электронного 

документооборота нет четких 
стандартов. В каких-то систе-
мах финансовой отчетности уже 
есть попытки сделать универ-
сальные форматы обмена. 

Татьяна Анзонгер:
- К чему в итоге двигают-

ся операторы? Есть некое 
желание стандартизировать 
все и свести к минимуму эти 
стандарты? 

Александр Григорьев:
- Надо учитывать зрелость 

отрасли, технологии. Фактиче-
ски мы говорим уже о том, что 
если данных мало, как в слу-
чае с IP-телефонией, то тогда 
миграция пройдет легко. Если 
данных много (допустим, это 
финансовая система учета, у 
которой внутри все по стандар-
ту), понятно, что формат таблиц 
может просто не подходить для 
экспорта. Все зависит от того, 
насколько закрыты или откры-
ты форматы хранения данных. 
Стандартизация определенная, 
возможно, и будет, но появит-
ся она только на этапе опреде-
ленной зрелости технологии. 
В случае с «облаками», мне ка-
жется, мы еще очень далеки от 
этого этапа. 

Сергей Поляков:
- «Облако» останется. А что 

мы переносим - здесь милли-
арды возможностей, начиная 
от сервиса звонка телефонии 
и заканчивая бухгалтерией с 
огромным количеством таблиц. 
Если мы привыкли, сделали все 
на 1С и вынесли все это наружу, 
переключиться на другого опе-
ратора, который предоставляет 
сервис SAP, например, потре-
бует колоссальной переделки 
содержимого, связи и т.д. По-
этому здесь о стандартизации 
пока рано говорить.

Сергей Филин:
- В принципе, для того чтобы 

сменить провайдера, требует-
ся знать необходимые вычис-
лительные мощности, емкость 
хранилища и ширину канала. 
Поэтому какие-то типовые на-
стройки мигрируют достаточ-
но безболезненно. Если что-то 
сильно сложное в настройках, 
никто не мешает сделать вир-
туальную инфраструктуру, ко-
торая будет переезжать относи-
тельно безболезненно из Европы 

в Азию, в Россию и обратно в 
виде виртуальных машин. И та-
кая практика существует. 

Константин Хлобостов:
- Здесь, наверное, стоит ска-

зать, что существует три моде-
ли облачных решений. Модель 
«инфраструктура как услуга» 
(Infrastructure as a Service – IaaS. 
- Прим. ред.), то, о чем говорил 
сейчас Сергей, когда у нас есть 
провайдеры облачных мощно-
стей, такие как «МегаФон», где 
можно разместить виртуальные 
машины. Переехать здесь мож-
но просто - взяли виртуальную 
машину и перенесли другому 
провайдеру. «Платформа как 
услуга» (Platform as a Service – 
PaaS. - Прим. ред.) – здесь будет 
тяжелее, потому что какие-то 
определенные вещи перенести 
на другую платформу нельзя. И 
«софт как услуга» (Software as 
a Service – SaaS. – Прим. ред.). 
Пользовались «Офис 365», хотим 
теперь пользоваться какими-то 
решениями от Open Office. Что-
то перенесется, а что-то нет. 
Здесь как раз вопрос избыточ-
ности информации.

Дмитрий Альберт:
- Я хотел бы рассказать об 

еще одном плюсе software as a 
service (SaaS), о котором кол-
леги сейчас говорили относи-
тельно локальных установок. 
Да, существует проблема мигра-
ции данных. С другой стороны, 
бывает, что компания делает 
локальное решение, вкладыва-
ет в инфраструктуру, покупает 
серверы, обучает сотрудников, а 
потом понимает, что, собствен-
но, конечный пользователь им 
не пользуется. Потому что не- 
удобный или не подходит по тем 
или иным причинам, бизнес ме-
няется, растет, а решения уста-
ревают. Если говорить о SaaS, 
то здесь ты платишь только за 
время, которое им пользуешь-
ся. Соответственно, если ре-
шение тебя не устраивает, то 
нет проблем, найди другое - и 
в инфраструктуру вкладывать-
ся уже не нужно. 

При этом подобная услуга 
подстегивает производителя 
активно развивать решение, 
поскольку конечный пользова-
тель уже не связан большими 
начальными вложениями. 

Прорыв технологий 
произойдет со сменой 
поколения лиц, 
принимающих решения.
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Татьяна Анзонгер:
- Можно ли говорить, что 

сегодня законодательные ини-
циативы или их отсутствие по 
каким-то принципиальным 
вопросам являются тормозя-
щим фактором в развитии об-
лачных технологий?

Александр Григорьев:
- Если мы говорим про раз-

витие российских «облаков», то 
в данном случае, мне кажется, 
это может даже простимулиро-
вать рынок. 

Сергей Поляков:
- Продажи облачных услуг у 

российских хостинг-провайдеров 
возросли в контексте санкций и 
разговоров об отключении гло-
бального Интернета. Частные 
«облака» в России стали расти 
быстрее, и это факт. Если раз-
говор касается зарубежных «об-
лаков», то да, тут возникает ряд 
непонятных вопросов, которые 
нужно будет прояснять. 

Александр Григорьев:
- Я верю в здравый смысл с 

точки зрения правоприменения. 
Очевидно, что такие законы тре-

буют определенных доработок. 
Но это неудивительно: эксперт-
ное сообщество достаточно пас-
сивно высказывает свою точку 
зрения до появления какого-то 
законопроекта, который как раз 
таки служит стимулом к более 
смелым высказываниям. Нужно 
формировать правовую базу, ак-
тивно участвовать в этом.

Константин Хлобостов:
- Здесь можно, кстати, посмо-

треть на практику применения 
ФЗ-152 «О персональных дан-
ных». Ведь по факту до малого 
бизнеса, несмотря на все «кош-
марства», которые ему обещают 
до сих пор, проверяющие орга-
ны так и не дошли, ограничив-
шись крупными игроками. А ведь 
речь шла о массовых проверках 
на предмет законности сбора и 
обработки персональных дан-
ных. Что касается переноса ин-
формации в облачный сервис… 
А есть ли у нас вообще облачные 
сервисы, которые сертифициро-
ваны для работы с персональ-
ными данными и имеют серти-
фикацию ФСТЭК (Федеральная 

служба по техническому и экс-
портному контролю)? Я, честно 
сказать, задумался и не вспом-
нил ни одного сервиса, который 
бы прошел эту сертификацию. 
Возможно, вы меня поправите.

Александр Григорьев:
- Сертификаты выдаются не 

на отдельные продукты, а на вид 
деятельности компании. Мы не 
так давно получили лицензию 
ФСТЭК на деятельность по тех-
нической защите конфиденци-
альной информации. Считается, 
что все, что делает компания, 
должно соответствовать опре-
деленным требованиям. 

Александр Григорьев:
- Даже когда ты заполняешь 

маленькую анкету на получе-
ние скидочной карты в неболь-
шом магазинчике, ты уже под-
писываешься и даешь согласие 
на хранение и обработку своих 
данных. 

Константин Хлобостов:
- Тогда вопрос: если инцидент 

все-таки произошел, то кто бу-
дет нести ответственность? На-
пример, если произошел сбой, 

произошла утечка персональных 
данных из «облака», к примеру, в 
медицинском учреждении…

Александр Григорьев:
- Ответственность будет не-

сти тот, кому пользователь дал 
согласие на хранение данных, 
независимо от причины, по ко-
торой произошла утечка. 

Андрей Иванов:
- Вернусь к вопросу, является 

ли текущий уровень развития 
нашего законодательства тор-
мозом для развития технологий. 
Действительно, ряд законопро-
ектов вызывает у нас, скажем 
мягко, некоторое недоумение. 
Введение законодательных ба-
рьеров, безусловно, ничего хоро-
шего не принесет и будет только 
сдерживать рынок.

Константин Хлобостов:
- То есть в итоге бизнес, ко-

торый станет использовать об-
лачные данные, должен будет 
все-таки подумать о своей от-
ветственности?..

Андрей Иванов:
- Коллеги, мы сейчас снова 

возвращаемся к боязни «обла-

ков». На самом же деле, если 
вспомнить опыт работы самар-
ского филиала Mango Office, не 
было ни одного клиента в от-
токе по причине отказа от раз-
мещения данных «где-то там». 
«Облака» нормально продают-
ся. Если мы говорим про МСБ, 
скажем, до 100 пользователей, 
доля потенциальных клиентов, 
у которых уровень озабочен-
ности защитой данных велик, 
очень незначительная. Большая 
часть людей понимает, что биз-
нес делается здесь и сейчас. И 
они смотрят, в первую очередь, 
на потребительские свойства 
продуктов. Может быть, те, у 
кого этот уровень чрезмерно 
высокий, до нас просто не до-
ходят. С другой стороны, се-
годня банки также начинают 
посматривать в сторону «об-
лаков». Некоторые уже даже 
частично используют облач-
ные сервисы. Например, нашу 
«Виртуальную АТС». А уровень 
претензий к защите данных в 
банках, сами понимаете, на ка-
ком уровне. 

Татьяна Анзонгер:
- Я предлагаю сделать про-

гноз на ближайшие 2-3 года. 
Куда будет двигаться рынок 
и каковы ваши ожидания? 
Каковы планы ваших ком-
паний на ближайшую пер-
спективу? 

Олег Макаров:
- Я смотрю в будущее опти-

мистично. Думаю, что рано или 
поздно все придет в «облака». 
Но только это, наверное, не 2-3 
года, а все-таки 5-6 лет. Пока 
произойдет трансформация 
сознания, пока придут люди, 
которым сейчас по 20-25 лет, 
встанут ближе к руководству и 
начнут запускать эти процессы. 
Они сменят IT-команды, кото-
рые сейчас созданы на пред-
приятиях, и будут ориенти-
рованы на облачные сервисы. 
Но это будет все-таки, на мой 
взгляд, какая-то общая струк-
тура, которая будет включать 
и свои внутренние сервисы, 
критичные для бизнеса, и пу-
бличные, и частные «облака». 
Полностью от всех сервисов мы 
в ближайшей перспективе не 
откажемся. Ну а как частные 
лица мы будем пользоваться 
этим всем очень активно и в 
ближайшее время. Даже уже 
пользуемся. 

Андрей Иванов:
- У меня есть уверенность, и 

два года работы в Mango Office 
меня все больше убеждают в 
этом, что «облака» будут раз-
виваться. И я надеюсь, что вы 
нам в этом будете помогать, по-
тому что сам по себе переход в 
«облака» пользователей не со-
стоится. Люди меняют что-то 
вокруг себя, если меняются 
внешние условия либо когда у 
них меняется сознание. И основ-
ным моментом в увеличении 
популярности все-таки должны 
являться не слова, а подход от 

потребностей бизнеса. И эти 
потребности у бизнеса не про-
сто нужно спрашивать, а фор-
мировать у них спрос на более 
эффективную работу, примене-
ние инноваций, современных 
решений. Мифы вокруг «обла-
ков» мешают развитию, тормо-
зят приход нового, уводя в сто-
рону от реального прогресса, 
инноваций и повышения де-
ловых показателей. Тем более 
в рамках какой-то нестабиль-
ной экономической ситуации 
решения, которые сокращают 
затраты предприятия, это как 
раз повышение эффективности. 
Мы прогнозируем рост рынка 
на 30% в ближайшие несколь-
ко лет точно.

Сергей Филин:
- Я поддержу Андрея в плане 

работы с сознанием, потому что 
сервисами многие пользуются 
как частные лица. Та же самая 
бесплатная почта, те же самые 
социальные сети. В принципе, 
это классический SaaS – работа 
с программным обеспечением 
на стороне того, кто эту услу-
гу предоставляет. Постепенно 
люди привыкают пользовать-
ся такими вещами, как портал 
госуслуг, налоговой службы, 
ГИБДД. Должна накопиться 
критическая масса пользова-
телей, которая привыкла по-
купать подписки на платное 
программное обеспечение для 
своих мобильных телефонов. 

Тогда в течение ближайших 10 
лет будет очень существенный 
рост облачных сервисов имен-
но в бизнесе.

Сергей Поляков:
- Если раньше проекты пред-

ставляли собой разработку и 
развертывание ПО, то в бу-
дущем нам больше придется 
адаптировать существующие 
сервисы под потребности за-
казчиков и больше общаться с 
бизнесом для настройки этих 
сервисов под их нужды.

Денис Москвин:
- Я бы хотел рассказать про 

то, как идут сейчас продажи. В 
настоящее время мало клиен-
тов, которые делают звонок и 
говорят: «Мы сейчас собираем 
сведения по облачным АТС. Со-
ставляем таблицу сравнения 
операторов, на основании ко-
торой уже делаем выбор. Ка-
кие у вас условия?» Таких за-
просов очень мало на данный 
момент. И все, естественно, 
делают звонок с вопросом: «А 
вы можете предоставить теле-
фонию?» У клиента еще нет 
сформированного запроса на 
виртуальные услуги. Соответ-
ственно, мы должны рассказать 
про эти преимущества, объяс-
нить, в чем они, после чего сам 
клиент сделает вывод. Я хотел 
бы вспомнить услугу 8-800, 
когда она только запускалась. 
Все говорили, что это здорово, 
но дорого. Четыре года назад 
сменилась тарифная политика 
операторов, но входящих звон-
ков по поводу этой услуги не 
было. Был достаточно длитель-
ный процесс интеграции этой 
услуги. Прошло еще два года, 
и потенциальные клиенты на-
чали звонить сами. Я считаю, 
что данная ситуация выглядит 
аналогично. Сейчас нам, чтобы 
продать технологию, которая 
базируется на «облаке», нуж-

но объяснить клиенту плюсы. 
Год, два - и мы выйдем на новый 
уровень. Сейчас рынок должен 
сам объяснять клиенту его воз-
можности. Через 1-2 года уже 
клиент будет выбирать из опе-
раторов, кто может поставить 
эту услугу, так как будет раз-
бираться в этом.

Дмитрий Альберт:
- Присоединюсь к коллегам. 

Я считаю, что рынок облачных 
технологий будет расти очень 
быстро. Малый и средний биз-
нес будет уходить в «облака» 
быстрее за счет большей гиб-
кости. И конечно, будет расти 
услуга SaaS просто потому, что 
это выгодно для пользователя 
и подстегивает вендора рабо-
тать эффективнее. 

Константин Хлобостов:
- Глупо давать прогнозы ввиду 

такой щепетильной темы. Хоте-
лось бы просто высказать свое 
понимание, куда мы собираем-
ся двигаться. В том, что будут 
развиваться частные «облака» 
для крупных компаний, сомне-
ний нет. То, что весь бизнес, так 
или иначе, будет использовать 
облачные технологии, - одно-
значно. Мы в этом плане заклю-
чаем договоры уже сейчас как 
агенты некоторых сервисов. То, 
что касается сроков развития: 
буквально утром прочитал одну 
статью о том, сколько хочет по-
тратить в ближайшие годы на 
облачные технологии сам биз-

нес. По опросу оказалось, что 
36% IT-бюджета в 2015-2016 
годах все-таки будут направ-
лены именно на облачные тех-
нологии. Не знаю пока, как это 
интерпретировать, потому что 
остается неясным, «что есть об-
лачные технологии» и что под 
этим подразумевают наши за-
казчики. 

Александр Григорьев:
- Говоря про рынок облач-

ных технологий, я бы разделил 
его на массовый и корпоратив-
ный сегмент. На мой взгляд, с 
точки зрения массового рынка 
мы сейчас находимся где-то в 
точке перелома тренда, когда 
дальше проникновение будет 
расти просто колоссальными 
темпами. Здесь рынок в не-
котором смысле стимулируют 
всяческие бесплатные облачные 
сервисы. И этот массовый рост 
как раз будет тянуть за собой 
корпоративный сегмент, кото-
рый на сегодняшний день на-
ходится на начальной стадии. 
Количество компаний, исполь-
зующих облачные сервисы, не 
превышает 10%. Через два-три 
года настанет переломный мо-
мент, когда проникновение со-
ставит порядка 20%, после рост 
будет идти по экспоненте. Тог-
да, возможно, будет уже просто 
неприлично иметь доморощен-
ную инфраструктуру и нужно 
будет пользоваться чем-то про-
фессиональным. 

факторы

Стимулируют рынок

прогноз

Уходим в «облака»

Рынок должен сам 
объяснять клиенту его 
возможности.
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Глава группы «СДМ» Алек-
сей Шаповалов и тольяттин-
ский предприниматель Вита-
лий Портнов создали альянс 
для освоения 205 гектаров зем-
ли в Автозаводском районе То-
льятти. В «СДМ» обещают, что 
данная стройка станет первым 
и самым большим примером 
комплексного развития тер-
ритории Тольятти. Правда, оба 
участника альянса никогда не 
занимались строительством 
жилья, а в Тольятти строитель-
ных компаний, которые могут 
вести столь масштабные про-
екты, просто нет.

«Самарский деловой мир» 
стал крупным землевладель-
цем в Тольятти в результате 
участия в распродаже активов 
группы «СОК». Принадлежав-
ший ее структурам участок на 
территории бывшего СХПК им. 
Степана Разина площадью в 
655 га в 2012 году был продан 
компаниям Алексея Шапова-
лова. Участки находятся возле 
поселков Подстепки и Примор-
ский в границах Московского и 
Ленинского проспектов. 

Площадка планировалась для 
комплексного освоения еще 
прошлыми собственниками 
– ООО «Новая земля» предпо-
лагало там застройку, но впо-
следствии продало актив. 

Как стало известно «СО», 
теперь девелоперский проект 
на территории будет реализо-
вывать группа Алексея Шапо-
валова. Всего на первом этапе 
предполагается освоить 205 га. 
85 гектаров из них проданы 
бизнесмену Виталию Портно-
ву, который станет партнером 
«СДМ» в рамках тольяттинских 
проектов группы.

Сроки строительства в дан-
ный момент не определены, но, 
согласно планам партнеров, 
первой будет застраиваться 
площадка Виталия Портнова. 
Там, по информации «СО», биз-
несмен планирует возводить 
малоэтажные типовые жилые 
дома по проектам, которые 
разработаны в «Самарском де-
ловом мире». Еще часть будет 
выделена под индивидуальное 
жилищное строительство. 

Еще одну площадку – в 120 га 
– «СДМ» освоит в партнерстве с 
Виталием Портновым. Там за-
проектировано высотное жи-
лье. От границы Московского 
проспекта будет идти застройка 

17-этажными зданиями, далее 
– 9-этажными. 

«Совместно выгоднее под-
водить к площадкам инженер-
ные сети, которые часто явля-
ются самой затратной частью 
строительства. В дальнейшем 
будут определяться застройщи-
ки участка. Для их работы есть 
все условия - земля в собствен-
ности, разработанный проект, 
сети и обеспеченность инфра-
структурой. Сейчас территория 
уже размежевана, оформляют-
ся свидетельства о собственно-
сти», - заявил «СО» глава «СДМ» 
Алексей Шаповалов, коммен-
тируя сделку. 

По мнению генерального ди-
ректора АН «Багратион» Романа 
Костина, экономическая ситу-
ация в Тольятти сейчас остав-
ляет желать лучшего. «Вопрос 
в том, будет ли востребовано 
такое количество жилья в То-
льятти, поскольку эти площад-
ки очень крупные. Не уверен, 
что стоит ожидать большого 
спроса на недвижимость. Воз-
можно, ввод особой экономи-
ческой зоны, которую активно 
продвигает губернатор обла-
сти, даст новые рабочие места 
и ситуация как-то изменится. 
Но сейчас АвтоВАЗ сокращает 
сотрудников, смежники завода 
тоже не в лучшем положении, 
в российской экономике на-
мечается кризис. Возможно, 
такой масштабный проект за-
стройки в Автозаводском рай-
оне создателям удастся реа-
лизовать, однако условия для 
этого сейчас не лучшие», - го-
ворит Костин. 

Директор АН «Реалист8» Алек-
сей Журавлев, напротив, уверяет, 
что на малоэтажное строитель-
ство в Тольятти сейчас достаточ-
ный спрос. «На высотное жилье 
в городе спрос меньше. Вообще, 

за последние полгода в Тольят-
ти наблюдается небольшое, но 
все же оживление строек. На 
стадии сдачи сейчас средняя 
цена за кв. м достигает 41-43 
тысячи рублей в черновой от-
делке. На этапе строительства 
цена за кв. м меньше – порядка 
38-41 тысячи рублей», - уточнил 
Журавлев. 

Алексей Шаповалов со скеп-
тиками не согласен, – по его 
оценкам, в Тольятти существу-
ет большой и никем не закры-
тый спрос на дешевое жилье 
эконом-класса. «Его просто не-
кому предложить, и мы закроем 
эту нишу». Ранее выводы о на-
личии большого спроса на жи-
лье эконом-класса в Тольятти 
делали и эксперты Самарского 
областного фонда жилья и ипо-
теки. Правда, найти площадку 
под свои проекты СОФЖИ в То-
льятти до последнего време-
ни не удавалось - фонд только 
выкупил несколько гектаров у 
компании «Нива».

Реализацию вышеназванных 
планов тормозит одна серьезная 
проблема – их инициаторами 
выступают структуры, не имею-
щие строительных мощностей 
и опыта реализации проектов 
жилищного строительства. А 
в Тольятти нет и своих каких-
либо крупных застройщиков, 
способных вести стройки в 
темпе развивающихся в Сама-
ре площадок «Южного города» 
и «Кошелев-проекта». 

120 
га
застроит «СДМ» 
совместно 
с Виталием 
Портновым

Чем владеет Виталий Портнов 
ООО «Строительные решения»

Учредитель - Виталий Портнов (100%)••
Зарегистрировано в Самаре в 2014 году••
Основной вид деятельности - прочая ••

розничная торговля в специализирован-
ных магазинах
Источник: «СПАРК-Интерфакс»

справка
Согласно действующей редакции ••

Генерального плана Тольятти, в 
качестве одной из основных площадок 
для развития города определена 
территория западнее Московского 
проспекта. 400 га в Автозаводском 
районе составляют 25% всех 
перспективных для строительства 
площадей в городе.

ООО «Метр-Строй» 
Учредитель - Виталий Портнов (100%)••
Зарегистрировано в Самаре в 2014 году••
Основной вид деятельности - оптовая ••

торговля лесоматериалами, строи-
тельными материалами и санитарно-
техническим оборудованием
Источник: «СПАРК-Интерфакс»

85 
га земли, 

принадлежащей Виталию Портнову, 
застроят малоэтажным жильем 

МАРИЯ ВОРОНОВА

Обозначили приоритетом

Алексей Шаповалов и Виталий Портнов обещают Тольятти самую большую  
комплексную застройку

экспансия

Вышли в поле двое
Группа Алексея 
Шаповалова 
нашла партнера 
для экспансии  
в Тольятти

Автозаводский район уже активно застраивают девелоперы.
Место, которое выбрали Алексей Шаповалов и Виталий Портнов для 
своего проекта, активно осваивается малыми игроками. В грани-
цах Московского проспекта и Приморского бульвара ведется сра-
зу четыре стройки. ООО «ВСК «Велит» возводит там ЖК «Велит» и ЖК 
«ВелитТаунхаусы». Площадь земельных участков составляет 7,54 га и 
1,33 га соответственно. ООО «Патриот» ведет строительство 15-этажного 
ЖК «Питер» на участке в 1,91 га. ООО «Строй стандарт» возводит не-
подалеку ЖК «Панорама». Кроме того, ведутся работы по 23-этажному 
ЖК «Высота». Ввести объекты в эксплуатацию застройщики планиру-
ют в 2015-2016 годах. Директор АН «Реалист8» Алексей Журавлев по-
лагает, что Тольятти будет развиваться именно в том направлении, за 
Московским проспектом. «По сути, в городе нет других площадок для 
крупного строительства. Возле «Лады-Арены» сейчас начинается стро-
ительство ЖК «Южный бульвар», это единственный возможный конку-
рент новому проекту «СДМ» по срокам сдачи», - говорит эксперт.

конкуренция 

застройщики оценили район

история

Наработал опыт
Виталий Портнов ранее счи-

тался человеком, управлявшим 
бизнесом Сергея Неверова, 
возглавлявшего одну из самых 
влиятельных тольяттинских 
криминальных групп. 

В этом качестве Портнов 
курировал развитие в Авто-
граде сети игорных салонов. 
Так, предприниматель входил 
в состав соучредителей ООО 
«Лаки-лада», владевшего се-
тью игорных салонов «Лаки». 
Бизнес его нынешнего пар-
тнера Алексея Шаповалова 
также интенсивно рос за счет 
управления игровой сетью 
«Лас-Вегас». 

Впоследствии пути Портно-
ва и Неверова разошлись, и 
разошлись не без конфликта, 
который до сих пор считается 
не закрытым. 

Сам же Портнов последние че-
тыре года активно пытается ин-
тегрироваться в строительный 
бизнес, участвуя в небольших 
проектах в Тольятти и пригоро-
де и скупая земельные участки. 
В настоящее время бизнесмен 
является руководителем и учре-
дителем ООО «Строительные 
решения». Основной вид дея-
тельности компании - прочая 
розничная торговля в специа-
лизированных магазинах. Ор-
ганизация зарегистрирована в 
марте этого года в Самаре. Фи-
нансовая отчетность не раскры-
вается. Также Портнов владеет 
самарским ООО «Метр-Строй». 
Компания специализируется на 
оптовой торговле лесоматериа-
лами, строительными материа-
лами и санитарно-техническим 
оборудованием.
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ЗАО «Тольяттистройзаказчик» 
(«ТСЗ») пришлось нести ответ-
ственность за невыполнение 
обязательств ООО «Вешкайм-
ский кирпичный завод» (ВКЗ) 
по кредиту в Сбербанке. Отдел 
судебных приставов (ОСП) Ав-
тозаводского района наложил 
арест на имущество «ТСЗ», вы-
ступавшее залогом. Добиться 
снятия обеспечительных мер со 
своей недвижимости ЗАО пока 
не удалось. 

ООО «Вешкаймский кирпич-
ный завод» было создано в Улья-
новской области в 2006 году. Его 
бенефициаром выступал Алек-
сандр Земсков. В 2007-2008 го-
дах он возглавлял департамент 
по делам ГО и ЧС тольяттинской 
мэрии, а до этого на протяже-
нии года - тольяттинское отде-
ление «Единой России». В 2007 
году ОАО «Сбербанк России» и 
ВКЗ заключили кредитный до-
говор на 140 млн рублей. На эти 
средства планировалось создать 
производство керамического 

кирпича методом полусухого 
прессования в поселке Вешкай-
ма Ульяновской области. 

Поручителями по кредиту 
выступили ООО «Ирбис» и ООО 
«Торговый дом «ВКЗ», аффили-
рованные с Земсковым, а так-
же ЗАО «Тольяттистройзаказ-
чик». Последнее предоставило 
в качестве залога нежилое зда-
ние общественного питания и 
торговли и участок в Тольятти. 
Более точные параметры иму-
щества узнать не удалось. Как 
пояснил «СО» директор ЗАО 
«ТСЗ» Владимир Гусев, реше-
ние участвовать в совместном 

проекте связано с «долгим со-
трудничеством с руководите-
лем ВКЗ».

Договор между Сбербанком 
и ВКЗ действовал до 20 ноября 
2013 года. В 2011 году заемщик 
начал допускать просрочки в 
обслуживании кредита. Тогда 
Сбербанк потребовал взыска-
ния долга. Среди солидарных 
ответчиков оказался и «Тольят-
тистройзаказчик». В 2012 году 
по данному делу было утвержде-
но мировое соглашение. По его 
условиям ООО «Торговый дом 
«ВКЗ» приняло обязательства 
заемщика на сумму 147,3 млн 
рублей. Однако залогодатель 
своих обязательств перед кре-
дитором также не выполнил. В 
итоге 14 апреля текущего года 
по решению ульяновского ар-
битража банк добился обраще-
ния взыскания на заложенное 
имущество. 

С марта в ООО «ВКЗ» началось 
конкурсное производство. До-
звониться до его руководителя 
«СО» не удалось: как пояснили 
в приемной, завод работает по 
сокращенному режиму.

Впоследствии Сбербанк начал 
попытки взыскания и с «ТСЗ». 
«Свои обязательства ВКЗ по пога-
шению кредитных обязательств 
не исполняет с августа 2013 года. 
Неисполнение обязательств по-
влекло за собой со стороны ОАО 
«Сбербанк России» подачи ис-
ковых требований в суд, в том 
числе об обращении взыскания 
на заложенное имущество ЗАО 
«Тольяттистройзаказчик», - по-
яснили в банке. 

23 июня текущего года ОСП 
Автозаводского района наложил 
арест на имущество «ТСЗ». Тогда 
ЗАО обратилось в Центральный 
районный суд Тольятти с заявле-
нием о снятии обеспечительных 
мер, указывая на процессуаль-
ные нарушения. 17 июля акт о 
наложении ареста был признан 
незаконным, но к освобожде-
нию имущества от ареста это 
не привело. Гендиректор ЗАО 
«ТСЗ» Владимир Гусев попы-

тался обжаловать этот вердикт 
в апелляции, но 3 октября его 
оставили без изменений. 

Г-н Гусев сообщил «СО», что 
переговоры со Сбербанком про-
должаются. Директор управле-
ния по работе с проблемными 
активами юридических лиц ПБ 
ОАО «Сбербанк России» Андрей 
Кириченко сообщил, что банк 
готов рассматривать всевозмож-
ные варианты урегулирования 
обязательств ЗАО «Тольятти-
стройзаказчик» перед кредит-
ным учреждением. 

Директор юридической ком-
пании «Пандэкт» Алексей Лощи-
нин отмечает, что ВКЗ остается 
должником, и обязательства он 
не выполнил. «При невозмож-
ности получить исполнение от 
основного должника кредитор 
обратился к лицам, предоста-
вившим за него залог и пору-
чительства», - резюмировал 
эксперт. 

Спрос на жилье, традици-
онный для последних месяцев 
года и усиленный рекордными 
темпами девальвации рубля, 
способствовал повышению объ-
емов продаж производителей 
и дистрибьюторов отделочных 
материалов. Подтверждают 
этот тренд и участники рынка, 
и крупные центры строитель-
ства и ремонта.

Согласно планам областного 
правительства, в текущем году 
только в Самаре должно быть 
введено около 1 млн кв. м жилой 
площади. При этом основной 
объем ввода обеспечат круп-
ные компании, закрепившие 
за собой многолетние масштаб-
ные проекты по строительству 
жилых районов. В планах на 
2014 год у «Кошелев-проекта» 
был ввод 250 тыс. кв. м. «Юж-
ный город» прирастет на 171 
тыс. жилых кв. м. Микрорай-
он «Волгарь», который строит 
группа «Амонд», увеличится 
на 60 тыс. кв. м. Крупнейший 
застройщик внутригородских 
кварталов - АСП «Берег» - пла-
нирует сдать 99 тыс. кв. м в ЖК 
«Радужный люкс» и «Радужный 
элит». Грандиозные планы и 
у других застройщиков. По 
словам директора ООО «МП 
«Мост» Сергея Щеглова, наи-
более целесообразно вводить 

МАРИЯ ВОРОНИНА

тенденция придали ускорение

Владельцы жилья  
занялись его ремонтом
Строительный рынок стимулирует спрос на отделочные материалы

покупатели 
потянулись 
к центрам 
строительства  
и ремонта

Артур Емельянов,
директор ЦСР «Кубатура»

Мы наблюдаем всплеск спроса на отделочные материалы. 
Это связано с двумя факторами. Во-первых, большинство 
новостроек сдается в черновом варианте. Сейчас те, 
кто участвовал в долевом строительстве жилых домов, 
перед тем как вселиться в свои квартиры, проводят там 
ремонтные работы. Во-вторых, закончился строительный 
сезон и у индивидуальных застройщиков. Те, кто летом 
построил свой коттедж, приступили к завершающему 
этапу - его отделке. Сейчас заметно повысился интерес 
покупателей к паркету, керамической плитке, плинтусам, 
декоративной штукатурке, краске. 

Татьяна Шубина,
начальник отдела продаж компании «Семь дверей»

У нас несколько торговых точек в городе, и одна из них 
находится в ЦСР «Кубатура». Могу сказать, что продажи 
действительно увеличились: с сентября мы отмечаем 
высокую покупательскую способность, связанную с 
сезонной активностью в части ремонта. Более того, 
сегодня покупатель стал разборчив, и ему важна не только 
цена, но и высокое качество, гарантийные обязательства, 
комфортные условия для совершения покупки. А все это 
могут предложить арендаторы крупных центров.

новостройки в осеннее время, 
когда начинается отопительный 
сезон. «Строительные компании 
стараются вводить в эксплуа-
тацию дома с началом отопи-
тельного сезона, чтобы можно 
было сразу проконтролировать 
функциональность всех систем, 
- отмечает он. - Поэтому льви-
ная доля новостроек сдается 
во второй половине осени и 
начале зимы».

Ускорение темпов сдачи жи-
лья активизировало, в свою 
очередь, самарский рынок от-
делочных материалов. Его пред-
ставители констатируют увели-
чение потока клиентов. Среди 
них - покупатели квартир, жела-
ющие перед новосельем произ-
вести отделку своих апартамен-
тов, а также граждане, имеющие 
небольшие накопления, но не 
желающие более оставлять их в 
банковских вкладах. Это и по-
нятно, поскольку большинство 
застройщиков сегодня практи-
куют сдачу жилья в черновой 
отделке. «В настоящее время 
не менее 90% домов сдается 
в черновой отделке, - говорит 
заместитель генерального ди-
ректора ООО «ПОСКО» Алек-
сандр Богданов, - причем мы 
говорим не только о сегменте 
эконом-класса, а обо всем рын-
ке новостроек».

Подтверждают тренд и в цен-
тре строительства и ремонта 
«Кубатура», где расположено 

более 200 секций по продаже 
материалов для отделки, ре-
монта и дизайна, а также со-
путствующих им групп това-
ров - сантехники, дверей. «Не 
только те, кто в этом году стал 
приобретателем недвижимости,  
занялись ее отделкой. Сейчас 
мы видим, что существует целая 
группа покупателей, состоящая 
из людей, давно владеющих не-
движимостью, - подчеркивает 
коммерческий директор ЦСР 
«Кубатура» Артур Емельянов. 
- Ранее они по разным причи-
нам откладывали ремонт своих 
квартир и коттеджей. Однако, 
столкнувшись с обесценивани-
ем рубля, посчитали целесо-
образным вложить имеющиеся 
накопления в ремонт. Покупа-
тели справедливо опасаются, 
что в будущем году цены могут 
подняться еще выше. Для тех, 
у кого не очень значительные 
накопления, это действительно 
наиболее целесообразный спо-
соб сохранения денег».

Один из факторов роста спро-
са - попытки дистрибьюторов 
сократить издержки, выстроив 
работу напрямую с производи-
телем. «Мы работаем только с 
производителем, что, конечно, 
позволяет нам сдерживать рост 
цен на продукцию», - комменти-
рует Татьяна Шубина, началь-
ник отдела продаж компании 
«Семь дверей», арендующей 
площади у «Кубатуры». 

Гусев попал за Земскова
«Тольяттистройзаказчик» не снял ареста со своей недвижимости

расплачиваются по обязательствам кирпичного заводаконфликт

ЕЛЕНА КОТОВА
ЗАО 
«Тольяттистройзаказчик» 

Владелец - Владимир Гусев (100%)••
В настоящее время ведет ••

застройку жилого комплекса 
«Парковый» в Центральном районе 
Тольятти 

На 30 сентября 2013 года чистая ••
прибыль - 67,883 млн руб. 

Размер кредиторской ••
задолженности - 54,656 млн руб. 
Источник: проектная декларация на 
сайте компании  

Глава  
«Тольятти-
стройзаказ-
чика» Владимир 
Гусев надеется 
договориться 
со Сбербанком 
и вернуть 
земельный участок
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Кадастровая палата не снижает цену земель-
ного участка под ООО «ДСК №1». ООО «До-
мостроительный комбинат №1» обратилось в 
арбитраж с иском к филиалу ФГБУ «ФКП Росре-
естра» по Самарской области в июне текущего 
года. Компания потребовала обязать областную 
кадастровую палату установить кадастровую 
стоимость земельного участка площадью 15,6 
га в размере рыночной стоимости. Площадка 
расположена на ул. Магистральной, 70. Соглас-
но публичной кадастровой карте, кадастровая 
стоимость участка составляет 383,8 млн рублей. 
ДСК №1 рыночную стоимость площадки оценил 
в 169,6 млн. 21 октября арбитраж требования 
комбината удовлетворил, обязав кадастровую 
палату установить кадастровую стоимость пло-
щадки в размере 169,6 млн рублей. Ведомство 
Андрея Жукова с таким решением не согласи-
лось. 17 ноября палата подала апелляционную 
жалобу по делу. Согласно данным «СПАРК-
Интерфакса», ООО «ДСК №1» специализируется 
на производстве изделий из бетона для исполь-
зования в строительстве. Учредителями высту-
пают Алексей Леушкин (70%), Сергей Пяткин 
(15%) и Валерий Родин (15%).

ООО «Милес плюс» продаст жилье  для рас-
селения владельцев ветхих домов. Заказчи-
ком торгов на закупку жилых помещений по-
средством участия в долевом строительстве 
многоквартирных жилых домов в поселении 
Петра-Дубрава стала администрация Волжского 
района. Начальная цена контракта составила 60 
млн рублей. Аукцион прошел 5 ноября. К уча-
стию допустили только одну компанию - ООО 
«Милес плюс». Она же стала победителем, по-
лучив подряд по начальной цене. Финансиро-
вание предусмотрено областной программой 
«Государственная поддержка мероприятий по 
переселению граждан из аварийного жилищ-
ного фонда на территории Самарской области 
на 2013-2015 годы». К 30 декабря ООО «Милес 
плюс» должно передать заказчику 32 квартиры 
общей площадью не менее 1849,6 кв. м. Согласно 
данным «СПАРК-Интерфакса», компания «Ми-
лес плюс» зарегистрирована в Самаре в 2009 

году. Основной вид деятельности - покупка и 
продажа собственных нежилых помещений. 
Учредитель - Владимир Плотников (100%). В 
2013 году выручка от продаж составила 20,5 
млн рублей, убыток - 101,7 млн. 

Министерство строительства 
Самарской области начнет раз-
работку градостроительной 
документации по участкам в 
Волжском районе и Самаре. 
31 октября ведомство утвердило 
постановление о подготовке 
документации по планировке 
территории. Там, согласно пла-
нам минстроя, предполагается 
развивать жилищное строи-
тельство и размещать объекты 
регионального значения. Раз-
работка документации будет 
осуществляться на основании 
утвержденного технического 
задания. Проверку проекта по-
ручено провести департаменту 
территориального планиро-
вания и градостроительства 

минстроя. Планировка тер-
ритории затронет г.о. Самара 
и четыре сельских поселения 
Волжского района - Верхнюю 
Подстепновку, Воскресенку, 
Лопатино, Черноречье.

МАРИЯ ВОРОНОВА

перспектива

Волжский район распланируют
контракт

Петра-Дубраву расселит «Милес плюс»

МАРИЯ ВОРОНОВА

тяжба

Земля ДСК №1  
не дешевеет

Почти в два 
раза пытается 
снизить 
кадастровую 
стоимость 
площадки ДСК №1

«Стройматери-
алы и К» 
вложится в 
застройку Малой 
Малышевки

торги

Малую Малышевку 
скупили оптом

ООО «Стройматериалы и К» приобрело на тор-
гах право застройки десяти участков  малоэтаж-
ным жильем. 18 ноября администрация Кинель-
ского района подвела итоги  соответствующих 
аукционов. Инвесторам предлагалось десять 
площадок в с. Малая Малышевка Кинельского 
района. Их  общая площадь составляет 20,5 тыс. 
кв. м. Участки предназначены под малоэтаж-
ное жилое строительство и предоставляются в 
аренду на 11 месяцев. За каждый из участков 
необходимо было заплатить от 30800 рублей. 
Победителем по всем десяти торгам признали 
ООО «Стройматериалы и К». Компания предло-
жила наибольшую стоимость по лотам - свыше 
100 тыс. рублей. Конкурентами фирмы в тор-
гах выступали ООО «Мираж» и ООО «Пчелка». 
По данным системы «СПАРК-Интерфакс», ООО 
«Стройматериалы и К» было создано в октябре 
2012 года. За время своего существования ком-
пания поучаствовала в нескольких аукционах на 
право аренды земельных участков в Самарской 
и Саратовской областях. Фирма принадлежит 
Михаилу Башарову и Олегу Журавлеву. 

АНАСТАСИЯ ГРИМАШЕВИЧ

Ветхие дома в п. Петра-Дубрава расселят

Сельские поселения в Волжском 
районе готовят к размещению объектов 
регионального значения

АНАСТАСИЯ ГРИМАШЕВИЧ

Администрация г.о. Тольятти направит 136,435 млн рублей на реали-
зацию муниципальной программы «Стимулирование развития жилищ-
ного строительства» на 2014-2016 годы. Из них 56,3 млн рублей мэрия 
Сергея Андреева рассчитывает получить из бюджета Самарской обла-
сти. Постановление о внесении изменений в программу было опубли-
ковано 17 ноября. Благодаря ее мероприятиям муниципалитет дол-
жен быть обеспечен документами территориального планирования 
и градостроительного зонирования. Согласно документу, к 2016 году 
программа обеспечит ввод 751,866 тыс. кв. м жилья. Из них в нынеш-
нем году администрация ожидает сдачи 220 тысяч. А к 2016 году этот 
показатель будет увеличен до 280,986 тыс. кв. м. Среди мероприятий 
программы значится разработка генерального плана Тольятти. В 2014 
году средств на нее предусмотрено не было, а в 2015-2016 годах на это 
потратят  28 млн рублей.

Андреев надеется на облбюджет

АНАСТАСИЯ ГРИМАШЕВИЧ



Региональный рынок ауди-
торских услуг претерпевает 
серьезную трансформацию 
под влиянием экономических 
факторов и снижения спроса. 
Это приводит к укреплению 
позиций ведущих игроков и 
исчезновению мелких конку-
рентов. Объемы работ падают 
и в связи с изменениями за-
конодательства - в частности, 
речь идет об ужесточении тре-
бований к работе профильных 
компаний.

На аудиторском рынке регио-
на прослеживается тенденция 
к стабилизации и укреплению 
позиций ведущих игроков. «Это 
три-пять аудиторских фирм, 
давно работающих, прошед-
ших неоднократно проверки 
Росфиннадзора, своих само-
регулируемых организаций 
(СРО). А общее количество 

аудиторских фирм на регио-
нальном рынке становится 
меньше», - отмечает генераль-
ный директор ООО «АУДИТ-
ЦЕНТР» Любовь Зубенко. По ее 
мнению, это связано с требо-
ваниями к аудиторам от 2012 
года об обязательной аттеста-
ции и  наличии единого ква-
лификационного аттестата для 
проверки общественно значи-
мых хозяйствующих субъектов 
(ОЗХС). Так, с 2012 года все 
работающие аудиторы обяза-
ны были сдать квалификаци-
онный экзамен на получение 
единого аттестата, который 
позволяет аудитору работать 
в любой сфере финансовых ин-
ститутов - общем, банковском 
и страховом аудите. «Наличие 
единого аттестата поставлено 
в зависимость от вида провер-
ки аудируемых лиц, - поясняет 
генеральный директор ООО АФ 
«Регул Олев» Ольга Вайханская. 
- К примеру, проверять акцио-

нерное общество, у которого 
25% и более госсобственности, 
имеют право только аудиторы 
с таким аттестатом». Но из 23 
тысяч российских аудиторов 
единый квалификационный ат-
тестат получили только 3200, 
то есть 14%. По словам Вайхан-
ской, процент сдачи экзамена 
никак не связан с низкой ква-
лификацией аудиторов. Дело 
в том, что проверка включала 
в себя знание международных 
стандартов финансовой отчет-
ности (МФСО), которые изуча-
ются во всем мире в несколько 
этапов, и каждый из них пред-
полагает серьезный курс под-
готовки. Эта дисциплина не 
давала возможности выйти на 
необходимое количество бал-
лов, поскольку в России нет 
технологии обучения МФСО, 
и сдать тесты по стандартам 
было достаточно сложно.

рынок аудиторских, оценочных и консалтинговых услуг  
находится под влиянием макроэкономической ситуации

Бюджет никогда  
не сохраняет 
равновесия. 

Гюстав Флобер,
французский  
прозаик-реалист
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Зачистка рынка играет на руку его ведущим игрокам

Аудиторов все меньше

На стр.  30>

Сегодня 
аудиторам 
необходимо знать 
международные 
стандарты 
финансовой 
отчетности (МФСО)

СВЕТЛАНА МИНАЕВА

Что касается тенденции снижения цен на аудиторские 
услуги в регионе, думаю, следует разделить этот во-
прос на два сегмента. Первое - предприятия с  долей 
госсобственности более 25% выбирают аудитора на 
конкурсной основе в соответствии с федеральными 
законами № 44-ФЗ и №223-ФЗ. В соответствии с 44-ФЗ 
критерий цены составляет 60%. Безусловно, в этом 
случае цена является определяющим фактором, а ка-
чество услуги и квалификация аудиторской компании 
играют меньшую роль. В этом сегменте выигрывает та 
компания, которая поставит меньшую цену на аудит. 
Это даже не тенденция снижения цен - это правила 
игры, которые определяются требованиями к выбо-
ру аудиторской компании. Второе - предприятия, ко-
торые выбирают аудитора на основании внутренних 
требований и стандартов. В этом случае возрастает 
роль таких факторов, как сложившаяся деловая ре-
путация, опыт, квалификация, умение решать нестан-
дартные задачи. 

мнение 

Играют по правилам

Наиля  
Насыбуллина,
генеральный 
директор ГК 
«Бизнес-Актив»

Ольга 
Вайханская,
генеральный 
директор 
ООО АФ 
«Регул Олев»

К сожалению, один из основных критериев 
№44-ФЗ - это наименьшая стоимость. 
Выигрывает только та компания, которая 
даст наименьшую цену. Здесь уже нет 
здоровой конкуренции, и поэтому цена 
может упасть на 50-70% от заявленной. 
Здесь мы подходим к тому, что при такой 
системе качественный аудит в принципе 
никому не нужен. Аудит - это система 
проверки внутреннего контроля работы 
предприятия. У нас 99,9% предприятий 
просто не понимают смысла аудита. Это 
сложная, многоэтапная проверка работы 
компании. Мы должны экстраполировать 
наши полученные результаты на какое-
то ближайшее будущее, чтобы выдать 
аудиторское заключение.

Марина 
Коломкина,
генеральный 
директор ЗАО 
АФ «Бизнес-
Аудит»

В последнее время более ярко, чем 
прежде, проявляется сезонность в сфере 
аудита. Во многом это связано с тем, что 
большинство предприятий организуют 
аудиторскую проверку, только если 
подпадают под требования обязательного 
аудита. Инициативный аудит с 
комплексной проверкой бухгалтерского 
и налогового учета все реже интересует 
клиентов аудиторских фирм. Последние 
годы собственники предприятий чаще 
принимают аудиторов на постоянную 
работу в бухгалтерию или в отдел 
внутреннего аудита. Соответственно, 
после этого заинтересованность во 
внешнем аудите у собственника падает, 
аудит в этом случае часто проводится 
только для получения заключения, 
которое необходимо представить в 
банк или акционерам в виде документа, 
который подшивается к бухгалтерской 
отчетности.
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Отчасти все это привело к 
сужению аудиторского рынка. 
«В последние годы некоторые 
компании прекратили осущест-
влять аудиторскую деятель-
ность, - подтверждает тенден-
цию генеральный директор ГК 
«Бизнес-Актив» Наиля Насыбул-
лина. - Многие аудиторы ушли из 
профессии: работают в службах 
внутреннего контроля, финан-
совыми директорами, главными 
бухгалтерами». Насыбуллина 
согласна с Зубенко в том, что 
спрос на качественный аудит 
в регионе остается стабильным 
для аудиторских компаний с на-
работанной деловой репутаци-
ей и в этом сегменте портфель 
заказов постоянно растет. «Со-
кращаются объемы по аудиту 
в общепринятом понимании 
этих услуг, но понемногу растет 
спрос на такую услугу, как аудит 
по специальному заданию, - от-
мечает генеральный директор 
ЗАО «АФ «Бизнес-Аудит» Марина 
Коломкина. - Такой аудит про-
водится в рамках конкретного 
вопроса или сектора, который 
интересует заказчика». Одна-
ко в этом случае особую акту-
альность приобретает вопрос 
оплаты услуг. 

Проведение конкурсов на 
оказание аудиторских услуг 
регулируется федеральными 
законами №94-ФЗ и №223-ФЗ. 
Эксперты отмечают, что в тре-
бованиях к аудиторским орга-
низациям часто указывается 
заниженная цена на проведе-
ние проверки. «Для обоснова-
ния берутся данные с сайтов 
аудиторских и консалтинговых 
фирм, - поясняет Коломкина. - 
При этом за основу формиро-
вания стоимости принимаются 
данные по другому виду услуг: 
обзорная проверка состояния 
бухгалтерской (финансовой) 
отчетности, проведение со-
гласованных процедур. Кроме 
того, в обосновании начальной 

Зачистка рынка 
играет на руку 

его ведущим 
игрокам

Аудиторов 
все меньшетенденции

На стр.  29 >

Юлия Нейфельд,
генеральный 
директор ООО 
«АБИ-аудит»

Объемы аудита действительно 
падают в связи с изменением 
законодательства. Выживаем за счет 
консультационных услуг и проверок 
предприятий, инициированных их 
учредителями. В основном проводим 
анализ финансово-хозяйственной 
деятельности, восстанавливаем учет 
на предприятии.

Любовь Зубенко,
генеральный 
директор ООО 
«АУДИТ-ЦЕНТР»

Сегодня меняется соотношение услуг, 
оказываемых на аудиторском рынке. 
Мы наблюдаем, как более активно по 
сравнению с классическим аудитом 
растет такая сфера деятельности 
аудиторских организаций, как 
консультирование. Те, кто занимается 
исключительно аудитом, оказываются 
в менее выгодном положении, 
чем те аудиторские организации, 
которые работают в двух, скажем, 
сегментах: консультировании 
и аудите. Кроме того, нельзя 
забывать, что он относится к весьма 
структурированным. Наблюдая за 
аудиторским рынком нашего региона 
с 1990-х годов, можно отметить, что 
на нем сложилась определенная 
структура, которая практически не 
меняется на протяжении длительного 
времени. Причем она очень похожа на 
структуру аудиторского рынка любого 
другого региона  нашей страны, в том 
числе и ПФО.

цены контракта нет обоснова-
ния количества человеко-часов, 
необходимых для проведения 
проверки с учетом технического 
задания. Порой заказчик пред-
лагает провести проверку бух-
галтерского и налогового уче-
та за минимальное количество 
времени, да еще нести бремя 
ответственности в случае пре-
тензий контролирующих ор-
ганов в течение последующих 
трех-пяти лет».

«Сегодня рынок аудита нахо-
дится не в лучшем положении, 
это очевидно, - констатирует 
Любовь Зубенко. - И это не уни-
кальная ситуация, а мировая 
тенденция. Ведь аудиторский 
рынок - производное от общей 
экономической ситуации. Ау-
дит существует не сам по себе, 
не для того чтобы занимать 
профессионалов аудиторско-
го дела, это - обслуживающая 
деятельность. Понятно, что 
при низких темпах роста эко-
номики значительного спроса 
на услуги аудиторов ожидать 
не приходится». 

Акоп 
Хачатурян,
директор 
ООО «АФ 
«ВИП-АУДИТ» 
(Тольятти)

Аудит - это государственная конструкция, которая должна четко 
и понятно регулироваться. Государство на законодательном 
уровне определяет секторы экономики и субъектов, качество 
финансовой информации которых должно повышаться за 
счет мнения независимых аудиторов, и также определяет 
профессиональные требования к членам данного цеха. Но 
когда с одной стороны требования ко входу в профессию 
ужесточаются, а требования к субъектам хозяйствования 
размываются, происходит правовой дисбаланс. При этом 
поглощение одних компаний другими - явление обычное. 
Наоборот, для каждой компании должно быть отрадно, 
что, достигнув определенного потолка роста, она не будет 
скатываться в финансовую пропасть, а войдет в более 
крупную компанию или сеть, причем даже с некоторыми 
финансовыми преференциями. Но это наверняка приятно для 
мелких компаний. А лидерами рынка уступка позиций под 
давлением равного или более крупного конкурента может 
быть воспринята как личная трагедия, поскольку за этим, 
естественно, следует изменение или даже потеря названия, а 
для аудиторов это много значит.

Ирина Бело-
глазова,
директор АКК 
«Налоговая 
экспертиза»

Небольшие аудиторские организации - реальные, а не 
существующие только на бумаге компании, - проходят 
процедуры внешнего контроля качества со стороны СРО 
аудиторов, производят уплату взносов с СРО, однако стоимость 
их аудиторских услуг может быть немного ниже, чем в крупных 
компаниях. Кроме того, крупные аудиторские компании 
находятся в основном в Москве, что требует дополнительной 
оплаты расходов на проезд. Малый размер аудиторской 
организации не является критическим фактором: небольшое 
предприятие вряд ли сможет себе позволить услуги крупной 
аудиторской компании. А в условиях кризиса многие крупные 
организации обращаются в небольшие аудиторские фирмы.

Изменения в корпоративном законодательстве увеличили рост объемов деятельности региональных консалтин-
говых компаний. Подвижки в законе открыли возможности для развития новых направлений деятельности для 
обслуживания клиентов.
Объемы работы консалтинговых компаний растут в том числе за счет того, что в последнее время изменения 
корпоративного законодательства затрагивают прежде всего небольшие организации и фирмы, которые либо не 
имеют штатного юриста, либо его опыта и знаний недостаточно, чтобы разобраться в ситуации. «Сейчас в основ-
ном зарабатывают юристы, которые помогают юридическим лицам избегать административной ответственности 
за разного рода «нарушения» законодательства», - считает директор группы компаний (ГК) «Вектор эффективно-
сти» Игорь Косенко. 
Изменения в законе позволяют успешным консалтинговым фирмам осваивать и новые направления услуг. «К при-
меру, наша организация для обслуживания клиентов открыла новое направление деятельности – ведение реестра 
акционеров акционерных обществ. Менее успешные консалтеры стараются удержаться «на плаву» за счет дем-
пинга цен. Что касается тренда, в последнее время в связи с отзывом лицензий в банковской сфере популярным 
стало представительство в судах при защите прав клиентов названных банков», - комментирует эксперт. Директор 
ООО АКК «Налоговая экспертиза» Ирина Белоглазова подтверждает тенденцию осваивания региональными кон-
салтерами сравнительно новых для российского рынка услуг. Таких, как постановка системы внутреннего контро-
ля и аудита, создание систем противодействия мошенничеству, разработка моделей оценки рисков, внедрение 
систем управления ими и так далее. 
Игроки рынка констатируют, что в последние годы наибольшим спросом в консалтинге пользовались услуги представи-
тельства в суде при корпоративных конфликтах наряду с участием в административной практике и банкротстве. 

консалтинг 

Работают на перспективу
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Увеличение объемов ипотеч-
ного кредитования в ноябре 
2014 года подстегнуло спрос 
на услуги областных оценщи-
ков. Эксперты объясняют это 
стремлением населения вло-
жить средства в активы в связи 
с девальвацией рубля.

«В ноябре обозначился повы-
шенный спрос на услуги оцен-
ки для ипотечного кредитова-
ния. Это связано с увеличением 
спроса на жилую недвижимость, 
спровоцированного, в свою оче-
редь, резким ростом курса дол-
лара. Обозначилась тенденция 
на покупку недорогих квартир 
в ипотеку в целях сбережения 
денежных средств», - коммен-
тирует генеральный директор 
ЗАО «Агентство оценки «Гранд 
Истейт» Алексей Ульянин. Дру-
гим драйвером рынка является 
увеличение спроса на оценку 
недвижимости в целях оспари-
вания ее кадастровой стоимо-
сти. «Данное направление на-
бирает обороты. Думаю, что в 
ближайшее время емкость это-
го рынка может значительно 
вырасти в связи с введением 
налога на недвижимость для 
физических лиц, который бу-
дет взиматься с кадастровой 
(читай: рыночной) стоимости», 
- отмечает Ульянин. Увеличе-
ние доли этого направления на 
рынке оценки подтверждают 
и другие эксперты. По словам 
директора ООО «Волгострой» 

Дмитрия Глубокова, некото-
рое увеличение спроса идет се-
годня непосредственно за счет 
активного участия оценщиков 
в процессе оспаривания када-
стровой стоимости.

Комментируя спрос на свои 
услуги, участники рынка оцен-
ки отмечают его зависимость 
от экономической ситуации. 
«Чем лучше состояние эконо-
мики, тем выше спрос, - ком-
ментирует Алексей Ульянин. 
- И наоборот: в условиях эко-
номической нестабильности 
спрос на услуги падает. Что ка-
сается цен на услуги оценки, то 
они находятся на относитель-
но стабильном уровне. Думаю, 
рынок пришел в равновесие и 
ожидать увеличения тарифов в 
2015 году не стоит. Конкурент-
ная среда «придавливает» цены 
на услуги к нижней границе, 

делая доходность по отрасли 
не более 15%».

Большинство экспертов про-
гнозируют в дальнейшем повы-
шение роли профессиональных 
оценщиков на рынке недви-
жимости, учитывая экономи-
ческую ситуацию и грядущий 
кризис. «Как оценивать жилую 
недвижимость? Это сложный 
момент, и здесь нельзя будет 
обойтись без консультации с 
профессиональным оценщи-
ком, - считает директор ООО 
«Агентство оценки «Интеллект» 
Денис Шевяков. - Думаю, что 
роль оценщиков в этих условиях 
будет весьма высокой, она уве-
личится значительно. Я вижу 
некий рост влияния оценщи-
ков в ближайшей перспективе 
во всех сегментах: это и нало-
ги, и судебные споры, и прямая 
купля-продажа». 

< 15%
составляет 
доходность  
по отрасли

«Технология управления» займется вашей бухгалтерией

ЛЮБОВЬ ФЕДОРОВА

Несмотря на сложную эконо-
мическую ситуацию, собствен-
ный бизнес по-прежнему остается 
привлекательным для множества 
российских предпринимателей. О 
том, как эффективно организо-
вать ведение дел и учет в компа-
нии, какие новые услуги сегодня 
доступны представителям малого 
и среднего бизнеса, рассказал  ди-
ректор ООО «Технология управле-
ния» Алексей Ульянин.

- Ваша компания предлагает 
услугу бухгалтерского аутсор-
синга. В чем заключается ее вы-
года для клиентов? 

- Аутсорсинг бухгалтерских 
услуг нужен для того, чтобы пред-
приниматели могли полностью по-
святить себя развитию бизнеса. 
А ведение бухгалтерского уче-
та, специфическую деятельность, 
требующую времени, можно пе-
редать грамотным внештатным 
специалистам, что позволит сэ-
кономить на организации рабо-
чего места, заработной плате и 
налогах. У нас работают профес-
сионалы своего дела, обладаю-

щие всеми необходимыми знани-
ями для оказания бухгалтерских 
услуг предприятиям различных от-
раслей: бухгалтеры, аудиторы, на-
логовые консультанты и судебные 
эксперты. Постоянное обучение и 
контроль кадров гарантируют вы-
сокое качество услуг для клиен-
тов. При этом «гарантия» здесь 
не просто красивое слово - для 
того, чтобы полностью исключить 
вероятность претензий от налого-
вой, наша компания застраховала 

свою профессиональную ответ-
ственность на 10 млн рублей.

- Небольшому бизнесу труд-
но вести бухгалтерский учет ка-
чественно. Что вы посоветуете в 
данном случае? 

- Очень важно начинать с 
экспресс-оценки текущего поло-
жения дел, поскольку довольно ча-
сто в небольших компаниях есть 
текучесть кадров, в том числе бух-
галтерских. Мы проводим предва-
рительную экспертизу состояния 
бухгалтерского учета в организа-
ции, помогаем восстанавливать 
его в сложных ситуациях. Одним 
из перспективных и пользующихся 
спросом направлений является на-
логовая оптимизация. Сразу сде-
лаю оговорку, что мы используем 
только законные способы оптими-
зации налоговой нагрузки, что по-
зволяет существенно снизить на-
логовое бремя предпринимателей. 
Широко распространены и разо-
вые бухгалтерские услуги стоимо-
стью от 500 руб. - в основном это 
заполнение налоговых деклараций 
для физических лиц. Клиент может 
заказать любую из интересующих 
его услуг - от устных и письменных 
консультаций до восстановления 

бухгалтерского учета, представ-
ления интересов в налоговой или 
суде, ведения бухгалтерского уче-
та (аутсорсинга), бухгалтерской 
экспертизы, оптимизации налого- 
обложения, комплексного эконо-
мического анализа.

- Может ли ваша компания 
помочь в судебных спорах? 

- Да. Наши специалисты высту-
пают в суде в рамках арбитраж-
ных и уголовных дел, связанных с 
ведением бухгалтерского учета и 
налогообложением. К примеру, в 
рамках судебного спора о необо-
снованном доначислении налогов 
мы готовы провести независимый 
анализ претензии. Встречаются 
также и споры в рамках предна-
меренных банкротств или кредит-
ных споров, когда кредиторы, в 
том числе и контролирующие ор-
ганы, задаются вопросом, был ли 
должник в состоянии отвечать пе-
ред кредиторами на определен-
ную дату. Найти ответ на этот 
вопрос невозможно без бухгал-
терской экспертизы. Экспресс-
анализ пользуется спросом и у 
собственников бизнеса, которые 
хотят получить его независимую 
комплексную оценку. 

- Сотрудничаете ли вы с кли-
ентами в рамках взаимоотно-
шений с кредитными учрежде-
ниями? 

- «Технология управления» 
имеет соглашения с крупнейшими 
банками России, поэтому мы мо-
жем предложить своим клиентам 
выгодные условия обслуживания в 
них - например, бесплатное откры-
тие счета, облегченное получение 
кредита. Наши клиенты экономят 
время и деньги за счет использо-
вания электронного документо- 
оборота. Стоит также отметить, 
что при заключении договора на 
бухгалтерское обслуживание но-
вый клиент может воспользовать-
ся бонусом - получить бесплатную 
регистрацию юридического лица 
или месяц обслуживания в пода-
рок. 

Аутсорсинг со знаком качества 
на
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Московское ш., 3, оф. 301б,
тел. 27-67-888, www.samtu-buh.ru

СВЕТЛАНА МИНАЕВА

Поднялись на долларе

Региональные оценщики подзаработали на всплеске активности населения по ипотечным сделкам

спрос

мнение

Поймали волну

Рост спроса  
на оценку ипотеки 

в ноябре стал 
следствием бума 

продаж недорогих 
квартир

эксперты 
считают, что 
ждать увеличения 
тарифов на оценку 
в 2015 году не 
стоит

ДМИТРИЙ 
ГЛУБОКОВ,
директор ООО 
«Волгострой»

Оценщики находят ниши для заработка

Участники рынка оценки в регионе не видят существен-
ного снижения спроса на свои услуги. Незначительное 
его снижение связано с санкциями в отношении России, 
вследствие чего некоторые банки сворачивают кредитные 
портфели. Если идет где-то проседание рынка, то за счет 
роста объемов в другом направлении оценки выручка 
выравнивается. Оценщики активно участвуют в процессе 
оспаривания кадастровой стоимости, и за счет этого идет 
увеличение спроса на услуги оценки. В целом оценщиков 
становится больше, многие риелторы создают оценочные 
компании, чтобы самим осваивать имеющиеся у них объ-
емы. Но в основном рынок давно поделен, и новым игро-
кам достаточно трудно будет найти свое место.
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Вопреки прогнозам западных 
аналитиков, лихорадка Эбола 
не проникла в Россию, но про-
должает поражать Африканский 
континент. Насколько вероят-
но, что вирус все-таки попадет 
на территорию РФ? И только ли 
этот вирус может быть угрозой 
всему мировому сообществу? 
Какая роль в борьбе с эпиде-
миями отводится силовикам 
и военным? И что такое био-
терроризм, и насколько можно 
верить информации о том, что 
новые вирусы могут быть на са-
мом деле следствием военных 
экспериментов? На эти и другие 
вопросы «СО» в эксклюзивном 
интервью ответил проректор по 
клинической работе института 
«РЕАВИЗ», доктор медицинских 
наук Александр Билев, который 
в прошлом работал в системе 
учреждений Министерства обо-
роны, занимавшихся вопросами 
биологической защиты войск и 
населения страны. 

 

В отличие от других 
стран мира, в том числе 
и США, у нас существует 
система государственной 
санитарно-
эпидемиологической 
службы…

- Лихорадка Эбола, кото-
рая сейчас сеет настоящую 
панику в Америке, застави-
ла вспомнить эпидемии, ко-
торые в свое время были и в 
Советском Союзе. В благопо-
лучные вроде бы 1960-е годы 
в Москву завезли вирус чер-
ной оспы, а в 1970-е целые 
регионы оказались поражены 
холерой. Выходит, даже при 
достаточно высоком уровне 
жизни ни одна страна в мире 
не застрахована от таких эпи-
демий?

- Действительно, такие слу-
чаи в истории нашей страны 
были, и, к сожалению, они мо-
гут повториться в весьма неда-
леком будущем. Из абсолютно 
достоверных источников из-
вестно, что в 2003 году была 
эпидемия холеры в Дагестане 
с летальными исходами среди 
местного населения в результа-
те завоза ее паломниками, по-
сещавшими Мекку. В середине 
прошлого десятилетия реги-
стрировалось около 50 случаев 
конго-крымской лихорадки в 

Биотерроризм был, есть  
и наверняка будет

мнение Александр Билев доктор медицинских наук - о реальных мировых 
угрозах

КИРИЛЛ БИДЖАНОВ

южных субъектах РФ. Правда, 
тогда режим карантина накла-
дывался не по линии Министер-
ства здравоохранения, а по ли-
нии Россельхознадзора.

- Как вы сами оцениваете 
опасность лихорадки Эбола? 
Насколько вероятно, что ви-
рус все-таки будет занесен в 
Россию?

- Эбола относится к особо опас-
ным инфекциям группы КГВЛ 
(контагиозно-геморрагических 
вирусных лихорадок) и вызы-
вается возбудителем первой 
группы патогенности. Это за-
болевание обусловлено возбу-
дителями, которые вызывают 
летальный исход в 10 и более 
процентах случаев от количе-
ства заболевших, и передается 
оно от человека к человеку. 

К сожалению, эпидемиология 
Эболы до конца пока не изучена, 
но из тех данных, которые мы 
имеем за 30-летнюю историю 
изучения заболевания, можно 
сделать вывод, что вирус пере-
дается с помощью различных 
механизмов. Основным, име-
ющим главное эпидемическое 
значение, является контакт-
ный механизм. Это прямой 
контакт с кожными покрова-
ми и слизистыми оболочками 
заболевшего. Также есть ар-
тифициальные пути в рамках 
трансмиссивного механизма 
передачи, который реализу-
ется с помощью инвазивных 
медицинских манипуляций. 
Здесь группой риска в первую 
очередь являются больные, ко-
торые госпитализированы в 
медицинские стационары, и 
сам медперсонал. Но так как 
больной в начальные сроки 
разгара заболевания кашляет, 
и вирус выделяется из кожных 
покровов и слизистых оболо-
чек, возможно заражение и с 
помощью аэрозольного меха-

низма передачи, прежде все-
го в ближайшем окружении 
больного. Это так называемый 
воздушно-капельный путь пе-
редачи возбудителя. Но досто-
верных данных о реализации 
именно этого пути, которые 
подтверждались бы на широ-
ком фактическом материале, 
пока не опубликовано.

В высших учебных заведе-
ниях Самарской области учат-
ся студенты из стран Африки. 
Они ездят на каникулы к себе 
домой и возвращаются обрат-
но к нам. Но в отличие от дру-
гих стран мира, в том числе и 
США, у нас существует система 
государственной санитарно-
эпидемиологической службы. 
Действуют и очень строго соблю-
даются правила по санитарной 
охране территории РФ, кото-
рые предназначены для защи-
ты населения страны от завоза 
особо опасных и карантинных 
инфекций. Поэтому все лица, 
прибывающие из эпидемически 
неблагополучных регионов, на 

крупных транспортных маги-
стралях подвергаются тщатель-
ному медицинскому контролю. 
Это наш большой страховочный 
пояс. Эффективно и в корот-
кие сроки мы можем выявить 
контактных лиц, установить за 
ними усиленное медицинское 
наблюдение или даже подвер-
гнуть их обсервации по меди-
цинским показаниям.

- Насколько вирус на самом 
деле страшен для жителей Ев-
ропы и нашей страны? Ведь 
из пяти заболевших в США и 
Испании умер всего один, в 
отличие от Африки, где уми-
рают более половины…

-  В  с т р а н а х  Е в р о с о ю з а 
санитарно-эпидемиологической 
службы, в отличие от нас, нет, 
поэтому угроза там значитель-
но выше. Но мероприятия по 
линии государственных служб 
их министерств здравоохране-
ния все-таки проводятся. Поэ-
тому раннее выявление боль-
ных и наблюдение за теми, 
кто прибыл из эпидемически 

неблагополучных регионов, 
там тоже имеют место. Однако 
эта лихорадка для стран Евро-
союза представляет большую 
опасность, нежели для нашей 
страны, поскольку туда потоки 
движения жителей стран За-
падной Африки значительно 
больше, чем в Россию.

Такого подвига не знает 
минздрав ни одной из 
самых развитых стран 
мира.

- Если верить различным 
источникам, то, чтобы не 
допустить распространения 
черной оспы в Москве на ру-
беже 1959-1960 годов, при-
шлось мобилизовать усилия 
не только медиков, но и мили-
ции, и даже КГБ… Если вирус 
вроде лихорадки Эбола про-

Население может быть абсолютно 
спокойно – аналогичные учения по 
образцу и подобию того, что было во 
время борьбы со вспышкой черной оспы 
в Москве в 1960-е годы, проводятся 
регулярно. Привлечение силовых 
структур – это первый и наиболее 
важный элемент режима карантина.
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никнет к нам, правоохрани-
тели и силовики также будут 
задействованы?

- Алгоритм наложения и реа-
лизации режима карантина, раз-
работанный советской системой 
здравоохранения на эпидеми-
ческой вспышке натуральной 
оспы в Москве, показал свою 
эффективность. Сейчас насе-
ление может быть абсолютно 
спокойно: аналогичные учения 
по образцу и подобию того, что 
было в 1960-е годы, проводят-
ся регулярно. Причем при вза-
имодействии различных ми-
нистерств и ведомств. Просто 
обыватели об этом не знают. 
Но по линии МЧС, правоохра-
нительных органов, органов 
обеспечения государственной 
безопасности, Министерства 
здравоохранения, Вооруженных 
сил РФ такие учения проводятся, 
и самое главное - разработаны 
планы относительно того, что, 
кому и когда делать. 

Привлечение силовых струк-
тур - это первый и наиболее важ-
ный элемент режима карантина. 
Это вооруженная охрана района 
карантина, который назнача-
ется по линии администрации 
территории. То есть никто не 
может въехать туда без надоб-
ности, и никто не может оттуда 
выехать. Таким районом каран-
тина в начале 1960-х была Мо-
сква. Тогда один из выдающихся 
организаторов нашего здраво-
охранения, генерал-майор ме-
дицинской службы Петр Бурга-
сов получил орден Ленина за 
ликвидацию эпидемической 
вспышки натуральной оспы. 
За неделю было привито около 
6 млн человек! Такого подвига 
не знает минздрав ни одной из 
самых развитых стран мира. 
Здравоохранение Самарской 
области способно провести не-
обходимые работы в таких же 
масштабах, потому что у нас 
здесь очень сильная служба Рос-
потребнадзора, мощный центр 
гигиены и эпидемиологии, гра-
мотные главный эпидемиолог и 
министр здравоохранения. Все 
отлажено, население защищено. 
И мы, в случае чего, окажемся 
далеко не безоружными.

- Установлено ли сейчас, 
что стало причиной 7-й эпи-
демии холеры в регионах По-
волжья в 1970 году?

- 7-я пандемия холеры была 
обусловлена возбудителем Эль-
Тор, менее вирулентным, нежели 
классический возбудитель так 
называемой азиатской холеры. 
При достижении температу-
ры воды в Волге +16 градусов 
каждый год холерный вибрион 
активируется, начинается его 
размножение. В речной воде 
вполне достаточно питательных 
веществ, чтобы происходила 
вегетация, то есть размноже-
ние вибриона. Для того чтобы 
возбудитель Эль-Тор стал эпи-
демически опасен, он должен 
пройти несколько пассажей че-
рез организм человека, повышая 
свою вирулентность и становясь 
более опасным в окружающей 
среде. В водоемах средней по-
лосы России этот возбудитель 
был практически всегда, только 

мы об этом раньше не знали и 
его не идентифицировали.

- Одним из важнейших вы-
водов из эпидемии холеры в 
1970-х стало создание обще-
городских очистных соору-
жений. Какие последствия 
для страны имели эти эпи-
демии?

- Во-первых, в тех регионах 
нашей страны, где может воз-
никнуть эпидемическая вспыш-
ка или даже эпидемия холеры, 
всех больных с острыми кишеч-
ными инфекциями в теплый се-
зон года во всех бактериологи-
ческих лабораториях обследуют 
на холеру. Это первый важней-
ший элемент защиты населе-
ния. Это позволяет провести 
активное выявление источни-
ков инфекции. Во-вторых, у нас 
достаточно хорошо работают 
городские очистные сооруже-
ния, они проходят регулярный 
бактериологический контроль 
сточных вод после очистки с 
целью своевременной инди-
кации и недопущения проник-
новения холерного вибриона в 
окружающую среду. Хотя жи-
тели и жалуются, что вода в 
водораспределительной сети 
пахнет хлоркой, но дозы нор-
мального хлорирования воды 
надежно обезвреживают холер-
ный вибрион. Кроме того, про-
тив холерного вибриона у нас 
есть еще одно хорошее оружие 
- холероген-анатоксин, прекрас-
ный медицинский иммуноби-
ологический препарат отече-
ственного производства.

- Что послужило причиной 
распространения в 1970-е 
годы сибирской язвы?

- Прежде всего причиной 
была санитарная безграмот-
ность части сельского населе-
ния России. Согласно требо-
ваниям нормативно-правовой 
документации, нельзя на лич-
ных подворьях проводить убой 
скота - это допускается только 
на мясокомбинатах или на спе-
циально оборудованных бой-
нях, где это мясо исследуется 
специалистами ветеринарной 
службы. А что делали некото-
рые крестьяне? Видя, что ко-
рова начала себя плохо чув-
ствовать, сбавлять в весе, они 
забивали ее самостоятельно, 
и через рынки, в обход вете-
ринарного контроля, пытались 
реализовать мясо. Так возник-
ли вспышки в Оренбургской 
области и Барнауле.

Создание вакцины против 
Эболы актуально. Но 
пусть на это дело деньги 
тратит не Россия, а 
другие страны, которые 
имеют больше средств и 
для которых завоз этой 
инфекции более реален…

- От кого прежде всего за-
висит остановка смертельной 
эпидемии? Могут ли сделать 
это только медики?

- Я компетентен судить только 
о роли медицинских работников. 
Как мы студентов в медицинских 
вузах подготовим по вопросам 
грамотности в плане диагности-
ки инфекционных заболеваний, 
так и будет поддерживаться 
санитарно-эпидемиологическое 
благополучие на территории РФ 
и Самарской области в частно-
сти. Первый контакт заболев-
ший имеет с врачом «скорой 
помощи» или со специалистом 
участковой службы. И многое 
зависит от того, насколько ком-
петентен и грамотен врач, на-
сколько он подготовлен в от-
ношении возбудителей особо 
опасных инфекций. Насколько 
он сможет в более ранние сро-
ки распознать симптомы забо-
левания, настолько это будет 
являться надежным щитом на 
пути дальнейшего распростра-
нения инфекции.

- В каком случае угаснувшие 
эпидемии из прошлого могут 
приобрести характер, угро-
жающий целой нации?

- Великий академик Вениа-
мин Черкасский говорил так: 
«В XXI веке нас ожидают мно-
гие опасные заболевания, о ко-
торых мы забыли десятки или 
даже сотни лет тому назад». К 
сожалению, его прогнозы сбы-
ваются. Мы не застрахованы 
от появления ранее бушевав-
ших на земном шаре эпиде-
мий. Нам ведь известны не все 
инфекционно-паразитарные за-
болевания. Академик Валентин 
Покровский отмечал, что в на-
стоящее время известно более 
1200 инфекционных и парази-
тарных заболеваний, которые 
могут возникать у человека. 
И только за последние 20 лет 
стало известно не менее чем 
о двух десятках как бы новых 
нозологических форм, которые 
проходили у нас под диагноза-
ми ранее известных заболева-
ний. Появились генетические 
методы идентификации возбу-
дителей заболеваний, поэтому 
процесс открытия новых забо-
леваний будет продолжаться и 
дальше. Ведь лихорадка Эбола 
существовала десятки, сотни и 
тысячи лет тому назад, просто 
такого диагноза раньше врачи 
не знали, потому что не был вы-
делен вирус-возбудитель.

- Есть ли смысл в разработ-
ке вакцины против Эболы и 
вообще против новых инфек-
ций, если тот же вирус гриппа 
постоянно мутирует?

- Как я уже сказал, инфекци-
онных и паразитарных болез-
ней существует более 1200, а 
медицинских иммунобиоло-
гических препаратов, которые 
способны создать искусствен-
ный иммунитет против них, не 
более 50. Это те, которые заре-
комендовали себя в междуна-
родной медицинской практике. 
Конечно, есть смысл, и в этом 
одна из перспектив развития 
иммунопрофилактики - в созда-
нии медицинских иммунобио-
логических препаратов против 
новых и наиболее актуальных 
нозологических заболеваний. 
Раз лихорадка Эбола получи-
ла распространение и начала 

регистрироваться в тех стра-
нах мира, где нет природных 
очагов этого заболевания, соз-
дание вакцины актуально. Но 
пусть на это дело деньги тратит 
не Россия, а другие страны, ко-
торые имеют больше средств и 
для которых завоз этой инфек-
ции более реален.

- Какая роль в данном слу-
чае может быть отведена во-
енным: просто помогать меди-
кам следить за порядком или 
это более жесткие или даже 
жестокие меры, направлен-
ные на изоляцию заболевших 
от еще здоровых?

- Вообще медицина - одновре-
менно гуманная и жестокая сфе-
ра деятельности. Для того чтобы 
сохранить жизнь большинства, 
нам иногда приходится чем-то 
жертвовать. Вернемся к вспыш-
ке черной оспы в Москве. В ре-
зультате иммунизации 6 млн 
жителей осложнения от оспен-
ной вакцины получили около 
200 человек - у них развился 
менингоэнцефалит (воспале-
ние головного мозга и его обо-
лочек, а также спинного мозга, 
причиной возникновения кото-
рого является бактериальная 
или вирусная инфекция. - Прим. 
ред.). Мы потеряли 200 чело-
век, а спасли миллионы жиз-
ней, а может быть, и десятки 
миллионов. Введение режима 
карантина в странах Западной 
Африки неизбежно повлечет за 
собой негативные последствия, 
но, опять же, противоэпидеми-
ческие мероприятия с помощью 
неадминистративных мер бу-
дут преследовать сохранение 
жизней большинства населе-
ния за счет создания каких-то 
неудобств и препятствий для 
меньшинства.

- Часто ли во время эпиде-
мий использовалась военная 
сила? Как далеко в историю 
уходит эта практика и есть 
ли ей примеры в XX веке? Го-
ворят, и в СССР приходилось 
прибегать к таким мерам?

- Еще в XVII-XVIII веках и в 
более ранние времена исполь-
зовался режим карантина. Ка-
рантин - это 40 дней изоляции, 
применявшейся в отношении 
судов, прибывающих в порты, 
для того чтобы обезопаситься от 
заноса инфекции из природных 
или антропологических очагов. 
Режим карантина применялся 
Петром I. Когда русская армия 
освобождала Балканы от турок, 
также применялся режим каран-
тина, и тогда довольно много 
военнослужащих погибло от 
эпидемических вспышек чумы. 
Правда, сейчас мы знаем, что 
такие длительные сроки каран-
тина не оправданны, потому 
что карантин накладывается 
на максимальный инкубаци-
онный период заболевания с 
момента изоляции последнего 
больного и проведения заклю-
чительной дезинфекции в том 
месте, где он находился. Каран-
тин - самое жесткое режимное 
ограничительное мероприятие 
в рамках остальных противо-
эпидемических. Он показывал 
свою эффективность на протя-
жении столетий.

- Насколько актуальна сей-
час тема биологического тер-
роризма, проявлением которо-
го можно считать, например, 
рассылки писем со спорами си-
бирской язвы в 2001 году?

- Проблема биологического 
терроризма существует. Я ра-
ботал в системе учреждений 
Министерства обороны РФ, ко-
торые занимались вопросами 
биологической защиты войск 
и населения страны. Биотер-
роризм был, есть и наверняка 
будет существовать в тех или 
иных масштабах, поскольку 
биологическое оружие явля-
ется одним из самых дешевых 
в производстве видов оружий 
массового поражения. Тем бо-
лее, толковый микробиолог мо-
жет произвести определенное 
количество биомассы возбуди-
теля особо опасного заболева-
ния даже в самых примитивных 
условиях. Но вопрос в другом - 
где взять штамм возбудителя? 
Это довольно сложная проце-
дура. В нынешних условиях пу-
тем подкупа тех или иных спе-
циалистов штамм возбудителя 
можно выкрасть из лабораторий 
или найти в природных очагах. 
Кстати, Самарская область яв-
ляется одним из самых древ-
них природных очагов чумы. 
Правда, благодаря усилиям 
служб Роспотребнадзора этот 
очаг находится в неактивном 
состоянии, и в настоящее время 
и ближайшем будущем угрозы 
для населения представлять не 
будет. Хотя основной резерву-
ар заболевания - суслик обык-
новенный - у нас встречается 
довольно часто.

– В Интернете можно най-
ти материалы, где говорится, 
что 15-е управление Мини-
стерства обороны СССР ку-
рировало исследования как 
в области биозащиты, так и 
создания биологического ору-
жия. Были даже предприятия, 
которые производили биоло-
гическое оружие, способное 
вызвать эпидемии сибирской 
язвы и чумы. При этом экспе-
рименты проводились в том 
числе и с возбудителями ли-
хорадки Эбола…

- Я семь лет служил офице-
ром в Главном 15-м управле-
нии Министерства обороны 
СССР, и могу сказать, что то, 
о чем сейчас рассуждают раз-
ные люди, в том числе и те, с 
кем я непосредственно рабо-
тал в одном корпусе, не всегда 
является правдой. Но, так или 
иначе, возбудитель лихорадки 
Эбола - это природный штамм 
вируса. Всего существует четыре 
серотипа, три из которых вы-
зывают заболевания у людей. 
Лихорадка Эбола существовала 
всегда, поскольку есть резерву-
ар - мелкие мышевидные гры-
зуны. Понятно, что есть опре-
деленная доля зараженности 
и среди нечеловекообразных 
обезьян. Сейчас выдумывают 
новые источники инфекции, 
которые в совокупности со-
ставляют резервуар этого за-
болевания, но все это не дока-
зано и подлежит дальнейшему 
изучению. 

Академик Вениамин Черкасский говорил так: «В XXI веке нас ожидают 
многие опасные заболевания, о которых мы забыли десятки или даже 
сотни лет тому назад». К сожалению, его прогнозы сбываются.
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Кинособытие продлится с 5 
по 13 декабря. Форум в Марра-
кеше за минувшие годы пре-
вратился в представительный 
международный фестиваль, со-
бирающий целую когорту вы-
дающихся актеров и режиссе-
ров. В этом году жюри возглавит 
французская актриса Изабель 
Юппер. В 2013-м председате-
лем жюри был американский 
режиссер, продюсер и сцена-
рист Мартин Скорсезе, в 2012-м 
- британский мэтр кино Джон 
Бурман, а в 2011-м - сербский 
режиссер Эмир Кустурица. По 
словам организаторов, специ-
альной темой фестиваля в ны-
нешнем году станут японские 
фильмы. Международный ки-

нофестиваль в Марракеше удо-
стоился звания одного из самых 
престижных в странах Среди-
земноморья и стал заметным 
событием в культурной жизни 
Марокко. По мнению критиков, 
организаторы прилагают се-
рьезные усилия, чтобы он ока-
зался в одному ряду с такими 
престижными кинофорумами, 
как Венецианский, Каннский 
или Берлинский.

1 декабря будет дан старт 
фестивалю шопинга для ино-
странцев в Южной Корее - Korea 
Grand Sale-2015.В эти празднич-
ные дни иностранные туристы 
получают различные скидки и 
подарки, совершая покупки, обе-
дая в ресторанах, останавлива-
ясь на ночлег в гостиницах или 
даже отправляясь посмотреть 
различные шоу в Сеуле и дру-
гих городах страны. К тому же в 
рамках фестиваля иностранцев 
ждут и специальные культурные 
мероприятия. Чтобы получить 
скидку, туристу необходимо 
предъявить единый купон, объе-
диняющий несколько скидочных 

предложений, или купон, пред-
назначенный для конкретного 
заведения или магазина. Спи-
сок магазинов и других мест, 
участвующих в акции, можно 
найти на сайте httpp://www.
koreagrandsale.co.kr/en. Фести-
валь Korea Grand Sale пройдет 
до 22 февраля 2015 года.

С 4 по 25 декабря в Иерусали-
ме будет проходить традицион-
ный зимний фестиваль «Хамшу-
шалаим». Название образовано 
от слов «хамшуш» («хамиши, 
шиши, шаббат» - четверг, пят-
ница, суббота) и «Иерусалим». 
В фестивальные дни по всему 
городу проходят уличные теа-
тральные представления, ноч-
ные экскурсии, музыкальные 
выступления, танцевальные 
шоу, выставки. Предусмотре-
ны и специальные кулинарные 
туры. Управление по развитию 
Иерусалима сообщает, что фе-
стивальные мероприятия запла-
нированы на каждые выходные 
месяца. Кроме того, многие 
туристические достопримеча-
тельности и музеи открыты для 

посещения до позднего вече-
ра. В их числе Музей Израиля, 
Музей библейских стран, Баш-
ня Давида, Центр Дэвидсона, 
археологический парк Города 
Давида, Музей науки, Музей 
Рокфеллера. И еще приятный 
факт - на период проведения 
мероприятий в ресторанах и 

отелях Иерусалима будут дей-
ствовать скидочные акции. В 
общем, этот фестиваль - уни-
кальная возможность позна-
комиться с ночной жизнью, 
культурой и искусством зна-
менитого города нон-стоп, да 
еще и в условиях мягкой изра-
ильской зимы.

Продолжаем посвящать в новости горнолыж-
ных курортов. В сезоне 2014/2015 курорту Валь-
норд (Vallnord) в Андорре исполняется десять 
лет. В честь этого события спортивный комплекс 
делает подарок отдыхающим - цена на дневные 
ски-пассы будет снижена на 8% по сравнению 
с предыдущим годом. К тому же многодетные 
семьи получили возможность приобретать ски-
пассы на 20% дешевле. Те, кто родился с 1950-го 
по 1998 год, за день катания заплатят 36 евро 
(34 евро - при покупке онлайн) и 160 евро за 
пять дней (144 евро - при покупке онлайн). Та-
риф для подростков теперь отменен, и это зна-
чит, что юные лыжники с 6 до 15 лет могут ка-
таться по детскому тарифу: 29 евро за 1 день, 
115 евро за 5 дней. Для детей на курорте будет 
построена новая санная трасса и переоборудо-
вана площадка детской школы. Гурманов тоже 
ждут приятные открытия: заработает таверна 
Caubella в старом стиле, в которой вам предло-

жат иберийские колбасы и мясо, приготовленное 
на гриле. А 14 февраля 2015 года в Вальнорде 
запланировано одно из крупнейших событий в 
мире фрирайда (спуск на сноуборде или горных 
лыжах вне специально подготовленных трасс) 
- Freeride World Tour (FWT). В зрелищном со-
ревновании примут участие самые известные 
мастера спортивной дисциплины. Продлится 
сезон 2014/2015 в Вальнорде с 29 ноября по 
начало апреля.

ЕКАТЕРИНА КУЗЬМИНА
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Марокко, Марракеш

Южная Корея

В Марракеше пройдет 14-й 
Международный кинофестиваль

Корейский рай для шопоголиков

Израиль, Иерусалим

Вальнорд, Андорра

Когда каждые выходные – праздник

Горнолыжный курорт порадует новинками

ЕКАТЕРИНА КУЗЬМИНА

ЕКАТЕРИНА КУЗЬМИНА

1 декабря на Тауэрском мосту в 
Лондоне открывается восточная 

стеклянная галерея с прозрачным по-
лом в пешеходном переходе, соединя-
ющем башни моста. Она расположена 
на высоте 42 м, длина 11 м и ширина 
1,8 м. Строительство обошлось в £1 млн. 
Посещение перехода входит в цену биле-
та в музей моста – £9 для взрослого.

665 евро за неделю отдыха на 
острове Фуэртевентура, вхо-

дящем в Канарский архипелаг, - тако-
ва сумма самого бюджетного варианта 
для любителей пляжа зимой.

25  долларов – на столько уве-
личился консульский сбор на 

оформление туристической визы в 
ОАЭ. Теперь за оформление докумен-
та туристам вместо $70-75 придется 
платить $95-100.

800 млн человек ежегодно - 
таков план туристического 

обмена между странами - участни-
цами Азиатско-Тихоокеанского эко-
номического сотрудничества (АТЭС) 
к 2025 году.
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В столице зимней Олимпиады-
2014 открылись самые высо-
кие в мире качели SochiSwing 
- их высота 170 метров. Это на 
50 метров выше аналогично-
го аттракциона в новозеланд-
ском Невисе, который ранее 
считался рекордно высоким. 
Туристы смогут перелететь на 
новых качелях через Ахштыр-
ское ущелье. Отправиться в по-
лет можно с платформы в нача-
ле моста SkyBridge (кстати, это 
еще один рекордсмен - он явля-
ется самым длинным в мире пе-
шеходным подвесным мостом, 
его общая длина - 520 метров). 
Качели преодолевают 500 ме-
тров, перелетая на другую сто-
рону ущелья, всего за несколько 

секунд. Раскачиваться можно в 
одиночку или вдвоем; в полет 
туристов отправляет джамп-
мастер. Устроители аттракциона 
подчеркивают, что SochiSwing 
организованы строго по при-
знанному во всем мире своду 
правил, который действует с 
1990 года на всех лицензиро-
ванных высотных развлекатель-
ных комплексах. Аттракцион 
находится на территории парка 
экстремальных развлечений AJ 
Hackett. Этот первый в России 
парк высотных приключений от 
основателей банджи-джампинга 
работает с июля нынешнего года. 
Сам проект AJ Hackett появил-
ся более 25 лет назад. В мире 
подобные парки развлечений 
функционируют в Германии, 
Франции, Китае, Австралии и 
Сингапуре.

Отметят 200-летие  
Адольфа Сакса

30 ноября в столице пройдет 
фестиваль приключенческого 
туризма «Открытые маршруты». 
Там соберутся гиды и путеше-
ственники, трэвел-журналисты 
и фотографы, ученые и писате-
ли, торговцы и художники. Они 
расскажут о своих поездках и 
проектах и поделятся профес-
сиональным опытом. Также в 
программе: ярмарка-продажа 
карт, путеводителей, этниче-
ских товаров, туристического 
снаряжения. Фестиваль зажгут 
выступления этнических танце-

вальных коллективов под живую 
музыку, можно будет испытать 
себя в мастер-классе по танцам. 
Меню фестиваля расцветят блю-
да разных стран. Мероприятие 
начнется в 11:00, стоимость 
участия - 300 рублей.

В концертном зале Самар-
ской филармонии пройдет 
представление Magic sax, по-
священное двухсотлетию со 
дня рождения создателя сак-
софона Адольфа Сакса. Воз-
можности инструмента про-
демонстрирует один из ярких 
современных музыкантов Рос-
сии, лауреат международных 
конкурсов Сергей Колесов. Он 
является первым и единствен-
ным русским саксофонистом, 
получившим Гран-при пре-
стижного Международного 
конкурса саксофонистов имени 
Адольфа Сакса, одержав победу 
среди 176 лучших исполните-
лей разных стран мира в 2006 
году в Бельгии. Музыкант ис-
полнит в переложении для сак-

софона произведения Моцар-
та, Виллы-Лобоса, Пьяццоллы, 
Морриконе, Маркеса вместе с 
камерным оркестром Самар-
ской государственной филар-
монии Volga philharmonic под 
управлением Евгения Хохлова. 
Концерт пройдет 26 ноября в 
19:00, цена билетов составля-
ет 250-500 руб.

Туроператор «Библио Глобус» запустил на сво-
ем сайте инновационный сервис «Туры без огра-
ничений» в рамках программы антикризисного 
бронирования. Если подходящий номер свобо-
ден только на протяжении части необходимо-
го времени проживания, пользователь может 
скомбинировать несколько вариантов под свои 
запросы и сам сформировать тур из нескольких 
проживаний. Это выгодно тем туристам, кто не 
прочь несколько раз переселяться из одного де-
шевого номера в другой, чтобы сэкономить на 
поездке. В настоящее время при бронировании 
отеля на сайте туроператоров, где хотя бы одна 
ночь в номере занята, по запросу он не выво-
дится. В итоге гостиницы теряют клиентов, а 
туристам приходится выбирать более дорогие 
варианты. В пресс-службе туроператора отмеча-
ют, что нововведение позволит отелям решить 

проблему непроданных номеров на короткие 
периоды, а туристам – сэкономить время при 
бронировании.

Москва

Самара

Состоится фестиваль туризма 
«Открытые маршруты»

Россия

Сочи

«Библио глобус» разработал новую программу 
бронирования туров

Покататься на самых высоких в мире качелях

ЕКАТЕРИНА КУЗЬМИНА

ЕКАТЕРИНА КУЗЬМИНА

ЕКАТЕРИНА КУЗЬМИНА

ЕКАТЕРИНА КУЗЬМИНА

27 ноября начнет работу выставка 
«В плену войны: Первая мировая 

война в фактах и мнениях» в Самарском 
литературно-мемориальном музее 
им. М. Горького.

5-е мес то  среди российских 
городов-миллионников по чис-

лу гостиниц, отелей и хостелов на 
одного жителя занимает Самара.

17% - на столько подорожали 
авиабилеты за рубеж в ноябре 

по сравнению с ноябрем прошлого 
года. При этом средний чек на вну-
тренние рейсы снизился на 8,5%.

3% в день - в таком темпе дорожа-
ют в последние недели турпутевки 

за границу, по данным Ассоциации 
туроператоров России.
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Областной суд прекратил 
уголовное преследование Вла-
димира Плигина, бывшего ди-
ректора строительной компании 
«Фортуна», входящей в груп-
пу компаний «Междуречье», 
в связи с истечением сроков 
давности. Это не первая удача 
в жизни застройщика - ранее 
другое его уголовное дело за-
кончилось небольшим услов-
ным сроком, а самого Плигина 
суд даже назвал «порядочным 
строителем».

Совладелец и один из руко-
водителей группы компаний 
«Междуречье» Владимир Пли-
гин некоторое время назад стал 
фигурантом сразу двух уголов-
ных дел. Первое было возбуж-
дено по факту мошеннического 
хищения более 95,8 млн руб., 
собранных с 86 дольщиков на 
возведение пятиэтажного дома 
на улице Невской в поселке 
Алексеевка Кинельского района. 
Строительство вело ООО «Сама-
растройсервис», подконтроль-
ное Плигину. В марте 2014 года 
суд Советского района Самары 
снял с Плигина обвинение в мо-
шенничестве в особо крупном 
размере (часть 4 статьи 159 УК 
РФ) в связи с отсутствием со-
става преступления, признав 
виновным лишь в злоупотре-
блении полномочиями (часть 
2 статьи 201 УК РФ). В резуль-
тате совладелец ГК «Междуре-
чье» получил 5 лет условно с 
испытательным сроком 5 лет. 
Кроме того, его лишили права 
занимать должности, связанные 
с осуществлением управленче-
ских функций в организациях 
в строительной сфере сроком 
на два года. 

Летом 2014 года приговор 
Владимиру Плигину прошел 
апелляционную инстанцию 
Самарского областного суда и 
был оставлен в силе. Суд решил, 
что органами предваритель-
ного расследования «не были 
представлены доказательства 
того, что Плигин заведомо не 
намеревался исполнять свои 
обязательства перед гражда-
нами, как не доказано и то, что 
он похитил их денежные сред-
ства». Также не получила под-

тверждения версия, что при-
чиной недостроя стало якобы 
имевшее место хищение де-
нежных средств дольщиков. В 
определении облсуда г-н Плигин 
даже был назван «порядочным 
строителем», поскольку он на 
собственные деньги произвел 
экспертизу заложенного до него 
фундамента, а узнав, что фун-
дамент сделан некачественно, 
демонтировал его и заложил 
новый. Фигурант предоставил в 
суд справку из банка о том, что 
заложил собственный дом, что-
бы иметь деньги для окончания 
строительства. Также застрой-
щик пытался помочь гражданам, 
принимая участие в создании 
ТСЖ и его работе. 

Как только приговор по пер-
вому делу вступил в законную 
силу, в суд отправилось второе 
уголовное дело собственника 
группы компаний «Междуре-
чье». В основу обвинения лег 
факт двойной продажи офис-
ного помещения в многоэтаж-
ном жилом комплексе на ули-
це Калинина, застройщиком 
по которому выступало ООО 
«Фортуна», также аффилирован-
ное с братьями Владимиром и 
Дмитрием Плигиными. В марте 
2005 года тогдашний директор 
ООО «Фортуна» Плигин заклю-
чил с ООО «Строймет М» дого-
вор о долевом участии в стро-
ительстве офисного нежилого 
помещения общей площадью  
62,21 кв. м, расположенного на 

Как суд переквалифицировал статью обвинения Плигину
Было:

Часть 4 статьи 159 УК РФ. Мошенничество, совершенное в особо крупном размере ••
или повлекшее лишение права гражданина на жилое помещение, - наказывается 
лишением свободы на срок до десяти лет со штрафом в размере до одного миллиона 
рублей или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период 
до трех лет либо без такового и с ограничением свободы на срок до двух лет либо 
без такового.
Стало:

Часть 2 статьи 159.4 УК РФ. Мошенничество в сфере предпринимательской ••
деятельности, совершенное в крупном размере, - наказывается штрафом в размере 
до одного миллиона рублей или в размере заработной платы или иного дохода 
осужденного за период до двух лет, либо принудительными работами на срок до 
трех лет, либо лишением свободы на тот же срок с ограничением свободы на срок до 
одного года или без такового.
Источник: http://base.garant.ru

НАТАЛЬЯ ЭЛЬДАРОВА

Второй обвинительный приговор совладельцу ГСК «Междуречье» 
отменен областным судом

Плигин опять 
увернулся

4-м этаже здания. Стоимость 
доли чуть превысила 1,866 
млн руб. Оплату произвели 
путем взаимозачета поставлен-
ных ООО «Строймет М» строи-
тельных материалов. В сентя-
бре 2009 года «Строймет М» 
переуступил долю Дмитрию 
Шерстневу, который внес в его 
кассу требуемую сумму. Переу-
ступка доли была согласована 
с директором ООО «Фортуна» 
Плигиным. Однако спустя две 
недели тот же Плигин внезап-
но заключил с неким В.Ш. Ку-
ватовым такой же договор до-
левого участия в строительстве 
офисного нежилого помещения 
общей площадью 202,15 кв. м, 
расположенного на 4-м этаже 
того же здания. В октябре - но-
ябре 2012 года Куватов внес в 
кассу «Фортуны» 8,086 млн руб. 
Позднее следствие установило, 
что помещение, ранее продан-
ное Шерстневу и ООО «Строй-
мет М», было частью купленно-
го Куватовым офиса, что стало 
основанием для возбуждения 
уголовного дела.

В конце августа текущего 
года Промышленный район-
ный суд переквалифицировал 
Плигину статью обвинения с 
«мошенничества в особо круп-
ном размере» (она подразу-
мевает наказание до 10 лет 
лишения свободы) на более 
мягкую - «мошенничество в сфе-
ре предпринимательской дея-
тельности в крупном размере».  

Основанием 
для уголовного 
преследования 
бывшего 
руководителя  
ООО «Фортуна» 
стало 
переоформление 
права 
собственности 
на небольшое 
офисное 
помещение

ООО «Самарастройсервис»
Регистрация в 2005 году по адресу: Самара, улица ••

Революционная, 70
Основной вид деятельности - подготовка строитель-••

ного участка
Директор и учредитель - Владимир Плигин••

ООО «Фортуна»
Регистрация в 2002 году по адресу: Самара, улица ••

Ново-Вокзальная, 38/19
Основной вид деятельности - производство обще-••

строительных работ по возведению зданий
Директор - Николай Шачнев (ранее - Дмитрий Плигин, ••

Владимир Плигин); учредители - Дмитрий Плигин, 
Михаил Козырев

В августе 2014 года предприятие признано банкротом, ••
в отношении него открыто конкурсное производство

ООО «ГСК «Междуречье»
Регистрация в 2003 году по адресу: Самара, улица ••

Радонежская, 9
Основной вид деятельности - производство обще-••

строительных работ по возведению зданий
Директор - Владимир Плигин; учредители - Дмитрий ••

Плигин, Владимир Плигин, Вероника Фомина
В апреле 2013 года ликвидировано вследствие ••

банкротства

Чем  
руководил 
Владимир 
Плигин

И без того 
мягкое наказание 
Владимиру 
Плигину - штраф  
в размере 300 тыс. 
руб. - областной 
суд отменил  
в связи  
с истечением 
сроков давности

мнение

Стройте коровники – 
коровы не обидятся

Мое мнение: все недобросовестные застройщи-
ки должны сидеть в тюрьме, и исключений для г-на 
Плигина или кого-то еще делаться не должно. Вы 
видели хоть одного недобросовестного застройщи-
ка, который хоть что-то возместил дольщикам? Все 
их обязательства сейчас взяло на себя и выполняет 
областное правительство. Одни объекты достраи-
ваются, по другим объектам выдаются субсидии 
- в общем, все решается с помощью государства. 
А эти господа ни копейки своей не внесли. Между 
тем люди потеряли время, деньги, здоровье, а кто-
то даже жизнь на этих стройках. Они продавали 
последнее, вносили деньги, чтобы получить жи-
лье. За обман дольщиков надо сажать, как уже по-
садили руководство фирмы «Содействие», Садчи-
кова из ЗАО «Гагаринец», Матвеева из «Эл-Гранда», 
Кузнецова из «Дальстроя», Ленского-Богомолова 
из «ПроспектИнвестСтроя» и многих других мо-
шенников. Не умеете вести бизнес, стройте ко-
ровники какие-нибудь - коровы не обидятся, что 
остались без жилья. А здесь же живые люди, они 
надеются на лучшее, надеются улучшить свои жи-
лищные условия.

Игорь 
Глазунов,
председатель 
движения по 
защите прав 
обманутых 
дольщиков, 
внесенных в 
реестр пра-
вительства 
Самарской 
области
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Ему было назначено наказание 
в виде штрафа в размере 300 
тыс. руб. в доход государства. 
Защита бизнесмена обжаловала 
приговор в суде вышестоящей 
инстанции, попросив снизить 
сумму штрафа до 60 тыс. руб. В 
версии адвоката Плигина Вале-
рия Паршина конфликт с Дми-
трием Шерстневым относится 
к сфере гражданско-правовых 
отношений. 

Пересмотр второго приговора 
Владимиру Плигину состоялся 
31 октября 2014 года в апелля-
ционной инстанции Самарско-
го областного суда. Во время 
судебного заседания защита 
Плигина поменяла позицию, и 
адвокат Паршин попросил от-
менить приговор и прекратить 
уголовное дело в отношении 
своего подзащитного в связи 
с истечением срока давности 
уголовного преследования. Об-
ластной суд не стал подвергать 
сомнению квалификацию дей-
ствий подсудимого судом пер-
вой инстанции и назначенное 
наказание и не нашел основа-
ний для смягчения приговора, 
но согласился с точкой зрения 
адвоката о необходимости пре-
кращения уголовного преследо-
вания. Вмененная Владимиру 
Плигину статья относится к ка-
тегории преступлений неболь-
шой тяжести, срок давности по 
которым истекает по проше-
ствии двух лет после соверше-
ния преступления. В случае с 
Плигиным этот срок истек уже 
после оглашения приговора, 
но до момента его вступления 
в законную силу, поэтому в со-
ответствии с положениями УПК 
РФ подсудимый получил право 

на освобождение от уголовной 
ответственности. В связи с этим 
Самарский областной суд отме-
нил приговор Промышленного 
райсуда от 28 августа 2014 года, 
а уголовное дело в отношении 
Владимира Плигина прекратил 
в связи с истечением сроков дав-
ности уголовного преследова-
ния. Адвокат Валерий Паршин 
заявил «СО», что, несмотря на 
прекращение дела по нереаби-
литирующим обстоятельствам, 
обжаловать приговор еще раз 
- в кассационной инстанции 
областного суда - они со своим 
клиентом не планируют. 

Предприятия, входившие ра-
нее в группу компаний «Между-
речье», в настоящее время рас-
проданы, ликвидированы или 
обанкрочены. Холдинг Плиги-
ных был довольно крупным за-
стройщиком середины 2000-х. 
Кроме площадки на улице Ка-
линина, фирмы, входящие в 
группу компаний «Междуре-
чье», осваивали еще несколь-
ко: на улице Вольской, где 
планировалось построить два 
18-этажных кирпичных дома, 
на улице Салтыкова-Щедрина 
(здесь строился семиэтажный 
ТОЦ с подземной автостоян-
кой), на пересечении улиц Ле-
нинской и Полевой, Тверской 
и Киевской. По данным spark.
interfax.ru, 51-летний Владимир 
Плигин в разное время руково-
дил уже ликвидированными ТОО 
«Фирма «Лата» (деятельность в 
области права), ООО «Стройин-
вестсервис», ООО «ГСК «Между-
речье», ООО «СК «Междуречье», 
а также вошедшим в процеду-
ру банкротства ООО «Форту-
на». Застройщик проблемной 
высотки на улице Губанова - 
строительная фирма «Акведук», 
также ранее принадлежавшая 
братьям Плигиным, сейчас про-
дана москвичам. Реализована 
и доля Плигиных в пензенском 
ООО «Спектр недвижимости». 
Впрочем, с половинной долей в 
ООО «ИСК «Град» (Пенза) бра-
тья Плигины предпочли не рас-
ставаться. 

Кроме того, Плигин-старший 
входил в число собственников 
ООО «Фирма «Декабрь» (дея-
тельность в  области архитек-
туры), ООО «Комбинат ЖБИ» 
(производство изделий из бе-
тона, гипса и цемента), ООО 
«Строительная компания Фро-

лова» и ООО «Строй-Инвест» (в 
бизнесе двух последних он уча-
ствовал вместе с младшим бра-
том - Дмитрием Плигиным).  

Владимир Плигин владел 
и половинной долей в ООО 
«Самарагорстрой», собствен-
ником которого позднее ста-
ло ООО «ИСК «Волга-Групп» 
(экс-руководители этой фир-
мы Владимир Зотов и Евгений 
Аброськин сейчас сами явля-
ются фигурантами уголовно-
го дела об обмане соинвесто-
ров долевого строительства 
на сумму свыше 1 млрд руб.). 
Формально Владимир Плигин 
сейчас ничем не руководит - 
по приговору суда от 5 марта 
2014 года он лишен права за-
нимать должности, связанные 
с осуществлением управленче-
ских функций в организациях 
в строительной сфере сроком 
на два года. 

Младший брат подсудимого, 
48-летний Дмитрий Плигин, 
некогда руководил ООО «Ком-
бинат ЖБИ», ООО «АН «Между-
речье» (подготовка к продаже 
собственного жилого недвижи-

мого имущества), где до сих пор 
имеет 25-процентную долю, а 
также ООО «Фортуна», ООО 
«Фирма «Декабрь» и ликвиди-
рованным ООО «Титан» (про-
изводство общестроительных 
работ). Дмитрий Плигин вла-
дел долями в ликвидирован-
ных ООО «Строй-Инвест», ООО 
«ГСК «Междуречье», ООО «СК 
«Междуречье», ООО «Влас-Тел» 
(производство электромонтаж-
ных работ), ООО «Интерпласт» 
(производство пластмассовых 
изделий, используемых в стро-
ительстве). Фактически у Вла-
димира и Дмитрия Плигиных в 
настоящее время осталось одно 
работающее предприятие - ООО 
«Самарастройсервис», некогда 
строившее многоквартирный 
дом в Алексеевке. Несколько 
лет назад фирма с таким же 
названием выиграла област-
ные конкурсы на строитель-
ство ФОКов в Алексеевке и 
Октябрьске, но идентифици-
ровать данное юридическое 
лицо с компанией Плигиных 
на момент сдачи номера «СО» 
не удалось. 

бизнес

Растаявшее «Междуречье»
Претензии 
силовиков 
и обманутых 
дольщиков  
свели бизнес  
ГК «Междуречье» 
к нулю

Еще до возбуждения всех уголовных дел бизнес братьев Плигиных вызывал во-
просы у правоохранителей. В частности, в 2008 году по представлению прокурора 
Самары было запрещено строительство жилого дома на улице Ново-Садовой, 345, 
застройщиком которого выступало ООО «Акведук», входившее в группу компаний 
«Междуречье». Тогда же мэр Самары Виктор Тархов отменил постановление о раз-
решении строительства этого дома. Основанием для запретительных мер стали за-
явления граждан по поводу незаконного, на их взгляд, строительства. Как установи-
ла прокурорская проверка, стройка располагалась в пределах зоны многоэтажной 
жилой застройки в 5-16 этажей (зона Ж-4) карты правового зонирования Правил 
землепользования и застройки в городе Самаре. Высота дома в 24 этажа (в том числе 
технический этаж), определенная проектом застройки, не соответствовала предель-
ным параметрам разрешенного строительства в территориальной зоне Ж-4. 
Тогда же прессингу подверглись другие фирмы Плигиных. В частности, в Новокуйбышевске 
было возбуждено уголовное дело по факту незаконного предпринимательства вхо-
дящего в группу «Междуречье» ООО «Комбинат ЖБИ». Чуть позднее стало известно 
о возбуждении уголовного дела по статье «Мошенничество» в отношении бывшего 
директора ООО «Акведук» Андрея Цепова. Впрочем, его уголовное преследование 
инициировали сами братья Плигины. Позднее все эти негативные процессы были 
минимизированы.

история 

Проблемная высотка

Прокуратура 
шесть лет назад 
добивалась прекращения 
строительства здания  
на улице Ново-Садовой, 345

ООО «СК «Междуречье»
Регистрация в 2003 году по адресу: Самара, улица ••

Белорусская, 90
Основной вид деятельности - строительство••
Директор - Андрей Семенов; учредители - Дмитрий ••

Плигин, Владимир Плигин
Ликвидировано в 2006 году••

ООО «Акведук»
Регистрация в 2004 году по адресу: Самара, улица ••

Венцека, 60б (сейчас - Москва, улица Вострухина, 6)
Основной вид деятельности - производство обще-••

строительных работ
Директор - Дамир Нигматуллин; учредитель - ••

Вячеслав Сапожков (ранее - Дмитрий Плигин, Владимир 
Плигин)

ООО «ИСК «Град»
Регистрация в 2003 году по адресу: Пенза, улица ••

Кронштадтская, 1
Основной вид деятельности - производство обще-••

строительных работ
Директор - Максим Рязанов; учредители - Максим ••

Рязанов, Дмитрий Плигин, Владимир Плигин, 
Станислав Строганов
Источник: spark.interfax.ru

Чем  
руководил 
Владимир 
Плигин

Валерий Паршин,
адвокат Владимира 
Плигина

В действиях моего подзащитного по 
данному уголовному делу состава 
преступления вообще нет - это чистые 
гражданско-правовые отношения. В 
свое время потерпевшему Шерстневу 
надо было обращаться с заявлением 
о признании его владельцем 
этого помещения и взыскании 
ущерба в гражданском порядке 
не в правоохранительные органы, 
а в гражданский суд. Думаю, он 
добился бы большего успеха. Это моя 
изначальная позиция. Потом статью 
обвинения переквалифицировал 
суд первой инстанции, и поскольку 
наказание было не слишком суровым, 
мы, в общем-то, почти согласились 
с ним, но вот областной суд даже 
и это наказание отменил в связи 
с истечением сроков давности. 
Несмотря на то, что приговор 
отменен по нереабилитирующим 
обстоятельствам, думаю, дальше мы 
его обжаловать не будем.
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Самарский областной суд от-
менил условный приговор то-
льяттинцу Дану Ройтбургу, об-
виненному в мошенничествах 
в крупном и особо крупном раз-
мерах на общую сумму около 22 
млн руб. Основанием для от-
мены и возврата дела на новое 
рассмотрение стало нарушение 
процедуры особого судопроиз-
водства - фигурант внезапно ре-
шил покаяться лишь на стадии 
направления дела в суд.

44-летний Дан Ройтбург был 
привлечен к уголовной ответ-
ственности за невозврат мно-
гочисленных займов юридиче-
ским лицам и своим знакомым. 
В Тольятти хорошо известен 
отец подсудимого - директор 
и главный конструктор ФГУП 
«Научное конструкторско-
технологическое бюро «Пар-
сек», учрежденного Минобрна-
уки РФ, Юрий Ройтбург. Среди 
потерпевших по делу Ройтбурга-
младшего значились ЗАО «Ли-
зинговая компания «Проект 
Роста», ООО «Современные 
медицинские технологии», жи-
тели Тольятти Татьяна Поспее-
ва, Оксана Ульянова и Андрей 
Слесаренко. Ройтбургу охотно 
давали в долг под обещание вы-
соких процентов, но деньги в 
итоге он никому не отдал.

Приговор по делу Дана Ройт-
бурга был оглашен Централь-
ным районным судом 29 авгу-
ста текущего года. Уголовное 
дело было рассмотрено в осо-

бом порядке, без проведения 
судебного разбирательства. 
За каждое из трех мошенни-
честв в крупном размере фигу-
рант получил по два с полови-
ной года лишения свободы, за 
каждое из трех мошенничеств 
в особо крупном размере - по 4 
года лишения свободы. По со-
вокупности наказаний суд на-
значил окончательный срок - 5 
лет лишения свободы, приме-
нив к г-ну Ройтбургу статью 73 
УК РФ, на основании которой 
наказание было постановлено 
считать условным. Мошеннику 
был назначен испытательный 
срок 4 года. Потерпевшие и про-
куратура посчитали приговор 
чересчур мягким и обжаловали 
его в суд вышестоящей инстан-
ции, требуя для подсудимого 
реального срока за решеткой. 
Действительно, санкция только 
одной части 4 статьи 159 УК РФ 
составляет до 10 лет колонии, а 
сам состав преступления отно-
сится к тяжким. Кроме того, г-н 
Ройтбург не возместил никому 
из потерпевших причиненный 

материальный ущерб; в период 
предварительного следствия, 
которое длилось около двух 
лет, свою вину не признавал; 
ранее привлекался к уголовной 
ответственности за аналогич-
ные преступления.

Пересмотр приговора в апел-
ляционной инстанции Самар-
ского областного суда состо-
ялся 21 октября. Дан Ройтбург 
и его защитник Владимир Ро-
гов просили оставить приго-
вор Центрального райсуда без 
изменения. Их оппоненты на-
стаивали на более жестком на-
казании.

Проверив материалы дела и 
выслушав участников процесса, 
судебная коллегия посчитала, 
что приговор суда подлежит от-
мене. Как гласит определение 
облсуда, «суд первой инстанции 
в обоснованности предъявлен-
ного обвинения не убедился, 
искусственно создав условия 
для рассмотрения дела в поряд-
ке особого судопроизводства». 
Согласно положениям законо-
дательства, «если обвинение, 

предъявленное подсудимому, 
вызывает сомнения, суд прекра-
щает особый порядок судебно-
го разбирательства и назначает 
рассмотрение дела в общем по-
рядке». На протяжении рассле-
дования дела Ройтбург не при-
знавал своей вины ни по одному 
эпизоду обвинения, утверждая, 
что хищения денежных средств 
он не совершал. Эту же пози-
цию осужденный занял и при 
ознакомлении с материалами 
уголовного дела, а согласился 
на особый порядок судебного 
разбирательства только после 
получения обвинительного за-
ключения и направления дела 
в суд. Судом первой инстанции 
был нарушен процессуальный 
порядок рассмотрения дела в 
порядке особого судопроизвод-
ства. Ходатайство на особый по-
рядок может заявляться  лишь 
на стадии предварительного 
следствия или же на этапе озна-
комления с материалами дела. 
Таким образом, облсуд пришел 

к выводу, что оснований для 
рассмотрения дела в особом по-
рядке не было. «Судом первой 
инстанции существенным об-
разом были нарушены требова-
ния уголовно-процессуального 
законодательства, не соблюдена 
процедура судопроизводства, 
что повлияло на вынесение 
законного, обоснованного и 
справедливого приговора», - 
говорится в определении Са-
марского областного суда.

Кроме того, остался неясен 
вопрос квалификации преступ-
ных деяний фигуранта и воз-
можности применения к нему 
статьи «Мошенничество в сфе-
ре кредитования». На данный 
вопрос можно получить ответ 
лишь при исследовании дока-
зательств в судебном заседа-
нии. В итоге приговор Дану 
Ройтбургу был отменен, дело 
направлено на новое рассмо-
трение. Мера пресечения под-
судимому - подписка о невыез-
де - осталась прежней. 

5
лет условно
- такое наказание 
Центральный 
районный суд 
назначил Дану 
Ройтбургу

Октябрьский районный суд 
выходит на этап прений по 
уголовному делу председате-
ля правления ТСЖ «Проспект» 
(проспект Ленина, 1) Владими-
ра Фатеева, которому вменена 
растрата на сумму 10 тыс. руб. 
Защита рассчитывает на то, 
что в судебных прениях сто-
рона обвинения откажется от 
претензий к фигуранту, кото-
рый возместил ущерб из своей 
зарплаты еще до возбуждения 
уголовного дела.

Как следует из материалов 
дела, 58-летнему Владимиру 
Фатееву в вину вменены не-
сколько эпизодов злоупотре-
бления полномочиями и рас-
трата на 10 тыс. руб. (по этому 
эпизоду подельницей предсе-
дателя правления ТСЖ «Про-
спект» выступает его главный 
бухгалтер Татьяна Морозова). 
Следствие посчитало, что г-н 
Фатеев будто бы нецелевым 
образом потратил на нужды 

ТСЖ денежные средства, по-
лученные в результате коррек-
тировки оплаты за отопление 
в 2007-2008 годах и по целе-
вой программе капитального 
ремонта.

Как сообщила «СО» адвокат 
Фатеева Оксана Томилина, она 
рассчитывает на то, что во вре-
мя судебных прений, которые, 
предположительно, пройдут 
уже на этой неделе, прокура-
тура откажется от обвинений 
в адрес Фатеева. «Если бы речь 
шла о какой-то космической 
сумме ущерба - а тут 10 тыс. 
рублей, это просто смешно. 
Несомненно, бывают случаи в 
секторе ЖКХ, когда воровство 
осуществляется миллионами и 
десятками миллионов рублей, 
но это не тот случай. «Огром-
ная» сумма ущерба, которую 
вменяют моему клиенту, - это 
сумма назначенного ему ми-
ровым судом штрафа, которую 
он заплатил из средств ТСЖ с 
последующим удержанием из 
его же заработной платы. На 
момент возбуждения уголов-

ного дела эта сумма уже вер-
нулась в бюджет ТСЖ, так что 
этот ущерб мифический. Все 
свидетели, допрошенные в 
судебном заседании, давали 
показания в пользу Фатеева. 
Его работа характеризовалась 
ими только как хорошая», - го-
ворит г-жа Томилина. По ее 
словам, в деле есть ходатай-
ство за подписью члена ТСЖ 
«Проспект» Валерия Старкова, 
в котором говорится о том, 
что решения об обращении в 
правоохранительные органы 
с заявлением о причинении 
Фатеевым какого-либо ущер-
ба не принималось ни на за-
седании правления, ни на об-
щем собрании собственников. 
«Ущерба для ТСЖ или для его 
отдельных членов действия-
ми Фатеева не причинено. Ни 
один из членов ТСЖ или соб-
ственник (наниматель) жи-
лья потерпевшим по данному 
уголовному делу не признан, 
и желания стать таковым не 
заявлял», - пишет в своем хо-
датайстве Старков. 

скоро пройдут прения

Уголовное дело председателя ТСЖ «Проспект» вышло на финишную прямую

процесс

Прессуют Фатеева

НАТАЛЬЯ ЭЛЬДАРОВА
Свидетели  
по делу 
Владимира 
Фатеева говорили 
на суде  
об отсутствии 
ущерба и давали 
показания  
в его пользу

10 
тысяч рублей 

- такая сумма 
ущерба 
фигурирует 
в обвинении 
председателя 
правления ТСЖ 
«Проспект» 
Владимира 
Фатеева

НАТАЛЬЯ ЭЛЬДАРОВА

оснований для особого порядка не было

Облсуд отменил мягкий приговор фигуранту уголовного дела о мошенничестве на 22 млн рублей

апелляция

Ройтбурга не простили

Областной суд 
посчитал, что суд 
первой инстанции 
нарушил 
требования УПК 
РФ, следствием 
чего стало 
несоблюдение 
процедуры 
судопроизводства
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Возбуждено уголовное дело 
по факту продажи земельного 
участка в исторической части 
Сызрани по заниженной цене. 
Прокуратура города провела 
проверку исполнения требова-
ний земельного законодатель-
ства и законодательства о му-
ниципальной собственности. 
Было установлено, что в сен-
тябре 2014 года администра-
ция Сызрани (ее возглавляет 
бывший директор ОАО «Сыз-
ранский НПЗ» Николай Лядин) 
без проведения публичных тор-
гов предоставила гражданину 
расположенный у речного пор-
та земельный участок площа-
дью более 76 соток, с видом 
разрешенного использования 

«под размещение площадки 
для практического обучения 
водителей». Согласно договору 

купли-продажи, заключенному 
руководителем комитета иму-
щественных отношений адми-
нистрации города, цена объекта 
недвижимости составила чуть 
более 1 млн руб.

Надзорный орган иниции-
ровал проведение повторной 
оценки рыночной стоимости 
земельного участка, к которой 
была привлечена независимая 
организация. Согласно заклю-
чению специалиста, первона-
чальная оценка, осуществлен-
ная ООО «Росоценка», была 
проведена с нарушением фе-
деральных стандартов. Фак-
тически рыночная стоимость 
недвижимости превышает 9 
млн руб. По итогам проку-
рорской проверки возбужде-
но уголовное дело по статье 
«Халатность».

Завтра будет оглашен приго-
вор уроженцу Ульяновской обла-
сти Дмитрию Левину, покушав-
шемуся на жизнь тольяттинца 
Олега Загузова. В день покуше-
ния, 29 октября 2013 года, ма-
шина киллеров была обстреляна 
неизвестными лицами из авто-
матов рядом со спорткомплексом 
«Олимп» в Новом городе Тольят-
ти. Левин, который должен был 
застрелить Загузова, был ранен, 
ему позднее ампутировали ногу. 
Бывший с ним в машине Сергей 
Петров погиб на месте. Третий 
подельник Петрова и Левина - 
Алексей Шкаев - был задержан 
спустя несколько дней. В версии 
следствия, все трое ульяновских 

киллеров входили в преступную 
группу тольяттинца Сергея Агее-
ва, члена ОПГ Сергея Неверова 
(Невер). Группа должна была 
совершить убийство бывших 
соратников Неверова - кроме 
Загузова, это еще совладелец 
ООО «Чистые пруды» Александр 
Петровский. Приговор Алексею 
Шкаеву был оглашен 7 ноября. 
Ему было назначено наказание 
в виде 10 лет колонии строгого 
режима. Прения по делу Дми-
трия Левина прошли на про-
шлой неделе - прокуратура за-
просила для него наказание в 
виде 9 лет лишения свободы. 
Обоих киллеров судят особым 
порядком, так как они сотруд-
ничали со следствием; они на-
ходятся под государственной 
защитой.

Около 600 граммов различ-
ных видов наркотических ве-
ществ изъято наркополицей-
скими в рамках проведения 
оперативно-розыскных меро-
приятий. Задержан сбытчик - 
40-летний житель Самары, ко-
торый продавал запрещенные 
вещества посредством органи-
зации тайников-закладок. Ра-
нее задержанный уже получал 
условный срок за хранение нар-
котиков. Дилер был задержан 
сотрудниками наркополиции 
на лестничной клетке одного 
из домов на улице Советской 
Армии. При личном досмотре 
у него был обнаружен и изъят 
героин массой 198 граммов. 
Задержанный показал место 
хранения наркотиков. В кладо-
вой на подземной парковке, ис-
пользовавшейся для хранения и 

расфасовки товара, наркополи-
цейские изъяли 244,96 грамма 
героина, смесь наркотических 
средств (гашиш, JWH-018 и JWH-
250) общей массой 50,45 грам-
ма, РВ 22-F массой 48,56 грам-
ма, метоксетамин массой 34,81 
грамма и марихуану массой 1,94 
грамма. Часть наркотических 
средств уже была расфасована 
в пакеты из-под яблочного сока 
и приготовлена к сбыту через 
закладки. Там же были изъяты 
6 мобильных телефонов с SIM-
картами различных сотовых 
операторов, зарегистрирован-
ными на третьих лиц, и 11 бан-
ковских карт для перечисления 
денег за наркотики.

В Самаре ограблен бизнес-
мен. Как сообщил «СО» осве-
домленный источник в право- 
охранительных органах, поздно 
вечером 10 ноября неизвестное 
лицо рядом с баром «Пивная 
Крюгера» напало на директо-
ра ООО «Гермес», 44-летнего 
Андрея Смолева. Бар находит-
ся в доме №135а на улице Таш-
кентской, недалеко от места 
жительства потерпевшего. У биз-
несмена, который находился в 
состоянии легкого алкогольного 

опьянения, отобрали золотую 
цепочку с крестиком, золотое 
кольцо с бриллиантом и налич-
ность в сумме 30 тыс. руб. При-
меты налетчика не установлены. 
Возбуждено уголовное дело по 
части 2 статьи 161 УК РФ (гра-
беж с применением насилия). 
Санкция статьи -  до 7 лет коло-
нии. По данным spark.interfax.
ru, ООО «Гермес» зарегистри-
ровано в 2006 году по адресу: 
Самара, проспект Металлургов, 
96. Основной вид деятельности 
- оптовая торговля строймате-
риалами. Директор и учреди-
тель - Андрей Смолев. 

грабеж

Отобрали «золото-брильянты»

НАТАЛЬЯ ЭЛЬДАРОВА

НАТАЛЬЯ ЭЛЬДАРОВА

наркотрафик

Фасовал  
на парковке

надзор

приговор

Команда Лядина продала часть Сызрани за бесценок

Левину назовут срок

НАТАЛЬЯ ЭЛЬДАРОВА

угон

Анкудимова чуть
не обездвижили

Полиция Автозаводского района Тольятти 
возбудила уголовное дело по факту покушения 
на кражу автомобиля. По информации «СО», 
на рассвете 11 ноября 49-летний житель села 
Подстепки Ставропольского района Игорь Моз-
ганов пытался похитить от дома №40 на ули-
це Революционной автомобиль Chevrolet Niva 
2014 года выпуска. Владельцем машины явля-
ется 27-летний заместитель председателя ЖК 
«Родной простор» Александр Анкудимов. Г-н 
Мозганов не смог довести преступный умысел 
до конца, так как был задержан сотрудниками 
патрульно-постовой службы. Возбуждено уго-
ловное дело по части 3 статьи 30, части 3 ста-
тьи 158 УК РФ (покушение на кражу в крупном 
размере). Санкция статьи - лишение свободы 
на срок до 6 лет. В материалах уголовного дела 
задержанный обозначен как директор некоего 
ООО «Агентство недвижимости», однако иден-
тифицировать данную фирму на момент сдачи 
номера «СО» не удалось.

Новенькую 
Chevrolet Niva 
пытались угнать  
от дома №40 
на улице 
Революционной  
в Тольятти

Нападение 
было 
совершено  
в поселке Крутые 
Ключи на 24-м 
километре 
Московского 
шоссе

налет

Горскин лишился 
миллиона

В Красноглинском районе Самары похище-
на крупная сумма денег. Вечером 9 ноября в 
полицию поступило сообщение о том, что не-
известный гражданин рядом с домом №17 на 
улице Жалнина на 24-м километре Московско-
го шоссе напал на автомобиль Hyundai Solaris, 
за рулем которого находился житель поселка 
Крутые Ключи, 26-летний Евгений Горскин, 
водитель ИП «Веснина». Налетчик применил к 
молодому человеку физическое насилие и похи-
тил из багажника автомобиля сумку, в которой 
была наличность в сумме 1 млн руб. Приметы 
преступника не установлены. Не исключено, 
что он действовал по наводке. По факту воз-
буждено уголовное дело по части 3 статьи 161 
УК РФ (грабеж в особо крупном размере). Если 
личность грабителя установят, ему грозит ли-
шение свободы на срок от 6 до 12 лет со штра-
фом в размере 1 млн руб.

НАТАЛЬЯ ЭЛЬДАРОВА

НАТАЛЬЯ ЭЛЬДАРОВА

Планировалось, что Дмитрий 
Левин застрелит Олега Загузова  
из пистолета ТТ, но в итоге он сам получил 
очередь из автомата по ногам

Правоохранители разберутся  
с дисконтированием чиновниками 
Николая Лядина земли в историческом 
центре Сызрани

Часть закладок в пакетах из-под 
яблочного сока уже была приготовлена 
к сбыту

НАТАЛЬЯ ЭЛЬДАРОВА

Управлением ФСБ России по Самарской области пресечено нарушение 
миграционного законодательства. При осуществлении оперативно-
служебной деятельности по выявлению лиц, незаконно прибывающих 
на территорию РФ, была получена информация о том, что жительница 
Новокуйбышевска, 49-летняя Марина Голец, осуществляет незакон-
ную постановку иностранных граждан на миграционный учет в своей 
квартире. Всего г-жа Голец организовала незаконное пребывание на 
территории РФ восьми граждан Республики Узбекистан. Иностранцы 
по прибытии в Новокуйбышевск не оформляли постановку на ми-
грационный учет в установленном законом порядке, а обращались к 
Голец, которая за денежное вознаграждение в размере 1-1,5 тыс. руб. 
фиктивно регистрировала их в принадлежащем ей жилом помещении, 
зная, что фактически проживать по данному адресу они не будут. На 
основании материалов управления было возбуждено уголовное дело 
по статье «Фиктивная постановка на учет иностранного гражданина 
или лица без гражданства по месту пребывания в жилом помещении в 
РФ». Решением мирового судьи Голец признана виновной в соверше-
нии данного преступления, ей назначено наказание в виде штрафа в 
размере 54 тыс. руб. Приговор вступил в законную силу.

Взялись за Голец

НАТАЛЬЯ ЭЛЬДАРОВА
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Сборная команда Самарской 
области, в состав которой вхо-
дили спортсмены из Тольятти 
и Жигулевска, успешно высту-
пила на чемпионате и первен-
стве России по косики карате. 
Комплекты наград разыграли 
300 спортсменов страны. 

Президент Федерации коси-
ки карате и спортивного союза 
стилевого карате Самарской 
области Виктор Никонов отме-
тил, что все представители ко-
манды вернулись с медалями, 
а некоторые даже с двумя или 
тремя. «Ребята участвовали в 
различных соревновательных 
дисциплинах, не только проя-
вив себя грамотными поедин-

щиками, но и показав отличное 
знание технических аспектов 
стиля в разделах «ката» и «ката-
бункай», – подчеркнул он. – Хо-
чется отметить команду трене-
ров Дмитрия Петрова, Дмитрия 
Николаева, Константина Яку-
шевского, которая в категории 
мужчин в разделе «ката-бункай 

– самооборона против несколь-
ких противников» завоевала 
первое место». Обладателем 
кубка абсолютного победите-
ля соревнований среди мужчин 
стал Якушевский, завоевавший 
две золотые медали, а среди 
юниоров – Григорий Рогалин, 
добывший две золотые и одну 
серебряную медали.

Всего на счету сборной Самар-
ской области 22 медали разных 
достоинств, из них  тольяттин-
цы завоевали 10 золотых, три 
серебряные и две бронзовые, 
а жигулевцы - одну золотую, 
четыре серебряные, две брон-
зовые. По итогам общего ме-
дального зачета сборная ПФО 
заняла второе место, немного 
уступив сборной Центрального 
федерального округа.

Спортсмены СДЮСШОР №4 
«Ринг» из Безенчука успешно 
выступили в городе Октябрь-
ский Республики Башкортостан 
на XI Всероссийском турнире, 
посвященном памяти Тимура 
Габдуллина. В своих весовых 
категориях отличились Алексей 
Горелов и Александр Бочкарев, 
завоевавшие «серебро» и «брон-
зу» соответственно. Девочки-
боксеры также не остались на 
ринге в стороне и вернулись с 
медалями из Анапы, где проходи-
ли всероссийские соревнования 
по боксу «Олимпийские надеж-
ды» среди девушек 15-16 лет. В 
соревнованиях приняли участие 
162 сильнейшие российские 
спортсменки. Самарскую об-

ласть представляли Мария Ухина 
и Вера Копейкина. В весовой 
категории 54 кг Ухина уступила 
в полуфинале четырехкратной 
победительнице первенства 
России и победительнице пер-
венства Европы Анастасии Ар-
тамоновой из Воронежа. Став 
бронзовым призером, Ухина 
вошла в состав сборной команды 
Российской Федерации по боксу 
(девушки).

ИРИНА ВИРГО

бокс

Медаленосный «Ринг»
косики карате

Выступили дружной командой

ИРИНА ВИРГО

спортивная гимнастика

Медали на всех уровнях

Сызранец Николай Ковинов стал бронзовым 
призером международного турнира по спортив-
ной гимнастике CSÁNYI KUPA 2014, прошедшего 
в Будапеште. Воспитанник СДЮСШОР №2 Ни-
колай Ковинов стал третьим в упражнениях на 
кольцах. После Венгрии сызранец отправился в 
Пензу, где присоединился к команде Самарской 
области для выступления на всероссийских со-
ревнованиях «Надежды России». В этом турни-
ре принимали участие около 100 гимнастов из 
34 городов страны. Николай Ковинов, Андрей 
Маколов, Артем Ермиличев, Михаил Худченко 
и Алексей Чернышев, представлявшие Самар-
скую область в командном первенстве, стали 
его победителями. Также губернские гимна-
сты завоевали награды в отдельных видах. Ни-
кита Симонов стал вторым на кольцах, а Денис  
Кулебякин - в упражнениях на брусьях. Андрей 
Маколов выиграл многоборье, вольные упражне-
ниях и прыжок, трижды стал вторым - в упраж-
нениях на коне, на кольцах и на перекладине. 
Михаил Худченко первенствовал на кольцах, 
занял второе место в вольных упражнениях и 
третье - в упражнениях на брусьях. Среди перво-
разрядников в многоборье он стал вторым.

Во всех видах 
программы 
губернские 
гимнасты 
набрали 622,631 
балла, обойдя 
соперников 
Татарстана и 
Пензенской 
области
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награда

Победила в номинации 
«Юниорка года»

В Москве Федерация фехтования России про-
вела церемонию награждения спортсменов и тре-
неров за успехи, достигнутые в 2014 году. Лучших 
мастеров клинка и их наставников определяли в 
10 номинациях. Самарская шпажистка Виолетта 
Храпина была отмечена в номинации «Юниорка 
года». Награде предшествовали ее достижения 
в этом сезоне. Подопечная Валерия Захаревича 
трижды отличилась в командных первенствах - 
чемпионате мира среди юниоров (первое место), 
чемпионате России (третье место) и первенстве 
России (второе место). В финале Спартакиады 
молодежи РФ она стала бронзовым призером в 
личном зачете. 

Захаревич признался, что такое событие в его 
тренерской карьере произошло впервые, и отме-
тил, что сестры Храпины в этом сезоне сменили 
возрастную категорию. «Виолетта и Даниела пе-
решли в молодежную сборную страны, их юни-
орство на этом заканчивается. Также они числят-
ся уже и в списках взрослой сборной. У нас есть 
огромное желание принять участие в Олимпий-
ских играх 2016 года», - говорит наставник.

Фехтовальщица 
Виолетта 
Храпина 
признана лучшей 
спортсменкой 
среди юниоров 
2014 года
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Победа в завершающем матче 2014 года позволила «Крыльям Советов» 
укрепиться на четвертом месте турнирной таблицы команд первого ди-
визиона. Самарские футболисты в рамках 21-го тура ФНЛ встречались 
на выезде с «Тюменью». Сергей Корниленко на 52-й минуте после пода-
чи Георгия Габулова со штрафного забил гол, который стал единствен-
ным в этой игре и решил ее исход. Набрав 38 очков, команда Франка 
Веркаутерена ушла на перерыв в чемпионате, замыкая четверку силь-
нейших. Впереди нее - «Анжи», «Томь» и «Тосно».

Закрепились в четверке


