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Т
ри сотни компа-
ний, названия 
которых редко 
кому-то что-то 
говорят, три года 
работы без убыт-
ков при непре-
рывном росте 

оборотов, десятки видов деятельности 
в ОКВЕД от выращивания зерновых до 
торговли сантехникой — это лучшие 
компании среднего бизнеса Самар-
ской области. Они не показывают 
внушающих невольное почтение 
оборотов, но им удается за три года 
взлететь с 5 млн рублей выручки до 
350 млн с недоступной для миллиарде-
ров головокружительной динамикой в 
тысячи процентов. 

Ровно половина самарских 
компаний из 300 лучших расположи-
лись в группе с выручкой от 200 до 
400 млн рублей. Однако уже три 
десятка из них от «Золотой тысячи» 
отделяют меньше 200 недостающих 
миллионов. Конечно, они заслужива-
ют внимания, и имена их владельцев 
стоит запомнить. «Дело» представляет 
11-й ежегодный рейтинг лучших 
компаний среднего бизнеса «Золотая 
середина». 

ГК «ИНИКОМ»
Группа от 800 млн до 1 млрд руб.

Место в группе: 1
Динамика: 135%
Выручка в 2018 году 972 млн руб.
ГК «Иником» Андрея Агафонова и 
Александра Зеленова 25 лет назад 
начиналась с оптовых поставок 
отделочных и строительных материа-
лов в розничные торговые точки. 

Предполагали ли основатели 
«Иникома» тогда, в 1994 году, что 
малярные краски и строительный 
скотч смогут приносить без малого 
миллиард годового оборота? Вполне 
возможно. В 1997 году компания 
переехала в собственный офис, на 
следующий год обзавелась автопар-
ком из пяти грузовиков. В начале 
2000-х были открыты филиал в 
Тольятти и представительство в 
Башкирии. В кризисном 2008 году ГК 
«Иником» приобрела офисно-
складские площади, которые функцио-
нируют и по сей день. Спустя год к 
ним была подведена выделенная ж/д 
ветка, что позволило начать тесное 
сотрудничество с Ульяновском. Эти и 
многие другие сопутствующие 
факторы помогли «Иникому» не 
погрязнуть в кризисном болоте. В 
малых объемах компания осваивала 
рынок госзаказов. За четыре послед-
них года общая сумма контрактов с 
госструктурами насчитывает 7,5 млн 
рублей. Самым крупным заказчиком в 
2016 году стал завод «Прогресс» 
(6 млн рублей). 

Сегодня компания позиционирует 
себя как оптового поставщика 
изделий для ремонта с низкими 
ценами. «У нас есть все: лакокрасоч-
ные материалы, утеплители, сухие 
смеси, ручной и электроинструмент, 
сантехническое оборудование, 
садовый инвентарь», — гласит сайт 

компании. По информации 
«Иникома», на высокую динамику 
роста оборотов компания была просто 
обречена открытием новых востребо-
ванных рынком направлений. 
«Потолочные системы Armstrong, 
кровельные системы, напольные 
покрытия. Клиентская база ГК 
«Иником» насчитывает более 4000 
фирм и организаций в стране. 
Постоянными клиентами являются 
1500 организаций», — утверждают в 
компании. 

ГК «Иником» располагает филиа-
лами в Тольятти, Ульяновске и 
Оренбурге. Региональные представи-
тели «Иникома» разбросаны по ПФО. 
Кроме того, по неофициальной 
информации, в ближайший год ГК 
«Иником» планирует расширение 
филиальной сети. 

«НаДо»
Группа от 800 млн до 1 млрд руб.

Место в группе: 2
Динамика: 135%
Выручка в 2018 году 955 млн руб.
«У нас все хорошо, не надо о нас 
рассказывать», — передала через 
секретаря корреспонденту «Дела» 
Наталия Синицына, глава отраднен-
ской компании «НаДо». Однако, по 
мнению редакции, рассказать об 
одной из крупнейших частных 
компаний среднего бизнеса 
Самарской области все-таки надо. 

Карьеру бизнесвумен Наталия 
Синицына начала в 1999 году, открыв 
в родном городе Отрадном компанию 
по производству растительного масла 
«Феникс», которая просуществовала 
вплоть до 2006 года. Финансовых 
показателей фирма не раскрывала. В 
2004 году в Отрадном была зареги-
стрирована еще одна компания 
«НаДо». Там же расположились офис и 
производственные площади фирмы. 

Помимо Синицыной в управлении 
бизнесом принимает участие ее 
супруг Егор Синицын. Семейное дело 
Синицыны, по всей видимости, ведут 
по принципу «деньги любят тишину». 
«Они совершенно не публичные, — 
рассказывают о владельцах «НаДо» 

50% из 300 лучших компаний 
расположились в группе с 
выручкой от 200 до 400 млн руб.

Вверх
«Иникому» Андрея 
Агафонова осталось 
подняться 	
на 20 млн рублей 	
до миллиарда

Источник: vk.com
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представители отрадненских СМИ. — 
Фотографировать их нельзя, коммен-
тарии они не дают, на общегородских 
мероприятиях появляются крайне 
редко». 

В группу компаний, подконтроль-
ных Синицыным, помимо производ-
ственных входят три торговые 
организации: воронежская «Дельфи», 
отрадненские «Крошка До» и 
«Долина», а также туристическое 
агентство «Дилижанс». Основной 
генерирующей выручку компанией 
стала «НаДо». 

Эта фирма демонстрирует 
внушительные темпы роста. За три 
последних года компании удалось 
заработать 2,3 млрд рублей на 
переработке, заморозке, консервиро-
вании фруктов и орехов. В 2013 году 
фирма зарегистрировала одноимен-
ный товарный знак. «Запатентованное 
название было образовано путем 
сокращения двух слов — 
«Натуральные Добавки». Именно это 
понятие выражает основную суть и 
цель деятельности компании», — рас-
сказывает официальный сайт «НаДо». 
Стремительный рост оборотов фирмы 
последних лет отрадненские коллеги 
Наталии Синицыной объясняют 
открытием двух филиалов «НаДо» в 
Воронеже и Санкт-Петербурге. 

ГК «Фармаполторг+»
Группа от 800 млн до 1 млрд руб.

Место в группе: 4
Динамика: 110%
Выручка в 2018 году 821 млн руб.
Являясь сбытовым подразделением 
расположенного в провинциальном 
Чапаевске производственного 
фармацевтического холдинга, 
«Фармаполторг+» под бессменным 
руководством соучредителя компании 
(40%) Михаила Бондаренко за 
минувший год увеличила свою 
выручку на 17%, что помогло компа-
нии занять 30-ю позицию среди 
трехсот лучших компаний среднего 
бизнеса Самарской области в общем 
рейтинге. Оставшаяся часть компании 
принадлежит Петру Приезжеву и 
Сергею Кудрявцеву.

«На фармацевтическом рынке мы 
работаем с 1994 года. Затем стало 
меняться законодательство, появилось 
требование — получение отдельной 
лицензии на оптовую деятельность, 
для этой цели и было учреждено в 
2003 году предприятие 

«Фармаполторг+», — рассказывает в 
беседе с «Делом» Бондаренко. — Все 
эти годы предприятие развивалось 
динамично, формировалась матери-
альная база (фармацевтический 
склад, офис, транспорт, техническое 
обеспечение и многое другое), 
нарабатывались оборотные средства, 
разработаны стандарты для сотрудни-
ков, позволяющие минимизировать 
риски, обучен коллектив, внедрена 
форма финансового стимулирования».

Основой своего успеха 
Бондаренко считает репутацию 
предприятия. «Время непростое, 
общая обеспокоенность возможными 
финансовыми потерями, отсюда и 
требования банковских гарантий, 
договоров поручительства и задей-
ствование других страхующих 
механизмов. За весь период работы на 
фармацевтическом рынке у нас нет 
истории невыполнения своих обяза-
тельств, не один раз приходилось 

брать миллионные затраты на себя 
для сохранения репутации и отноше-
ний с партнерами. Страхующие 
механизмы, о которых я говорил 
выше, по отношению к нам не 
применялись никогда. Вами отмечены 
результаты 2018 года. Но это ежегод-
ный накопительный эффект», — 
утверждает Бондаренко. В 2019 году 
руководство компании вынуждено 
инвестировать в подготовку к работе в 
условиях маркировки медикаментов, 
которая должна быть внедрена с 
01.01.2020 года. «Меняется программ-
ное обеспечение, приобретается 
оборудование. Вы спрашиваете о 
перспективах, если коротко: хотелось 
бы сохранить свои позиции на 
фармрынке, отношения с партнерами 
и стабильность внутри коллекти-
ва», — вздыхает Михаил Бондаренко.

«СЗЖИ»
Группа от 800 млн до 1 млрд руб.

Место в группе: 5
Динамика: 109%
Выручка в 2018 году 975 млн руб.
«Это не тот вопрос, по которому я 
могу беспокоить руководителя», — се-
кретарь Николая Клюшенкова 
надежно охраняет покой директора от 
вопросов о перспективах развития 
вверенной ему компании. Созданный 
на базе Куйбышевского завода 
железобетонных конструкций, 
основанного в 1981 году, «СЗЖИ» 
Александра Агуреева является одним 

млрд руб. 
совокупный оборот 	
участников первой 
группы топ-300

>25
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300лучших компаний 
среднего бизнеса самарской оБласти

Рейтинг 300 луч-
ших компаний 
среднего биз-
неса Самарской 

области сформирован на 
основе анализа отчет­
ности предприятий  
за 2016-2018 годы.

Данные по компаниям,  
зарегистрированным  
в форме ОАО, ООО, ЗАО, 
ПАО, взяты из информа­
ционной системы  
«Спарк-Интерфакс».

В общий список участни­
ков рейтинга лучших 
компаний были включе­
ны только прибыльные в 
течение последних трех 
лет организации с выруч­
кой в 2018 году от 50 млн 
до 1 млрд рублей, демон­
стрировавшие ежегодный 
рост выручки в период с 
2016 по 2018 год. Участ-
ники списка были ран-
жированы по среднему 
темпу роста выручки 
в период с 2016 по 
2018 год. Первые триста 
самых динамичных ком­
паний и вошли в общий 
рейтинг топ-300.

Кроме общего рейтинга 
участники топ-300 были 
разделены в зависимости 
от выручки в 2018 году на 
следующие группы:

1) компании с выручкой 
800 млн - 1 млрд рублей;

2) компании с выручкой 
600-800 млн рублей;

3) компании с выручкой 
400-600 млн рублей;

4) компании с выручкой 
200-400 млн рублей.

В каждой группе проведе­
но ранжирование участ­
ников по среднему темпу 
роста выручки в период 
с 2016 по 2018 год, в 
результате чего каждой 
компании было также 
присвоено место в своей 
группе.
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Компания Место­
нахождение Руководитель

Выручка, млн руб. Темп роста, % Средний 
темп  

роста, %2016 2017 2018 2017/ 
2016

2018/ 
2017

Компании с выручкой от 800 млн до 1 млрд руб.

1 6  ГК «Иником» Самара Анатолий Носов 693 707 972 102 138 135

2 8  «Надо» Отрадный Наталия Синицына 646 677 955 105 141 135

3 10  «Формула Шин» Кинель Альберт Абсалямов 497 620 952 125 154 123

4 30  «Фармаполторг+» Чапаевск Михаил Бондаренко 647 696 821 108 118 110

5 5  «Сзжи» Самара Николай Клюшенков 833 862 975 103 113 109

6 4  «Кск г. Отрадного» Отрадный Роман Платонов 725 808 976 111 121 108

7 32  «Стройсервис» Самара Юрий Прилебский 297 472 805 159 171 108

8 23  «Св Бункер Плюс» Самара Данила Филин 594 692 867 117 125 107

9 9  «Метрология И Автоматизация» Самара Сергей Бирюк 643 758 953 118 126 106

10 27  «Тзск» Тольятти Валерий Шиянов 526 643 825 122 128 105

11 22  «Сав» Самара Дмитрий Гуриненко 571 691 869 121 126 104

12 29  «Аура» Тольятти Дмитрий Ярилин 633 713 824 113 116 103

13 24  «Самаратрансавто-2000» Самара Ольга Самойлова 448 614 853 137 139 102

14 7  «Монт Самара» Самара Айсылу Лыхкун 663 795 961 120 121 101

15 12  «Рубин» Самара Владимир Кузьмин 835 898 946 108 105 98

16 1  «Элкон» Самара Леонид Жуков 566 771 998 136 129 95

17 20  «Лука» Самара Олег Кисаев 706 815 876 115 107 93

18 25  «Петролеум Маркет» Сызрань Вероника Лёгиньких 352 585 851 166 145 88

19 31  «Поволжье-Авто» Самара Валерий Володин 475 668 805 141 120 86

20 21  «Саф Юг» Самара Александр Киреев 429 663 874 154 132 85

21 14  «Сэм» Ново­
куйбышевск

Сергей Дементьев 684 864 918 126 106 84

22 2  «Тнпс» Тольятти Валентин Корнилов 732 939 994 128 106 83

23 11 ПП «Нефтькомплект» Самара Антон Корпачев 263 561 950 213 169 79

24 28  «Са Премиум» Самара Марсель Гиниятуллин 435 700 824 161 118 73

25 26  «Комтраст-Авто» Тольятти Сергей Русаков 362 688 849 190 123 65

26 3  «Вип-Стройсервис» Самара Павел Лебедев 477 887 981 186 111 59

27 16  «Радиал-С» Самара Константин Селин 5 98 903 1994 924 46

28 13  «Сэд» Сызрань Елена Муртазаева 384 902 941 235 104 44

29 17  «Битум Поволжья» Сызрань Юрий Зейц 54 335 901 617 269 44

30 15  «Лидер-Тюнинг» Сызрань Валерий Гуськов 150 592 905 395 153 39

31 18  «Самараалкопром» Самара Алексей Денисов 140 584 898 418 154 37

32 19  «Амол» Самара Юрий Старостин 10 495 878 4928 177 4

Компании с выручкой от 600 млн до 800 млн руб.

1 47  «Сев-Транс» Самара Сергей Васякин 50 79 736 158 934 592

2 64  «Бин-Персонал» с. Красный 
Яр

Ваагн Налбандян 85 135 647 159 480 302

3 54  «Горизонт» Тольятти Тамара Михеева 129 204 709 158 348 220

4 69  «Реактор Плюс» Тольятти Виктор Бушуев 166 238 636 143 267 186

5 57  «Титан» Самара Валентин Кругляков 203 286 693 140 242 173

6 58  «Самарские Автомобили-М Север» Самара Владислав Новиков 245 324 690 132 213 161

7 73  «Парфеновское» с. Парфе­
новка

Сергей Корнилов 332 377 622 114 165 145

8 34  «Компонент М» Самара Дмитрий Громыко 419 491 796 117 162 138

9 63  «Геолад-Стп» Самара Павел Филипович 393 441 652 112 148 132

10 61  «Вэк» Самара Сергей Баландин 293 391 674 134 172 129

11 52  «Самара-Транзит» Самара Андрей Кузьмин 539 554 710 103 128 125

12 76  «Слон-Авто» Тольятти Иван Губанов 421 476 609 113 128 113

13 74 ПК «Продмаш» Самара Игорь Наумов 484 519 621 107 120 112

14 51  «Северная Земля» Самара Дмитрий Морев 575 613 713 107 116 109

15 77  «Спика» Самара Павел Маркевич 343 439 607 128 138 108

16 67  «Сервис Ключ» Самара Наталия Филиппова 553 577 641 104 111 107

17 44  «Ингредиенты Поволжья» Самара Михаил Аксенов 680 689 742 101 108 106
Источник – «Спарк-Интерфакс»

Партнер спецпроекта
ekovoz.ru
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Горькое  
лекарство
Компания Михаила 
Бондаренко 	
в Чапаевске 	
продает фармпре-
параты на 821 млн 
рублей в год

из бесспорных 
лидеров в рейтин-
ге «Дела» и уже 
несколько лет 
подряд показыва-
ет высокие темпы 
роста — за три 
последних года 
этот показатель составил 109%.

Среди клиентов завода можно 
встретить гигантов гражданского, 
промышленного, железнодорожного и 
автодорожного строительства, 
крупные предприятия энергетической 
отрасли, которые расположены по 
всей территории России. Предприятие 
работает и на рынке госконтрактов. 
Результаты нельзя назвать впечатляю-
щими, тем не менее за три года завод 
заключил контрактов на 112 млн 
рублей. Основным фактором 40%-
ного роста объемов производства 
последних лет стала прошедшая на 
заводе модернизация, на которую 
владельцы завода потратили около 
100 млн рублей и пять последних лет. 

ГК «Сев-Транс»
Группа от 600 млн до 800 млн руб.

Место в группе: 1
Динамика: 592%
Выручка в 2018 году 736 млн руб.
«Фирма «Сев-Транс» была основана в 
мае 2016 года, — рассказывает «Делу» 
учредитель и бессменный руководи-
тель «Сев-Транса» Сергей Васякин. — 
Мы стараемся наращивать свою 
производственную базу, с каждым 
годом расширяемся, набираем 
персонал».

В 2018 году выручка «Сев-Транса» 
взлетела с 78 до 735 млн рублей, что 
составило 842% динамики. Динамика 
чистой прибыли — 934%, хотя и это 
позволило извлечь лишь 4 млн рублей.

Сегодня компания «Сев-Транс» 
оказывает услуги в сфере перевозок, 
хранения и продажи нефтепродуктов. 
В собственности компании нефтебаза 
и автопарк. Основной пласт работы 
направлен на Самарскую область, но 
охватывает еще и Новый Уренгой, 
Ямало-Ненецкий автономный округ, 
Москву. «Основные наши партнеры — 

это сельхозпроизводители и дорожно-
транспортные структуры. Для нас 2018 
год примечателен тем, что удалось 
найти крупного партнера, это помогло 
увеличить выручку. Хотелось бы, чтобы 
государство как-то поддерживало 
представителей среднего бизнеса. 
Работать в нашей сфере достаточно 
тяжело. Нередко сталкивались с 
препятствием со стороны банков, 
блокировали счета. В целом же все 
хорошо, развиваемся, надеемся, что в 
будущем будет все еще лучше», — по-
лон оптимизма Сергей Васякин.

ГК «Бин-Персонал»
Группа от 600 млн до 800 млн руб.

Место в группе: 2
Динамика: 302%
Выручка в 2018 году 647 млн руб.
Основанный в 2016 году Ваагном 
Налбандяном «Бин-Персонал» — под-
разделение крупной самарской 
строительной компании СК «Бин» — 
расположился на 47-м месте общего 
рейтинга, а также стал бронзовым 
призером среди тех, кто заработал в 
2018 году от 600 до 800 млн рублей. 
Под руководством Ваагна Налбандяна 
фирма по подбору персонала смогла в 
общей сложности заработать за три 
года 867 млн руб. 2018 год оказался 
для «Бин-Персонала» наиболее 
удачным. Компания увеличила свою 
выручку на без малого 380%. 

ГК «Эколос-Проектстрой»
Группа от 400 млн до 600 млн руб.

Место в группе: 1
Динамика: 1048%
Выручка в 2018 году 475 млн руб.
Компания «Эколос-Проектстрой», 
основанная в 2012 году, входит в 
группу компаний «Эколос» и зареги-
стрирована на ее директора Марию 
Медведеву. Основным видом деятель-
ности фирмы является разборка и 
снос зданий, а также производство 
оборудования и установок для 
фильтрования или очистки жидко-
стей. Самым крупным заказчиком 
компании в 2018 году выступила 
оренбургская фирма «ОЗОН», опера-
тор одного из профилакториев 
«Газпрома». Контракт составил 18 млн 
рублей. «ГК «Эколос» предлагает 
полный цикл услуг: предпроектное 
обследование, инжиниринг, разработ-
ка проектной документации, изготов-
ление установок и оборудования, 
строительство (или шефмонтаж), 
пусконаладку и сдачу объектов в 
эксплуатацию. Наряду с совершен-
ствованием традиционных сооруже-
ний и установок мы исследуем и 
применяем самые современные 
технические решения: мембранный 
биореактор (МБР), новые окислитель-
ные технологии (НОТ) — ферраты, 
фотохимическое окисление», — 
утверждают в компании.

«Реал»
Группа от 200 млн до 400 млн руб.

Место в группе: 1
Динамика: 1213%
Выручка в 2018 году 351 млн руб.
«Никаких комментариев», — заявил 
корреспонденту «Дела» сотрудник 
самарской компании «Реал». 
Организация была зарегистрирована 
Антоном Анохиным в 2016 году в 
Новокуйбышевске. Фирма торговала 
оптом строительными материалами и 
изделиями. В 2018 году произошел 
резкий скачок выручки — с 13 до 351 
млн рублей, на 2801% больше, чем в 
2017 году. Прибыль фирмы Антона 
Анохина составила 52 млн рублей, но 
это не спасло ее от перспективы 
ликвидации, процесс которой она 
сейчас переживает. 

- Анастасия Мурасина
«Нередко сталкиваемся  
с препятствиями  
со стороны банков» 
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300лучших компаний 
среднего бизнеса самарской оБласти
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Компания Место­
нахождение Руководитель

Выручка, млн руб. Темп роста, % Средний 
темп  

роста, %2016 2017 2018 2017/ 
2016

2018/ 
2017

18 35  «Соло-Самара» Самара Александр Тишин 569 661 796 116 120 104

19 56  «Сам-По» Самара Александр Васякин 615 645 701 105 109 104

20 78  «Геоконтроль» Самара Антон Захаров 326 445 606 136 136 100

21 43  «Океан» Тольятти Максим Губарев 419 561 748 134 133 100

22 62  «Авторитет» Самара Дмитрий Поспелов 260 414 653 159 158 99

23 71  «Медлайнволга+» Самара Наталья Куцепалова 401 509 632 127 124 98

24 49  «Сдм» Самара Дмитрий Оренбургский 41 175 730 433 417 96

25 38 ТК «Сам-По» Самара Юрий Сафронов 658 733 771 111 105 94

26 68 УК «Солком» Самара Игорь Калашников 490 576 636 118 110 94

27 48  «Строительные Машины» Самара Вячеслав Извеков 264 457 733 173 160 93

28 39  «Гэмбл» Самара Сергей Спиваков 475 626 763 132 122 92

29 41  «Пластик» Сызрань Юрий Небритов 588 721 755 123 105 85

30 75  «Эхо-Н» Самара Алексей Хивинцев 486 590 610 121 103 85

31 36  «Эксперт Самара» Самара Леонид Воронько 485 682 787 141 115 82

32 42  «Гранд-Энергоресурс» Волжский р-н Александр Кузнецов 460 656 750 143 114 80

33 59  «Ангстрем» Тольятти Марина Харитонова 377 572 687 152 120 79

34 65  «Осг» Самара Максим Кагно 166 374 643 225 172 77

35 70  «Шинсервис-Тлт» Тольятти Артем Солганов 33 169 635 512 376 73

36 40  «Нетлайн» Самара Максим Бебнев 366 619 761 169 123 73

37 72 «Вцчм» Самара Валерий Кондаков 446 625 625 140 100 71

38 55  «Арагон» Самара Елена Гасилова 439 665 704 151 106 70

39 79  «Прайм Прайд» Самара Сергей Орлов 199 425 603 213 142 67

40 50  «Эмт» Самара Вячеслав Куми 305 578 715 190 124 65

41 60  «Сампо-Трейд» Самара Юрий Сафронов 150 444 677 296 152 51

42 66  «Нпп Куйбышевтелеком-
Метрология»

Самара Станислав Максимов 195 498 643 255 129 51

43 53  «Скала» Самара Сергей Землянский 126 439 710 348 162 46

44 37  «Классикъ» Кинель Денис Рылкин 146 584 776 401 133 33

45 33  «Промгазстрой» Самара Сергей Бондарь 97 609 799 629 131 21

46 46  «Союз» Самара Андрей Котляров 17 302 737 1814 244 13

47 45  «Гринко Тольятти» Тольятти Владимир Шевченко 41 490 738 1188 151 13

Компании с выручкой от 400 млн до 600 млн руб.

1 124  «Эколос-Проектстрой» Самара Мария Медведева 10 21 475 214 2238 1048

2 95  «Эмс Строй» Тольятти Владимир Сымаков 117 122 548 104 448 431

3 81  «Вэс» Самара Ирина Павлова 167 180 590 107 328 306

4 109  «Тап-Инвест-1» Ново­
куйбышевск

Владимир Багурин 146 173 514 119 296 249

5 93  «Вт-Энерго» Тольятти Сергей Савельев 153 194 562 127 290 228

6 138  «Регионстрой» Самара Галина Хальзова 189 193 433 102 224 219

7 150  «Смт» Тольятти Олег Шрамко 119 148 405 125 273 218

8 111  «Ориент-Моторс» Тольятти Алексей Сердюков 224 237 510 106 215 203

9 148  «Континент-Агро» Самара Сергей Кабанов 233 238 414 102 174 170

10 90  «Агропорт-Халяль» Самара Дамир Замальдинов 241 293 568 122 194 159

11 83  «Втормет Волга» Тольятти Владимир Зверев 316 352 585 111 166 149

12 99 «Поволжский Мясоптицекомбинат» Самара Георгий Бахов 312 346 541 111 156 141

13 144  «Втк» Самара Алексей Власов 191 245 422 129 172 134

14 115  «Мясоагропром» пос. Комсо­
мольский

Бадалов Айдын  
Фатулла Оглы

335 359 501 107 140 130

15 143  Пкф «Строймонтажкомплект» Самара Анатолий Левен 231 278 422 120 152 126

16 86  «Самараспортстрой» Самара Юрий Лаврентьев 83 194 575 235 296 126

17 120  «Пнп-Сервис» Самара Александр Гурьев 316 365 489 115 134 116

18 151  «Тантал» Тольятти Александр Нешумов 314 331 405 105 122 116

19 126   Нпк «Фильтр» Самара Рустем Мухаметзянов 331 367 470 111 128 116

20 103  «Скорпион» Безенчук Владимир Денисов 366 413 534 113 129 114
Источник – «Спарк-Интерфакс»

Виды

деятельности

Агробизнес  
и пищевая  
промышленность

Машиностроение

Прочие

Строительство 
и производство 
стройматериалов

Телекоммуника­
ции, ИТ и связь

Торговля

Транспорт и пере­
возки

ТЭК

Услуги, ЖКХ,  
недвижимость

Химическая и 
фармацевтическая 
промышленность

обработка отходов 
и лома, обработка 
металла

архитектура и 
проектирова­
ние, геолого-
разведочные 
работы, научные 
исследования, ИТ
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300лучших компаний 
среднего бизнеса самарской оБласти

Сколько 
заработали
все  участники 

рейтинга  
«Золотая 

середина-2019»

146  
млрд руб.

совокупная 
выручка  

в 2018 году

107%
средний темп 

роста совокупной 
выручки в год, 

2016-2018

6 
млрд руб.

совокупная 
чистая прибыль  

в 2018 году

1958%
средний темп 

роста совокупной 
чистой прибыли  
в год, 2016-2018
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Компания Место­
нахождение Руководитель

Выручка, млн руб. Темп роста, % Средний 
темп  

роста, %2016 2017 2018 2017/ 
2016

2018/ 
2017

21 102  «Восемнадцать Плюс» Самара Максим Дементьев 386 427 538 110 126 114

22 112  «Пакмил Упаковка» Самара Илья Матяж 375 413 510 110 124 112

23 101  «Валдай и Компания» Самара Владимир Харитонов 405 444 539 110 121 111

24 133  «Завод Металлоконструкций Аполло» Самара Андрей Ращупкин 295 347 447 118 129 110

25 125  ТК «Токо» Ново­
куйбышевск

Елена Акшинцева 330 378 472 114 125 109

26 91  «Тск Волгаэнергопром» Самара Александр Исайкин 354 433 566 122 131 107

27 149  «Сцс Авто» Самара Роман Ненашев 329 361 410 110 114 104

28 100  ТК «Сити-Сэлс» Самара Наталья Ломаева 476 498 540 105 108 104

29 128  «Мп Юужд» Волжский р-н Алексей Фомин 439 446 463 102 104 102

30 123  ТД «Волокнистые Огнеупоры» Тольятти Евгений Сошкин 259 350 476 135 136 101

31 107  «Проддоставка» Самара Елена Шепитько 299 395 523 132 132 100

32 145  «Антэк» Самара Роман Сергиенко 210 297 417 142 141 99

33 135  «Кшп» Самара Татьяна Аврискина 403 423 438 105 104 99

34 96  «Атрикс» Тольятти Денис Давыдов 362 448 547 124 122 99

35 121  «Электропромсбыт» Самара Павел Скляров 448 469 482 105 103 98

36 85 УК «Приволжское Пжру» Самара Антон Филатов 503 544 576 108 106 98

37 87  «Тибериус» Самара Александр Суздалев 452 514 572 114 111 98

38 137  «Гудвинд» Самара Анна Абаленская 312 374 438 120 117 97

39 122  «Меткар» Тольятти Анатолий Мирошни­
ченко

213 325 476 152 147 96

40 127  «Биогранд-С» Самара Александр Надеждин 300 382 468 127 122 96

41 131  «Автокомплект-Запчасть» Тольятти Алексей Кармазин 373 419 452 112 108 96

42 140  «Сктб Пластик» Сызрань Сергей Савин 334 391 429 117 110 94

43 118  «Самара Шиппинг» Самара Александр Нестеров 317 411 491 129 120 92

44 146  «Глобал-Авто» Самара Андрей Карпов 300 367 415 123 113 92

45 110  «Гарантия» Сызрань Евгений Дубинин 278 396 513 142 129 91

46 94  «Универпроект» Самара Олег Новиков 436 527 561 121 106 88

47 98  «Ставрополье» Сызрань Сергей Передумов 95 244 542 256 222 87

48 82  «Нефтехимпроект» Самара Ксения Шеина 35 154 588 442 382 86

49 89  «Росуниконстрой» Самара Георгий Горгодзе 251 408 568 162 139 86

50 113  «Ук Сервис Тон-Авто» Тольятти Александр Курылин 347 454 509 131 112 86

51 88  «Утр» Самара Юрий Потапов 185 353 570 191 161 85

52 139  «Спс» Сызрань Юрий Пентешин 113 244 431 216 176 82

53 84  «Метро» Тольятти Максим Тарасов 55 200 578 361 289 80

54 106  «Вип-Универсал» Тольятти Сергей Кудрявцев 300 445 526 148 118 80

55 119  «Снг» Чапаевск Алексей Малыгин 229 387 489 169 126 75

56 105  «Широн Рус» Тольятти Андрей Сахаров 313 472 530 151 112 74

57 132  «Грейд-Ойл» Самара Илья Жоголев 215 365 451 170 124 73

58 147  «Аэс-Торговый Дом» Самара Анатолий Медведев 98 242 414 246 171 70

59 104  «Транстрой» Тольятти Ирина Инякова 3 50 532 1627 1064 65

60 114  «Вкл Импорт» Самара Алексей Свистунов 220 413 505 188 122 65

61 152  «Сталь-Прокат» Тольятти Николай Журавлев 171 324 400 190 124 65

62 141  «Автореал» Самара Денис Чикарьков 227 393 427 173 108 63

63 130  «Регион Волга» Тольятти Евгений Каллистов 268 454 455 169 100 59

64 97  «Спп Развитие» Самара Игорь Пальчиков 286 528 542 184 103 56

65 108  «Айбиэль-Климат» Самара Юрий Кобзарь 226 479 521 212 109 51

66 136  «Дельтаплан» Тольятти Евгений Полозов 182 414 438 227 106 47

67 92  «Новотрейд» Самара Евгения Новожилова 109 377 564 345 150 43

68 116  «Лото-Н» Новокуйбы­
шевск

Максим Дементьев 68 286 501 418 175 42

69 129  «Тмк» Тольятти Алексей Трутко 75 288 459 386 160 41

70 134  «Автолидер» Самара Марат Авзалитдинов 111 385 439 348 114 33

71 117  «Энергия» Самара Алексей Ерофеев 72 357 495 494 139 28
Источник – «Спарк-Интерфакс»
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300лучших компаний 
среднего бизнеса самарской оБласти

В каких 
отраслях 

работают 
участники 

рейтинга

55%
торговля

13%
строительство 

и производство 
стройматериалов

6%
прочие

5%
агробизнес и пищевая 

промышленность

5%
услуги, ЖКХ, 

недвижимость

5%
транспорт и перевозки

3%
машиностроение

2%
ТЭК 

2%
химическая и 

фармацевтическая 
промышленность

2%
обработка отходов и 

лома

1%
архитектура  

и проектирование

1%
обработка металла
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Компания Место­
нахождение Руководитель

Выручка, млн руб. Темп роста, % Средний 
темп  

роста, %2016 2017 2018 2017/ 
2016

2018/ 
2017

72 142  «Гела» Самара Виктор Козлов 63 349 423 553 121 22

73 80  «Инкон» Самара Александр Попов 23 286 593 1216 208 17

Компании с выручкой от 200 млн до 400 млн руб.

1 184  «Реал» Новокуйбы­
шевск

Антон Анохин 5 13 351 231 2801 1213

2 231  «Проминком» Самара Илья Егоркин 31 45 298 147 660 449

3 219  «Завод Смик» Тольятти Валентина Масалова 68 84 308 124 367 297

4 158 СХП «Али» пос. Встреч­
ный

Сергей Ардашников 123 133 397 108 299 277

5 205  «Альянс» Самара Дмитрий Щукин 48 75 320 158 427 271

6 258  «Бакалея-Опт» Тольятти Ольга Апресова 42 69 280 163 406 249

7 172  «Мир Ст» Самара Ольга Волкова 3 24 374 725 1589 219

8 292  «Самарская Топливная Компания» Самара Петр Тавкевич 107 110 247 102 225 219

9 209  «Формула Здоровья» Тольятти Илья Фредрих 139 145 319 105 219 210

10 178  «Лал-Компани» Тольятти Елена Миронова 107 137 361 127 264 207

11 182  «Экстен Медикал Самара» Самара Игорь Ардемасов 105 135 353 129 261 202

12 241  «Металлснаб» Тольятти Сергей Белоногов 89 116 290 129 251 194

13 201  «Ека Групп Самара» Самара Александр Власов 167 175 326 105 187 178

14 220  «Энергостройсамара» Самара Андрей Устимов 165 169 306 102 181 177

15 246  «Элитстрой» Тольятти Армен Джагацпанян 134 154 288 115 187 162

16 190 СХП «Чесноковское» с. Верхнее 
Степное

Александр Власов 148 179 343 120 192 160

17 264  «Юлла» Самара Алексей Занкин 169 173 273 102 158 154

18 261  «Тпк Мико» Самара Владислав Широчин 166 175 277 105 159 151

19 256  «Ск Дом» Самара Артём Житкин 33 79 280 239 353 148

20 214  «Тсрз» Тольятти Равиль Халилулов 204 211 313 103 148 144

21 157  «Азимут-Сервис» Самара Дмитрий Крюков 240 259 398 108 154 143

22 255  «Индастриал Холдинг» Самара Ольга Кельдибекова 163 179 281 110 156 142

23 232  «Прессформ» Тольятти Юрий Ляченков 195 205 298 105 146 139

24 166  ТК «Тортила» Самара Наталья Вдовина 135 194 381 144 197 137

25 218  «Техмаш-Авто» Самара Евгений Хисамутдинов 179 205 310 114 151 132

26 188  «Тд Ритм» Чапаевск Ренат Атушев 38 102 347 267 341 128

27 275  «Центр Производственно-Бытовых 
Услуг»

Самара Тамара Волкова 126 160 260 127 162 127

28 296  «Ротор» Самара Дмитрий Голосинский 172 183 246 106 134 126

29 229  «Специализированный Застройщик 
Стройлекс»

Самара Рамиль Халиуллов 213 225 300 106 133 126

30 285  «Млц» Самара Мария Порядина 170 186 254 109 137 125

31 196  «Русь-Авто» Самара Сергей Трушин 253 262 336 104 128 124

32 222  «Авс» Самара Олег Советкин 133 182 305 137 168 122

33 187  «Метастил» Тольятти Олег Зобов 280 284 349 101 123 121

34 168  «Рутэк» Самара Вячеслав Андреев 120 195 380 162 195 120

35 225  «Нмо» Самара Андрей Полуничев 162 205 302 127 147 116

36 277  «Пластторг» Самара Александр Юркевич 114 160 260 140 162 116

37 180  «Форум» Самара Дмитрий Панченко 182 239 358 131 150 114

38 257  «Пирамида» Самара Александр Спичкин 159 197 280 124 142 114

39 295  «Мкс» Самара Алексей Пудиков 142 175 246 123 140 114

40 194  «Строй Инжиниринг» Самара Александр Непопалов 174 228 337 131 148 113

41 155  «Сызраньгаз» Сызрань Сергей Гришин 314 333 399 106 120 113

42 262  «Си-Пи-Эс Технолоджи» Самара Алексей Третьяков 198 222 277 113 124 110

43 250  «Геосервис» Самара Андрей Чипинский 169 210 286 124 136 109

44 238  «Метида-Опт» Самара Наира Мнацаканян 243 256 293 106 115 109

45 245  «Тд Свлайн Система» Самара Сергей Стрельцов 144 196 288 136 147 108

46 286  «Мтк-Поволжье» Самара Кирилл Шатаев 196 215 253 110 118 108

47 282  «Спецпроект» Самара Сергей Таранов 128 175 256 137 146 107
Источник – «Спарк-Интерфакс»
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300лучших компаний 
среднего бизнеса самарской оБласти

В каких 
районах 
больше 

всего 
лучших 

компаний 

из Топ-300

6 

Волжский

3 

Ставропольский

3 

Кошкинский

2 

Красноярский

1 

Кинельский

1 

Сызранский

1 

Богатовский

1 

Кинель-Черкасский

1 

Красноармейский

1 

Безенчукский
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Компания Место­
нахождение Руководитель

Выручка, млн руб. Темп роста, % Средний 
темп  

роста, %2016 2017 2018 2017/ 
2016

2018/ 
2017

48 240  «Тройка» Самара Алексей Борисов 205 237 291 116 123 106

49 169  «Сызраньводоканал» Сызрань Александр Мошаков 334 349 380 105 109 104

50 208  «Домашний Доктор» Самара Олег Старинов 251 279 320 111 115 103

51 153  «Тд Гекса-Поволжье» Самара Сергей Ивашов 363 377 399 104 106 102

52 278  «Союзлифтмонтаж-Самара» Самара Андрей Видилин 82 145 259 176 179 102

53 165  «Смп-7» Самара Андрей Лушин 79 172 382 218 222 102

54 160  «Экзист Самара» Самара Наталья Телиженко 380 384 393 101 103 102

55 270  «Городской Аптечный Склад» Сызрань Григорий Щербинин 199 228 265 115 116 102

56 268  «Открытый Код» Самара Олег Сурнин 137 191 269 139 141 101

57 228  «Скадо Техно» Самара Илья Арзютов 212 253 301 119 119 100

58 283  «Оптика» Самара Юлия Никитина 207 230 255 111 111 100

59 239  «Нефтепродуктснаб» Самара Александр Коваленко 272 283 292 104 103 99

60 263  «Техавто» Самара Андрей Климов 152 207 275 136 133 98

61 217  «Альянс-Полимер» пгт. Ново­
семейкино

Павел Головин 201 252 310 125 123 98

62 293  «С-Ново» Самара Самвел Арутюнян 94 154 247 164 160 98

63 189  «Эдельвейс» Тольятти Дмитрий Сухоребров 125 211 346 169 164 97

64 170  «Волжский Светотехнический Завод 
Луч»

Тольятти Константин Лазарев 211 287 378 136 132 97

65 192  «Перевозчик.63» Самара Александр Иванов 129 215 342 167 159 95

66 242  «Лада-Пресс» с. Тимофе­
евка

Вячеслав Цыганов 174 231 290 132 126 95

67 274  «Ппк» Тольятти Александр Шишкин 45 111 262 249 236 95

68 215  «Автодетали» Самара Павел Цымбалюк 239 280 311 117 111 95

69 210  «Бакс-Сервис» Самара Рамиль Шарафутдинов 224 274 318 122 116 95

70 247  «Тольятти Транс» Тольятти Мария Фейзикова 230 265 287 115 108 94

71 199  «Сидус» Тольятти Надежда Кукушкина 256 300 331 117 110 94

72 181  «Таврия» Сызрань Александр Бычков 224 290 353 130 121 94

73 265  «Энергоспецстрой» Самара Виктор Афонин 205 244 271 119 111 93

74 203  Гк «Волгаэнергопром» Самара Александр Исайкин 214 273 322 128 118 92

75 244  ТК «Мотекс» Тольятти Татьяна Присяжная 197 249 290 126 116 92

76 221  «Азстрастстрой» Самара Павел Гугля 201 259 306 129 118 92

77 287  «Вск» Самара Рамиль Зарипов 74 143 253 192 177 92

78 233  «Дорхан 21 Век-Самара» с. Преоб­
раженка

Сергей Сысоев 229 273 298 119 109 91

79 226  «Оптитрейд» Самара Александр Штайнбок 258 292 302 113 103 91

80 204  СХП «Кармала» с. Новая 
Кармала

Джамиль Идрисов 174 248 321 142 130 91

81 273  «Смс-Ит» Самара Андрей Шопин 190 234 262 123 112 91

82 212  «Химинвест» Тольятти Андрей Козлов 242 291 316 120 109 90

83 267  «Респект Самара» Тольятти Ангелина Зуева 214 255 270 119 106 89

84 243  «Сам-Фид» Тольятти Александр Самков 114 192 290 169 151 89

85 253  «Лидар» Самара Андрей Мальков 167 230 282 138 123 89

86 191  «Эксперт Св» пос. Новая 
Крымза

Владимир Степанов 240 304 343 127 113 89

87 234  «Пп Тэко-Фильтр» Тольятти Юрий Баженов 216 268 296 124 110 89

88 280  «Авторесурс» Самара Алексей Зотов 142 204 258 144 126 88

89 161  «Лидер Поволжье» Самара Алексей Толопилов 147 256 389 174 152 87

90 174  «Союз-Техно» Самара Андрей Вахрушев 180 278 372 154 134 87

91 237  «Сибирь» Самара Дмитрий Годунов 207 267 294 128 110 86

92 186  ТД «Кико Маркет» Кинель Елена Калинкина 266 329 350 124 106 86

93 289 ПКФ «Металл Св» Самара Алексей Гулин 156 214 251 137 117 86

94 213  «Орикс» Самара Юрий Фокин 259 310 316 120 102 85

95 185  «Волганефтекомплект» Самара Ольга Окунева 140 241 350 172 145 84

96 260  «Ббс» Тольятти Валерий Буцаев 158 230 277 146 121 83

97 177  «Радна» с. Беловка Виктор Сомов 276 351 362 127 103 81
Источник – «Спарк-Интерфакс»
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300лучших компаний 
среднего бизнеса самарской оБласти

В каких 
городах 
больше 

всего 
лучших 

компаний 
из Топ-300

191 
Самара

57
Тольятти

15
Сызрань

6
Новокуйбышевск

4
Чапаевск

3
Кинель

2
Отрадный

1
Жигулевск
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Компания Место­
нахождение Руководитель

Выручка, млн руб. Темп роста, % Средний 
темп  

роста, %2016 2017 2018 2017/ 
2016

2018/ 
2017

98 288  «Дис» с. Малая 
Рязань

Маргарита Ечмаева 118 193 253 163 131 80

99 167  «Технопласт» Сызрань Владимир Карань 291 372 381 128 103 80

100 159  «Фармтрейд» Тольятти Илья Фредрих 304 387 396 127 102 80

101 176  «Юг-Нефтепродукт» Волжский р-н Федор Кочетков 187 296 365 158 123 78

102 284  «Чзм» Чапаевск Наталия Леонидова 129 207 254 161 123 76

103 195  «Нефтегазоборудование» Самара Виктор Назаров 174 278 337 159 121 76

104 171  «Мегатранс» Самара Дмитрий Шинкин 150 272 374 182 138 76

105 259  «Пзск» Жигулевск Денис Кокрин 174 253 277 146 110 75

106 266  «Стк» Самара Николай Лизунов 103 194 270 187 140 75

107 300  «Рт-Транс» Тольятти Сергей Князев 107 188 243 176 129 73

108 223  «Вкуснецк» Тольятти Александр Фролов 44 137 304 308 222 72

109 227  «Рэм-Ресурс» Тольятти Андрей Байда 77 181 301 234 167 71

110 164  «Тд» Самара Никита Редин 251 369 382 147 104 71

111 230  Тсф «Эхо-М» Самара Евгений Соколов 59 161 299 275 186 68

112 216 СХП «Лозовское» с. Лозовка Алексей Золотарев 148 262 310 177 119 67

113 154  «Проспект» Самара Александр Кондрашов 169 318 399 189 125 66

114 269  «Экострой» Тольятти Михаил Кондратьев 106 210 266 198 127 64

115 211  «Авто-Волга» Самара Александр Петушков 120 247 318 207 129 62

116 236  СХП «Залесье» с. Залесье Сергей Бисултанов 110 232 295 211 127 60

117 298  «Мир Кабеля» Самара Сергей Павлов 107 209 245 195 117 60

118 276  «Самарская Транспортная Компания» Самара Андрей Дементьев 108 219 260 202 119 59

119 252  «Техновация» пос. Просвет Владимир Сафонов 134 259 282 193 109 57

120 198  «Сервисстрой» Новокуйбы­
шевск

Вячеслав Камаев 72 206 333 288 162 56

121 200  «Самэнергосбыт» Самара Владимир Пыренков 65 202 330 312 163 52

122 291  «Св Трейд» Сызрань Юрий Трошин 107 232 248 217 107 49

123 173  «ППК» Самара Дмитрий Ремезенцев 97 285 374 292 131 45

124 271  «Здоровит» Тольятти Виталий Хабрусов 68 201 262 297 130 44

125 202  «Пивком» Самара Татьяна Макарова 104 277 323 267 117 44

126 279  «Оптторг» Самара Светлана Яковлева 90 237 259 263 109 41

127 183  «Самараспецстроймонтаж» Самара Анна Лазарь 122 336 352 277 105 38

128 207  «Торговый Дом «Мека» Самара Андрей Лапко 92 280 320 304 114 38

129 224  «Ск Эра» Самара Эльдар Абдулвалиев 98 288 303 294 105 36

130 179  ТД «Спз-Групп» Самара Александр Сорокин 73 276 360 377 130 34

131 163  «Техно-Сила» Самара Сергей Цыганов 87 319 385 366 121 33

132 206  «Ет» Самара Сергей Трушаков 1 27 320 3910 1199 31

133 249  «Петролюкс» Самара Анатолий Кузовов 55 231 286 418 124 30

134 272  «Стройпроф» с. Ягодное Сергей Теплов 39 251 262 635 105 16

135 294  «Ск Лидер» Самара Алексей Борзов 23 190 247 838 129 15

136 197  «Линия Мебели» пгт.  
П. Дубрава

Татьяна Катина 3 80 335 2957 419 14

137 251  «Фрейр» Самара Александр Рабинович 22 216 283 964 131 14

138 175  «Вип Авто Центр» Самара Оксана Полева 40 351 372 884 106 12

139 290  «Ск Вымпел» Самара Алексей Морозюк 11 176 249 1599 141 9

140 281  «Ткм» Самара Игорь Рагимов 4 115 258 2954 224 8

141 297  «Аквацентр» Самара Сергей Смолин 11 201 245 1758 122 7

142 299  «Сэр» Самара Анна Давлетбаева 5 158 244 2985 155 5

143 235  «Атлант» Самара Ирина Лысова 8 263 295 3179 112 4

144 254  «Экоресурсповолжье» Тольятти Сергей Трёшников 1 140 281 13682 200 1

145 193  «Шик и Л» Самара Константин Тибилов 4 331 342 7598 103 1

146 162  «Альянс» Самара Димитрий Даньшин 1 187 386 19014 207 1

147 248  «Прогресс-Н» Самара Николай Нешпор 1 152 287 18860 189 1

148 156  «Антик» Самара Алексей Миронов 1 343 398 45902 116 0
Источник – «Спарк-Интерфакс»
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Имперское 
великолепие
Как знаменитый Дом Chopard создает аксессуары, 
достойные современных императриц

Традиции швейцарского Дома Chopard восходят к XIX столетию. Его 
основатель Луи-Улисс Шопар сумел воплотить революционные для 
того времени идеи в жизнь и прославил свое имя во всем мире. Его 
последователи продолжают и сегодня восхищать женщин превос-
ходством и изяществом своих изделий.

г. Самара, ул.Самарская, 131
gallerybrizo.ru

 +7 (800) 222 22 63  |  +7 (846) 270 46 81

Кожаная коллекция
Chopard предлагает роскошные кожа-
ные сумки для любых ситуаций: от ро-
мантического свидания до шопинга в 
любимом городе. Подберите для себя 
новую сумку, в которую легко поме-
стятся все нужные вещи.

От сумки Tokyo веет сдержанной эле-
гантностью. Элементы фурнитуры с 
отделкой из розового золота подчер-
кивают высочайшее качество кожи. 
Практичный аксессуар вмещает в 
себя все самое необходимое и позво-
ляет полную свободу движений благо-
даря длинной цепочке. Мягкая тек-
стурированная кожа контрастирует с 
подчеркнуто металлическим блеском 
элементов фурнитуры, изгибы кото-
рых подчеркивают стиль коллекции.

Этика бабочки
«Маленькие бриллианты порождают 
большие свершения» – это не про-
сто девиз бренда, а образ жизни, от-
раженный в коллекции Happy Hearts 
Wings, в которую входят колье, брас-
леты, серьги и кольцо из 18-каратного 
белого золота с бриллиантами. 

Happy Hearts Wings – украшения-
талисманы. Они придают будням ра-
достную легкость, исполняя волшеб-
ную симфонию на трепещущих струнах 
нашей души. Нежный трепет крыльев 
бабочки, сокровенное дыхание жизни, 
милый сердцу нескончаемый танец в 
такт движениям своей владелицы.

Классика и современность Imperiale
«Коллекция Imperiale, подлинная 
визитная карточка Chopard, овеяна 
аурой классической элегантности и 
являет собой тонкое сочетание вели-
чественной простоты и изысканной 
чувственности», – утверждает сопре-

зидент Chopard Ка-
ролина Шойфеле.

Декоративные эле-
менты Imperiale 

вдохновлены 
эстетикой Рим-
ской Империи 
и выражают 
восхищение 
современ-
ным импе-
ратрицам, 
которым не 
нужна корона 
для подтверж-
дения их ве-

личия.

Нежность шелка
Достойней-
ший подарок 
для современ-
ной женщи-
ны – элегант-
ный платок, 
выполненный 
из 100% шел-
ковой саржи. 
Аксессуар с 
нежным цве-
точным моти-
вом на фоне 
эффектного 
кораллового 
цвета — квинтэссенция изысканности в 
классическом исполнении Chopard.
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Банк первого выбора
Банк ПСБ продолжает наращивать объемы кредитования в сегменте МСБ

Уход многих  
федеральных  
и региональных 
игроков с финан-
сового рынка  
Самарской  
области привел  

к обострению конкуренции. При 
этом экономическая ситуация  
в целом по стране привела к тому,  
что бизнес стал осторожнее  
и тщательнее подходить к вопросу 
выбора финансового партнера.  
О том, как и за счет чего  
в сложившихся реалиях развивается 
направление МСБ в Промсвязьбанке, 
«Делу» рассказала Елена Козеева, 
заместитель регионального директора 
по развитию малого и среднего  
бизнеса ОО «Самарский»  
Приволжского филиала  
ПАО «Промсвязьбанк».

— Каковы результаты работы ПСБ 
в федеральном масштабе в 2019 
году?
— В 2019 году банк ПСБ показывает  
системный рост прибыли на фоне 
укрепления рыночных позиций по всем 
бизнес-направлениям. Чистая прибыль 
по РСБУ за 9 месяцев текущего года  
составила 19,1 млрд рублей против 12,7 
млрд убытков за аналогичный период 
прошлого года. Темпы роста баланса 
банка опережают рыночные показатели, 
а существенный рост операционного 
дохода ведет к запланированному улуч-
шению операционной эффективности. 
За 9 месяцев 2019 года чистый кредит-
ный портфель (без учета межбанков-
ских кредитов) увеличился на 55% по 
сравнению с данными на начало года 
и по состоянию на 1 октября составил 
813 млрд рублей. Объем кредитного 
портфеля юридических лиц (за вычетом 
резервов) на 1 октября 2019 года  
достиг 667 млрд рублей, увеличившись 
на 56% с начала года, а объем кредит-
ного портфеля физических лиц (за вы-
четом резервов) — 146 млрд рублей, 
+51% с начала 2019 года. 

При этом продолжает улучшаться  
качество кредитного портфеля. Так, 
доля просроченных кредитов за вы-
четом резервов в кредитном портфеле 
ПСБ сократилась в III квартале текущего 
года с 5,2% до 4,9%.
— Вот уже на протяжении 11 лет 
ПСБ работает с клиентами малого и 
среднего бизнеса в Самарской об-
ласти. Чем 2019 год отличается от 
предыдущих?
— Вы правильно подметили, в Самар-
ской области банк ПСБ представлен до-
статочно давно. И каждый год не похож 
на предыдущий, неизменным остает-
ся главный подход — все банковские 
инструменты и сервисы, предлагае-
мые ПСБ, направлены на благо разви-
тия малого бизнеса региона в любых 
предлагаемых рынком условиях. В этом 
смысле 2019 год не стал исключением. 
Если говорить о финансовых показате-

лях, мы совершили большой прорыв и в 
части кредитования, и в части транзак-
ционного бизнеса. Сегодня примерно 
каждый шестой расчетный счет, откры-
ваемый малым бизнесом в нашем реги-
оне, открыт именно в ПСБ. Это действи-
тельно серьезный результат и нам есть 
чем гордиться. По итогам III квартала 
кредитный портфель МСБ в Самарской 
области уже превысил 3 млрд рублей, а 
объем привлеченных средств составил 
около 5 млрд рублей. 
— Чем обусловлен такой рост и 
почему предприниматели регио-
на все чаще выбирают банк ПСБ в 
качестве основного партнера для 
бизнеса?
— У нас достаточно развитая филиаль-
ная сеть — в Самарской области от-
крыто 14 офисов (в Самаре, Тольятти, 
Новокуйбышевске и Сызрани), обратив-
шись в которые предприниматель может 
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получить полный комплекс банковских 
услуг. 
Модель обслуживания малого и средне-
го бизнеса в ПСБ построена таким 
образом, что за каждым клиентом за-
крепляется персональный менеджер, 
основной задачей которого является 
поддержка клиента по любому вопросу, 
касающемуся предоставления финансо-
вых услуг, от структурирования сложных 
кредитных продуктов до оформления 
зарплатного проекта, от размещения 
депозита компании до оформления 
премиум-пакета для собственника биз-
неса. 
Очевидно, что, несмотря на уход с 
банковского рынка Самарской обла-
сти многих федеральных и региональ-
ных игроков, конкуренция за хорошего 
клиента сегодня стала еще острее. Если 
говорить о стоимости финансовых услуг, 
крупные банки работают примерно в 
одном ценовом сегменте. В этих усло-
виях все большее значение для клиента 
приобретают скорость в принятии ре-
шений, адаптивность продуктов банка 
под целевые потребности бизнеса, а 
также квалификация клиентских команд. 
Нам интересно решать нетривиальные 
задачи, которые зачастую ставят клиен-
ты, внедрять новые подходы и финан-
совые инструменты. И как показывает 
практика, для рынка это ценно.  
— Вы упомянули о соответствии 
клиентских потребностей и банков-
ских продуктов. Что нового предло-
жил ваш банк предпринимателям в 
2019 году?
— В этом году мы существенно улуч-
шили условия по одному из наших 
флагманских продуктов — «СуперОвер-
драфт». Теперь клиенты малого и сред-
него бизнеса могут получить до 100 млн 
рублей на срок до 5 лет без залогового 
обеспечения и ограничения по сроку 
транша (при погашении задолженности 
из оборота). Кроме того, появилась воз-
можность установления опционного ли-
мита до 70% от оборотов по расчетному 
счету. Несомненным преимуществом 
является то, что данный продукт до-
ступен не только нашим действующим 
клиентам. Если у компании нет откры-
того счета и оборотов в нашем банке, 
мы принимаем решение на основании 
данных о ее оборотах в сторонней фи-
нансовой организации и только после 

этого осуществляется перевод деятель-
ности по расчетному счету к нам. Таким 
клиентам также доступна возможность 
установления так называемого авансо-
вого лимита, когда определенная часть 
утвержденного объема финансирования 
доступна сразу, еще до перевода обо-
ротов. 
В феврале 2019 года ПСБ был утверж-
ден Минэкономразвития в числе банков 
для льготного кредитования субъектов 
МСП по программе «8,5%». Данная про-
грамма направлена на стимулирование 
развития малого и среднего предприни-
мательства в приоритетных для государ-
ства отраслях и позволяет предприяти-
ям получать кредиты по ставке не более 
8,5%. С сентября 2019 года список 
приоритетных компаний был расширен. 
В него включены арендная деятель-

ность и рестораны, что позволило суще-
ственно увеличить круг потенциальных 
адресатов льготного финансирования. В 
Самарской области только за период с 
июля 2019 года мы предоставили лими-
тов льготного финансирования на сумму 
около 150 млн рублей. До конца года мы 
планируем также активно наращивать 
портфель в рамках данной программы.
Также знаковым для нас в уходящем 
году стал запуск онлайн-кредита «Без 
бумаг», который мы представили на 
площадке форума FINOPOLIS-2019. По 
условиям данного продукта предприни-
матель, который пока не является кли-
ентом банка, меньше чем за сутки мо-
жет получить финансирование до 3 млн 
рублей на срок до 24 месяцев. Офор-
мить заявку на кредитные средства 
можно онлайн и всего по двум доку-
ментам: необходимы только выписка из 
основного интернет-банка или карточка 
51 счета из «1С» за период не менее 
6 месяцев и согласие на запрос в БКИ и 

обработку персональных данных. 
ПСБ активно осваивает рынок онлайн-
кредитования уже несколько лет, и мы 
видим в этом направлении серьез-
ный потенциал для развития бизнеса. 
Благодаря ускоренному рассмотрению 
кредитных заявок от предпринимателей 
через онлайн-канал нам удалось увели-
чить количество клиентов МСБ, взявших 
кредит, почти в 2,5 раза.
— Насколько ПСБ консервативен в 
вопросе обеспечения по кредитам? 
Ведь часто именно жесткие требо-
вания к залогу со стороны банков 
становятся камнем преткновения 
при обращении предпринимателей 
за кредитами. 
— В данном вопросе наш банк всег-
да был достаточно лояльным. Нашим 
клиентам доступно частично необеспе-
ченное кредитование в объеме до 50 
млн рублей, но не более 70% от общего 
лимита. Также в качестве обеспечения 
могут выступать, например, товары в 
обороте. Уровень риска оценивается в 
зависимости от срока кредитования и 
финансового положения бизнеса. Кро-
ме того, ряд наших продуктов в принци-
пе не требует залогового обеспечения. 
Это, в первую очередь, оборотные фор-
мы кредитования: факторинг и овер-
драфт, а также отдельные виды бан-
ковских гарантий в сумме до 100 млн 
рублей. 
Но даже если в рамках продукта обе-
спечение требуется, а собственного 
залога у предпринимателя не хватает, 
всегда есть выход. Банк ПСБ являет-
ся активным партнером националь-
ной гарантийной системы, в частности 
ГФСО, и принимает его поручитель-
ство как обеспечение части кредитного 
лимита.
— Если говорить о планах на буду-
щее, какие направления в работе с 
сегментом МСБ намерен развивать 
банк ПСБ в Самарской области в 
следующем году?
— Мы хотим и дальше оставаться бан-
ком первого выбора для предприни-
мателей и их семей. Наша основная 
задача в этом направлении заключается 
не просто в наращивании объемов кре-
дитования, а в построении долгосроч-
ных отношений, путем предложения 
клиентам лучших сервисов и услуг. 
Реклама. ПАО «Промсвязьбанк». Генеральная лицензия Банка России №3251

За 9 месяцев  
2019 года чистый 
кредитный  
портфель  
увеличился  
на 55%
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Игроки

Завод 
Жукова
Как самарский продавец стал 
партнером турецкого композитора, 
занял 40% российского рынка бетонных 
заводов, открыл собственное 
производство и заработал миллиард

Н
аблюдая мель-
кающие за 
окном автомо-
биля пейзажи 
по дороге из 
поселка Волж-
ский в аэро-
порт Курумоч 

им. С.П. Королева, невольно цепля-
ешься взглядом за стоящую букваль-

но в чистом поле серую громадину 
из стекла и бетона. Отвечая всем 
недоумевающим и просто любо-
пытствующим на вопрос «Что это?», 
владельцы здания выставили перед 
входом гигантские буквы из камня, 
складывающиеся в слово ELKON. 
«Здесь у нас офис, рядом произ-
водственные площади, в них мы 
собираем бетонные заводы, здесь же 

производим теплогенераторы», — 
рассказывает сотрудник компании. 
Фирма, зарегистрированная на 
Любовь Жукову и ее сына Леонида 
Жукова, директора и создателя ком-
пании, заняла первое место в общем 
рейтинге «Дела» лучших компаний 
среднего бизнеса в регионе, осно-
ванном на показателях динамики 
выручки и чистой прибыли. Обо-
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роты «Элкона» в 2018 году состави-
ли 998 млн рублей, показав темп 
роста по сравнению с предыдущим 
периодом 129%. Средний темп роста 
выручки за последние три года со-
ставил 95%, благодаря чему фирма 
заняла 16-е место в рейтинге «Дела» 
среди компаний группы с выручкой 
от 800 млн до 1 млрд рублей.

менеджер
Леонид Жуков в начале 2000-х 
работал начальником отдела 
маркетинга на Самарском опытно-
экспериментальном заводе в 
поселке Волжский, затем директо-
ром располагавшейся там же 
производственной компании 
«Самарская Лука» Геннадия Ракова, 
выпускавшей бетонные заводы. «К 
нам приехали покупатели за заво-
дом, российско-турецкая компания с 
саратовской пропиской «Монолит 
РТ». Турки из «Монолита» заявили, 
что цена наших заводов слишком 
высокая, что в Турции она гораздо 
ниже. Мы решили промониторить 
турецкий рынок и пришли к выводу, 
что выгодно импортировать турец-
кие заводы», — вспоминает об 
истоках своего бизнеса в беседе с 
«Делом» Леонид Жуков. 

Тогда, в 2002 году, еще будучи 
директором «Самарской Луки», он 
отправился в Турцию, где и познако-
мился с местным композитором, 
продюсером и известным бизнесме-
ном — президентом компании 
ELKON Мустафой Алпагутом. На тот 
момент турецкая ELKON поставляла 
бетонные заводы в страны Европы и 
Азии, в России дистрибьюторов их 
продукции не было.

«Мы съездили еще к нескольким 
производителям, вместе поучаство-
вали в профильной выставке и 
приняли решение заключить 
дистрибьюторское соглашение, 
которое действует без изменений 
вот уже 17 лет», — рассказывает 
Леонид Жуков. Правда, соглашение 
было заключено не с «Самарской 
Лукой», от имени которой велись 
переговоры. По словам Жукова, 
турки не пожелали наделить стату-
сом дистрибьютора самарского 
производителя той же продукции, 
что и ELKON. Недолго думая, 
31-летний директор «Самарской 
Луки» проявил предприимчивость, 
покинул работодателя и зарегистри-
ровал в поселке Волжский конкури-

рующую с ним фирму «Элкон», став 
самостоятельным бизнесменом 
Леонидом Жуковым. 

Миллиардер
«Стоимость первой сделки оценива-
лась в 10 млн рублей при прежнем 
курсе евро в 36-40 рублей. Сегодня 
стоимость полного комплекта 
оборудования с учетом актуального 
курса евро составила бы от 10 до 35 
млн рублей», — вспоминает Жуков. 
Первые поставки были произведены 
в три российских города: Томск, 

Самару и Южно-Сахалинск. В 2004 
году выручка компании составляла 
36 млн рублей при 30 тысячах 
чистой прибыли. Озвучить объем 
инвестиций в запуск проекта 
Леонид Жуков отказался. «Главная 
инвестиция, которая нам потребова-
лась, — это наша репутация. Туда 
мы инвестируем и по сей день», — 
заявил Жуков, не уточняя, однако, 
суммы.

Основная доля рынка была 
«взята» спустя три-четыре года после 
открытия бизнеса. «Мы предложили 
более качественное и разнообразное 
оборудование относительно россий-
ских аналогов, но по более низкой 
стоимости относительно немецких и 
итальянских образцов», — объясня-
ет природу бурного роста сам 
Леонид Жуков. Были сформированы 
собственные монтажные и пускона-
ладочные бригады, увеличены 
поставки, открыты офисы в регио-
нах России. Обороты компании с 
каждым годом возрастали вдвое. 

Спустя всего четыре года после 
открытия собственного дела Леонид 
Жуков стал миллиардером. В 2008 
году компания достигла показателя 
выручки в 1,3 млрд рублей, а чистая 
прибыль «Элкона» превысила 114 
млн. Тогда же была организована и 
собственная транспортно-
логистическая компания фирмы. 
Жуков поставлял заводы по всей 
России, росту объемов способство-
вали масштабные федеральные 
стройки, в том числе подготовка к 
Олимпиаде в Сочи. Кроме того, 
«Элкон» вышел на рынок Украины.

За расширение пришлось 
рассчитываться. Финансовые 
показатели компании по итогам 
2009 года резко снизились. Выручка 
сократилась до 289 млн рублей, а 
прибыль обратилась в убыток 
размером в 13 млн рублей. Помимо 
инвестиционной программы 
предприятия, причиной тому стал и 
разразившийся в 2008 году мировой 
финансовый кризис, на преодоление 
которого «Элкону» потребовалось 
пять долгих лет.

В 2011 году Жукову удалось 
поставить в Россию свыше 80 
бетонных заводов ELKON, фирма 
вернулась к миллиардным оборотам 
и продолжила расти. В 2014 году 
обороты «Элкона» достигли 1,4 млрд 
рублей. «Мы были на пике. 
Продавали по 125 заводов в год. 
Тогда сразу 10 заводов были постав-
лены в Крым», — рассказывает 
Жуков. Всего компания-

1,4
млрд руб. 
выручки в 2014 году —  
лучший финансовый результат  
«Элкона»

«ЭЛКОН»
Место в общем рейтинге: 1
Группа: от 800 млн до 1 млрд руб.
Место в группе: 16
Динамика: 95%
Выручка: 998 млн руб.

«Стоимость первой  
сделки оценивалась  
в 10 млн рублей»
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производитель ELKON способна 
выпускать до 500 бетонных заводов 
в год. На российский рынок уходит 
около 20% продукции. Продажи 
осуществляются в 120 стран мира. В 
начале сотрудничества с турецкими 
производителями 70% продукции 
уходило в Россию. После мирового 
кризиса экспансия ELKON обрати-
лась в сторону Западной Европы, 
Африки, Америки, Канады и 
Австралии.

…Спустя год «Крым наш» уже 
активно осваивался, Олимпиаду 
провели — обороты компании 
Жукова обрушились. В 2015-м 
выручка «Элкона» едва превысила и 
половину миллиарда рублей. 
Снижение оборотов компании в это 
время было связано и с инвестиро-
ванием научных разработок для 
самостоятельного производства 
теплотехнических изделий (теплоге-
нераторов). Спас положение чемпи-
онат мира по футболу-2018, одним 
из городов проведения которого 
стала Самара. Благодаря глобальной 

стройке «всего и везде» в рамках 
подготовки к чемпионату мира в 
России обороты «Элкона» росли. В 
2017 году они составили 776 млн 
рублей, а в 2018-м компания вновь 
вплотную подошла к миллиардной 
отметке. 

изготовитель
 «Мы поставили уже свыше 1000 
бетонных заводов в Россию. 
Практически ни одна федеральная 
стройка не обходится без наших 
заводов: аэропорты в Самаре, 
Якутске, Саратове, Тобольске, 
Екатеринбурге, Сочи; стадионы в 
Самаре, Волгограде, Калининграде, 
Сочи. В Московской области около 
100 бетонных заводов ELKON, в 
Самарской области — около 20, в 
Ленинградской — около 30. От 
Калининграда до Владивостока, от 
Сочи до Норильска — везде мы 
поставляем, затем монтируем, 
потом выполняем пусконаладочные 
работы, после этого оборудование 
берем на обслуживание 24/7. В этом 

году мы продадим 50 заводов», — 
рассказывает Леонид Жуков. 
«Элкон» до сих пор единственный в 
России дистрибьютор бетоносмеси-
тельного оборудования турецкого 
производителя ELKON. Это направ-
ление стало основной генерирую-
щей выручку компании деятельно-
стью. Также осталась интегрирована 
в общую структуру организации 
логистическо-транспортная компа-
ния «Элкон». Автопарк из 48 фур и 
складские помещения работают как 
в собственных интересах компании, 
так и предоставляют транспортные 
и логистические услуги сторонним 
компаниям. В структуре доходов 
«Элкона» это подразделение занима-
ет небольшую долю, принося 30-40 
млн выручки в год. 

Порядка 100 млн из оборота 
компании генерирует ее производ-
ственное отделение. «Сейчас мы 
запустили линейку отопительного 
оборудования, которое является 
неотъемлемой частью бетонного 
завода. Его характеристики не 
уступают лучшим финским и 
канадским образцам», — делится с 
«Делом» Леонид Жуков. 
Производственное направление, по 
мнению владельца компании, будет 
способствовать росту доли «Элкона» 
на российском рынке.

Сегодня среди 50 конкурентов 
компании (самые крупные — это 
SIMEM (Италия), LIEBHERR и 
AMMAN (Германия), несколько 
китайских и турецких производите-
лей) «Элкон» занимает одно из 
лидирующих положений — 40% 
российского рынка иностранного 
бетоносмесительного оборудования. 
Его ежегодная емкость — около 2,5 
млрд рублей (с учетом отечествен-
ных производителей). Заказчиками 
такого оборудования на российском 
рынке становятся крупные промыш-
ленные и нефтедобывающие 
холдинги, зарубежные и российские 
государственные компании. Среди 
них «ИРМАСТ-Холдинг», «УГМК-
Холдинг», «Роснефть», «Норильский 
никель», «Ямата» (Турция), 
«Ренессанс Констракшн» (Турция), 
«Газпром», «Еврохим», «Полюс 
Золото», «Мираторг», «СИБУР», 
«РЖД», «Ингеоком», «Росатом». 
Сколько им нужно заводов?

- Анна Русяева

Порядка 100 млн из оборота 
компании генерирует ее 
производственное отделение

Забетонировал
Бетонные заводы 
Леонида Жукова 
принесли сотни млн 
рублей чистой 	
прибыли
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Передний край

Пропасти 
роста
«Дело» представляет новый рейтинг 
лучших территорий региона  
по темпам развития малого  
и среднего бизнеса

Н
аш район один из 
крупнейших, показа-
тели одни из лучших. 
Мы не можем за-
нимать такие низкие 
позиции!» — первая 
фраза, которую слы-
шали корреспонденты 

«Дела» от всех сельских руководителей, 
оказавшихся на территориях, где не столько 
растет, сколько чахнет малый и средний 
бизнес (МСБ). Недавние лидеры ежегодно-
го проекта «Территории роста» буквально 
переходили на крик, доказывая, что спад 
по нескольким показателям «не мог так 
испортить картину». Такая обеспокоенность 
своей позицией в рейтинге, скорее всего, 
связана с поставленными перед главами ре-
гиональных муниципалитетов задачами по 
реализации на своих территориях нацпроек-
та «Малое и среднее предпринимательство 
и поддержка индивидуальной предприни-
мательской инициативы». Каждый желает 
отчитаться в областное правительство о 
внесенном в дело достижения регионом це-
левых показателей по МСБ весомом вкладе. 

Такая благодатная почва позволила 
рейтингу «Дела» вновь «оживить» админи-
страции муниципальных районов и малых 
городов Самарской области. Запросы 
данных о динамике развития сегмента МСБ 
на их территориях будто бы застали 
местных чиновников на пороге зимнего 
анабиоза, вызывая мучительную борьбу 
стремления продемонстрировать собствен-
ную эффективность с желанием переступить 

этот порог и ничего не читать, не считать, 
не мыслить и не реагировать на внешние 
раздражители как бы то ни было.

Не дожидаясь исхода этого поединка, 
«Дело» при составлении рейтингов в 
качестве источников использовало инфор-
мацию Самарастата и министерства 
экономического развития Самарской 
области. Практика показала, что большин-
ство муниципальных районов сталкивается 
с затруднениями при предоставлении 
информации, характеризующей ситуацию в 
сфере развития малого и среднего бизнеса 
на их территории, поэтому расчеты и 
оценку стартовой информации редакция 
взяла на себя, выдвигая свою версию карты 
благоприятного бизнес-климата региона. 
Версия эта основана на анализе темпов 
роста тех или иных количественных 
показателей состояния бизнес-сферы 
района или города, что могло бы подстег-
нуть местные власти вести борьбу за рост 
сегмента МСБ не только в Самарско-
Тольяттинской агломерации, но и за ее 
пределами. «Ваш подход к работе над 
рейтингом территорий наиболее коррект-
ный, — одобрили в одном из муниципаль-
ных районов принцип рейтинга «Дела». — 
Наш район находится достаточно далеко от 
города и совсем небольшой. По количе-
ственным показателям нам не угнаться за 
теми, кто рядом с Самарой, но мы с пред-
принимателями плотно работаем, вы 
уравняли наши шансы на успех». Где в 
Самарской области лучше всех растили 
бизнес?
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Как мы считали

Методика

анные для анализа были получены из 
отчетов Самарастата и рейтинга муни-
ципальных образований минэконом-
развития и инвестиций Самарской 
области. За основу в рейтинге муни-

ципальных районов СО были взяты следую-
щие критерии оценки: рост оборота розничной 
торговли 2018/2017 (%), рост объема произ-
водства продукции сельского хозяйства (в фак-
тически действовавших ценах) в сельскохозяй-
ственных организациях в 2018/2017 (%), рост 
объема производства продукции сельского 
хозяйства в КФХ и ИП 2018/2017 (%), индекс 
производства продукции сельского хозяйства 
за 2018 г. (%), рост инвестиций в основной 
капитал за счет средств муниципального бюд-
жета 2018/2017 (%), рост численности трудо-
способного населения 2018/2017 (%), индекс 
промышленного производства по крупным и 
средним предприятиям (%), динамика объема 
отгруженных товаров собственного производ-
ства на душу населения (%), динамика роста 
инвестиций в основной капитал на душу насе-
ления (%), динамика роста/убыли среднеме-
сячной заработной платы на крупных и средних 
предприятиях (%), уровень официально заре-
гистрированной безработицы (%), бюджетная 

обеспеченность за счет налоговых и неналого-
вых доходов на душу населения (%).

Основой рейтинга городских округов 
стали такие критерии оценки: индекс про-
мышленного производства за 2018 г. (%), 
динамика отгруженных товаров собственно-
го производства на душу населения 2018/2017 
(%), динамика инвестиций в основной капитал 
на душу населения 2018/2017 (%), динамика 
среднемесячной заработной платы 2018/2017 
(%), динамика уровня официально зареги-
стрированной безработицы 2018/2017 (%), 
динамика бюджетной обеспеченности за счет 
налоговых и неналоговых доходов на душу на-
селения 2018/2017 (%), динамика естественно-
го прироста/убыли населения, на 1000 человек 
2018/2017 (%), рост оборота розничной тор-
говли 2018/2017 (%), рост/убыль численности 
работоспособного населения 2018/2017 (%), 
рост численности работников организаций 
2018/2017 (%).

Все показатели динамики/роста в рей-
тингах городов и районов СО рассчитывались 
по формуле темпа прироста. По каждому кри-
терию муниципалитету присваивалось место в 
категории. По сумме мест определялось итого-
вое место в рейтинге.

Территории роста: Города
Рейтинг городских округов Самарской области по итогам 2018 года

Молниеносный 
рост
 «Не могу сказать, что в последнее время в 
районе появляется много предпринимате-
лей. Становится все сложнее открыть свое 
дело, рынок перенасыщен. Да и филиалы 
крупных фармритейлеров растут, как грибы 
после дождя. Только денег у людей стано-
вится все меньше. Потребительская корзина 
сократилась, это видно даже по спросу на 
аптечный ассортимент. Да и внутренних 
причин для сокращения множество. 
Например, сейчас мы должны торговать 
только маркированными товарами. Новые 
правила в нашей отрасли заставили в 
прошлом году поменять оборудование в 
аптеке — незапланированные инвестиции, 
которые далеко не сразу окупятся», — сетует 
Татьяна Никулина, владелица небольшой 
аптеки в Елховке. 

Елховский район лидирует в рейтинге 
«Дела» среди муниципальных районов, 
оставив далеко позади лидера прошлого 
года — Безенчукский район, который 
опустился на 13-ю строчку «Территорий 
роста». Елховка в 2018 году нарастила 
обороты производства сельскохозяйствен-
ной продукции в районе как в крупных и 
средних предприятиях, так и в КФХ и ИП. 

Городские округа Октябрьск Сызрань Похвистнево Отрадный Чапаевск Самара Тольятти Ново­
куйбышевск

Кинель Жигулевск

Итоговое место в рейтинге 1 2 3 4 5 6 7 8-9 8-9 10

Динамика (индекс) промпроизводства (%) 153 113 106 101 105 101 107 93 83 103
Место в категории 1 2 4 8 5 7 3 9 10 6

Динамика объема отгруженных товаров (%) 44 6 49 25 11 5 21 2 -17 10
Место в категории 2 7 1 3 5 8 4 9 10 6

Динамика инвестиций в основной капитал (%) 22 18 -54 -69 -25 0 20 48 11 -11
Место в категории 2 4 9 10 8 6 3 1 5 7

Динамика роста среднемесячной з/п (%) 12 14 14 10 9 9 13 8 12 9
Место в категории 5 1 2 6 7 8 3 10 4 9

Динамика уровня официально зарегистрированной 
безработицы (%)

10 2 1 12 25 32 54 41 3 27

Место в категории 4 2 1 5 6 8 10 9 3 7

Динамика бюджетной обеспеченности за счет  
налоговых и неналоговых доходов на душу населения (%)

1 16 6 10 10 8 5 4 -2 -8

Место в категории 8 1 5 2 3 4 6 7 9 10

Динамика бюджетной обеспеченности с учетом  
безвозмездных перечислений на душу населения (%)

13 14 -13 8 -8 1 3 13 -6 -35

Место в категории 2 1 9 4 8 6 5 3 7 10

Динамика естественного прироста/убыли населения, 
на 1000 человек (%)

-29 16 -48 10 -15 16 110 25 100 14

Место в категории 2 7 1 4 3 6 10 8 9 5

Динамика оборота розничной торговли  (%) 17 9 13 11 7 11 8 8 11 9
Место в категории 1 6 2 3 10 4 8 9 5 7

Динамика численности трудоспособного 
населения (%) 

-1 -2 -2 -2 -1 -2 н/д -2 0 -3

Место в категории 3 8 4 6 2 5 10 7 1 9

Динамика численности работников организаций (%) -11 -2 -9 2 2 -2 -4 4 н/д -5
Место в категории 9 5 8 3 2 4 6 1 10 7
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Динамика этого показателя достигает 
уровня 50%, рост оборота розничной 
торговли также достаточно высок, что и 
привело муниципалитет на первую строчку 
рейтинга «Дела».

«Субъекты малого и среднего бизнеса 
составляют основу предпринимательства на 
территории района. При этом Елховский 
район преимущественно аграрный, 
значительную долю МСБ здесь занимают 
сельскохозяйственные производители. 
Факторами увеличения показателей по 
обороту сельскохозяйственной продукции 
стали модернизация автопарка сельскохо-
зяйственного назначения и увеличение 
площади обрабатываемых земель. При этом 
увеличение площади обрабатываемых 
земель осуществляется за счет частных 
земель сельскохозяйственного назначения с 
помощью механизмов муниципального 
земельного контроля, а также арендован-
ных земельных участков, находящихся в 
ведении муниципалитета», — отчитывают-
ся «Делу» в администрации Елховского 
района. По словам сотрудников админи-
страции Елховки, в 2018 году на показате-
лях развития института малого и среднего 
бизнеса прежде всего отразилось открытие 
и функционирование объектов федераль-
ных торговых сетей. Были открыты 
магазины «Магнит» и «Пятерочка», магазин 
региональной сети «Пеликан». Что доволь-
но сложно назвать примером работы 
сегмента МСБ. 

Помимо торговых сетей и сельскохо-
зяйственных производств в районе 
действуют два заметных на местном уровне 
предприятия. Одно изготавливает мясные 
деликатесы и колбасы — «Елховский 
мясокомбинат», с отлаженным сбытом, в 
том числе в Самару, через интернет-
торговлю. Второе –«Елховский молокоза-
вод» — специализируется на переработке 
молока, продукция которого хорошо 
известна в Самаре, только местного сырья 
для предприятий, по словам их сотрудни-
ков, не хватает, его закупают по большей 
части в Татарстане. 

Вслед за Елховским в пятерку лидеров 
«Территорий роста» вошли также 
Камышлинский, Алексеевский, 
Красноармейский и Большеглушицкий 
районы.

Последние станут 
первыми
На 12 мест с 17-й прошлогодней позиции в 
рейтинге «Дела» поднялся 
Большеглушицкий район — в основном 
благодаря увеличению объемов производ-
ства зерна. Рекордный рост (22 строчки 
вверх и 4-е место) продемонстрировал 

бывший в прошлом году предпоследним в 
рейтинге «Территории роста» 
Красноармейский район. «Малый и средний 
бизнес показывает на территории района 
неплохую динамику. Плотность субъектов 
МСБ в 2018 году составляла 19 человек на 
1000 жителей. За третий квартал 2019 года 
количество субъектов малого и среднего 
бизнеса увеличилось на 34% по сравнению 
с соответствующим периодом прошлого 
года, из них количество малых предприятий 
увеличилось на 10%, количество предпри-
нимателей без образования юридического 
лица на 41%, — рассказывает «Делу» 
руководитель комитета по экономическому 
развитию, инвестициям и торговле 
администрации м.р. Красноармейский 
Александр Новиков. — Мы активно 
участвуем в реализации нацпроекта в сфере 
МСБ, но есть одна ошибка в части развития 
инвестиционной привлекательности 
района — отсутствие положения о налого-
вых льготах по местным налогам юридиче-
ским лицам и предпринимателям, осущест-
вляющим инвестиционную деятельность на 
нашей территории». Названную Новиковым 
проблему можно назвать системной в 
регионе, о ней вспоминают многие 
провинциальные бизнесмены-«середняки». 

Красноармейский район может 
послужить и иллюстрацией структуры МСБ 
на сельских территориях всей Самарской 
области. «Основа — агропромышленный 
комплекс, что оказывает большое влияние 
на рост общего благосостояния населе-
ния», — считает Новиков. Порядка 30% 
сельских предпринимателей предпочитают 
сферу розничной торговли, меньше 10% 

остается на сферу услуг и прочие виды 
бизнеса. 

Примерно та же ситуация в 
Камышлинском районе, занявшем вторую 
строчку рейтинга «Дела» после 19-го 
результата в прошлом году. «Мы наблюдаем 
существенный рост оборота и объемов 
производства малых предприятий. За 2018 
год по сравнению с аналогичным периодом 
2017 года темп роста суммарного оборота 
составил 220%», — рассказывает «Делу» 
Рафаэль Багаутдинов, глава м.р. 
Камышлинский. Увеличение оборота 
местные жители главным образом связыва-
ют с деятельностью предприятия СХП 
«Раздольное». 

«Если в первом квартале 2018 года 
динамика изменений суммарного оборота 
малых предприятий в значительной 
степени определялась тенденциями, 
сложившимися у организаций торговли, со 
второго квартала 2018 года наблюдается 
перераспределение существенной доли 
оборота в пользу сельскохозяйственной 
отрасли», — говорит Багаутдинов. 

«В 2018 году была стагнация. Росту 
препятствует несколько проблем. 
Становится все труднее найти качественное 
сырье — почти все отправляется на 
экспорт», — рассказывает «Делу» о том, как 
и чем живет малый бизнес в Красноярском 
районе Александр Ананичев, производитель 
и правообладатель ТМ «Новосемейкинский 
хлеб». Его район смог подняться с 21-го 
места на 14-е. Практически по всем 
показателям Красноярский район имеет 
положительную динамику. Снизились лишь 
производство сельхозпродукции и объем 
инвестиций в районе, несмотря на доста-

Хозяйка в доме
Город Октябрьск 
Александры Гожей 
впервые занял 	
первое место 	
в рейтинге 	
«Территории роста»
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*По данным рейтингов МЭРиТ Самарской области за 2018 год.  ** По данным Самарастата за 2018 год.  (!) В расчет объема отгруженных товаров входят добыча полезных ископаемых; обрабатывающие производства; производство и распределение 
электроэнергии, газа и воды. Индекс промпроизводства, объем отгруженных товаров и инвестиции в основной капитал оцениваются в расчете на душу населения.  1Динамика уровня официально зарегистрированной безработицы в 2018 году

Территории роста: РАЙОНЫ
Рейтинг муниципальных районов Самарской области по итогам 2018 года

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27

Муниципальный район Рост оборота 
розничной 
торговли  
(тыс. руб)

Индекс  
промпроиз­
водства

Рост объема 
производства 
сельхозпро­
дукции

Рост объема 
производства 
сельхозпро­
дукции в КФХ 
и ИП

Индекс 
производства 
сельхозпро­
дукции

Рост числен­
ности трудо­
способного 
населения

Объем 
отгруженных 
товаров

Инвестиции 
в основной 
капитал

Средне­
месячная 
заработанная 
плата

Динамика 
уровня без­
работицы в 
2018 году1

 место место место место место место место место место место

1 Елховский
1 5 2 5 4 7 6 12 24 2

2 Камышлинский 
3 1 1 10 5 26 7 2 11 8

3 Алексеевский
10 11 18 14 1 8 9 8 4 7

4 Красноармейский
13 9 5 7 3 16 13 7 9 21

5 Большеглушицкий 
8 4 4 9 2 18 14 22 20 16

6 Приволжский
20 22 3 16 6 9 16 16 13 1

7 Сергиевский
18 27 16 1 12 10 3 3 7 25

8 Кошкинский
11 17 15 3 14 14 12 5 26 9

9 Сызранский
9 8 21 2 18 20 20 18 6 5

10 Челно-Вершинский
14 10 7 18 9 27 15 4 14 12

11 Волжский
4 3 6 22 8 1 25 14 23 27

12 Похвистневский
2 19 13 17 10 15 27 13 1 18

13 Безенчукский
17 25 8 23 7 19 4 11 17 11

14 Красноярский
5 12 9 27 26 3 17 21 3 19

15 Хворостянский
27 2 23 24 25 5 8 10 8 14

16 Богатовский
7 13 24 15 21 6 10 26 22 3

17 Большечерниговский
16 7 14 8 11 24 22 27 15 10

18 Ставропольский
6 26 26 25 22 2 1 15 18 13

19 Пестравский
12 6 19 11 16 23 26 25 2 17

20 Кинель-Черкасский
21 18 12 12 15 12 21 9 25 15

21 Борский
26 16 27 4 19 4 19 20 12 20

22 Клявлинский
15 20 17 13 13 13 18 24 10 26

23 Шигонский
22 15 20 21 24 21 23 17 5 4

24 Шенталинский
25 24 11 20 17 22 11 1 19 24

25 Нефтегорский
19 21 22 19 23 17 5 19 27 6

26 Кинельский
24 14 25 6 27 11 24 6 21 23

27 Исаклинский
23 23 10 26 20 25 2 23 16 22
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точное выгодное территориальное 
положение. Район находится на пересече-
нии федеральных и региональных дорог, в 
непосредственной близости от аэропорта 
Курумоч и столицы региона, входит в зону 
Самарско-Тольяттинской агломерации. 
«Сейчас при администрации создан 
специальный отдел для поиска и привлече-
ния инвесторов, работает инвестицион-
ный совет, создана подробная инвестици-
онная карта, все инвестиционные проекты 
сопровождаются по принципу «единого 
окна», что также удобно для бизнеса», — 
спешит похвалиться глава района Михаил 
Белоусов. Близость к крупным городам 
становится как положительным, так и 
отрицательным фактором развития МСБ 
на сельских территориях. «Хлеб — то, что 
продается в больших количествах каждый 
день. Однако с приходом на рынок 
крупных сетей стало немного труднее 
реализовывать сбыт продукции. Также 
ощущается конкуренция с мини-
пекарнями. На продажи влияет и сезон-
ность. В Красноярском районе много дач, 
поэтому больше продаем с весны по осень, 
когда наплыв дачников. Эта тенденция не 
меняется уже много лет», — рассказывает 
Ананичев. 

В целом в средней части рейтинга 
«Дела» произошли незначительные 
перемещения по сравнению с прошлым 
годом, за одним, но очень ярким исключе-
нием. Кинельский район, который в части 
инвестиционной привлекательности 
превосходил большинство региональных 
территорий, находящийся в непосред-
ственной близости от Самары, рухнул с 
8-го места на 26-ю строчку рейтинга. 
Муниципалитет продемонстрировал 
довольно низкую динамику практиче-
ски по всем направлениям. При том, 
что количественные показатели того 
или иного критерия остались 
значительно выше, чем у многих 
субъектов области. Можно 
сказать, что район проиграл сам 
себе. 

Почему это произошло, 
«Делу» пояснил Сергей Колесник, 
глава Кинельского района. «С 
одной стороны, близость к 
областному центру, удобная 
логистика привлекают крупных 

инвесторов — в районе реализовано 
несколько успешных инвестпроектов, и 
процесс продолжается. С другой стороны, 
отсутствие райцентра не позволяет малому 
бизнесу концентрироваться в одном, 
наиболее удобном с точки зрения потре-
бления товаров и услуг месте, и это создает 
определенные сложности», — разводит 
руками глава района.

С серединки  
на половинку
«Трудности, конечно, есть. В прошлом году 
для многих было испытанием внедрение 
новых требований к кассовой технике. Эту 
реформу то отменяли, то вводили…» — 
рассказывает частный предприниматель 
из Челно-Вершинского района Александр 
Шакуто, развивающий весьма диверсифи-
цированный бизнес: от ритуальных услуг и 
шиномонтажа до лесопилки и кузницы. «В 
будущем хочу открыть КФХ, им сейчас 
оказывается мощная поддержка», — рас-
сказывает «Делу» Александр Шакуто. 
Однако даже рост МСБ вряд ли спасет 
сельские районы от потери трудоспособно-

го населения. Заработная плата не 
выдерживает конкуренции с городскими 
территориями. Например, в Шигонском и 
Приволжском районах она самая малень-
кая по средним и крупным предприяти-
ям — чуть более 24 тыс. рублей. Частные 
же предприниматели могут предложить 
лишь чуть более 15 тыс. рублей. Спасет ли 
жителей Самарского региона бегство из 
сел в города? Вопрос спорный.

Городские цветы
Лидирующую позицию в рейтинге «Дела» 
среди городских округов занимает 
Октябрьск, несмотря на значительную 
территориальную удаленность от столицы 
региона. Здесь по сравнению с 2017 годом 
выросли темпы роста и объема инвести-
ций (22%), и объема отгруженных товаров 
(44%), и оборота розничной торговли 
(17%). Стоит отметить, что в прошлом году 
Октябрьск занимал лишь шестую из 10 
строчек рейтинга.

За Октябрьском подтянулась и 
Сызрань. Кто бы мог ожидать, но город, 
который в народе вспоминают лишь с 
саркастичной улыбкой, смог подняться с 
последнего места на вторую строчку 
рейтинга. Следом расположились 
Похвистнево, Чапаевск и Отрадный — на 
третьем, четвертом и пятом местах 
соответственно. Самара и Тольятти 
занимают лишь шестое и седьмое места, 
что в принципе закономерно. 
«Прогнозируется положительная динами-
ка развития МСБ. В том числе количества 
субъектов малого и среднего предприни-
мательства в Тольятти. К концу прогнозно-
го периода количество предпринимателей 
достигнет по базовому варианту прогноза 
36,8 тыс. единиц (темп роста в 2022 году к 
2019 году — 110,8%)», — верит в будущее 
заместитель главы г.о. Тольятти по 
финансам, экономике и развитию Алексей 
Бузинный.

Разделили 8-9-ю позиции с одинако-
выми показателями роста центры 
нефтехимической промышленности 
региона Новокуйбышевск и Чапаевск. На 
последнем месте рейтинга «Дела» оказался 
будущий «туристический центр» 
Самарской области Жигулевск. 
Практически по всем показателям город 
показывает отрицательную динамику. 
Прошел год работы Дмитрия Холина в 
городе, но местный малый бизнес так и не 
вышел из депрессии. Ни развития 
заповедной зоны, ни туристов, ни 
предпринимателей. 

Когда последние станут первыми? 
- Анастасия Мурасина

Глава района Наталья 
Павлова растит малый 
бизнес в небольшой Елховке

Источник: 
elhovskiy.
samregion.
ru
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Дорожное строительство

Национальный  
масштаб
Сохранность самарских дорог обеспечат 
контрактами жизненного цикла

в 2019 году по нацпроекту  
в регионе отремонтировано 
104 участка дорог общей 
протяженностью 257 км

В
се запланированные 
на текущий год рабо-
ты в рамках реализа-
ции национального 
проекта «Безопасные 
и качественные 
автомобильные до-
роги» на территории 

Самарской области завершены, сообщили 
в пресс-службе министерства транспорта 
и автомобильных дорог региона. Однако 
по нацпроекту могут проводиться работы 
следующего сезона в черте области. Речь 
идет о переходящих объектах, а также о 
тех, для которых уже заключены контрак-
ты. В этом году в Самаре впервые работы 
осуществляются по контракту жизненного 
цикла (КЖЦ) — когда ремонт, устранение 
недочетов в случае их возникновения в 
пятилетний гарантийный период, а также 
всесезонное содержание взял на себя один 
подрядчик. Эта практика внедрена на двух 
улицах Самары — Победы и Стара-Загора.

лучше больше
Вместе с тем сейчас в Самаре уже идут 
электронные аукционы для определения 
подрядных организаций, которые будут 
ремонтировать дороги местного значения в 
рамках нацпроекта «Безопасные и каче-
ственные автомобильные дороги» в 
следующем году. Губернатор Самарской 
области Дмитрий Азаров в целях эффектив-
ной реализации нацпроекта поручил 
своевременно провести торги и заблаговре-
менно заключить контракты на выполне-
ние соответствующих работ. Это позволит 
подрядчикам полностью подготовиться к 
старту дорожно-строительного сезона 2020 
года — он начнется весной с установлением 
постоянных положительных температур.

Так, в Самаре один подрядчик уже изве-
стен: обновлять проезжую часть дорог «кар-
тами» свыше 100 погонных метров (ремонт 
от борта до борта) будет «Куйбышевская 
Дорожная ПМК». Аукцион состоялся в конце 
октября. Заказчик — департамент город-
ского хозяйства и экологии администрации 

Самары. На следующий же день после этих 
торгов были размещены еще несколько за-
купок.

В частности, на выполнение работ по 
комплексному ремонту следующих объек-
тов: ул. Мичурина в границах ул. Чкалова 
и пр. Масленникова, ул. Арцыбушевской от 
ул. Полевой до пер. Тургенева, ул. Ленин-
ской — от дома №1 по ул. Ленинской до 
ул. Полевой. 

В процессе комплексного ремонта 
меняется не только дорожное покрытие 
проезжей части от борта до борта. Приво-
дят в порядок бордюрный камень, тротуа-
ры, газоны, инженерные коммуникации, 
средства организации движения — обнов-
ляют светофоры, разметку, направляющие 
пешеходные ограждения, дорожные знаки. 
При необходимости выполняются и другие 
работы по благоустройству.

Свободный путь
В целом, в 2019 году по нацпроекту в ре-
гионе отремонтировано 104 участка дорог 
общей протяженностью 257 км. В том чис-
ле 60 км в Самаре, 17 км в Тольятти и 180 
км региональных трасс. На эти цели было 
направлено 5,77 млрд рублей, из которых 
3,26 млрд рублей — средства федерального 
бюджета.

Часть работ идет с опережением плана, 
а часть переносится на следующий год. От-
метим, что определенные виды работ до-
рожники могут проводить при соответству-
ющих погодных условиях. Есть зависимость 
и от других объективных факторов. Так, на 
2020 год «переходят» реконструкция дороги 
«Тольятти-Ягодное» в Ставропольском райо-
не, капитальный ремонт проспекта Кирова 

в областном центре на участке от улицы 
Ветлянской до мостового перехода «Киров-
ский», строительство улицы Офицерской в 
Тольятти и другие.

В следующем году специалисты могут 
приступить к реализации второго этапа 
строительства Фрунзенского моста в Сама-
ре, проект которого предусматривает строи-
тельство магистральной трассы от улицы 
Шоссейной до границы города протяженно-
стью 7,8 км. 

Дорога будет иметь выход на феде-
ральные трассы в направлении Оренбурга 
и Казахстана, региональную автодорогу 
«Самара-Волгоград», а также обеспечит 
транспортную доступность микрорайона 
Южный Город и города Новокуйбышевска. 
Напомним, Фрунзенский мост в Самаре — 
строящаяся переправа, работы на которой 
начались в 2015 году. Сдать в эксплуатацию 
сооружение планируют в текущем году.

Также в следующем году стартует 
строительство второго мостового сооруже-
ния через реку Сок в Красноярском райо-
не области по нацпроекту «Безопасные и 
качественные автомобильные дороги», 
что, в свою очередь, позволит ликвидиро-
вать «узкое горлышко» на выезде с Крас-
ноглинского шоссе на региональную и 
федеральную сеть автодорог. Проектом 
реконструкции предусмотрено строитель-
ство мостового перехода протяженностью 
2 км параллельно существующему, с двумя 
полосами движения. После завершения 
строительства транспортные потоки на вы-
езд и въезд в город будут перераспределены 
между новым и старым мостом, который 
также будет отремонтирован в рамках нац-
проекта.
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Дорогая столица
В 2020 году в Самаре продолжится масштаб-
ное обновление улично-дорожной сети. 
Перечень объектов, запланированных к 
ремонту и реконструкции, уже утвержден. 
Участки дорог были определены исходя из 
оценки их состояния, предписаний надзор-
ных органов, анализа очагов аварийности 
(мест концентрации ДТП), наличия проект-
ной документации и обращений горожан. 
Также учитывались межремонтные и гаран-
тийные сроки. Одним из критериев выбора 
стала доля маршрутов движения пассажир-
ского автомобильного транспорта с целью 
снижения количества дорог, работающих в 
режиме перегрузки.

Среди основных задач — не только при-
вести в нормативное состояние проезжую 
часть, но и комплексно благоустроить при-
легающие территории, установить недоста-
ющие технические средства безопасности 
дорожного движения. 

Только по заказу департамента город-
ского хозяйства и экологии общая площадь 
работ по комплексному и «карточному» 
ремонту составит 408 671 кв. м. Благодаря 
разным видам работ преобразятся 40,34 км 
дорог местного значения. Значительный 
объем работ будет выполнен в поселке Мех-
завод — работами охватят более десятка 
участков.

Важно, что уже в текущем году под-
рядчик, который трудится на улицах Стара-
Загора и Победы на принципах трехлетнего 
контракта жизненного цикла, взял на себя 
повышенные обязательства и приступил 
к освоению объема работ, изначально за-

планированных на 2020 год. Так, по плану 
2019 года улицу Стара-Загора обновили в 
границах улиц Советской Армии и Ново-
Вокзальной. При этом подрядчик продол-
жает ремонт, чтобы до конца следующего 
дорожно-строительного сезона улица пре-
образилась до Ташкентской. А улица Побе-
ды — до ул. Гагарина (план этого года — от 
ул. Елизарова до пр. Кирова — выполнен 
раньше срока).

В 2020 году в рамках национального 
проекта «Безопасные и качественные авто-
мобильные дороги» в Самарской области 
запланировано приведение в нормативное 
состояние 225 км автомобильных дорог.

Общий объем финансирования работ 
по нацпроекту составит 5,5 млрд рублей, 
из них 1,7 млрд рублей получат городские 
округа Самара и Тольятти, а 3,8 млрд рублей 
будут направлены на ремонт дорог регио-
нального значения.

Первый цикл
Начиная с этого года комплексный ремонт 
двух дорог в Самаре производится на прин-
ципах контракта жизненного цикла. Такой 
подход реализуется в городском округе 
впервые. То есть один и тот же подрядчик 
полностью берет на себя ответственность за 
состояние дорожного объекта: и ремонтиру-
ет его, и в течение гарантийного срока (пять 
лет) устраняет дефекты в случае их возник-
новения, а в течение трех лет всесезонно 
содержит проезжую часть и прилегающую 
территорию. 

В зимний период рабочие подрядной 
организации будут расчищать и вывозить 
снег, обрабатывать участок противогололед-
ными материалами, в теплое время года — 
убирать мусор, мыть и пылесосить и т.д. При 
этом уделять особое внимание не только 
своевременности и качеству, но и береж-
ному обращению с элементами улично-
дорожной сети, чтобы объект прослужил как 
можно дольше, не требуя дополнительных 
гарантийных работ. Первые объекты, отре-
монтированные по схеме КЖЦ, — участки 
ул. Победы и Стара-Загора — уже обслужи-
ваются. Содержание тем же подрядчиком 
организовано с августа, причем на всем про-
тяжении согласно контрактным обязатель-
ствам: на улице Победы — от ул. Елизарова 
до ул. Гагарина, на ул. Стара-Загора — от ул. 
Советской Армии до ул. Ташкентской. 

В целом в Самаре раньше всего с 
объемом ремонта улично-дорожной сети 
по нацпроекту «Безопасные и качествен-
ные автомобильные дороги» справились 
на объектах ремонта большими «карта-
ми», осенью завершились работы на За-
водском шоссе от ул. Земеца до ул. XXII 
Партсъезда, которое преобразилось в 
результате капитального ремонта. Кроме 
ремонта дорог по контракту жизненного 
цикла также комплексно обновили во-

млрд рублей
Общий объем 
финансирования на 
2020 год по нацпроекту 
«Безопасные и 
качественные 
автомобильные 
дороги» 
Источник — администрация г.о. Самара

5,5

Не узнать
Перечень дорог, подлежащих реконструкции по заказу департамента градостроительства 
г.о. Самара в 2020 году

реконструкция Заводского шоссе от ул. Авроры до ул. XXII Партсъезда (2-я очередь)
реконструкция ул. XXII Партсъезда от ул. Солнечной до пр. Кирова  
(1-я очередь – от ул. Солнечной до Московского шоссе;  
2-я очередь – от пр. Карла Маркса до ул. Ставропольской)

Источник — администрация г.о. Самара
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семь участков улиц вблизи Крымской 
площади.

Намерение продолжить ремонт по 
трехгодичному контракту поддержано — 
дополнительные средства выделяются, 
поскольку самарские дорожники доказали 
высокий уровень производительности вку-
пе с интенсивным темпом работ.

Глава города Елена Лапушкина не-
однократно совершала объезд самарских 
улиц, которые ремонтируются по нацпро-
екту «Безопасные и качественные авто-
мобильные дороги». Были проинспекти-
рованы ул. Стара-Загора и Победы, также 
мэр проверяла ход ремонта и на Заводском 

шоссе. «Эти улицы, безусловно, очень важ-
ны для города. Здесь почти круглосуточно 
большой транспортный поток. Они связы-
вают разные районы города, жилые кварта-
лы и предприятия. Работы должны быть 
выполнены максимально качественно и 
аккуратно, не затягивая сроки», — отмети-
ла глава города во время объездов в разгар 
дорожно-строительного сезона.

Поручение было выполнено.

С опережением 
графика
По контракту жизненного цикла в Самаре 
трудится один подрядчик — НПФ «XXI Век», 
который приводит в порядок обе улицы 
(Стара-Загора и Победы).

«Справившись досрочно с основны-
ми работами по комплексному ремонту на 
улице Победы от улицы Елизарова до про-
спекта Кирова — это объем, запланирован-
ный на текущий год, — рабочие форсируют 
график производства работ. Они перешли 
на следующий участок — до пересечения с 
улицей Воронежской. В этом же направле-
нии движутся бригады, обновляющие ули-
цу Стара-Загора. Фрезеруется изношенное 
асфальтобетонное покрытие, устанавли-
вается бортовой камень. Идет устройство 
парковочных пространств. На следующем 
участке улицы Стара-Загора отремонтиру-
ют имеющиеся парковки и сделают новые 
удобные «карманы». Это было предусмо-
трено еще на стадии проектирования, по-
скольку улица максимально востребована 
автомобилистами и является одной из важ-
нейших транспортных артерий Самары. 
Кроме того, на улице Стара-Загора находят-
ся такие объекты массового притяжения 
населения, как парк имени Юрия Гагарина, 
комплексно благоустроенный несколько 
лет назад бульвар, Соборная мечеть. Так-
же здесь много объектов потребительско-
го рынка», — сообщил директор МБУ г.о. 
Самара «Дорожное хозяйство» Шамиль 
Халиуллов. 

В соответствии с обращениями го-
рожан количество парковок уже увели-
чилось на первоначальном участке ул. 
Стара-Загора (от ул. Советской Армии до 
ул. Ново-Вокзальной), особенно вблизи 
парка имени Юрия Гагарина. Здесь тради-
ционно большое количество отдыхающих, 
и до ремонта нехватка парковочных мест 
ощущалась остро. Ранее на всем протя-
жении участка ремонта (по плану 2019 
года) парковки занимали 3100 кв. м. Из 
расчета 5x2 м — это одно машино-место. 
То есть припарковаться на участке могли 
310 автомобилистов. После строительства 
дополнительных парковок у 460 водите-
лей не будет проблем с тем, чтобы оставить 

свою машину. Таким образом, увеличение 
парковочной площади произошло почти 
наполовину. 

«На парковках устраивался нижний 
слой покрытия, затем, после выполнения 
работ на проезжей части, шло устрой-
ство верхнего слоя из высокопрочной 
щебеночно-мастичной асфальтобетонной 
смеси на полимерно-битумном вяжу-
щем», — пояснил заведующий сектором 
контроля за ремонтом автомобильных до-
рог и объектов благоустройства отдела кон-
троля за объектами ремонта и реконструк-
ции МБУ г.о. Самара «Дорожное хозяйство» 
Кирилл Рябов.

Большое внимание на участке уделили 
и обновлению средств организации движе-
ния, в частности нанесению разметки.

«Это осевая сплошная и прерывистая 
виды разметки на площади 1027 ква-
дратных метров, а также 200 квадратных 
метров — объем работ по нанесению стоп-
линий и разметки на пешеходных пере-
ходах. Их на участке 11. Все выкрашены в 
соответствии с планом-схемой, предусмо-
тренной городским департаментом транс-
порта после согласования с ГИБДД. Это 
учли еще при разработке проекта ремонта, 
ведь улица востребована горожанами», — 
отметил Шамиль Халиуллов.

Интенсивным движением продиктова-
но применение термопластика, отличаю-
щегося повышенной устойчивостью, чтобы 
разметка прослужила как можно дольше.

Термопластик — это термоплавкая 
сыпучая смесь полимерных связующих, 
минеральных наполнителей, пигментов 
и функциональных добавок (пластифика-
торов, стабилизаторов и др.), образующая 
после разогрева, вымешивания и охлажде-
ния толстослойное твердое непрозрачное 
лакокрасочное покрытие. 

«Термопластик перемешивался со 
стеклошариками, которые обеспечивают 
светоотражающий эффект в ночное время 
суток в течение всего срока службы раз-
метки, тем самым повышая безопасность 
дорожного движения. Материал полностью 
схватывается уже через 20-25 минут, после 

+10 км
По заказу департамента городского 
хозяйства и экологии г.о. Самара в 2019 
году отремонтированных дорог стало на 10 
км больше запланированного*
ул. Тухачевского от ул. Дачной до улицы Гагарина 
ул. Дзержинского от  ул. Партизанской до ул. Клинической 
ул. Речная от ул. Структурной до ж/д переезда
ул. Фрунзе  от ул. Л. Толстого до ул. Крупской 
ул. Гастелло  от ул. Дыбенко  до ул. Высоковольтной
ул. Высоковольтная  от ул. Гастелло до ул. Карбышева
ул. Отважная от ул. Дыбенко до ул. Высоковольтной
ул. Долотная  от ул. Высоковольтной до ул. Советской Армии
ул. Прожекторная от проезда Мальцева до кольца автобуса 
маршрута №9
ул. 6-я Толевая от ул. Балаковской до пер. Ясский
ул. Профильная от Заводского шоссе до д. 4 к. 13 на пр. Мальцева 
ул. Больничная  от ул. Мичурина  до Московского шоссе
*ул. Ольховская от 4-й линии до 9-й линии
2-я просека от ул. Ново-Садовой до д .57 на 2-й просеке
ул. Олимпийская  от ул. Алма-Атинской до Ракитовского шоссе
Смышляевское шоссе от  ж/д переезда до реки Орловка
ул. Черемшанская  от пр. Кирова до ул. Минской
пр. Карла Маркса от пр. Кирова до д. 3 к. 1  на ул. Мирной 
ул. Юбилейная  от пр. Юных Пионеров до ул. Победы
ул. Металлистов  от пр. Юных Пионеров до ул. Теннисной
ул. Енисейская  от ул. Строителей  до пр. Кирова
ул. Нагорная  от ул. Пугачевской до пр. Кирова
ул. Нагорная  от ул. XXII Партсъезда  до ул. Ново-Вокзальной
Проезд от ул. Г. Димитрова до ул. Ташкентской
ул. Воронежская  от ул. Вольской до пр. Карла Маркса
ул. Краснодонская  от ул. Нагорной до  ул. Теннисной
ул. Калинина от ул. Рыночной до пер. Тихий
Дорога на асфальтобетонный завод в поселке Козелки
ул. Парусная от ул. Звездной до ул. Прибрежной 
ул. Прибрежная от ул. Звездной до д. 55 на ул. Прибрежной
ул. Звездная 
ул. Центральная (с/х «Кряж») от ул. Таганской до д. 12 на ул. 
Центральной
ул. Вологодская от ул. Обувной до ул. Эльтонской
ул. Старонабережная  от ул. Уральской до  ул. Таганской
ул. Таганская  от ул. Старо-Набережной до ул. Центральной
ул. Поселковая от ул. Уральской до  ул. Центральной
ул. Медицинская от  ул. Фасадной до ул. Бакинской
Ново-Молодежный пер. от ул. Придорожной до Пугачевского  
тракта
*1-й Безымянный пер. от ул. Свободы до ул. Физкультурной
*ул. Сердобская от ул. Средне-Садовой до ул. Матросова
*ул. Земеца (путепровод)
*ул. Земеца (кольцо)
*ул. Мира от бульвара Финютина до ж/д переезда
*ул. Ногина от Красноглинского шоссе до ул. Сергея Лазо
*бульвар Финютина от ул. Мира до д. 66 на бульваре Финютина
*ул. Маршала Устинова
*ул. Урицкого от ул. Красноармейской до ул. Пензенской
*ул. Ставропольская от ул. Ново-Вокзальной до ул. Алма-Атинской
*ул. Ташкентская от ул. Стара-Загора до ул. Черемшанской
ул. Новокомсомольская  от ул. Шоссейной до ул. Парниковой
ул. Молдавская  от ул. Сорок лет Пионерии до ул. Зеленой
*Перечень работ по ремонту улично-дорожной сети городского 
округа Самара на 2019 год (по заказу ДГХиЭ администрации г.о. Са-
мара) в рамках национального проекта «Безопасные и качественные 
автомобильные дороги», в том числе 10 объектов, отремонтирован-
ных дополнительными объемами
Источник — администрация г.о. Самара

Под щебнем  
и мастикой

Перечень дорог под комплексный ремонт  
в рамках нацпроекта в 2020 году по заказу 
департамента городского хозяйства  
и экологии администрации г.о. Самара*

ул. Победы от пр. Кирова до ул. Гагарина
ул. Стара-Загора от ул. Ново-Вокзальной  
до ул. Ташкентской
ул. Мичурина от ул. Чкалова до пр. Масленникова
ул. Арцыбушевская от ул. Полевой до пер. Тургенева
ул. Ленинская от дома №1 по ул. Ленинской  
до ул. Полевой

*На участках дорог будет применен щебеночно-мастичный асфаль-
тобетон (ЩМА-20) на полимерно-битумном вяжущем (ПБВ-60)
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чего разрешается движение автотранспорта. 
Гарантия на разметку, нанесенную термо-
пластиком, составляет полтора года», — по-
яснил директор фирмы-подрядчика Марат 
Гумеров.

При нанесении разметки ошибиться 
нельзя ни на миллиметр. В этом дорожным 
рабочим помог бортовой компьютер, кото-
рым оснащена спецтехника для разметоч-
ных работ.

Кроме того, на отрезке между улицами 
Советской Армии и Ново-Вокзальной протя-
женностью 1,8 км полностью преобразилось 
покрытие проезжей части. На всей площади 
в 40 тысяч кв. м применялась высокопроч-
ная щебеночно-мастичная асфальтобетон-
ная смесь. Особое внимание при этом уделя-
лось кольцевой развязке на перекрестке с ул. 
XXII Партсъезда, поскольку она отличается 
максимальной загруженностью. С кольца же 
4 сентября и началась укладка асфальтобето-
на, после чего рабочие перешли на дорогу по 
обе стороны ул. Стара-Загора. Для удобства 
автомобилистов разгрузили два проблем-
ных перекрестка — с ул. Ново-Вокзальной и 
с ул. Советской Армии. Благодаря расшире-
нию проезжей части водители, намереваю-
щиеся совершить правый поворот, уходят в 
новые «карманы» и тем самым не мешают 
остальным участникам движения.

Также на всем протяжении участка за-
менен бортовой камень. Заменили и под-
няли люки смотровых и дождеприемных 
колодцев на высотную отметку вровень с 
новым дорожным полотном. Закончили 
устройство тротуаров — с использовани-
ем как асфальта, так и плитки — опять же с 
учетом мнения горожан, которые пожелали 
видеть плиточное покрытие в районе парка 
им. Ю. Гагарина.

Сверх плана 2019 года подрядчик про-
должает трудиться и на ул. Победы — в рабо-
те отрезок до ул. Ново-Вокзальной.

В этом сезоне дорожные рабочие на-
мереваются справиться с устройством ново-
го асфальтобетонного покрытия проезжей 
части, остановочных «карманов», с ремон-
том смотровых и дождеприемных колодцев. 
Будут и уширения дороги. 

«Контрактом предусмотрено четыре по-
лосы уширения — в районе улиц Краснодон-
ской, Воронежской, Калинина. Это значи-
тельно разгрузит транспортный поток. Если 
машинам нужно будет повернуть направо 
или налево, они будут занимать отдельную 
полосу и тем самым не создадут препятствий 
другим автомобилям, которые движутся в 
прямом направлении. Беспрепятственный 
проезд и минимизация дорожных пробок — 
в результате ремонта эти факторы будут 
важными преимуществами», — подчеркнул 
заведующий сектором контроля за ремон-
том объектов ЖКХ МБУ г.о. Самара «Дорож-

ное хозяйство» Владимир Былинкин. Кроме 
того, частично заменят бортовой камень 
– даже тот, который до ремонта был в удо-
влетворительном состоянии. Это связано с 
тем, что профиль дороги будет скорректиро-
ван и, следовательно, изменятся проектные 
высотно-уровневые отметки. В дальнейшем 
эта мера позволит предотвратить застой та-
лых и сточных вод на участке.

В ежедневном режиме на всех стадиях 
обновления участка сотрудниками МБУ г.о. 
Самара «Дорожное хозяйство» организован 
контроль за ходом ремонтных работ, вклю-
чая замеры геометрических параметров.

На предыдущем участке комплекс-
ного ремонта улицы Победы в границах 
проспекта Кирова и улицы Елизарова (по 
первоначальному плану 2019 года) работы 
практически завершены. Здесь заменено ас-
фальтобетонное покрытие проезжей части, 
отремонтированы тротуары, газоны, бор-
товой камень. Есть удобные остановочные 
«карманы». Действует новая схема органи-
зации дорожного движения — установлены 
новые светофоры, ограждения, устроены 
новые парковки. 

При этом специалисты — кураторы 
исполнения контрактных обязательств от-
метили высокий уровень ответственности 
подрядной организации, выигравшей торги. 
Преимущества контракта жизненного цикла 
заявляют о себе уже на этапе ремонта.

Так, в ночь на 30 октября ремонт осу-
ществлялся в районе пересечения ул. По-
беды с проспектом Кирова. Здесь — фи-
нальный этап: по основному ходу новое 
асфальтобетонное покрытие уложено, 
рабочие занимались подготовкой к уклад-
ке полотна на примыкании к проспекту. 
Подчеркнем, что с учетом рекомендаций 
ГИБДД обустроен так называемый островок 
безопасности.

«Это нужно, чтобы автомобилисты 
не разворачивались в хаотичном порядке. 

1,7
млрд рублей 
финансирования получат городские окру-
га Самара и Тольятти на 2020 год  
по нацпроекту «Безопасные  
и качественные автомобильные дороги»
Источник: администрация г.о. Самара
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Практически за перекрестком — на месте, 
где раньше была стихийная парковка ма-
шин, а когда-то и небольшие торговые точ-
ки, — началось обустройство газона. А ря-
дом уже сформирована новая разворотная 
девятиметровая полоса. Можно будет пово-
рачивать налево при необходимости следо-
вать в сторону улицы Ново-Вокзальной», — 
пояснил заместитель главного инженера 
ООО «НПФ «XXI Век» Даниил Степанов.

Параллельно дороги обслуживают, за-
ботясь о санитарном состоянии.

«Пылесосы выводили не реже раза в три 
дня. При минусовой температуре воздуха 
пылесосы не используются — во избежание 
поломок. Но очистка участка продолжается 
круглосуточно — как ручная, так и меха-
низированная, например с МТЗ-щетками. 
Также выполняются следующие виды сезон-
ных работ: очистка урн, механизированное 
подметание тротуаров, подбор мусора, в том 
числе на остановочных площадках, мойка, 
очистка территории ручным способом», — 

рассказал начальник участка подрядной ор-
ганизации Евгений Бородачев.

При этом прилотковой части дороги — 
особое внимание. «Ее качественная очистка 
важна, прежде всего, для того, чтобы не за-
бивалась ливневая канализация и, следова-
тельно, не ухудшался отток воды во время 
осадков», — пояснил главный специалист 
отдела по содержанию и контролю за авто-
мобильными дорогами МБУ г.о. Самара «До-
рожное хозяйство» Антон Ефремов.

«Как только погодные условия по-
требуют работ в зимнем режиме, тот же 
подрядчик выведет соответствующие 
спецмашины. Они переоборудованы и 
будут применены при первой необходи-
мости для расчистки и вывоза снега, для 
внесения противогололедных материа-
лов. Поставлена задача очищать не только 
своевременно и качественно, но и береж-
но», — резюмировал директор МБУ г.о. 
Самара «Дорожное хозяйство» Шамиль 
Халиуллов.

Под контролем
Контроль качества осуществляется и со сто-
роны общественников.

В частности, представители региональ-
ного штаба ОНФ в Самарской области побы-
вали на улице Стара-Загора. 

«Уже проделана большая работа по ком-
плексному ремонту улицы Стара-Загора. 
Подрядчик приступил к освоению объемов 
следующего года. Однако в ходе обследо-
вания мы увидели недостатки, которые не-
обходимо устранить. Ведь дорожная сеть — 
это не только асфальтобетонное полотно 
проезжей части, но и коммуникации, газо-
ны, ограждения для повышения безопасно-
сти движения. Обращаем внимание на то, 
что за перекрестком с улицей XXII Парт-
съезда нужно закончить благоустройство 
газона, убрать с него глину, как и вокруг 
колодцев. От цветочных павильонов раньше 
собственником была проложена бетонная 
дорожка в направлении проезжей части. 
Теперь она упирается в установленные пе-
шеходные ограждения. Дорожку предла-
гаем убрать, а газон под ней восстановить. 
Важно объединить усилия и скоординиро-
вать работу всех профильных служб», — 
подчеркнул член регионального штаба ОНФ 
в Самарской области — руководитель рабо-
чей группы «Качество повседневной жизни» 
Руслан Эфендиев.

Подрядчик обязуется устранить недо-
четы. Вместе с тем он заявил о готовности к 
уборке в зимнем режиме.

«Обеспечим расчистку и вывоз сне-
га, борьбу с ледовым накатом на про-
езжей части, тротуарах. Будем вносить 
противогололедные материалы. Плани-
руем использовать «Бионорд». Готовы и к 
противогололедной обработке по новой тех-
нологии — двухкомпонентным реагентом. 
Увлажненный «Бионорд» будет действовать 
быстрее и эффективнее. Ускорится процесс 
плавления снега и, соответственно, очистки 
территорий», — отметил мастер участка 
субподрядной организации Павел Фролов.

Улица Стара-Загора относится ко 2-й 
категории дорог. Здесь активный трафик, 
большой пассажиропоток, проложены 
маршруты общественного транспорта. Та-
кие объекты, как правило, расчищаются в 
первоочередном порядке. «Трехлетнее со-
держание объекта силами подрядчика, вы-
полняющего ремонт, — новый подход. Рань-
ше после обновления участок передавался 
для обслуживания другому предприятию. 
В случае повреждения элементов улично-
дорожной сети в процессе уборки возни-
кали вопросы, касающиеся исполнения 
гарантийных обязательств. В этом году на 
ряде улиц начались работы по новой схеме. 
Будем следить за тем, насколько она эффек-
тивна», — заверил Руслан Эфендиев.

Общий объем финансирования нац-
проекта в регионе составит 42,1 млрд 
рублей, из которых 6,7 млрд будут 

выделены из федерального бюджета и 35,5 
млрд рублей — из бюджета Самарской об-
ласти.

Такое щедрое финансирование должно 
привести к тому, что к концу 2024 года уро-
вень нормативного состояния региональ-
ной дорожной сети должен быть увеличен с 
28,8 до 42,7%, а дорожной сети Самарско-
Тольяттинской агломерации с 54,6 до 85%.

Целевыми показателями также пред-
усмотрено снижение в два раза количества 
мест концентрации ДТП и в 3,4 раза — смерт-
ности на дорогах.

«Все цели и задачи, которые на 2019 год 
определены, будут исполнены. Благодаря 
нацпроектам, инициированным президен-
том страны Владимиром Владимировичем 
Путиным, мы ожидаем значительного улуч-
шения состояния дорог в регионе», — под-
черкивал в своих выступлениях губернатор 
Самарской области Дмитрий Азаров.

Финансирование

40 «ярдов»
Как финансируется нацпроект «Безопасные  
и качественные автомобильные дороги»  
в Самарской области

3,8 млрд руб. будут направлены 
на ремонт региональных дорог 
в 2020 году
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Беречь  
и защищать
«Дороги мало построить, их надо суметь 
сохранить», — отметил важность задачи 
по зимнему содержанию городских дорог 
первый заместитель мэра Самары Влади-
мир Василенко на совещании по подготовке 
города к зиме в департаменте городского 
хозяйства и экологии администрации Са-
мары.

В рамках подготовки к зимнему со-
держанию автомобильных дорог пред-
приятиями особое внимание было уделено 
переоснащению парка — дополнительное 
навесное оборудование переустановлено 
на машинах, которые являются многофунк-
циональными и используются всесезонно. 
Также для обслуживания и эксплуатирова-
ния специализированной техники в режиме 
нон-стоп ведутся работы по укомплектова-
нию штата — это дорожные рабочие, меха-
низаторы, водители, диспетчеры.

Муниципальным предприятием «Бла-
гоустройство», которое занимается со-
держанием дорог, тротуаров, остановок 
общественного транспорта и лестничных 
маршей вдоль улично-дорожной сети, заго-
товлено 15 тысяч тонн реагента «Бионорд», 
10 тысяч тонн песко-соляной смеси и около 
1,5 тысячи тонн чистого песка — им обраба-
тывают мосты и путепроводы. Подрядчи-
ком «Кедр 1», который отвечает за уборку 
улично-дорожной сети в Кировском районе 
и пешеходной улицы Ленинградской, заго-
товлено 2 тысячи тонн «Бионорда» и 1,2 ты-
сячи тонн песко-соляной смеси. Кроме того, 
в наличии имеется песок.

Проведена работа по своевременной 
доставке противогололедных материалов 
на специализированные места хранения. 

Реагенты закуплены и другими муни-
ципальными предприятиями, в том числе 
МП г.о. Самара «Спецремстройзеленхоз», 
МП г.о. Самара «Самарская набережная», 
которые отвечают за содержание скверов, 
тротуаров, аллей, набережной.

В минувшие недели наличие реаген-
тов на муниципальных предприятиях было 
проверено — все они обеспечены противо-
гололедными материалами. Восемь машин 
оборудованы специальными баками для 
смешивания реагента с раствором и раз-
брасывания его во влажном виде на до-
роги. Это новшество будет применено на 
городских дорогах в основном центральных 
районов Самары впервые. По мнению спе-
циалистов, использование увлажненного 
реагента снизит его расход на 30%, а также 
ускорит быстроту реакции плавления снега 
и, следовательно, очистку территорий.

МП «Благоустройство» было дано рас-
поряжение зарезервировать на базах в каж-

дом из районов по два груженых пескораз-
брасывателя.

В этом году к работе в зимних условиях 
подготовлено более 700 единиц снегоубо-
рочной техники, из них 311 принадлежат 
управляющим компаниям ТСЖ и ЖСК. 
Проведена проверка снежных полигонов к 
приему осадков. В общей сложности 8 спе-
циализированных площадок готовы при-
нять около 600 000 тонн снега.

«Особенно внимательно нужно следить 
не только за уборкой дворов, но и за свое
временной очисткой подходов к больницам, 
школам и другим социальным объектам. 

Нужно помнить о том, что «Бионорд» мы 
бездумно не используем. Давайте все-таки 
относиться к нему, как к химическому реа-
генту, и будем беречь газоны, которые мы 
восстановили в этом году», — поручила гла-
ва города Елена Лапушкина.

Среди первых
Во многом благодаря положению дел в об-
ластной столице Самарская область попала 
в число регионов — лидеров по реализа-
ции национального проекта «Безопасные 
и качественные автомобильные дороги». 
Соответствующее заявление чиновников 
прозвучало в ходе прошедшего 16 октября 
в Екатеринбурге совещания, посвященного 
промежуточным итогам первого года реа-
лизации нацпроекта.

При этом из слов заместителя предсе-
дателя Правительства РФ Максима Акимова 
следовало, что лишь 13 из 83 принимающих 
участие в нацпроекте субъектов РФ смогли 
полностью выполнить планы дорожных 
работ, намеченные на 2019 год. Еще 30 ре-
гионов подошли «практически вплотную» к 
этому рубежу. «В следующем году повто-
рить такой же опыт права не имеем. Мы 
проанализируем и лидеров, и штрафников. 
На 2020 год разделим дополнительно 16,5 
млрд руб. По самым свежим данным, у нас 
из 2200 объектов 60% уже внесено в планы-
графики закупок, 20 субъектов полностью 
законтрактовались (на 2020 год)», — ци-
тирует Акимова РБК. Чиновник заверил 
также, что «выступил с резкими словами», 
когда проводил селекторное совещание с 
главами регионов. В свою очередь глава 
правительства Дмитрий Медведев отметил, 
что в 2019 году из госбюджета было выде-
лено более 110 млрд руб. на мероприятия, 
предусмотренные федеральным проектом 
«Дорожная сеть» (входит в состав нацпро-
екта «Безопасные и качественные авто-
мобильные дороги»). Больше половины 
включенных в него дорожных объектов — 
местного значения. Однако сразу в несколь-
ких регионах, по его словам, освоено менее 
30% выделенных средств. В то же время ми-
нистр транспорта России Евгений Дитрих 
назвал текущие промежуточные результа-
ты исполнения нацпроекта «неплохими». 
Однако он признал, что из 6900 объектов, 
запланированных к ремонту на текущий 
год в 83 регионах, по 650 (то есть по 9,4%) 
сроки сдачи переходят на 2020 год. Среди 
регионов — лидеров по темпам реализа-
ции нацпроекта он назвал Белгородскую, 
Владимирскую, Воронежскую, Пензенскую, 
Тамбовскую, Тульскую, Мурманскую, Улья-
новскую и Самарскую области. 

- Татьяна Васильева

Карта ляжет
Перечень дорог, которые в 2020 году 
будут отремонтированы по нацпроекту 
большими «картами» (свыше 100 п. м) по 
заказу департамента городского хозяйства 
и экологии администрации г. о. Самара
ул. Новосельская - дорога к совхозу «Рубежное»
ул. Нефтяников от Пугачевского тракта до дома №12а  
на ул. Стадионной
дорога в село Молгачи от п. Береза до с. Молгачи
ул. Верхне-Карьерная от ул. Борской до ул. Ново-Урицкой
ул. Мостовая от ул. Неверова до ул. 128 км
ул. Шверника от ул. Ново-Садовой до ул. Солнечной
ул. Фадеева от ул. XXII Партсъезда до ул. Ново-Вокзальной
ул. Карбышева от ул. Гагарина до ул. Мориса Тореза
ул. Запорожская от Севастопольского переулка  
до ул. Антонова-Овсеенко
ул. Березовая Аллея от ул. Стара-Загора  
до дома №1 на ул. Березовая Аллея
ул. Путейская от пр. Металлургов  
до ул. Олимпийской (дом №1)
ул. Охтинская от дома №1а на ул. Охтинской  
до ул. Ново-Охтинской
ул. Придорожная от ул. Бакинской  
до Ново-Молодежного переулка
ул. Продольная от ул. Новосельской до тупика
ул. Гомельская от ул. Уральской до ул. Оросительной
ул. Снежная от ул. Таганской до ул. Заусадебной
2-й квартал в пос. Мехзавод
3-й квартал в пос. Мехзавод  
от Красноглинского шоссе до ул. Донской
4-й квартал в пос. Мехзавод
11-й квартал в пос. Мехзавод
13-й квартал в пос. Мехзавод
14-й квартал в пос. Мехзавод
15-й квартал в пос. Мехзавод
16-й квартал в пос. Мехзавод
ул. Донская от 3-го квартала в пос. Мехзавод до ул. Банной
ул. Парижская от 16-го квартала в пос. Мехзавод  
до 13-го квартала в пос. Мехзавод
ул. Горелый Хутор от дома №6а  
на ул. Горелый Хутор до Московского шоссе
ул. Гидроузловская от ул. Крестьянка до ул. Донской
ул. Банная от ул. Крестьянка до ул. Донской
ул. Беловская от дома № 6  
на ул. Беловской до 16-го квартала в пос. Мехзавод
ул. Крестьянка от ул. Гидроузловской до ул. Банной
ул. Неверова от ул. Герцена до ул. Ярославской
ул. Степана Халтурина от ул. Неверова до дома №27б  
на ул. Неверова
ул. Черновская от ул. Партизанской до дома №78в  
на ул. Партизанской
Гвардейский переулок от ул. Ставропольской  
до ул. Нагорной
ул. Средне-Садовая от ул. Вольской до ул. Нагорной
пр. Юных Пионеров от ул. Ново-Вокзальной до ул. XXII 
Партсъезда
ул. Малый тупик от ул. Промышленности до ул. Футболистов
ул. Футболистов от ул. Аэродромной до ул. Мориса Тореза
Смышляевское шоссе от реки Орловка  
до границы с Волжским районом
дорога в поселок Аэропорт-2 от Аэропортовского шоссе  
до поселка Аэропорт-2
ул. Новомайская от ул. Ново-Садовой  
до дома №20 на ул. Новомайской
Источник - администрация г.о. Самара
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Нацпроекты

Фаза  
обновления
В Самаре полным 
ходом идет реализация 
программы «Формирование 
комфортной городской 
среды» в рамках 
национального проекта  
«Жилье и городская среда»

П
рограмма «Ком-
фортная среда» 
меняет к луч-
шему не только 
сам город, но 
и его жите-
лей, — подвела 
итоги сезона 

благоустройства мэр города Елена 
Лапушкина. — На территории Самары 
продолжается реализация президент-
ского федерального проекта «Фор-
мирование комфортной городской 
среды». В рамках проекта, базовый 
принцип которого — общественное 
участие, преображаются обществен-
ные пространства — излюбленные ме-
ста отдыха горожан, а также дворовые 
территории». 

Топ-4
Один из ключевых тезисов федераль-
ного проекта «Формирование ком-
фортной городской среды» — обще-
ственный контроль на всех этапах его 
реализации. Именно поэтому инициа-
тивные и неравнодушные жители 
Самары следили за ходом и качеством 
ремонтных работ, которые стартовали 
в мае 2019 года. Хотя общественная 
работа над «Комфортной средой» 
началась гораздо раньше: с 26 января 
по 6 февраля каждый житель города 
мог принять участие в заявочной 
кампании по формированию перечня 
парков, бульваров и скверов, плани-
руемых к благоустройству в текущем 
году. 

В топ-лист попали 20 обществен-
ных территорий. Параллельно в 
администрации внутригородских 
районов поступали заявки от инициа-
тивных групп на благоустройство 
дворов. 

На следующем этапе были 
созданы дизайн-проекты обществен-
ных пространств, вошедших в шорт-
лист, а затем состоялось их обсужде-
ние в ходе публичных дискуссий. По 
итогам рейтингового голосования 
лидировали четыре общественных 
пространства, которые стали точками 
притяжения для жителей и гостей 
районов города, в которых они 
расположены.

«У каждого района Самары есть 
свои визитные карточки — это 
знаковые места, объекты, где любят 
отдыхать жители города и куда 
стремятся гости Самары. 
Благоустройство этих пространств не 
только формирует облик города, но и 
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повышает их статус, — сказал руково-
дитель городского Управления 
главного архитектора Игорь 
Галахов. — Большинство представлен-
ных дизайн-проектов рассматрива-
лись с точки зрения многофункцио-
нальных территорий, где 
предусмотрены зоны для тихого и 
активного отдыха, для детей разных 
возрастных групп, а также для 
круглогодичного занятия спортом».

Вместе больше
Благоустройство дворов стартовало в 
конце апреля. До начала работ 
районные администрации озвучили 
адресный перечень дворовых террито-
рий, которые были запланированы к 
благоустройству в текущем году в 
рамках федерального проекта 
«Формирование комфортной город-
ской среды». На общем же собрании 
жители принимали совместное 
решение по дополнительной органи-
зации детской площадки, озеленения, 
строительства спортивной площадки 
или новой автомобильной парковки. 
На всех этапах согласования работ и 
благоустройства требуется активное 
включение и участие всех жильцов 
МКД.

От Крыма  
в космос

В начале марта жители города 
выбирали, какой парк, бульвар или 
сквер нуждается в приоритетном 
благоустройстве в 2019 году. Порядка 
85 тысяч горожан приняли участие в 
открытом рейтинговом голосовании.

Максимальное количество 
голосов в рейтинговой таблице заняли 
четыре общественных пространства 

Самары. На первой строчке — бульвар 
Металлургов (Кировский район), 
получивший более 15 тысяч голосов. 
Свыше 12 тысяч самарцев отдали 
предпочтение территории, прилегаю-
щей к храму Кирилла и Мефодия 
(Промышленный район) со стороны 
улицы Солнечной. За обновление 
Крымской площади 
(Железнодорожный район) в текущем 
году проголосовало более девяти 

тысяч человек, а более восьми тысяч 
голосов отдано за сквер имени 
Фадеева (Октябрьский район) на пр. 
Ленина. 

На выполнение работ по благо
устройству этих общественных 
территорий департаментом городского 
хозяйства и экологии администрации 
городского округа заключен муници-
пальный контракт с компанией 
«Вектор 21». Работы были завершены в 
срок — до 1 сентября 2019 года.

Благодаря национальному 
проекту «Жилье и городская среда» на 
карте Самары появилась новая 
достопримечательность — Крымская 
площадь. Пространство было ком-
плексно благоустроено: заменили 
асфальтовое покрытие, посадили 
новые деревья и кустарники, устано-
вили лавочки, урны, освещение и 
арт-объекты — «Маяк» и «Ротонда», 
фонтан. Дизайн-проект Крымской 
площади стал самым ярким с точки 
зрения архитектурного воплощения. 
Преобразилась и территория вокруг 
площади — были отремонтированы 
фасады зданий и прилегающие 
дороги. «Крымская площадь — это 
наша изюминка!» — поделился 
своими впечатлениями руководитель 
городского департамента городского 
хозяйства и экологии Олег Ивахин.

Благоустройство сквера Фадеева 
совпало со 100-летием со дня рожде-
ния легендарного авиаконструктора 
Дмитрия Козлова. Под его личным 
руководством и был заложен сквер, 
который стал спортивным центром 
Октябрьского района. На территории 
«космического» сквера сделали 
беговые дорожки и множество 
площадок для разных видов спорта с 
раздевалками. А для любителей 

Проектная 
декларация 

Федеральный проект «Формирование КГС» 
нацпроекта «Жилье и городская среда» 
ставит своей целью на период с 2019 по 2024 
годы работы стоимостью 269,3 млрд рублей:

 благоустройство не менее 31 000 общественных 
территорий

 повышение индекса качества городской среды на 30%

 сокращение количества городов с неблагоприятной 
средой в два раза

 увеличение доли граждан, принимающих участие в 
решении вопросов развития городской среды, до 30 %

Источник: сайт Минстроя РФ http://www.gorodsreda.ru/federal-projects/
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лыжного спорта зимой проложат 
специальную трассу. Пролегать она 
будет так, чтобы не пришлось срезать 
ветки многолетних елей вдоль сквера. 

В Промышленном районе Самары 
появилось новое многофункциональ-
ное пространство для семейного 
отдыха. Еще весной этого года 
территория, прилегающая к храму 
Кирилла и Мефодия на улице 
Солнечной, представляла собой 
свалку. Теперь это благоустроенное 
общественное пространство, с 
уникальным ландшафтным дизайном, 
удобными зонами для отдыха и 
современными игровыми комплекса-
ми. В порядок привели и соседние 
парковки. 

В этом году исполняется 110 лет 
со дня рождения первого директора 

завода «Металлург» Павла Мочалова. 
На площади, уже названной его 
именем, перед Дворцом культуры 
появится памятник заслуженному 
металлургу. В порядок привели саму 
площадь: заменили асфальт и борто-
вой камень, проложили тропинки, но 
так, чтобы сохранить высокие ели (об 
этом попросили жители района). 
Вырубили только высохшие деревья. 
На их месте высадили новые хвойные 
крупномеры. Преобразился и бульвар 
Металлургов. Старый асфальт смени-
ло новое покрытие, произвели замену 
освещения, установили удобные 
лавочки для отдыха, обновили 
пешеходные переходы, постелили 
газоны с автополивом. 

«На всех четырех объектах видно, 
что есть взаимодействие с жителями, 

и это очень важно. Ведь за эти 
проекты проголосовали люди», — 
подвела итог объезда Елена 
Лапушкина. 

Новый рейтинг
Приоритетный президентский проект 
«Формирование комфортной город-
ской среды» продлен до 2022 года, а 
это значит, что активная работа по 
приему заявок от населения о включе-
нии дворовых территорий 
продолжается.

Для выбора общественных 
пространств «Комфортная городская 
среда-2020» летом этого года провели 
электронное рейтинговое голосова-
ние. Каждый житель Самары в 
возрасте от 14 лет мог формировать 
этот рейтинг.

В список пространств, претендую-
щих на благоустройство, попали 20 
территорий во всех районах Самары. 
Список был сформирован в начале 
июля по итогам первого этапа 
общественного голосования, органи-
зованного на сайте департамента 
городского хозяйства и экологии 
администрации Самары.

Всего за 10 дней поступило более 
13 тысяч предложений от жителей по 
99 территориям, которые включены 
сегодня в муниципальную программу 
и требуют благоустройства по 
результатам проведенной инвентари-
зации. Затем состоялось заседание 
общественной комиссии, на котором 
был утвержден перечень 20 обще-
ственных территорий, отобранных 
для проведения голосования, набрав-
ших наибольшее количество предло-
жений от заинтересованных лиц. В 
рейтинговом голосовании приняли 
участие порядка 124,5 тысячи чело-
век. В конечном итоге приоритеты 
благоустройства жителей Самары на 
2020 год распределились следующим 
образом: в тройку территорий-
лидеров попали: сквер на ул. Овчарова 
в Красноглинском районе, сквер 
Александра Невского в поселке 
Зубчаниновка в Кировском районе, 
территория на ул. Авроры (нечетная 
сторона) в границах ул. Мориса 
Тореза, ул. Аэродромной в Советском 
районе. Ниже строчками в рейтинго-
вом голосовании расположились две 
крупные территории: парк Щорса в 
Железнодорожном районе и Ерик 
Парк в Куйбышевском районе.

- Татьяна Васильева

Топ-20
В 2020 году по самарской муниципальной программе «КГС» на 2018-2024 годы 
рейтинговое голосование пройдет по 20 территориям.
Куйбышевский район:
 Ерик Парк (ЖК «Волгарь»)
 сквер Памяти погибших 

воинов-односельчан
 сквер Речников (ул. Флот­

ская)
Октябрьский район:
 сквер на пересечении улиц 

Авроры и Гагарина (около 
д. 68 на ул. Гагарина)
 территория детской 

площадки, прилегающая к 
бульвару по ул. Челюскинцев
 сквер в районе д. 6 на 

ул. Часовой/ул. Ерошевского

Советский район:
 территория по ул. Авроры 

(нечетная сторона) в гра­
ницах улиц Мориса Тореза, 
Аэродромной
 территория в границах 

улиц Советской Армии и 
Блюхера
Ленинский район:
 бульвар на ул. Мичурина 

от ул. Владимирской до 
ул. Дачной

Самарский район:
 сквер на Хлебной площади

Железнодорожный 
район:
 парк Щорса
 сквер Первых Космонавтов 

(в районе д. 13 на ул. Га­
гарина)

Красноглинский район:
 сквер по ул. Овчарова
 сквер у ЗАГСа в районе 

д. 13а на ул. Сергея Лазо в 
пос. Управленческий
 территория в мкр. Крутые 

Ключи, расположенная с 
торцов домов №6 и №13

Промышленный район:
 городской парк культуры и 

отдыха «Молодежный»
 парк «Воронежские озера»
 Детский сквер на ул. По­

беды

Кировский район:
 сквер на пересечении улиц 

Победы и Елизарова
 территория в районе дома 

№111а на ул. Транзитной

Инвентаризация 
Всего в городском округе Самара насчитывается

Источник — муниципальная программа городского округа Самара «Комфортная городская среда» на 2018-2024 годы

общественные терри­
тории общей площадью 
4077,3 тыс. кв. м,  
в том числе:

парков — общей площа­
дью 2356,2 тыс. кв. м

скверов и бульваров — 
общей площадью  
1431,6 тыс. кв. м

очереди набережной  
р. Волги — общей пло­
щадью 289,5 тыс. кв. м и 
протяженностью 3,5 км

153 10 139 4
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Самарские миллиардеры

Э
то не по-французски, 
это не диакритиче-
ский знак, это просто 
графический элемент 
торговой марки над 
буквой «Е» латиницы, 
читается как «Лайм», — 
ведет разъяснительную 

работу с корреспондентом «Дела» Антон 
Летушев, исполнительный директор сети 
магазинов женской одежды Limе´ (в пере-
воде с французского «напильник»), при-
надлежащей ее основателю — самарскому 
бизнесмену, 39-летнему Дмитрию Хохлову, 
правообладателю соответствующей торго-
вой марки. 

Одевать людей в турецкий ширпотреб 
Хохлов начал в Самаре более 20 лет назад. 
Задавшись целью построить федеральную 
торговую сеть, десять лет назад перебрался 
в Москву, где спустя три года уже продавал 
франшизы своего бизнеса. 

Модель фэшн-бизнеса Дмитрия 
Хохлова оказалась вполне ходовой: 
интернет-продажи одежды под своей 
торговой маркой, собственная сеть и 
франшиза. Сегодня сеть Limе насчитывает 
70 магазинов в 38 регионах России от 
Санкт-Петербурга до Якутска. Из них 
44 магазина — в собственной сети, 26 — 
развиваются по франшизе. Оператор 
«Лайма» — самарская компания «Стиль 
трейд» принесла Хохлову в 2018 году 
порядка 2 млрд рублей выручки и более 
32 млн чистой прибыли. 

Нынешний год стал для «Лайма» 
годом выхода на международный уровень. 
В октябре открылся фирменный магазин 
«Лайм» в столице Армении Ереване, но это 
только начало. «Мы ведем переговоры об 
открытии магазинов в Белоруссии, 

Казахстане и Восточной Европе», — 
утверждает в беседе с «Делом» представи-
тель компании.

Эксперты дают позитивные прогнозы 
экспансии сети Дмитрия Хохлова на 
внешние рынки. «Lime выведен на один 
уровень узнаваемости с лидерами 
фаст-фэшн Zara, H&M и другими марками 
испанского фэшн-гиганта «Индитекс», — 
утверждают в беседе с «Делом» российские 
эксперты рынка. — Все шансы на успех на 
международном рынке у Дмитрия Хохлова 
есть». На фоне масштабной экспансии 
менять самарскую прописку своего дела 
Хохлов не стал и около четверти миллиар-
да рублей налогов и сборов ежегодно 
платит в Самарской области. 

Как провинциальный торговец стал 
фэшн-магнатом и что ждет его бизнес-
модель на рынке? 

По-турецки 
«Хохлов где-то на Победе жил, возил вещи 
из Турции, продавал на Ленинградке, 
потом рынок закрыли. После окончания 
университета он уже магазин свой открыл 
в торговом центре «Европа», — вспомина-
ет один из знакомых Хохлова по 
Самарскому институту управления. 
Начинающий предприниматель Дмитрий 
Хохлов окончил вуз в 2002 году. К тому 
времени знаменитый рынок — символ 
времен перемен, работавший 10 лет на 

центральной пешеходной улице Самары, 
был ликвидирован. Там в конце 90-х 
Хохлов, по воспоминаниям его знакомых, 
проводил студенческие годы, привозя на 
продажу из Турции недорогую и очень 
популярную одежду (джинсы, футболки, 
куртки). 

Дмитрий Хохлов перенес свой бизнес 
под крышу открывшегося в 2002 году ТЦ 
«Европа». Турецкими товарами были 
заполонены практически все полки 
самарских магазинов, а свободные от них 
площади мгновенно выявлялись растороп-
ными продавцами и немедленно заполня-
лись товаром под общим брендом 
«Турция». Конкуренция была очень 
высокой, для того, чтобы приобрести 
преимущество на рынке, выделить свой 
магазин из общей массы, Дмитрий Хохлов 
решил его брендировать. 

«Если честно, уже не помню, кто из 
нас рисовал этот бренд, но придумал его 
сам Диман (Дмитрий Хохлов. — Прим. 
ред.), он просто исказил свое имя, и 
получилось Duman. Заплатил он за него не 
больше тысячи рублей», — вспоминает 
один из самарских дизайнеров. Названием 
магазина в ТЦ «Европа» Хохлов не 
ограничился. На одной из турецких 
фабрик он заказал брендированную 
коллекцию и привез в свой самарский 
магазин джинсы и футболки марки Duman, 
отнеся продукцию под собственной 

«Хохлов где-то на Победе 
жил, возил вещи из Турции, 
продавал на Ленинградке»

Модель 
Хохлова
Как продавец с рынка на Ленинградской 
построил под собственным брендом 
федеральную сеть магазинов женской 
одежды с ежегодным оборотом в 2 млрд руб.
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Модель бизнеса Хохлова оказалась ходовой: интернет-продажи одежды 
под своей торговой маркой, собственная сеть и франшиза. Сегодня сеть 
Limе насчитывает 70 магазинов в 38 регионах России  
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торговой маркой к более высокой ценовой 
категории в сравнении с соседями по 
секции, оставшись при этом в сегменте 
масс-маркета. 

Спустя три года, в 2005 году, открылся 
второй фирменный магазин Duman в 
торговом центре «Фрегат». Коллекции 
джинсовой одежды и сопутствующих 
товаров (головные уборы, аксессуары) 
разрабатывались турецкими дизайнерами и 
производились на турецкой фабрике под 
торговой маркой Дмитрия Хохлова. Марка 
пользовалась спросом, одежду Duman 
закупали у Хохлова оптом, для продажи в 
мультибрендовых магазинах. Модные 
обозреватели самарских СМИ 2000-х годов 
называли Duman в своих обзорах не иначе 
как «вездесущим». По воспоминаниям 
коллег, Дмитрий Хохлов даже устраивал 
модные показы для самарских продавцов и 
покупателей, демонстрируя новые коллек-
ции. При этом никто и никак не связывал 
турецких производителей с самарским 
продавцом.

Операторами торговли и взаимоотно-
шений с турецкими поставщиками стали 
компании «Мода арт» и «Логитекс». Первая 
принадлежала в равных долях Дмитрию 
Хохлову и Виталию Салахову (владельцу 
нескольких небольших торговых компа-
ний). Собственником «Логитекса» Хохлов 
выступил единолично. Финансовые 

показатели компаний не раскрывались. 
Фирмы проработали вплоть до 2009 года, 
когда Дмитрий Хохлов примерил своему 
бизнесу новую модель. 

За Европой
К концу нулевых турецкие вещи, в том 
числе и под маркой Duman, начали терять 
популярность. В СМИ тех лет легко можно 
найти заметки о магазинах Хохлова под 
заголовками «Коллекция «смех сквозь 
слезы» в Duman», «Желание удивить в 
сочетании с небогатой фантазией». Сегмент 
масс-маркета в самарских торговых 
центрах, как и по всей стране, представляли 
уже не турецкие, а европейские бренды, 
отшивающие одежду в странах Азии. 
Именно в эту нишу решил перейти 
Дмитрий Хохлов. 

В 2008 году он стал правообладателем 
ТМ Lime и открыл свой первый небольшой 
фирменный магазин в центре города. По 
словам самарских дизайнеров одежды, 
знакомых с ситуацией, схема работы новой 
модели все еще включала в себя пошив 
коллекций, разработанных дизайнерами 
фабрик, на которых одежда проходила 
брендирование. Довольно быстро появился 
второй магазин в ТЦ «Космопорт». Началось 
развитие сети, сразу же заявившей 
претензии на выход за пределы региона. 

В это время в команду Хохлова был 
призван работавший тогда директором 
компании известного самарского бизнесме-
на Александра Пахомова «Торговое 
обслуживание» (оператор Троицкого 
рынка) Антон Летушев. Историю своего 
знакомства Летушев и Хохлов прокоммен-
тировать отказались.

В 2009 году на имя исполнительного 
директора сети магазинов «Лайм» Антона 
Летушева были зарегистрированы две 
фирмы по продаже женской одежды и 
аксессуаров в столице Башкирии Уфе: 
«Сервис-С» и «СМГ-Групп». Компании 
проработали около двух лет, не раскрывая 
финансовой отчетности.

Самарские фирмы-операторы магази-
нов «Лайм» начали раскрывать выручку 
лишь с 2011 года. При этом по сей день 
сохраняется некая традиция — как правило, 
компании Дмитрия Хохлова работают 
порядка двух лет, затем меняют учредителя 
(зачастую они зарегистрированы на 
менеджеров сети) и ликвидируются. Им на 
смену приходят новые компании, модель 
повторяется. 

Так, в 2013 году оформленная на имя 
Антона Летушева компания по продаже 
женской одежды «Нова» показала выручку 
на уровне 32 млн рублей и сменила 
учредителя. Новым владельцем «Новы» 
стала Галина Синденкова, по словам 
источников «Дела», финансист Хохлова. 
Сам основатель «Лайма» производил с ней 
рокировки в списках учредителей компа-
ний сети. Спустя год «Нова» показала 
выручку более 44 млн рублей и перестала 
существовать. Относительно длительное 
время, не меняя руководителя и владельца, 
проработала компания «Глобал», оформлен-
ная на Галину Синденкову. Эта фирма, с 
ежегодным оборотом от 5,5 до 18 млн 
рублей, осуществляла бухгалтерское 
обслуживание компаний сети вплоть до 
2017 года. 

Всего семь организаций, близких к 
Дмитрию Хохлову и его сотрудникам, 
зарегистрированных до 2013 года и 
проработавших до 2014 года, с одним видом 
деятельности — торговля одеждой, обувью 
и аксессуарами принесли «Лайму» за три 
года более 980 млн рублей оборота и 
порядка 40 млн рублей чистой прибыли. 
Основной генерирующей выручку «Лайма» 
компанией до 2014 года была «Монотекс», 
зарегистрированная на Антона Летушева. В 
2011 году эта компания заработала более 40 
млн рублей, в 2012-м выросла в 5,5 раза, 
продемонстрировав оборот на уровне более 
223 млн рублей. В 2013 году фирма 
показала двукратный рост, достигнув 
выручки в более чем 440 млн рублей. 

Капитан
В команде Дмитрия 
Хохлова (на фото) 
играет бывший 	
директор компании-
оператора Троицкого 
рынка
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Остальные компании либо не раскрывали 
отчетность, либо зарабатывали от 10 до 80 
млн рублей ежегодно. Примечательно, что 
все фирмы «Лайма», раскрывающие 
финансовые показатели с 2011 по 2014 год, 
приносили небольшую, но стабильную 
прибыль. Дмитрию Хохлову и его команде 
стало тесно в провинциальной Самаре. 

Столичные штучки
«В 2013 году было принято решение 
открыть офис в Москве», — сухо комменти-
рует переезд Дмитрия Хохлова и команды 
«Лайма» в столицу представитель компа-
нии. «Его бренд не патриотичный, разви-
вался в сегменте фаст-фэшн, да и бюджет-
ный сегмент предполагал широкую 
экспансию. В сочетании с продуманной 
концепцией, его успех вполне закономе-
рен», — считает дизайнер одного из 
самарских брендов одежды. 

В среде региональной фэшн-тусовки 
жив миф о том, что якобы в развитие 
«Лайма» в Москве инвестировал бывший 
собственник самарского банка 
«Солидарность», сын экс-губернатора 
Самарской области Алексей Титов, 
которому Дмитрия Хохлова якобы предста-
вил общий знакомый в одной из зарубеж-
ных поездок. Прокомментировать, 
насколько эта легенда соответствует 
истине, Дмитрий Хохлов отказался, как и 
ответить на другие вопросы «Дела». «Я не 
хочу выходить в публичную плоскость, в 
том числе общаться с журналистами», — 
только и сказал Хохлов корреспонденту 
«Дела». Со вторым участником предполагае-
мых событий, Алексеем Титовым, «Делу» 
связаться не удалось.

Так или иначе, «Лайм» Дмитрия 
Хохлова начал активную экспансию в 
торговые центры Москвы и других крупных 
городов России. Сам Хохлов сменил 
самарскую прописку на один из централь-
ных столичных районов Хамовники. Вновь 
несколько перекроив модель своего 
бизнеса.

Е-класс 
«Оборот магазина порядка 30 млн рублей в 
год, мы работаем уже более трех лет. Они 
требуют соблюдения норм площади, 
закупок и соответствия торгового центра, в 
котором открывается магазин, классу А. 

Франчайзер предоставил все необходимые 
расчеты и документы, дизайн-проект 
помещения, мы подписали договор 
коммерческой концессии, и месяца через 
два я уже открылась. Инвестиции в 
открытие у меня составили около 5 млн 
рублей, что превысило мои расчеты 
практически на полмиллиона. Паушального 
взноса или роялти я не платила», — говорит 
владелица одного из магазинов «Лайм», 
воспользовавшаяся предложением о 
франшизе. О параметрах договора 
концессии собеседник «Дела» предпочла 
умолчать. 

Продавать модель своего бизнеса 
Дмитрий Хохлов начал в 2013 году. Она уже 
предполагала наличие штатных дизайне-
ров, разработку оригинальных коллекций, 
которые поставлялись в собственные 
магазины и франшизерам, работу логисти-
ческого направления. 

В 2015 году продажа модели модного 
бизнеса набирала обороты. Покупателям 
франшизы предлагалось приобрести права 
на работу под торговой маркой Lime в трех 
форматах: гипер (А) — 350-500 кв.м, 
средний (В) — 250-350 кв. м, малый (С) — 
150-250 кв.м. Минимальный объем 
инвестиций был заявлен на уровне $110 
тыс. Срок их окупаемости — семь месяцев, 
обещанная проходимость составляла 4-5% 
от проходимости торгового центра. Сегодня 
число магазинов-франчайзи в России 
приблизилось к трем десяткам, но продают-
ся магазины Lime уже не столь интенсивно, 
как на старте проекта. 

По словам собеседника «Дела», 
близкого к компании, нынешним операто-
ром направления франшизы «Лайм» 

является самарская компания «Мода 
Маркет», зарегистрированная в 2016 году 
на имя Антона Летушева. Выручка компа-
нии по итогам 2017 года составила 117 млн 
рублей, при 16 млн чистой прибыли. В 2018 
году «Мода Маркет» принесла 70,7 млн 
рублей оборота и сократила демонстрируе-
мую прибыль до 7,5 млн рублей. Однако, 
как утверждают представители «Лайма», 
ограничивать направления франчайзинга, 
подобно их прямым и косвенным конкурен-
там Zara, Mango и New Yorker, оставившим в 
России лишь магазины собственной сети, в 
компании не планируют.

Также с 2015 года «Лайм» интенсивно 
развивает и направление онлайн-торговли. 
Не раз уже упомянутым выше Летушевым в 
2015 году зарегистрирована в Самаре 
компания «Трейд онлайн», показавшая по 
итогам первого же неполного года работы 
выручку порядка 3 млн рублей. В 2016 году 
доход компании составил 21,6 млн рублей, в 
2017 — 43 млн рублей, а в 2018 году 
сократился до 3,9 млн рублей. Год назад 
компания сменила собственника. Скорее 
всего, в нынешнем году по традиции 
группы «Лайм» ее не станет. Хотя сокраще-
нию доходов от онлайн-продаж способству-
ют и сложившиеся на рынке негативные 
тенденции. Доля интернет-торговли на 
фэшн-рынке России, по мнению аналитиче-
ского агентства FCG (Fashion Consulting 
Group), опубликовавшего свой отчет о 
рынке одежды этим летом, по итогам 
нынешнего года составит порядка 12% от 
оборота на рынке одежды, обуви и аксессуа-
ров. В прошлом году этот показатель был на 
уровне 10%. Рост, конечно, есть, но крайне 
медленный. 

Ежегодная емкость фэшн-рынка в 
России, по мнению экспертов FCG, 
составляет 2,36 трлн руб. Половина всех 
онлайн-продаж одежды (от примерно 236 
млрд рублей) приходится на Wildberries, 
Lamoda и Ozon. Онлайн-магазинам таких 
компаний, как «Лайм», придется ждать 
крупных оборотов еще довольно долго, судя 
по всему. 

При этом стоит отметить, что на всех 
трех лидирующих площадках интернет-
торговли представлена одежда ТМ Lime. 
Опять-таки в отличие от конкурирующих 
брендов испанского семейства «Индитекс», 
что может сыграть положительную роль в 
формировании объемов электронных 
продаж.

Единение
До 2018 года бизнес-модель Дмитрия 
Хохлова предполагала сеть юрлиц, разби-
тых по зонам ответственности. Так, оптовые 
поставки в собственную сеть и франчайзи-

386
млн руб.  
составила чистая прибыль  
«Модных систем»  
Дмитрия Хохлова в 2017 году

«он просто исказил 
свое имя и получилось 
Duman»
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партнерам осуществлялись через несколько 
самарских фирм. Например, компания 
«Лидер Опт» с 2014 года до закрытия в 2016 
году показывала ежегодный оборот на 
уровне 500 млн рублей. 

Кроме того, с 2016 года действовала 
компания «Модные системы», собственни-
ком которой также значился Антон 
Летушев. В первый же год работы компания 
отчиталась о почти 400 млн рублей 
выручки. Т.е. совокупный оборот оптового 
подразделения «Лайма» в 2016 году 
составил 900 млн рублей.

В 2017 году «Модные системы» были 
перерегистрированы на имя Дмитрия 
Хохлова и отчитались о 2,2 млрд рублей 
выручки и 328,5 млн рублей чистой 
прибыли. 

Оператором розничного сегмента 
«Лайма» с 2016 года была компания 
Дмитрия Хохлова «Стиль трейд», выручка 
которой составляла около 300 млн рублей в 
год. Чистая прибыль розницы исчислялась 
десятками миллионов рублей. 

«В 2018 году мы решили консолидиро-
вать активы путем объединения направле-
ний бизнеса и слияния их в одно юридиче-
ское лицо», — рассказывает о новой 
управленческой модели «Лайма» исполни-
тельный директор сети Антон Летушев. 
Центром единения стала компания «Стиль 
трейд», показавшая по итогам 2018 года 
выручку на уровне 1,8 млрд рублей. Эта 
цифра не только не отражает совокупный 
оборот розничного и оптового направления 
работы группы в 2017 году, но и существен-
но ниже прошлогоднего результата одного 
оптового подразделения «Лайма».

Мнения экспертов «Дела» по поводу 
причин этого явления разделились. Одни 
связывают такое падение оборотов с 

активной инвестиционной программой 
«Лайма», открытием новых прямых 
магазинов сети и подготовкой вывода 
бренда в страны ближнего зарубежья и 
Восточной Европы. 

Другие видят причины падения в 
общих для российского сегмента фаст-фэшн 
рыночных трендах. Хотя, по оценкам 
Fashion Consulting Group, по результатам 
2018 года российский фэшн-рынок в 
рублевом эквиваленте и остался на уровне 
2017 года, но на фоне роста цен на потреби-
тельские товары, увеличения объема 
обязательных платежей (кредиты и 
коммунальные услуги), роста стоимости 
медикаментов у россиян сокращается 
объем свободного дохода, который можно 
потратить на одежду и аксессуары.

Учитывая, что «Лайм» Дмитрия 
Хохлова можно отнести к импортной 
продукции, так как и ткани, и фурнитуру 
компания закупает в основном на внешних 
рынках, да и производство одежды под 
торговой маркой Хохлова находится за 
пределами России, одежда Lime становится 
все более дорогой для конечного потреби-
теля. Обменный курс доллара с начала 
2018 года вырос на 17,9%, и розничные 
цены на коллекции зарубежных торговых 
марок медленно, но верно растут. По 
мнению экспертов «Дела», средний чек в 
магазине, вопреки утверждениям продав-
цов франшизы Lime, далек от обещанных 
1,8 тыс. рублей за комплекс 1,35 вещи в 
чеке. «Такой низкой цены сегодня быть не 
может, несмотря на то, что их ткани и 
фурнитура далеки от совершенства. 
Скорее, это 2,5 тыс. рублей, что все же 
незначительно, но ниже их прямых 
конкурентов Zara», — утверждает самар-
ский дизайнер одежды. 

Что дальше 
«Мы активно развивались в текущем году, 
продолжим этот процесс в 2020 году», — не 
поддаются пессимистическим настроениям 
в «Лайме». По словам владелицы магазина 
Lime, франчайзеры знают о некотором 
снижении объемов продаж в текущем году, 
но стараются с этим бороться, представляя 
новые коллекции несколько раньше 
конкурентов и быстро откликаясь в своих 
коллекциях на новые тренды. «Бренд очень 
узнаваем. Любим стилистами. Нет неров-
ных строчек, кривых деталей. Вещи хорошо 
носятся, без катышков, не линяют и не 
садятся при стирке. Особенность бренда — 
он успевает вовремя отозваться на быстро 
меняющиеся тенденции и веяния. Часто 
аналогичные коллекции этой марки вещи 
можно встретить на модных показах. Среди 
минусов стоит назвать ограниченный 
размерный ряд», — характеризует «Делу» 
бренд с точки зрения конкурентности на 
рынке самарский имидж-стилист Екатерина 
Минина.

Среди антикризисных мер, способных 
повысить продажи, специалисты фэшн-
индустрии называют выпуск «коротких 
коллекций». Кроме того, размер в России 
имеет значение, многие зарубежные 
молодежные бренды расширяют размерный 
ряд с целью роста продаж в нашей стране. 
«Можно сделать им предложение по 
созданию отдельной линейки одежды 
размеров до 54. Отсутствие марок стильной 
одежды для девушек plus size, точнее, даже 
отсутствие реальных магазинов с ассорти-
ментом одежды fast fashion больших 
размеров — это и проблема для потребите-
ля, и возможность для продавца», — считает 
персональный стилист Татьяна Кирюшина. 

Самарские продавцы и производители 
одежды смотрят в ближайшее будущее 
«Лайма» несколько пессимистично. «Их 
широкая экспансия может стать ловушкой. 
По прогнозам аналитиков, российский 
фэшн-рынок покажет в 2019-2020 годах 
рост не более 1% в рублях, без учета 
инфляции. При объемной инвестиционной 
программе развития сети, падение 
оборотов может стать критическим», — счи-
тает самарский производитель молодежной 
одежды.

Что думает о перспективах развития 
своего бизнеса сам Дмитрий Хохлов — не-
известно. «Я знаю ваш журнал. У вас 
хороший журнал, у нас хорошая компания. 
Более говорить о наших достижениях я 
ничего не хочу», — отрезал Хохлов в 
телефонном разговоре с «Делом», вполне 
возможно, на следующий сложный год он 
уже разработал новую модель. 

- Виктория Петрова 

Надумал
Дмитрий Хохлов 
с 2018 года 	
консолидировал 
активы 	
на 1,8 млрд руб.








